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LA ZONE RURALE DE BROBO

PRESENTATION GENERALE DE LA ZONE.

Nous avons englobé dens lao zone, la Sous-Préfecture de
Brobo et ses 1.300 km2, & 1'Est immédiat de Bouaké, ainsi que
certains villoges limitrophes appartenant soit & lo Sous-Préfec-
ture de Didiévi, (Gbangbossou, Gningninkro, Tiedienkro) soit &
la Sous-Préfecture de Bouaké (11ébo, Kouassiblékro).

N.,B. ¢ 1.300 km2 = Sup. administrative (Superficie habitée s
environ 700 km2) .

L'enscmble constituant un territoire d'une quarantaine
de kilomeétres dans la direction Bst-Ouest sur une trentaine

dons la direction Nord-Sud.

Cette zone ainsi définie, traversée par l'axe routier
Bouaké, !M'Bahiakro, Daoukro, est limitée au Nord-Est par le N'Zi
et s'étend au Sud légérement au delda du marigot Soungourou.

our le plan sociologique, cing tribus principales, du
canton Aharis, se partagent le territoire.

- AKPOUESSOU au Nord-Ouest
N'DENOU au Sud-Ouest et Ouest
DROS et AORAYE au Nord-Est
LASSON a 1'Ist.

S'ajoutent quelques villages isolés le long du N'Zi et détachés
du canton FAAPOUE (Sous-Préfecture de Bouaké). (Voir carte n° 1

"Sous-Préfecture").

coe/ oo
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Au total environ 23.000 habitants (dont 21.000 pour la
Sous-Préfecture) répartis dans 66 villeges (dont 61 pour la Sous-

Préfecture).

La densité moyvenne de population est donc relativement
faible (16 habitants au km2) comparée & la région Nord-Ouest de
Bouaké (Sous-Préfecture de Béouni) ol la densité moyenne est

supérieure a 30.

Par village, la population est d'environ 340 habitants.
Un seul village de la Sous~-Préfecture dépasse les 1.000 habitants:
Brobo (+ Gbangbossou - Sous-Préfecture de Didiévi).

Quelques villages ont de 700 & 1.000 habitants :

- Zougban (tribu AORAYE - DROS)
-~ Bounda (tribu LASSON)
- Broukro -(tribu AKPOUESSOU)

Beaucoup comptent moins de 20C habitants :

- Bocassi

- Kanguirenou
~ Tanobroukro (AORAYE - DROS)
- N'Dokro

- Amoinkro

- Langbabokohou
~ Prikro

(LASSON)
- Yapikro

- Diamala-Koffikro

-~ Ottokoukro (21 DENOU)

- Assekankro

- Languira (FAATOUE)

3
~ Kouadiokro g
)
)
§
3

- Tiébissou
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Généralement le sol & dominance schisteuse-birrimienne
est de bonne qualité encore que 1'Est de la zone (tribu LASSON,
DROS, AORAYE) soit dans 1'ensemble le plus favorisé.

Quelques ilots forestiers, ol se développement café et

Le réseau routier est assez bon et en voie d'améliora-
tion. Outre l'axe principal bien entretenu, plusieurs pistes
sillonnent la zone & partir de Brobo :

-~ Brobo - Bongrabo (N.0.) - 12 kms
- Brobo - Adikro (N.N.0.) - 16 kms
- Brobo - Kanguirenou (N,N,E.) - 20 knms
- Brobo -~ Fetekro (N.E.) - 25 kms
- Brobo - Gbangbossou (S.) - 15 kms

Ces pistes secondaires sont elles-n@mes coupées de tran-
versales Est-Ouest assez nonbreuses.

%

Sur le plan économique la zone a fait 1'objet depuis
1959 de diverses interventions dans le domaine de la production
rurale.

1°~ La CFDT pour la diffusion du coton

2°-~ La CAITA pour le tabac

3°~ La SATHACTI sur le plan commercial pour le mais.

4°~ Le service de 1l'élevage pour la volaille et les por-
cins. Accessoirenent pour les bovins et les tentati-
ves de diffusion de culture attelée.

5°~ La création en 1960 du Secteur-Pilote de Boka-Kouamé-
kro dans le but de tester en milieu traditionnel les
résultats obtenus en station expérimentale et de
diffuser & partir de cet exemple un certain nombre
d'opérations, notamment

ces/0nun



- Le regroupenent des champs sur les meilleures terres.
- La nise en place d'un assolenent type.

- Le développenient de nouvzlles cultures (riz,coton
Allen ...)

~ Les améliorations techniques (cloisonnement des champs,
fertilisation organique, semis précoces en lignes ...).

- L'aménagement de points: d'eau.

En 1963 un deuxiéme Secteur-Pilote sera créé a Bounda.

6°~ Dans le¢ domaine de la commercialisation, deux "bou-
tiques" furent ouvertes en Décembre 1966, l'une a
Bounda 1l'autre & Saminikro. Apres des difficultés
passageéres en kai les deux boutiques ont retrouvé
leur activité en Juin.

Signelons en outre la création & la date du 4/08/1967
d'un second marché hebdomadaire & Kouadianikro, village situé
sur la route de M'Bahiakro, entre Brobo et Bounda.

Nous avons ainsi trois points forts dans la zone.

- Brobo, principel centre des échanges.
- Saminikro, Sarakakro, Boka-Kouamékro.
- Bounda, Kouadianikro.

oo/ oo
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CHAPITRE I

ANALYSE GLOBALE RETROSPECTIVIE
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.A) -~ INFORMATIONS FOURNIES PAR LES TAXES DE MARCHE.

Les taxes pergues s'écheclonmnent de 10 Fr, (petits tabliers,
sucre au détail vendu par les enfants) & 50 Ir, (bazars, poissous,
volailles, vin de palme ...) et diverses catégories intermédiai-
res (20 Fr = 30 Ir) 4 la définition flottante (vivriers locaux,
produits de cueillette).

A titre indicatif nous avons représenté pour 1'année
1966 et les premiers mois de 1967 les courbes des différentes
taxes. Ces courbes ontété régularisées par une moyenne mobile
calculée sur 9 mardis successifs. (Voir graphiques n°® 1, 2, 3,
4y, 5)

11 ne faut pas chercher dans ces courbes autre chose
qu'une tendance trés globale pour la période écoulée.

En effet les informations que l'on peut tirer du
dépouillement des recettes fiscales percues sur le marché sont
sujettes & caution, (méme dans le cas le plus favorable ol l'on
dispose de séries continues), pour diverses rcisons s

1°~ Les taxes pergues parfois de fagon anarchique peu-
vent donner l'impression de mouvenents conjoncturels dus a la
plus ou rmoins grande 2ctivité déployée par les collecteurs.

2°- La rupture relativement frégquente du stock des
carnets spécifiques & une taxe.

Ex.: Taxes & 50 Fr épuisées du 2° mardi de Février au
3° mardi 4d'Avril.

Bxe.¢ Insuffisance des taxes & 30 Ir au début Mai 1967.

Ex.: Absence des taxes & 20 Fr du 25 Avril au 2% Mai 67.
On a alor8 recours aux taxes encore disponibles.

coi/vee
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3°=~ Utilisation sinultande de taxes différentes
(10 + 20 + 30), (20 + 50) ... afin de personnaliser 1'imp8t en
fonction de la quantité de marchandises présentée par une méme
vendeuse. Cette "personnalisation" n'est elle-m&me pas toujours
définie et ne repose pas sur une connaissance précise du chiffre

d'offaires effectif.

Une taxe identique (ex.: 50 Fr) s'emploie indifféremment
pour les vendeurs de volailles dont le chiffre d'affaires peut
&tre infdérieur & 500 I, les vendeurs de poissons au chiffre
d'affaires de 2.000 Ir & 2.500 [r ou davantage et les bazars,

tissus au chiffre d'affaires supérieur & 5.000 Fr ...

4°~ Pratique de certaines "Unités Budgétaires" de frac-
tionner leur narchandises entre plusieurs vendeuses si elles y
ont intérét ... Les séries de chaque taxe ne fournissent donc pas

toutes les informations escomptées.

- ni sur le nombre total de vendeurs

-~ ni sur la spécialité des vendeurs

- ni sur le chiffre d'affaires global du marché.
La série "camions" (100 Ir), présente 1l'avantage d'homogénéité,
mais a été probablement trés sous-estimée en 1966. Elle reste
cependant la plus utilisable.

B) - INFORMATIONS FOURNIES PAR LES'TAXES DE STATIONNEMENT!
PERCUS SUR LE MARCHE.

1°= Pour 1l'ocnnée 1966 (compte tenu de sa sous-évaluation
générale probable d'au moins 100 %) il semble que le "trafic
routier" diminue daens une proportion de 3 & 1 entre les mois de
Pévrier-liars et Novembre-Déceibre.

La hausse brutale enregistrfe en 1967 par rapport a la
nérie période de 1966 ne doit pas faire illusion.

cei/ e



Les collecteurs, en Janvier 1967, ont regu des consi-
gnes précises de la Sous-Préfecture désireuse d'accroitre les
rentrées des diverses taxes,; notamment des taxes a 100 F qui
assurent a elles seules plus de »%— des rentrées hebdomadaires.

2°= Pour 1l'année 1967, le mois de Janvier est inexploi-
table du fait de 1'entrée en fonction d'un nouveau Sous-Préfet.
(Chiffres officiels ¢+ 8 —= 7 = 4 - 6 - 34 pour les 5 mardis).

- En Pévrier 1967 le chiffre officiel est de 216 camions
pour les 4 mardis. Le chiffre probable est au moins 250-255
(minimun). (= 64 camions par mardi), sans doute 270-275 (= 69

camnions par mardi).

- En Mars 1967 le chiffre officiel est de 310 (soit
77 par mardi) nos estimations personnelles donnent 330 {soit

82 par mardi).

- En Avril 1967 le chiffre officiel est de 263 (= 66
par mardi), nos estinations donnent 301 (= 75 par mardi).

- BEn Mai 1967 le chiffre officiel est de 354 (= 71 par
mardi), nos estimations donnent 370 (= 74 par mardi).

- En Juin 1967 notre estimation n'a été fondée que sur
2 mardis : 125 (= 63 par nardi).

On peut raisonnablement estimer pour les 6 preniers
1,800 _ -4

chaque mardi. Ces chiffres donnent par comparaison la marge de

mois de 1967 un chiffre d'environ 1.800 canions,

sous-évaluation pour 1966. (1966 : 26 nardis = 634 véhicules =
24 par mordi).
En corrigeant les chiffres de 1966 par un doublement

on obtient 6)g6x 2 = 48 camions par mardi (soit-30 % par .

rapport & 1967). On doit cependant tenir comnte de la différena
ce sensible qui a pu résulter, entre 1966 et 1967, du volune

de lz nasse monétaire injectée dans la zone de Brobo aprés la

traite des produits agricoles. En effet si 1l'on conmpare les
données des campagnes-coton 1965-66 et 1966-67 (chiffres CFDT),
on obtient globalement pour la Sous-Préfecture de Brobo les
chiffres suivants (arrondis) :

oo/ onn



10

- 1965-66 ceteeaesane 5.500.000 Fr
- 1966-67 ceeososencas 16.000.000 Fr

Différence = 10.500.000 Fr
ou + 195 %

Ce chiffre~coton est un bon indicateur car 1l cons-
titue la plus grosse entrée de revenus pour la paysannerie
de la Sous-Préfecture, et la quasi-totalité des accroissements

de revenus d'une année sur l'autre.
Ces deux chiffres

+ 195 % (accroisserent du revenu-coton)
+ 30 % (accroisserient du trafic-camion)
laissent déja prévoir un phénomeéne essentiel :

La relative rigidité des échanges comnerciaux quelle

que soit la quantité d'argent frais injectée dans 1'économie

de 1la zone vnar les cultures dites "industrielles" ... L'acti-

vité du marché rural de Brobo se nodifie moins que les flux

nonétaires de le zone.

En ce sens 1'étude d'un marché peut 8tre trompeuse
dans la quantification a bosteriori des flux monétaires, au
moins si l'on se contente d'une premieére approche globale des
phénomenes du marché.

Un marché hebdoriadaire, dans une zone rurale proche

d'une grande ville acquiert par 14 méne une certaine rigidigé

tant au cours de la pleine conniercialisation qu'au cours de la
période de baisse.

On peut en déduire que la création de petits marchés
hebdomadaires, s'ils répondent & certaines conditions, aide &
nmaintenir & un certain niveau l'activité de la zone environnan-

te

- Localisation pres d'un centre ou les activités sont
relativement soutenuesdans l'année grfce & une population
importante.

VTS
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- Localisation sur un axe routier j; 1l'axe routier ayant
pour effet d'imposer cux transporteurs un itinéraire précis
tout au long de 1'année, crée des habitudes de transport dans
la population rurale de la zone. Le norché greffé sur 1ltitiné-
reire bénéficie & toutes époques d'un appoint mininum de
clients.

N.B. ¢ Nous avons été étonné de la facilité avec laquelle la
population d'un village comrne Bounda se rend & Brobo
non seulenent le mordi mais en d'autres occasions, ainsi

qu'a Boucké.

- Localisation au carrefour des pistes secondaires de
1~ zone, Brobo répond porfaitement i ces trois conditions.

Trois pistes secondcires débouchent a Brobo :

1°~ piste Nord-Ouest et bretelles desservant 11
villages dans un rayon de 15 kms.

2°~ piste Nord-Est et bretelles desservant 23 villages
dans .un rayon de 20 kms.

3°-~ piste Sud et bretelles desservant 6 villages de la
Sous-Préfecture de Brobo et 2 villages de la Sous-
Préfecture de Didiévi (Gningninkro et Gbangbossou)
dans un rayon de 15 kms.

D'autres villages se branchent directement sur 1l'axe
Bouaké-M'Bahiakro (Kouassiblékro et Mébo : Sous-Préfecturc de
Boueké) et 8 villages de la Sous-Préfecture de Brobo joignent
1l'axe par une bretelle ;3 12 villages de la Sous-Préfecture sont
sur l'axe. De ce feit un narché de brousse isolé serait sans
doute un plus fidéle indicatecur des possibilités monétaires et
des besoins d'une nicro-zone donnée mais un marché~relais corme
celui de Brobo scmble un meilleur fixateur d'activité pour
l'ensemble de la zone intéressée.
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C) - LES RAISONS DE CETTE STABILITE DU TRAFIC ROUTIER A BROBO.

Le rble du bois et autres produits pondéreux.

1°= Le bois joue un rdle dans la zone, qui dépasse
de beaucoup le flux nonétaire auquel il donne directement
naissance. Il soutient en effet une bonne partie du trafic
routier lui-méne essentiel 4 la stabilité relative du marché.

3

Selon nos estimations de 40 a4 50 nm sont évacués cha-

gque nerdi sur Bouské.

1 mo = 4-5 fagots de 100 Ir = 450 F. (Le fagot moyen
est de 75 Fr). (Prix du bois & Brobo : 2 "bouts" pour 5 Fr =
3

30 "bouts" par fagot). Soit un nininum de 2,300 m” pour les

52 nardis, donnant naissance pour la zone a une rentrée moné-
taire de 1.000.000 Fr minimun. (Cette somme peut &tre approxima-
tivement doublée si 1l'on tient conipte des ventes de bois en

semaine).

Cette dépense, finalenent minine pour 1'anndée, assure
au noins 20 camions en permanence sur le narché chaque nardi.
(2 m3 par canion). Ces 20 canions contraints de visiter les
villages de la zone pour assurer une rentebilitc¢ minimum faci-
litent 1'approvisionnement clients et vendeurs du marché. On
peut chiffrer de :

- 20 X 17 (nombre de passagers) = 340 passagers 2

- 20 X 17 x 2 (si chaque camion effectue 2 entrées sur
le narché) = 680 passagers, le potentiel

théorique des canions.
S0it un chiffre moyen d'environ 500 passagers.

2°= Autres produits impliquant un trafic minimum,
toute 1l'année : les volailles.

e/ oes
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En permanence on conpte une guarantaine de marchands
de volailles sur le marché. Zux mémes viennent & pied appor-
tant en moyenne de 8 & 10 volailles (= 350 volailles). Soit :
200 volailles emportées sur Bouaké (en moyenne) ; (50 dans la
zone). Prix moyen = 200 Ir., Revenu directement créé dans la
gone = 250 x 200 x 52 = 2,600,000 Fr pour 1'année dont
2.,080.000 dus aux achats de Bouaké.

On estime 25 volailles par "cage", 2 & 3 cages par
canion. Soit 3 & 4 canions par mardi. Ces 4 canions inpliquent

a4 leur tour un certain potentiel passagers.

Ainsi pour les 2 seuls produits "bois" et "volailles"
on voit apparaitre un seuil ninimum de nombre de camions pré-
sents sur le marché, par suite un potentiel clients donné,
toute 1l'année.

n effet, bois et volcilles font 1'objet d'une
demande typique (et rdéguliére) de la ville voisine de Bouaké
avec ses 100,000 habitants et ses nombreuses "hdtelleries"
indigénes. On retrouve la nécessité pour que se fixe lfactivi-
té du marché d'8tre un relais aux alentours irmédiats d'une
grande ville,

3°- Les graines de palmiste.

Brobo est un centre dtachat important pour ce produit.
5 autres marchés autour de Boueké sont visités réguliérement
par des acheteurs individuels ou travaillant pour le compte
de sociétés (CIPCI - ABILE-GAL) ...

b M&I’di ® 9 00 e 00 ® ) BI‘ObO .
Mercredi ...e.... Loronoublé (S/P de Dididvi).
Vendredi ........ Diabo.

Samedi cv.oeeceos Djébonoua (Bouaké).

Dimanche ........ Sakassou (et Agnouanfoutou : S/P
Diabo%

- Lundi © 0 00005 0806 BO'tI'O.
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Botro, Sakassou, Djébonoua, sont visités plus ou moins
régulitrement. Brobo est au contraire visité tres réguliérenent.

Pour 1'année une moyenne de quinze a vingt sacs, chague
nardi (= 85 kgs le sac), sont amends par camion a Bouaké.
(Soit = 1.500 kgs & 1.600 kgs / nardi) prix d'achat = 17,5 R/kg.
Revenu créé dans la zone = en moyenne, 27.500 Fr chaque mardi.
(Plus de 30.000 Fr en Juillet). Soit 1.430.000 pour 1l'année ;
soit 6 & 7 camions nécessités pour ce trafic.

4°~ En période de déeclin (Juillet-AoQit) un autre pro-
duit pondéreux apparait sur le marché : le Mais en grains).

En Juillet on note une moyenne de 100 vendeuses de
nais (en grains). Chacune apporte de 20 & 25 kgs. Soit 2100 kgs
par nmardi (= 20.000 F) - au total = 20 sacs & évacuer par ca-
mion sur Bouaké. Soit encore 6 & 7 camions pendant la période.

En AoQit le chiffre monte & 7 ou 8 tonnes (et une soixan-
taine de secs & évacuer). Dés llars-Avril, du mals en épis et en
grains est vendu sur Bouaké meis en quantité relativement fai-
ble (= 500 kgs) et 1.500 kgs en lei.

5°~ Le Manioc sec.

C'est aussi un produit vendu assez régulierement 2a
partir de liars-Avril, notanment & des Dioula venus de Bouaké.

- A Brobo 9 morceaux = 5 Ir (prix en Juillet).
- & Bouzké 6 morceaux = 5 Fr (prix en Juillet).
Prix d'achat du sas environ 500 Ffr,
Prix de vente & Bouaké environ 800 Fr (prix en Juillet).
Les acheteurs de Bouaké emportent chaque nardi :

-8 & 10 sacs en Mai.

- 10 & 15 sacs en Juin.

- 15 & 25 sacs en Juillet. En AoQt le tonnage
redescend. (sacs d'environ 50 kgs) :

Soit 2 ou 3 camions en liai, nécessaires

eoo/ves
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4 ou 5 canmions en Juin

8 camions en Juillet.

En Mai, le revenu créé dans la zone par les acheteurs de
Bouaké, est évalué & s 4,500 Fr par mardi.

BEn Juin 6.000 Fr par mardi.

En Juillet 10,000 F par mardi.
En Mai le potentiel passagers peut &tre estimé pour 3 camions
de :

3 x 17 = 51
) 3 x 17 x 2 = 100 (moyenne : 75).

En Juin le potentiel passagers peut &tre estimé

de £ x 17 = 70
a 5% 17 x 2 = 170 (noyenne : 120).

En Juillet le potentiel passagers peut €tre estimé

de 8x17 = 135
a 8 x 17 x 2 = 270 (moyenne ¢ 200).

En résumé, de ces 5 produits (bois, volsilles, palmis-
te, mails, manioc) 4 sont directement consormés par la popula-
tion urbaine de Bouaké. 3 font l'objet d'achats réguliers
toute 1l'annde (bois, volailles, palmiste) ; 1 (le manioc sec)
s'achéte nassivement en période de soudure mais aussi en moin-
dre quantité le reste de 1l'années3d (le mais), s'achdte essen-
tiellement aprés Juin-Juillet. Tous ces produits (dirigés sur
Boucké) ne donnent finalement naissance, de focon directe

qu'a une entrée nonétaire faible pour la zone de Brobo.

- Bois = 7.000.000 (les mordis couptés exclusi-
venent) .

- Volailles = 2.080.000

- llais (en grains)= 400,000 (pour 3 ou 4 mois) (15 mardis).

~ Manioc sec = 90,000 (pour Mci, Juin, Juillet)

(13 mardis)

3.570.000 Fr (achat de Bouaké).

eod/vun
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- Palmiste = .+ 1,430,000 Fr (imputés & Abidjan)

TOTAL ... 5.000.000 Fr (tous achats).

Cette somie représente le flux monétaire issu de

Boucké directement injecté dans la zone par les 5 produits,

a4 l'occasion des Jours de marché exclusivenent et en ce qui
concerne le mals et le manioc pour une courte période de l'an-
née seulement.

Le seuil minimum du nombre de canions exigés par ces
5 produits peut étre estimé a :

- Bois g 20 toute 1l'année

- Volailles H 3 - 4 toute 1l'anndée

~ r:lniste H 6 - 7 toute 1l'annde

- linis : 6 - 7 (Juin-duillet-
Aolt) (2 ou 3 en
Mars-Avril)

- lianioc sec : 2 - 3 (Mai)

4 - 5 (Juin)

8 (Juillet-Aofit).
Soit pour les 5 produits :

Il

38 (mininmwn exigé en lai)

I

41 (mininum exigé du Juin)

I

46 (minimum exigé en Juillet)
= 46 (mininmun exigé en AoQit).

L'ignane, exclue de cette liste, nécessite quant &
elle une dizeine de camions supplémentaires ...

vod/ves



17

CHAPITRE II

UNE ANALYSE PLUS FINE DU TRAFIC ROUTIER




18

Afin de voir ce quc peut cacher cette stabilité
relative du trafic 11 a paru nécessaire d'affiner 1l'analyse
précédente. Pour cela nous avons constitué un échantillon
de canions, interviewés en deux tenmps (V1 - V2). De leurs
réponses nous avons déduit les modifications des trajets,
1'origine des transporteurs et des passagers par zone.

Nous cvons distingué 3 zones :

~ zone de Bouaké (Bouaké)

—~ zone rurale de Brobo ("Zone") (Sous-Préfecture +
quelgues villages des Sous-Préfectures voisines :
Mébo, Kouassiblékro (Bouaké) ; Gningninkro, Gban-
gbossou (Sous-Préfecture de Didiédvi) etc ...

- "Extérieur" (Daoukro, li'Bahiakro, Divo, Bocanda,
Daloa +..).

De ménme nous avons étudié les variations du nombre de
passagers, par zone, et 1'évolution de la part respective de
chaque zone au cours de 1l'année.

On détermine ainsi & différentes périodes une zone

d'attraction du marché.

L'échantillon total porte sur 52 véhicules différents

interrogés en 2 vagues ¢

V1 = 20 vdéhicules

v 22 véhicules

i

2
V1 pour la période allant de la fin Avril & la fin Mai.
V, pour leo période collent du 4 juillet au 18 Juillet.

On admettra que 1'évolution gui se dessine entre V1
et V, ne fait que prolonger une évolution antérieure commencée
des Tévrier-ilars pour aboutir & une situction finale en
Noveribre~Décenbre.

6 grandes catégories de véhicules apparaissent.

coe/ean
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1°~ catégorie :
Véhicules faisant le trajet Bouaké-Brobo-Bouaké.

(ou M'Bahiakro~-Brobo-M'Bahiakro) avec une seule entrée

sur le narché.

2°=~ catégorie :

Véhicules & "grands trajets" avec une scule entrée sur

le marché. Comme les précédents ils n'entrent qu'une
fois & Brobo, stationnent une heure ou deux, poursui-
vent leur trajet une fois le plein de passagers plus
ou moins réalisé. Pour ces véhicules le marché n'est

qu'un lieu de passage valant le détour ce jour-la.

Les trajets observés sont :

- Bouaké-Brobo-Li'Bahiakro-Daoukro-Bouaké.
- Divo-Bouaké-Brobo-Divo.
-~ Daoukro-M'Bahiakro-Brobo-Bouaké (ou Daoukro).

3°~ catégorie :
Véhicules & "grands trajets" et deux entrées a Brobo.

Ces véhicules allient davantage que les précédents le
marché de Brobo & leur grand trajet, puisqu'un villa-

ge de lo zone est visité pendant 1l'intermede du
niarché.,

4°-~ catégorie

Véhicules-navettes "Bouaké-Brobo" avec au roins deux

entrdes & Brobo.

Ces camions plus spécialement orientés sur le marché
sont un bon indicateur de l'intensitd des relations
entre lo zone de Brobo et lo ville de Bouaké.

vei/ v



20

De méme, & partir de Bouaké, on les retrouve les autres
jours de la semaine axés sur les autres marchés hebdo-
madaires des environs de Bouak$.

(Le mercredi vers Moronoubld, le vendredi vers Diabo,
le samedi vers Djébonoua, le dimanche vers Sakassou ou
Agnouanfoutou, le lundi vers Botro).

5°— catégorie :

Véhicules desservant les villages de la zone de Brobo
avec moins de trois entrées sur le marché.

Plus encore que la précédente cette catégorie révele le
niveau d'activité intra-zonale, i.e. l'intensité des

relations Brobo-zone environnante.

6°- catégorie :

Véhicules desservaent les villages de la zone de Brobo

b

avec trois entrées au moins & Brobo.

S
¥ *
x

Nous avons d'autre part classé les véhicules selon

quatre "taux d'assiduité" au marché.

Assiduité & 80-100 % des marchés (véhicules "trés assidus").
Assiduité & 50 % des marchés [véhicules "moyennement assidus").
Assiduité & 25 % des marchés (véhicules "faiblement assidus").

by

Assiduité & - 10 % des marchés (véhicules"pas assidus").

Ce double classement nous permet ainsi d'évaluer, pour

chaque période, et pour chaque catégorie de véhicules, une
sorte d'élasticité du trafic montrant soit un maintien de 1l'as-
siduité, quand le nonbre des entrées diminue, soit une diminu-

tion de l'assiduité quand le nombre des entrées se maintient
ou augnente.

VY
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L'évolution apparait alors nettement.

1° catégorie : (Bouaké-Brobo ou M'Bahiakro-Brobo, une seule entr&)

N.B.

a) Pour 1l'ensemble de la période V, et V,, ces véhicules
- constituent 13,5 % de 1'échantillon.
- dont 85 % partent de Bouaké,
15 % partent de M'Bahiakro.

b) De v, 4 V, on observe un 1éger accroissement relatif

de cette catigorie :

i

-V, 13,3 % de 1'échantillon -( 7%; )

-V, = 13,6 % de 1'échantillon ( =5 )

c) Par contre de v, 3 V2 l'assiduité moyenne diminue,

par une réduction des véhicules "tres assidus" et
"pas assidus" et par une augmentation des véhicules
"moyennement assidus".

Cela signifie que les camions "pas assidus" (qui passent
de 50 % de 1'effectif de la catégorie & O %) proviennent
en V2 non plus de la ligne Bouaké~Brobo (ou lM'Bahiakro)
mails d'autres Sous~Préfectures plus éloignées. Autrement
dit cela indique une sorte d'extension géographigue de

la zone d'attraction du marché en période de baisse de

commercialisation.

Cette extension résulte, logiquement, de l'attitude des
transporteurs de toutes zones qui multiplient les'grands
trajets", comme on le verra, espérant gagner dans l'al-
longerient des déplacenents, ce qui se perd en intensité
a 1'intérieur d'une microizone donnée.

Ctest évidemment par ce processus que diminue trés for-
tement la rentabilité du transport dans les petites
entreprises de "taxi-~-brousse" a partir des mois d'Avril

oo/ oas
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et Mai, conduisant beaucoup de ces professionnels a la
faillite au bout d'un an ou deux de pratique.

Devant la diminution des échanges aprés Avril, phénoméne
national, les transporteurs de toutes régions poussent
de plus en plus loin leurs trajets au mépris (souvent)
de tout calcul de rentabilité. Pour Brobo, cela se tra-
duit
1°) par une diminution de 1'assiduité des camions
venant de Bouaké.

2°) diminution non compensée par 1l'apparition,
non-assidue, des canions venant d'autres

régions.

d) En valeurs absolues

- En V, la moyenne des camions présents sur le marché

est d'environ 75 par mardi.

- En V,, la noyenne n'est plus que de 65.
(moyenne v, Vv, = 70).

On a donc

-EnV, : 10 camions de 1° catégorie

soit 10 entrées sur le marché.

o0

8,8 canions
soit 8,8 entrdes. (= ~ 12 %).
(9,4 en moyenne pour V, et V,).

- n V2

Dans ce total : - les entrdes de Bouaké diminuent de = 41 %
(10 en V1 - 5,9 en V2)o

- les entrées de }M'Bahiakro augmentent de 0 &
2’9.

ceo/0ns
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TABLEAU 1° CATEGORIE
cqspz | C c c . c c C
Asgiduite 1° cat. N.C, % _‘E—' ,1°. catN'C' %-:'E'_ 10 cat N.C, % TT
80 - 100 %| 4 43 9,4 5 50 10 _4r¥?,9 35,4 8,3
50 % 2,7 12 22,2 0 7,5 0 5,9 { 17,8 | 33,3
25 % 0 7 0 0 7,5 0 0 5,9 0
- 10 % 12,7 8 33,3 5 10 50 0 5,09 1 0
TOTAL 9,4 70 13,5 10 75 13,3 8,8 | 65 13,6
2 périodes ! v, Vs,
i
CHIFFRES ABSOLUS 15 CATEGORIE
1
* %
%

2° catégorie : ("grands trajets et une seule entrée)

a) Pour l'ensemble de la période, ces véhicules
de 1'échantillon,

constituent
dont - 88,2

b) De V1 a v, on
-V, =
_V2=

On

- 32,7 %

RS

- 5,9 %

/0
A
- 5,9 90

partant de Bouaké
nartant de Divo

partont de Daoukro

= 33,3 % de 1'échantillon (-%é}-)
31,8 % de 1'échantillon (—é%—)

observe une quasi-stabilité relative

notera donc l'inmportance quantitative des "grands

trajets" avec une seule entrée & Brobo ... et leur stabilité
due & la position de Brobo sur un axe routier (Bouaké-Dsoukro)
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facilement branché par un faible détour sur les voies Nord-
Sud (Brobo-Didiévi ou Bouaké-Divo).

c) L'assiduité moyenne senmble au total augnenter

dans la catégorie :

- par une augmentation des véhicules "trés assidus" (50 % en

v,, 56,8 % en V).

- par une réduction des "pas assidus" (20 % en V1, 14,3 % en
V2).
- malgré une augmentation des "faiblement assidus" (10 % en V1,
14,3 % en V).
Ceci va deons le sens de notre hypothése, puisque ces
véhicules (dont 88,2 % partent de Bouaké) allongent leurs
trejets & la recherche d'une clientele raréfiée dans leur

propre zone d'activité.

Pour eux le marché de Brobo tend & devenir une simple

étape vers d'autres zones et d'autres marchés

Parallelement Brobo devient un point de passage pour
les canmionneurs extérieurs & la zone. (En V1, 90 % viennent
de Bouaké, en V,, 85 B eee)e

b) En valeurs absolues

- en V1, 25 camions par mardi entrent dans la
catégorie ;
soit 25 entrées (dont 22,9 de Bouaké).

- enV,, 20,6 camions
soit 20,6 entrées (dont 17,5 de Bouaké).
. réduction : (- 17,6 %).
(moyenne vV, -V, = 22,9 camions).

Dans ce total : - les entrdes de Bouaké régressent de - 22,2 %

- les entrées "extérieures" augnentent de
+ 24 %

coe/enn
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TABLEAU 2° CATEGORIE.

Assiduiad |po & .| W.C. |% - | po Coo] mee | %=l 00 S il o0l |% -
80 ; 100 %] 12,1 43 28,1 12,5 | 50 25 11,7 1 35,4 | 33,3
50 % 4 12 153,510 5 | 7,5 66,7 2,95 17,8 | 16,7
25 % 2,8 7 | 40 2,5 7;5 33,3 2,95| 5,9 | 50
_ 10 4 5 10 50 2,95| 5,9 | 50
' TOTAL 22,9 | 70 | 32,7 || 25 75 33,3 || 20,6 | 65 31,8
| 2 périodes | V1 V2

CHIFFRES ABSOLUS 2° CATEGORIE.

*
% *
X

3° catégoric : ("grands trajets et deux entrées & Brobo").

a) Pour 1l'ensemble de la pdériode, ces véhicules
constituent : -~ 7,7 % de 1'échentillon
dont = 50 % partant de Bouaké
- 25 % partant de Divo
- 25 % partant de li'Bahiakro.

Bouaké n'a donc plus lo majorité pour les "grands trajets et

deux entrées,

Explication possible :

Les véhicules venus de loin et ayant peu gagné en
cours de route essaient de se "refaire" sur le marché avant
d'achever leur trajet.
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Les véhicules de Bouaké renoncent plus facilement a
nultiplier les entrées & Brobo, jugé trop proche de leur point
de départ. Sans doute les retrouve-t-on nmultipliant en fin de
parcours leurs entrées sur d'autres marchés ...

b) De v, 3 V5, on observe une forte croissance rela-

tive de cette catégorie :

-V, = 3,3 % de 1'échantillon (710-)

-V, = 13,6 % de 1l'échantillon (7§r)

Croissance dfle évidemment & 1l'origine extra~régionale de

50 % de ces canions qui, en période de commercialisation,
essaient d'améliorer leur rentabilité en fréquentant les mar-
chés de leur fin de parcours ...

c) L'assiduité noyenne est élevée dans la catégorie.

En effet, les véhicules "trés assidus" passent de
100 % en V, & 67,4 % en V,. Les véhicules "nmoyennement assi-
dus" passent de O en V, & 32,6 % en V,. (Ces véhicules sont
de plus en plus contraints de visiter les marchés sur leur
fin de parcours).

N.B. ¢ Le mouvement s'amorce & son tour pour les camions venant

de Bouaké, donc en début de parcours et qulen prévision
de la feible rentabilité globale du trajet, n'hésitent
plus & un interméde prolongé & Brobo avec deux entrées

sur le narché.

d) En valecurs absolues

- en V1, 2,5 camions par mardi
soit 5 entrées (dont 2,5 de Bouaké).

- en V,, 8,9 camions

soit 17,8 entrdcs

Augnmentation : + 256 %.
(moyenne V, =V, = 5,4 canions).

cee/veoe
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N.B. : Pour les camions venant de Bouakéd,
50 % sont "trés assidus™

50 % sont "moyennement assidus"

L'assiduité n'est donc pas totale, ce qui est normal
j8) ’
pour ces canions en début de parcours.

Au contraire les camions venant d'autres zones sont
parfaitement assidus, contraints de fréquenter le marché
en fin de parcours.

TABLEAU 3° CATEGORIE

Assiduité |50 oop| WeCo | % | |50 i ] Ma0h | % = |50 %atq N.C. (% — |
éo - 100 % | 4 | 43 9,4 2,5 | 50 5 6 35,4 | 16,7
50 % 1;4 12 11,1 0 7,5 0 2,9 | 17,8 [ 16,7
25 % 0 7 0 0 755 o || © 5,9 0
; 10 % 0 8 0 0 10 0 0 59 0
TOTAL 5;4 70 Ty 7 2,5 i 75 3,3 8,9 | 65 13,6
2 périodes Ej v, v, i

CHIFFRES ABSOLUS 3° CATEGORIE

%
X *
*

4° catégorie : (navettes Bouaké-Brobo).

a) Pour 1l'ensemble de la pdériode, ces véhicules
constituent : - 17,3 % de 1'échantillon
dont : - 88,9 % partent de Bouaké

- 11,1 % partent de Brobo.
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b) De V
cette catégorie

1 a V2 on observe une croissance relative de

-V, = 13,3 % de 1'échantillon (-3%)
-V, = 22,7 % de l'échantillon (=55)

Cette croissance nontre le rdle de Bouskdé conme soutien
d'activité dans la zone environnante.

Cependant : cette croissance relative ne va pas sans

entrainer une diminution du nonbre d'entrées par canion.

En V1 : chaque camion fait en moyenne 2,75 entrées sur le marché
En V, : chaque caomion ne fait plus que 2,2 entrées {- 20 %).

c¢) L'assiduité moyenne nugnente sensiblenent.

Grice & - l'augnmentotion relative des véhicules "tres assidus"
(75 % en V, dans la catégorie,
80,2 % en V2).

et - la diminution des véhicules "faiblement assidus"
(25,0 % en V1
20,0 % en V).
N.B. ¢ En V1 les canions "trés assidus" effectuent en noyenne
3 entrées.

En V2 les comions %res adsidus", plus nombreux, n'effec-
tuent plus que 2,25 entrées.

L'assiduitd soutenue s'est donc payée par une sensible

rédvction du nombre d'entrdées

(I1 semlle ainsi qu'on ait de la part des transporteurs,
une "stratégie" de lutte trés vive dans la recherche
d'une clientéle raréfide ...).

A ce propos nous avons fréguemment assisté 2 des pala-
bres arageusesentre camionneuvrs s'accusant de s'étre
"volé" "leur ligne habituelle”.

cee/vus
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d) En valeurs absolues

- en V1 ¢ 10 comions par mardi
soit 27,5 entrées

- en V2 ¢ 14,7 camions par mardi
soit 32,3 entrées

+ 47 %
+ 17,4‘ %)'

(Augnentation : des camions

11

des entrdes

(moyenne V, -V, = 12,1 canions) .

N.B. : Lo moindre augnentation des entrées pour un nombre de
camions accru s'est traduite par un certain raccourcis-

sement de la durdée du marché.

Sur un marché-relais corme Brobo la baisse d'activité

se décele autant par ce raccourcisserment de durée que

par la diminution du nonbre de camnions, d'acheteurs et
de vendeurs.

TABLEAU 4° CATEGORIE

Assiduité 4°Céat7 N.C. |% —g— 400éat7 N.C. |% 4o ean] TeCo | <
80 ; 100 % 9,4 | 43 21;9 7,5 | 50 15 11,8 | 35,4 33,3~
50 % 0 12 0 0 7,5 0 0 17,8 0
25 % 2,7 | 17 40 2,5 T,5 | 33,3 2,9 5,9 | 50

-10 % 0 8 0 0 10 0 0 5,9 d
TOTAL 12,1 ’ 70 | 17,3 10 i 75 13,3 14,7 | 65 22,17
2 périodes ! V1 ! V2
— R —

CHIFFRE ABSOLUS 4° CATEGORIE

- X
* ¥
*

VAT
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5° catégorie : (véhicules desservant la zone et moins de 3

entrées).

-~

Nous abordons avec cette 5° catégorie l'aspect spécis-
fiquement "intra-zonal" du trafic routier.

a) Pour l'enseiible de la période, ces véhicules
constituent : - 5,8 % de 1'échantillon.
(tous viennent de Bouzké).

b) De v, a V, on observe une diminution radicale de

cette catégorie,

i1

- en V, 10 % de 1'échantillon (7%7)

- @én V2 = 0
traduisant ltaffaiblissenient du niveau d'activité dans la

nicro-zone de Brobo,

c) En V,, ces véhicules étaient pour 66,7 % "trés assi-
dus"

pour 33,3 % "faible-
ment assidus".

donc une assiduité moyenne assez élevée.

d) En valeurs absolues

-enV, : 1,5 canions par mardi
soit 15 entrées

-enV, : 0 " 0 _entrée

Cette disparition totale est évidemment un indicateur
excessif, comne on le verra plus bas ;3 il n'en demeure pas
noins vrai que les canions-novettes de la catégorie précédente,
en augnentation relative et absolue, créent un nmouvement qui

devient en partie artificiel a l'intdérieur de la zone rurale

voisine ol 1l'activité diminue.

-~

Cette diminution radicale des véhicules de 5° catégorie
devance cependont la baisse réelle de l'activité.
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Ces transporteurs se seraient montrée trop "pessimis-
tes" ; ce qui, on va le voir, ve favoriser dans une certaine
mesure ceux de la 6° et derniére catégorie, comme
cela a pu favoriser les véhicules de la 3° catégorie (cf. +
haut) qui ont pu assez facilement intégrer une navette 2
1'intérieur de 1la zone en plus de leur "grand trajet" ...

TABLEAU 5° CATEGORIE

assiduiaé (g% | Wooo |# = |[5% 0] Wooo %5 ~5°Céat, N.C. |% —-
80 - 100 % 2;7 43 6,2 5 50 10 0 35,4 0
50 % 0 12 { 0 0 Ty5 1 0 0 17,8 | 0
25 % 1,3 7 20 2,5 7,5 | 33,3 0 5,9 0
-10% o | s 0 0 10 0 0 5,9 | 0
TOTAL 4 70 5;8 7,5 175 |10 r-::-n 65 -::.-T
2 périodes v, | v,

CHIFFRES ABSOLUS 5° CATEGORIE

*
* *
*

6° catégorie : (3 entrées au moins sur le marché).

a) Pour l'ensemble de la période, ces véhicules
constituent : - 23,1 % de 1'échantilon
(tous viennent de Bouaké).

Quantitativement cette catégorie vient au second
rang aprés celle des "grands trajets et une seule entrée a
Brobo",

cos/eun
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b) De V1 3 V2 on observe une assez forte diminution
relative & cette catégorie.

-V, = 26,7 % de 1'échantillon (-gy)
-V, = 18,2 % de 1'échantillon (—3z)

En additionnant les 5° et 6° cetégories on a :
-enV, : 36,7 % de 1'échantillon ( —%%— )
-enV, : 18,2 % de 1'échantillon ( —ﬁ%— )

La réduction est donc inportante. Cele a cependant
pernis auxrvéhicules encore présents de maintenir leur nombre

d'entrées & 3 en noyenne par mardi.

Ils bénéficient probablement du comportement "pessi-

niste" des précédents.

Cependant ces véhicules ne meintiennent & 3 leurs
entrées qu'au prix de certaines réorientations de trajets :

- 50it en changeant de ligne, en V2, entre la 2° et la 3°

entrée, la lére ligne étant rapidement épuisée ...
Ex.: Bouaké-Brobo-Bounda-Brobo-Somelassou-Brobo

Ex.: Bouaké-Brobo-Zougban-Brobo-Mébo (S/P Bouaké)-Brobo

- s50it en allongeant leur trajet, sur la méme ligne, per

repport & V1

Ex.: Bouaké-Brobo-Saminikro~Brobo-Saminikro~Brobo (en V1)

Ex.: Bouaké-Brobo-Zougban-Brobo-Zougban-Brobo (en V2)
(Zougben étant un village situé apres Saminikro).

Donc a1%chelle de la micro-zone, adoption d'un "grand trajet"...

- 50it en adoptant la ligne Brobo-Bouaké, aprées une seule navet-

te vers un village de la zone, prouvant ainsi que les lignes
Brobo-villages sont assez vite peu rentables.

BEx.: Bouaké-Brobo-Gbangbossou (S/P Didiévi)-Brobo-Bouaké-Browm

.Q./.O.
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Tous ces changements, plus ou moins improvisés par
les chauffeurs, ne se font pas toujours sans heurts de part et
d'autre. Le plus souvent on se confie au hasard. De toutes
facons & la stabilité du nombre d'entrées, ne correspond plus

la stabilité du nombre de passagers transportés & chaque
voyage.

c) L'essiduité moyenne est en diminution

En effet - les véhicules "tres assidus" passent
de 87,5 % en V, (dons cette catégorie)
4 25 % en Ve
-~ les véhicules "moyennement assidus" pas-
sent de 12,5 %,dans la catégorie
a 50 %

- les véhicules "non assidus" font leur
apparition : O en V1
25 % en v,

L& encore, assiduité et stabilité du nombre d'entrées sont

incomnpatibles.

d) En valeurs absolues

- en V1 ¢ 20 camions par mardi
soit 60 entrées

- en V2 : 11,8 camions par mardi )
soit 35,4 entrées

(réduction : - 41 %)

(moyenne V, -V, ¢ 16 canions par mardi - 48 entrées)

N.B. : Le pourcentage de -~ 41 % est sans doute le meilleur
indicateur de la diminution réelle du trafic dens la
zone étudiée.

cee/ e



TABLEAU 6° CATEGORIE

34

Assiduité |00 .| W.c. |% < |10 ] Me0e |% - 6°Céat,' N.Co | —p
80 - 100 % 10;7 43 25 17,5 | 50 35 2,95 35;4 8;3
50 % 4 12 33,3 2,5 | 7,5 | 33,3 5,9 | 17,8 | 33,3
25 % 0 7 0 0 7,5 | O 0 59 | O
; 10 % 1;3 8 16,7 0 10 } 0 2,951 5,9 | 50
TOTAL 16 70 _ﬁ 23,1 20 75 26;7 11,8 | 65 18,2
2 7périodes V1 v,

CHIFFRES ABSOLUS 6° CATEGORIE

Nous avons représenté graphiquement 1l'évolution par

catégorie. Les surfaces hachurées sont proportionnelles au

nomnbre d'entrées.

GRAPH, N° 6 "Catégorie des véhicules - Evolution

de V1

a VZ".

coe/eus
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TABLEAU RECAPITULATIF DES ENTREES (N. Ent,)

SUR LE MARCHE

Cp S ASSIDUITE ASSIDUITE
E ——

. E T 807— o No 80 - A A A No Enf.

GOR 100 % 50/0 25% - 10% N.C. En'b. Er(];to 100 % 507 257 - 107 NoCo Ent, % —1
1° catégorie 5 0 0 5 10 10 7,1 2,9 5,9 0 0 8,8 8,8 7,5
2° catégorie 12,5| 5 2,5| 5 25 25 17,5 11,7 3 3 3 20,7{ 20,7| 18
3° catégorie 2,5 0 0 0 2,5 5 3,5 6 2,91 O 0 8,9{ 17,8| 15,5
4° catégorie 7,5 O 2,51 O 10 27,5 19,3f| 11,8] O 2,91 © 14,7 32,3] 28,1
5° catégorie 5 0 2,5| © 7,51 19 +| 10,5 0 0 0 0 0 0 0 -
6° catégorie 17,5 2,5/ O 0 20 60 42,1|| 2,95| 5,9/ o© 3 11,8 35,4| 30,9
TOTAL 50 Ty5 7,51 10 75 142,5(100 35,4( 17,7 5,91 6 65 1115 100

% 66,7 10 10 13,3!| 100 54,5 27,3 9,1] 9,1]| 100

v, Vs

6¢



36

I1 reste encore a classcr les entrées par origine
en V1 et V

2
v, v, |
CATEGORIE B. Z. |Bxtér.|T.Ent. B Z. |BExtér.|T.Ent.
1° catég. | 10 0 0 10 5,9 0 2,9 8,8
2° catég. | 22,5 0 2,5 | 25 17,5 0 3,2 | 20,7
3° catég. | 1,25 2,5 | 1,25 5 4,45 8,9 4,5 17,8
4° catdg. | 27,5 0 0 27,5 32,53 0 0 32,3
5° catég. | 7,5 | 7,5 | 0 15 0 0 0 0
6° catég. 20 40 0 60 1,8 | 23,5 | O 35,4
TOTAL 88,75| 50 5,751142,5 72,0 52;5 16,5 | 115
% 62,3 | 35,1 | 2,6 | 100 |} 63 % 28;3 8,4 | 100
B. =  BOUAKE
Z = Zone
Extér., =  Extérieur

De V, a v, le phénomeéne le plus net est la réduction des

entrées des villoges de 1o zone.

Cette réduction se fait essentiellenent au profit de
1'Extérieur dont les entrées augrientent en nombre relatif et
absolu.

- les entrées de BOUAKE dininuent en nombre absolu

de 16,25 soit _~- 18,3 %

v .i;',




-~ les entrées de la zone dininucnt de
17,5 soit = 35 %

- les entrées de_l'extérieur augmentent de
6,80 s0it + 181,3 %.

Connaissant N.C. en V1 et V2
et N. Ent. en V1 et V2, pour les différentes zones
(B.Z.Ext.) nous pouvons déterminer le nombre et l'origine des

’

passagers transportés en ces deux périodes.

On choisira pour chogue période V1 ev V2 un "mardi
noyen" du trafic passagers. Ce chiffre nous a été fourni par
des enquétes répettées zupres des canionneurs de 1l'échantillon.

On obtient le tableau ci--aprés -(tableau des effectifs-

passagers par zone).

N.C, = Nonmibre total de ceanions.
N.E. = Nombre total des entrées
—%%— = Nombre moyen de passagers & chaque entrée

de canions

X = Total passagers, pour un camion, toutes
entrées comptées.

Np = Nombre total possagers

B. = Lffectif passagers provenant de Boucké

Z, = Bffectif passagers provenant de la Zone

E. = Iffectif pacusagers provenant de l'Extérieur.

Il ressort de ce tableau qu'en Vi, 664 possagers et

en V,, 376 _nassagers viennent de la zone.

En fait ces chiffres sous-estiilent peut-8tre légeére-

nent la zone au profit de Bouaké puisqu'il n'a pas ¢té possi-

ble pour les ccomions venant de Bouaké de déterminer le nombre
de leurs passagers ronassés en foit dans l'un des 5 villages
situés & 1'Ouest de Brobo ... Si la "Zone" comprend environ

voo/ e
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65 villages on voit qu'en moyenne chagque village donne 10
passagers en V1 et 5 ou 6 en V2. Ce serait donc preés de
cinquante passagers quien V1 devraient &tre ajoutés & la
Zone et retranchés a Boucké. Et une trentaine en V2. Les
chiffres réels seraient donc :

511 (41,2 %)

1l

en V1 ¢« Bouaké

Zone = 114 (57,5 %)
Extérieur = 15 ( 1,3 %)
en V, : Bouaké = 496 (50,5 %)
Zone = 4106 (41,4 %)
Extérieur = 79 ( 8,1 %)

e

¥ . ¥
b3



Somes T
NN LR

3

~PAS3AULS PAE vZ0T

— e

_ Vi , L Vo

i _ Dont Np - Dont

| ATEG. |N.C. | N.E.|R- | % | mp — T || ™ NE |- | % | Np —— T

r{? ca; 10 10 11,6{ 11,6| 116 | 116 0 0 | 848 é,8 12 12 106 79 0 27
2° catl 25 25 10,4| 10,4| 260 | 140 | 105 15 20,7| 20,7 8;8 8,8| 177 | 157 20 0

~3° cat 2,5| 5 9 18 45 0 45 0 8,9| 17,8 11,5| 23 205 35 | 118 52
4° cat 10 27;5 6 16,5| 165 | 137 28 0 14,7] 32,3 6 13,2 194 | 145 49 0
5° cat. 7,5 15 8,7| 17,3| 130 32 | 98 0 0 0 0 0 0 0 0 0
6° catd 20 60 8,7 26;2' 524 | 136 | 388 0 11,8 35;4 8,2 25;3 299 | 110 | 189 0

L,

ITOTAL 75 142;5 8,7| 16,5|1.240| 561 664 15 65 115 8,5| 15,11 981 526 | 376 79

100 45;2 53,5 1;3 100 53;6 38,3 8;1
Np = N.C. XX

ou N.E, X —%I%—

6¢
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En résumé, de v, a v,
- la réduction du nombre de passagers est de 1.240

a 981
(- 20,9 %)

- toutes les catégories regressent, sauf la 3° et la 4°
Ces deux catégories ("grands trajets et 2 entrées" et'navettes
Bouaké-Brobo") sont par définition celles qui "extra-vertissent
le marché. On a vu que c'est un phénom®ne trés net & Brobo, en

période de déclin de la commercialisation.

- Augmentation relative des passagers venant de Bouaké.

Np = 511 = 41,2 % en v,
Np = 496 = 50,6 % en v,

(Quasi-stabilité absolue). Bouaké montre bien par ce chiffre
son rdle de fixateur d'activité dans la zone rurale voisine,
grice & la constance de ses achats en produits vivriers ou de

ses ventes en produits manufacturés.

- Forte dinminution absolue et relative des villages de

la zone
Np = 714 (aprés correction des 5 villages
situés entre Bouaké-Brobo)
soit 57,5 % en V.
Np = 406 soit 41,3 % en V,

On peut donc raisonnablement estimer de 40 & 45 % 1la
réduction d'activité dans la zone rurcle de Brobo entrc les
riois d'Avril-Mai et Juillet, et ce en dépit (ou grice !) 3
la proximité de Bouaké ...

- Treés forte augmentation relative et absolue dec 1!'"Ex-

térieur"
Np= 15 = 1,3% enV,
Np= 79 = 8,1% en v, (+_426,7 %)

voifene
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Nous avons suffisamment démontré le mécanisme "routier"
de ce phénoméne. Ajoutons, on le verra plus loin, que 1'Igname
joug un rdle de premier plan dans cet accroissement.

La Sous-Préfecture de Brobo a été & la limite de pénu-
rie d'igname aprés Avril lors des achats massifs de semences,
et des quantités importantes proviennent alors soit de Bocands,
soit de Didiévi, soit de M'Bshiakro ...

A la fin du mois de Juin environ 50 % des ignames tar-
dives commerciglisées & Brobo avaient une provenance extérieure

a la zone.

CE_QU'ON PEUT EN DEDUIRE pour Vi, (Février)
et pour V3 (Noveribre )

i

d,

- VO + N,C, = 80
(*) -‘N’T%'E%l—t—"= 2 EEEEEERE N.Ent- = 160
N —
» N T B | = 160 x 1.44
) “Fr—= 9 : 9 4 1.440
14440 passagers dont 36 % de Bouaké = = 518
(%) 63 % de la Zone = 907
1 % de 1'Extérieur = 15

Notes (%) : Coefficients extrapolés & partir de ceux de
V1 et de V2 connus.

- V1 coveetietsacscancacasenane Nop =4 1.240
Vs ceciiiieiiiiiiiiiiiccianes Nop o= 981
- V3 .N.C. = 50'
L = 1,5 ...i.. NEnt. = 75
B = 7,5 e Nep =75 x 7,5 =560
560 passagers dont 54 % de Bouaké = 300

R A
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40 % de la Zone = 225
6 % de 1'Extérieur = 35

N.B. : Nous avons supposé en V3 que le pourcentage de 1'Exié
rieur rediminuait quelque peu, étant étroitemc.it 134

aux achats d'igname tardive.

(Voir Graphigue n°® 7 - "Passagers-Origine")

¥
* ¥
*

POPULATION TOTALE DU MARCHE

EVOLUTION THEORIQUE

A la fin de Mars 1967, un comptage effectué & > 'heure
de pointe (9 h.30) a donné les résultats suivants :

1°) carré de densité (25 m) - 13
2°) carré : -n
3°) carré - 10
4°) carré - 9
5°) carré - 8
6°) carré - 3

moyenne 9/25 m2.

La surface réellement occupée est d'environ 7.,00 17,
soit 300 carrés de 25 m2.

N. : 300 x 9 = 2,700 personnes
Ce chiffre peut 8tre accru de 500 compte tenu des personnes
rarties avant 9 h.30 ou apparues aprés 9.h.30.

N. = 3.200 personnes
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A cette époque le nombre de passagers-camions peut &tre fixé
& environ 1,300.
(Chiffre de VO = 1.440
de V, = 1.240).
Soit un rapport passagers-population totale d'environ 40 %,
On supposerza constant ce rapport dans 1'année.

Dtou : .
Vo:(1) passagers = 1,440 dont zone = 935 (env. 65 %)
(2) N. théorique = 1‘44gox 100 = 3.000
(3) pidtons = (1) - (2) = 2.160
Total théorique ZONE ..coooeoe = 3,095
V1:(1) passagers = 1.240 dont zone = 714 (57,5 %)
(2) N. théorique = 3.100
(3) N. piétons T teaececsees .. = 1.860
Total théorigue zone ..eeoeeee = 24574
V,:(1) passagers = 981 dont zone = 406 (41,4 %)
(2) N. théorique = 2.450
(3) N. piétons = hreecocscsses = 1,470
Total théorique zone ......... = 1.876
V33(1) passagers = 560 dont zone = 225 (40 %)
(2) N. théorique = 1,400
(3) N, piétons = tieeseeeceses = 840
Total théorigue ZONE ccoeoosee = 1.065

In fait, cette baisse théorique des "clients zone" de
3.095 a 1.065 est probablenent cxagdérde.

N

Selon nos estimations directes, la population & 1l'heure

de pointe & la fin Juillet (V2) peut &tre évaluée aux environs
de 2.000 - 2,500, ce qui impliquerait un chiffre de 2.500 -
3.000 pour toute la durde du morché (et non 2.450).

VT
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Cependant, comme la durée du marché se réduif, le chif-
fre & ajouter & celui de l'heure de pointe doit &tre inférieur
a4 500. Le chiffre "rdéel" probable peut donc &tre ramené aux
- alentours de 2.500 et pour la zone :

2.500 -~ (passagers extérieurs 3 la zone)

2.500 - 575

1.925 = (au lieu de 1.876, total théorique zone).

De méne en V3 le chiffre total réel devrait encore avoisiner
2.000 et pour la zone = 2,000 - 335 (passagers-camions extée.
rieurs & la zone) = 1,665.

Voir GRAPH. n° 8 - Evolution thdéorique-Population du marché.

NVATY
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CHAPITRE TII

4 e
SITUATION DU MARCHE EN V1
(Avril)

Aspect général
Nombre de vendeuses par catégorie de produits
Volume des ventes

Destination des produits
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1°/ - ASPECT GENERAL DU MARCHE

Le nombre de "1000 kgs" est voisin de 70 - 75. la
densité de population reste élevée jusqu'a 11 h, - 11 h,30.

1°) Produits vivriers :

On note une quantité trés importante d'ignames, pré-
sentdes soit exclusivement (20 ou 30 kgs par vendeuse),soit
en association avec fruits (ananas, bananes) piments, manioc
sec, mais, arachides, graines de palme ...

On note aussi le grand nombre des vendeuses de mangues
et d'ananas. Pour ces produits la concurrence esttelle que le
prix du mardi est inférieur de moitié au prix observé les
autres jours. Le prix varie également entre 8 h. (Ex.: 20 F
1l'ananas) et 11 h. (10 Ir).

Le malIs en grains est encore rare. Quelques vendeuses

de mals en épis qui n'ont pas encore uniformisé leurs prix,
(différences de 30 % fréquentes entre deux vendeuses, espacées
de moins de 10 métres).

2°) Grosse activité des "bazars", couturiers, tail-
leurs et autres vendeurs 4d'articles manufacturdés (bijoux,
cauris etc ...).

3°) Plusieurs petits commerces qui disparaissent ou
reculent en V,. (photographie etc ...).

4°) Nombre important de vendeurs de pains, sardines,

sucre, brioches, bégnets.

5°) Présence d'un camion-bazzr de la "Chaine-iAvien"
de 9 h. &3 11 h. Ce camion disparaitra par la suite.

coe/ves
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2°/ - NOMBRE DE VENDEUSES PAR CATEGORIE DE PRODUITS
(Observation 2° quinzaine d'Avril et début Mai).

1°) Produits agricoles locaux ¢

—Ig}}ame 30 @ 0 000009300 ¢t U0 ®C VoL OO NOOOO 0L OGO OOCOGO S OO © 00® 0060000000 O L) 71

- Igname, ananas, mangues, mManioc SeC, MAIS seccevcocssscoscesss 1153
- Ignane, manioc sec, piments, herbes, toros .cccoeeeccorocscoccs 39
- Bananes douces, igname «.oc... Ceeocesacecoscccce s cecosacancas 35
- Mangues, graines diverses, paddy, ignames, coton "mono" ...... 20
- Mangues, ananas, bananes douces, Paddy sceoccceecsocoocoocccacs 31
- Mangues, piments, nanioc sec, escargots, CACAO cev:vecccooeses 9
- Mongues, mais, ananasS, TIQNI10C S€C .ccvssccocsscssoseoesoccsscso 25
- Légumes divers, (échalottes, aubergines) graines de palnes

et feullleS sococscssccscscancacn co o6 s e o csocovoase csoccccscoscee 14
- Paddy, mals cccococn cocossccsccasoeesscas cecocesceasasece oo 10
- Graines diverses, mangues, fruits de cueillette ..ecovecvecces 75

(Le produit souligné fait 1l'objet de la vente principale).

2°) Autres produits locaux :

- Volaille ..... ceocecsccoooe cecacosnnan cececcvecvoscscocsoesevys 40
= Vin de palme ececococoooouoscoacosoacococoscccnooocssoccocsscseos 40
= Abtidké ... ciccaccoccoceceeceoiotonecoon cosec o coacocecooes 24
- Tabac en poudre .secceso csenccans cossesessnn csecscecccccusess 11
~ Tabac YOULE ..i.scovcosocosecooesasoccsnsa cceecscecccsssssccosns 1
- Bégnets, sirops, huile ..o.ovveoons . 32
- Viande .eecocseescoesoccoecs ccecessesescoe s ascesceseroesos s 1
- Escargots ceeecscoccccovoosacnccoas covecocoeccececoses teesaeo . 5
-~ Cola, beurre de karité ............. cecaaseescnasaoas cesesnes )

3°) Artisanal local :

- Canal"is 06 06 2 00 0 % 066 69 0009 0 V0w OO 0 > 00 @ 00 00 a@a Q@ % #0000 0 06 8000 %0 v O @ ® o0 18
- Eventails © 0 3000 00w o © 0 0 % 00 80000 © 00090 v H 60000005 0O ©n 0o 0800 e o L) 1
- Eponges (indéterniné)

o/ ven
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4°) BOiS eeeeeocovsononn Ceeieeeeeen o Cecercne s 200

(dont environ 50 % ne vendant que du bois).

N.Ba.

Total vendeurs et vendeuses de produits de la zone ¢
450 + 163 + 19 + 100 = _732
(dont pres de 250 vendeuses d'ignanes).

Ce chiffre ne comprend pas les mnombreux vendeurs de
graines de palmistes, qui se présentent individuellement
vers les 6 acheteurs venus de Bouaké pour le coapte de
la CFCI et de la Société ABILE GAL - (achat moven =

1500 kgs par mardi. La quantité étant d'environ 3 kgs
par vendeuse, c'est donc pres de 500 personnes ¢ui ont
apporté des graines).

N.B. : Les vendeurs de bois (200) n'ont pas été dénombués
séparément. (Ce produit ne se préte pas au compiege,
étant entassé dés 1'ouverture du narché).

On a estimé 4 ~ 5 vendeuses pour 1 m et 40 & EQ_QB.
5°) Produits alimentaires inportés :

- Poisson (A'Abidjan) eeececocsoe S esessecseccecesces o - 28

~ Poisson (Au LOptLl) eoececevonoons coeoscecececseno oo . 18

- Boulangerie ...ceoceocsososcnoso s oseecccnsecocos oo 3

~RiZ © 00 0003 e 00000 - e O ® 0000 6000000 0000 GOCG®O ©$O0 O0C® OO &0 O / 3

- Sel farine 13

-Pain, SU.CI'e, S&I‘dine © 06 00 00D 000 00 00O DD OS® OO & & 60000 &0 ~ ° 11

-Noixde COCO © 0 09 72 000 236 0 00 ®0 8 0 ¢606 8 30006800 S0 &0 ¢ 00 O . 3

6°) Biens manufacturés :

—PétI‘Ole(*) © @9 0 # @ 000 0C O 0O COC Oe 00 O © 09 ® 00 0 ® 000 20060 00 0 r 6

- Bazars (torches, sacs, crayons, SEITUTES) cecoecsocec- 29

- Quincaillerie (cuvette, seaux) ....... Ceccecesssecenna 5

(%) Pétrole : 6 ambulants + station essence & l'entrée 1lu

village.

@0 o0; oo e
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= COrdoNnniers +.ccoceoesccoooocosossossososocsocoscanss 9
- Cycles, 2CCESSOITES +eeoosscososcosssosooonsssssssss 9
- FPripiers c.e.cccecesccocscsuocoasoconssscccacosoccosoncs 25
- Tissus, foulards, pagnes «.c.....coc-0080000000000sc 31
- Machettes, houes, limes, piéges, pinces ....ccocoeesoo 9
- Nattes végétales .oceooccoc.o.oosocsoccsocscossosoono. 8
~ Petits tabliers (sovon, boutons etc cee) seocosocsns 19
~ (0lEhaSSES oo oowuoiosooscosoossoosoasosacoscosossoss 5
~ TailleurS coecooovos-oooscososocooosoosoossssnossscs 10
-~ Cauris, peaux, bagues efC ...ovee cs0cscovanossnsas 11
~ MenuisSiers cecocccoccoccosossscscossscsosssssccosososa 2
— Coiffeur . c.ecvoocoososscossoooscosooscoasocosocsescsco- 1
- Photographes ..cucoeoscevosooososcososccosososossscososss 2

7°) Car bazar "Chaine Avion".

Total produits monufacturés et vivriers importes : 260,

Sur ces 260 vendeurs - une quarantaine sont des hebitani de 1la
zZone.,

- 220 viennent de Bouaké.

30/ - VOLUME DES VENTES

(o8

L'estimation a été foite por le recoupeinent de deux

sources d'informotion.

1°) Interview des vendeurs sur leur chiffre d'affoires
par catégorie de produits. Cette méthode est possible =i les
vendeurs de la catégorie sont suffisamment nombreux pour que
lc moyenne ennoncée soit velable. On a utilisé cette m¥thode
par excnple pour ¢

les bagars

- les fripiers
- les vendeurs de pagnes et tissus
- le poisson

le vin de palne.
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2°) Estimation directe & partir de quantités globales,
Cette méthode est possible pour la majorité des produits expé-
diés vers Bouaké et mis en tas ou en sacs auparavant.

C'est le cas notamment pour :

- le bois

- le mais en grains
- le manioc sec

- le palmiste ...

C'est aussi le cas de la viande, ol le seul vendeur du
marché débite de 40 & 50 kgs chaque mardi ; ainsi que du pain.

3°) Méthode mixte pour certains produits tels que :

- volailles

- rig

- igname

- graines de palme, légumes, condiments, mangues
- canaris.

Pour le riz la méthode suivie est un peu différente. Le
nombre de vendeurs étant faible (3) et & proximité les uns des
autres, on observe les achats effectués pendant une heure ;
multipliés par 3 et par le prix du kg on obtient le chiffre
global pour la durée du marché (3 h. de vente effectives).

N.B. :.Au contraire on remonte parfois du volume des ventes
{connu) au nombre des vendeurs si l'on connait le chiffre
d'affaires moyen ou la quantité moyenne apportée par
vendeur (ex.: pour le bois et le palmiste).

>

La méthode d'estimction doit évidemment changer pour un
méne produit (ex.: le manioc) selon la période étudiéde ;
lors des envois massifs & Bouaké la méthode n° 2 est
préférable. A d'autres périodes la méthode n° 1 est
seule possible.
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N.B. : Pour 1'igname nous avons adopté une méthode dérivée de
la méthode n° 3 (chiffre d'affaires moyen + observation
des tas entreposés + enquéte aupres des vendeuses sur
1'origine ®Dioula"ou "Baoulé" de leurs acheteurs ...
En effet, 1'igname est achetée non seulement par les
revendeurs de Bouaké mais aussi au détail pour la propre
consommation des quelques 200 vendeurs de Bougk? présents
sur le morché ...).

TABLEAU DES VENTES (Avril)

Mode ’
PRODUITS . d'esti, VENTES ( Fr ) %
1-2-3
1° AGRICOLES LOCAUX
- Ignomes 3 100,000 12,9
- Manioc sec 2 9 - 10.000 1,2
- Légumes-condinments 3 25,000 | 3,2
- Gréiines de palme - divers 3 15.000 | 1,9
- Mais 2 12 = 15,000 1,7
- Fruits 3 15 - 20.000 2,3
- Palmiste 2 25 - 30,000 | 3,6
2° AUTRES LOCAUX ;
-~ Volaille 3 35.000 4,5
- Vin de palme 1 . 15,000 ! 1,9
- Attidké 1 { 20 - 25,000 l 2,9
- Tabac 1 5,000 '@ 0,6
- Bégnets-sirops-huile de palme 1 12,000 é 1,6
- Viende (1) 2 8,000 ! 1,0
- Escargots 1 1.000 f 0,1
- Cola-karité (beurre) 1 5.000 ! 0,6
_ -

veofeis
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3° ARTISANAL LOCAL
- Canari 3 8.000 1,0
- Eventails-éponges 3 4,000 0,5
4° BOIS 2 20,000 2,6
5° ALIMENTAIRES IMPORTES
- Poisson 1 90.000 1,6
- Pain-brioches 2 30,000 3,9
~ Riz (2) 2-3 25,000 3,2
- Sel-farine-sucre-sardine 1 35.000 445
- Noix de coco 1 3.,000 0,4
6° MANUFACTURES - DIVERS
~ Pétrole 1 18,000 2,3
- Bazars quincocillerie 1 15,000 5,8 °
- Cordonniers-caoutchouc 1 7.000 0,9
-~ Cycles-accessoires 1 12 - 15.000 1,7
- Fripiers 1 40,000 5,2
- Tissus 1 60.000 7,8
- Outillage 1 18,000 2,3
- Nattes végétales 3 7.000 0,9
- Petits tabliers (boutons savon) 1 5.000 0,6
- Calebasses 1 2,000 0,3
- Tailleurs 1 10,000 143
- Cauris-bagues-peaux 1 7.000 0,9
- lMenuiserie 1 2,000 0,3
- Coiffeur 1 500 -
- Photographe 1 2.000 0,3
7° CAR "CHAINE AVION" 1 10.000 1,3
T 0T A T 773.500 100

ee o/ 0as
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Notes : (1) La viznde, bien que vendue par l'employé d'un boucher
installé & Bouaké est un produit local, acheté en semaine dans
les villages de la zone et revendu le mardi aux villages de la

zone.

(2) Riz : La méthode d'estimation 3 (un peu modifiée) a
été utilisée pour les trois vendeurs ambulants, le méthode 2
pour les achats de riz dans les deux boutiques (SAVE et Libanais)

Les achats de riz se décomposent ainsi

- 11.000 pour les 3 ambulants
- 14,000 pour les 2 boutiques.
D'ol les ventes totales sur le narché proprement dit
. : 773.500 - 14,000
759.500 Fr

65.000 Fr

les ventes (du mardi) des boutiques
(y compris riz)

TOTAL o e e e see0 0000 8240500 Fr

N.B. ¢ I1 est possible que le chiffre de 824.500 I du marché,
soit légerement sur-estiné pour Avril et qu'il reflete
davantage lo situation ocux aclentours du 15 Mars, car les
chiffres d'affaires déclarés par les vendeurs en Avril
étaient peut-&tre inconsciemment ceux effectivement
réalisés durant la période immédiatement dcoulée.

On retiendra donc comme chiffre d!affcires pour V, (Avril)

750.000 Fr
- pour les boutiques 65.000 Fr

(- pour le marché

‘o0

TOTAL ..... :zenv. 815.000 Fr).

4°/ - DESTINATION DES PRODUITS.

La ventilotion des cchats entre "Bouaké" et "Zone" est
relativenent aisée pour certains produits orientés en quasi-
totalité vers Bouoké, ou vers la Zone.

eoe/oen
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Ex.: -
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mais

palnmiste

bois BOU.AE
volaille

certains produits de l'artisanat

poisson

viande

attidké

sel-farine~-sucre-sardine 201
savon-pétrole

pain

manufacturés ...

Pour ces produits le pourcentage respectif de .. uaké

et de la Zune est en outre relativement constant.

La ventilation est beaucoup plus délicate pour -~ z2rtains

vivriers.

EX.% -

graines diverses
condiments-légunes-fruits ...
igname

nanioc sec ...

Pour cette derniere catégorie l'observation ne peut

&tre systématique et la ventilation résulte d'une appro:imation

que 1l'étude de

26 marchés consécutifs nous permet de toiter.

(Voir le tableau suivent) :
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30

4_0

PRODUITS

;° AGRICOLES LOCAUX

Igname
Manioc sec
Légumes-condimn.,

Graines de palme
divers ....

Mais
Fruits
Palmiste

AUTRES LOCAUX

Volaille

Vin de palne
Attidké
Tabac

Bégnets-sirops
huiles ..4.s

Viande
Escargots

Cola<beurre de
karité (%) eeee.

ARTISANAT LOCAL

Canari

Eventails-éponges

BOIS

_ % Achat
Venﬁgfales Bouaké +| Bouaké + % égﬁgt %
Ixtériemr Extérieur
s A e Y

100,000 70 70,000 31,4 30,000 5,0
9.500 70 6.650 | 3,0 2.850 | 0,5
25.000 70-75 18.000 8,1 7.000 1,2
15,000 80 12.000 5,4 %,.,000 0,5
13,500 80 10,800 | 4,8 2,700 | 0,4
17.500 90 15.750 7,0 1750 0,3

27.50C 100 27.500 12,3 0 0
208,000 17,3 160.700 72,0 47 300 7,9
35.000 75 26,250 1,8 86750 1,5
15.000 0 0 0 15,000 2,5
22,500 0 o] o 22,500 | 3,7
5.000 10 500 0,2 4,500 0,7
12,000 0 ol o 12,000 | 2,0
8.000 0 ol o 83000 | 1,3
1,000 25 250 | 0,1 750 | 0,2
5.000 0 0 0 5.000 0,8
103,500 26,1 27.000 12,1 76.500 12,7
4,000 75 3,000 | 1,4 1,000 | 0,2
12,000 | 53,3 6.400 | 2,9 5,600 | 0,9

20. 000 100 20.000 | 9,0 0] o0

coo/ous
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- -
Hp° ALIMENTAIRES
- Poisson 90,000 0 0 0 90.G0UD| 15,0
-~ Pain-brioches 30,000 0 0 0 30.0¢0] 5,0
- Rigz 25.000 0 0 0 25,0001 4,1
- Sel-farine-sucre
sardine ce.ces 35.000 0 0 0 35,0001 5,8
~ Noix de coco 3,000 0 0 0 3.0001 0,5
183,000 0 0 0 183,000 30,4
6° MANUFACTURES
~ Pétrole 18.000 0 0 18.000| 3,0
- Bazars—quincail. 45,000 0 0 45,000} 17,5
- Cordonnier-coout. '1.000 0 0 7.0001 1,2
- Cycles-accessoires 13,500 0 0 13.500( 2,2
-~ Friperie 40,000 0 0 40,000 6,6
-~ Tissus 60,000 0 0 60.0C0| 10,0
- Outillage 18,000 0 0 18.000[ 3,0
-~ Nattes végéteales 7.000 80 5.500 2,4 1.500| 0,2
~ Petits tabliers 5.000 0 0 5.0001 0,8
-~ Calebasse 2,000 0 0 2,000{ 0,3
- Tailleurs 10,000 0 0 10.000( 1,7
~ Cauris-bagues
1 peallx s s 000 70000 O O 7!0(_\0 1,2
- Menuiserie 2.000 0 0 2.000| 0,3
- Coiffeur 560 0 0 5CH 0,2
- Photographes 2,000 0 0 2,000 0,3
7° CAR "CHAINE AVION" 10,000 5 500 0,2 9,569 1,6
8° BOUTIQUES l
non compris riz) 51,000 6 3. 000 1,4 48,000 8,0
298,000 5,0 9,000 4,0 289,000 48,1
TOTAL 824,500 l 27,1 223,100 100 601,400| 100
(x)Cola : Les noix de cola sont en fait vendues par des Dioula de Bouaké.

eo o/

v ®
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Pour tous les produits

- "Bouaké + Extérieur" fait donc : 27,1 % des achats

-~ Z0NE ceecesccoanns ceeeeecese t 72,9 %,
Par catégoric de produits

1°) AGRICOLES LOCAUX
vouakén = 00100 gq 5 g
- Zone = 47.300 = 22,7 %

Ce pourcentage relativement important des achats de la "gone"
en produits agricoles locaux est dQ essentiellenent aux achats
nossifs d'igname en vue des semences - (plus de 60 % des
achats de "produits agricoles" sont des achats d'ignane).

2°) AUTRES LOCAUX

- "Boucké" = 27.000 6.1 9%
—0%.500 = 26,1 %
- Zone = 76.500 = 73,9 %
3°) ARTISANAT LOCAL
.y 3 6.400
- "Boucké" = W = 53,3 %
- Zone = 5.600 = 46,7 %
4°) BOIS
~ "Bouaké" = ——%%48%%— = 100 %
- Zone = 0 0
5°) ALIMENTAIRES IMPORTES
6°) PRODUITS MANUFRACTURES
-~ "Bouckdé" = 9.000 = 1,9 %
481 .000
- Zone = 472,000 = 98,1 %

Voir GRAPH., n°® 9 ci-joint ¢ "Destinotion des produits -
Situation Av¥ril"

eee/one



DESTINATION des PRODUITS

Situotion en avril
Frs(milliers)

Grophique 9

3001
280
260
240-
220
2004
180-
160
140
120.
100
80-
60

401

29 ;;ITTHIIF'
0 | TTrTri 111

1 2 3 4 5 6

Frs (miliers)

300 Sttuation en cout
280+

260 Grophique 10
2401
2204
200+
180-
160
140
120
100-
80
60
40-

. T e T —
2

1 3 4 5 6

Agricoles locoux
Autres locoux

Artisanaot locol

Bois [ 1 Achots Zone

Alimentoires imporites [T Achots Bouoks
Manufactures Divers
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CHAPITRE ITW

SITUATION DU MARCHE EN V2
(Juillet - Aofit)

Aspect général
Nombre de vendeuses par catégorie de produits
Volume des ventes

Destination des produits

58
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1°/ - ASPECT GENERAL DU MARCHE.

Apparemment l'activité est aussi soutenue qu'en V1.
Le nonbre de "1000 kgs" reste voisin de 65. La densité de
population est sensiblement la méme qu'en V1 de 7 he & 10 h.,
nois diminue trés rapidement par la suite - (phénomdne de

raccourcissenent du marché).

1°) Certains vivriers apparaissent en tres forte expan-
sion : le mais en greins, le manioc sec, taros, arachides.

2°) D'autres sont en déclin rapide, tels 1l'igname.
Certains produits disparaissent totalement (ex. mangues) ou se

raréfient (ananas, escargots «..).

3°) Apparition de fagon fugitive ou durable pour :
-~ Les bambous (servant & attacher 1'igname précoce).
- Les cannes & sucre.
- L'artisanot de petits paniers Més & la mroduction
arachidiere.

4°) Recul sensible du petit correrce des ®friandises™
locales (bonbons glacds, sirops caramélisés, attiéké etc ...).

5°) Disparition du car-bazar de la "CHAINE AVION" qui
jusqu'en Mai stationnait 2 heures sur le marché avant de pour-
suivre sa tournée vers les villages situés sur la route de
I'Bahiakro.

Globalemnent le nonbre des vendeuses de vivriers locaux
reste cependant aussi important, sinon supérieur, qu'en V1,

grice & l'appoint des vendeuses de mais et de manioc sec qui

ont ?riplé par rapport & la période précédente.

2°/ - NOMBRE DE VENDEUSES PiR CATEGORIE DE PRODUITS

L'observation a été foite le 1/08/67 nmais peut &tre
considérée coirme valable depuis la 2° quinzaine de Juillet,
(excepté pour le mais en rapide augmentation d'un mardi &
1'autre).

cee/0ns
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1°) Produits agricoles locaux

— Manioc SEC escecococecscescacscasscoccccoca cen 130
= MalS ...cesccccesccccesocosesacseccossecou oo . 130
- Légumes, condimentsg, piments, citrons etc .... 88
- Graines de palme, et AiVers s.ccececossnscsas . 70
-~ Igname, taros, graines de COUrgE cceceocecsece 30
- Arachides, €cOl8 :coeocoscsoscsonsossanas coseasons 20
- Cannes & SUCTE ccoiocovessooscos ceecsoeseo s . 25

(Le produit souligné fait 1'objet de la vente principale).
Compte tenu des "doubles emplois" le nombre total de vendeuses
de vivriers locaux peut &tre fixé entre 430 et 450.

2°) Autres produits locaux.

= V0lailleS +eccceccoocosossos ceccscassosae cons 40
- Vin de palme .cceecesoccocooconcsocsscoccoos caoo 15
- Attiéké ..... csoseccescseco coecsccs o esoaseeoe 18
- Tavac poudre e.cocoso cocesns cocccsccesacecs oo 53
- Tabac rouléd ...vicooeos Ceeceseccsennan coesccee 13
- Bégnets, sirops, beurre de karité ..c.cccc.ces 15
- Viande .+ccoecooccoococoos cccoscccescososssas .o 1
—~ (+ bambous 2 mardis succesSsSifS) cecsocscooceos 15

3°) Artisanat local

— Canari ® 0 0 0 0 0 e 0o ®8 00 6o 0 o @ © 006 00 00 ® 0 00 0 0@ o 00 o 00 08 20
- Paniers, époOnges c..cococsocce coocescoosasacaas 30
—-— Evel’ltails ¢ 69 9 000 9 690 %58 0 00689 9 vO O OO O OO O O O 6 5 00 e 3
4°) Bois ‘ 200

(dont environ 50 % ne vendant que du bois).
Total vendeurs et vendeusesde produits de la zone :

440 + 155 + 100 = 748
(non compris les vendeurs de bambous).

eeo/ e
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l:'?‘
s

Pour le palmiste et le bols, nous renvoyons aux remarques

précédentes faites en V1.

=
o

Le chiffre de 66 pour le tabac cest de loin le plus fort
enregistré depuis le début de nos observations (chiffre
noyen Mars—-Avril-Hai-Juin-Juillet = 12 & 15),

5°) Produits alimentaires importés

- Poisson (d'Abidjan & 80 %) eeceevecocooeccassos 50

- Boulangerie ...cceccccconccossncscoos cecoasses 3
- Riz coeuccos sescesssens covooscoscssss ceoccscecons 3
- Sel, farine ..cececcoecss cecateccansos ceccannn 6
- Pain, sucre, sardine (petits stands) ceesececes 5
- Noix de cOCO .ieeconcco s esessoensancceseesonons 2
6°) Biens manufacturés - divers
- Pétrole (%) cecccoone &t e ecosooseccocc oo sans o os .o 5
- Bazars (torches, sacs, crayons-bille,
serrures etc ... cecscscnc oo cecoen 20
- Quincaillerie (cuvettes, seaux) .eccoeos cenoes 4
- Cycles, accessoires, réparateurs ..... cescoe oo
— Fripiers .ecececoccccooccsocss coscosses cesosesse . 25
- Cordonniers, caoutchouc ..... teoscscsccsscno oo 8
- Tissus, foulards c.sococoaccsccosasss ceocccsens 20
- llachettes; houes, limes, pieges etC see seceoe 8
- Nattes végétales ....... cecoececcsescesesecens 8
- Petits tabliers (savon-boutons-parfum cosméti.) 17
—~ 1enuisiers ccoscccsocccosona G eccceseccsasans .o 2
= Coiffeur ...icoccoosocoscoosococasoonononoossos o 1
Total produits manufacturés, vivriers importés et divers = 192

Sur ces 192, 30 sont des habitants de la zone, (15 pe-
tits tabliers originaires de Brobo, 3 "pain, sucre, sardines",

4 "pétrole", 1 cordonnier, 1 "cycles accessoires", 3 "bazars",
1 "tissus", 1 "coiffeur").

eve/von
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162 viennent de Bouaké.

Note (%): 5 ambulants + la station cssence & l'entrde du
village.

3°/ — VOLUME DES VENTES (Estimation du 5/09/67).

Pour lecs méthodes d'observation suivies nous renvoyons

4 ce qui a été dit précédemment.

TABLEAU DES VENTES EN V2

Méthode :
P RODUITS d'observ.| Ventes (Fr) %
(1-2=3)

AGRICOLES LOCAUX

- Igname, taro (1) 3 40,000 7,1
- Manioc sec 2 15,000 2,7
- Mais 2 60,000 10,7
- Légumes, condiments 3 25,000 4,5
~ Graines de palme, divers 3 10.000 1,8
- Cannes a sucre 3 8.000 1,4
~ Palniste 2 27.500 4,9
-~ AUTR3S LOCAUX

- Volaille 3 30,000 5,4
- Vin de palne 1 5,000 0,9
- Attidké 1 7.000 1,3
- Tabac (2) 1 10.000 1,8
- Bégnets-sirop-karité-cola 1 10,000 1,8
- Viande 2 6,000 1,1
ARTISANAT LOCAL

~ Canari 3 6.000 1,1
- Paniers, éponges 3 3,000 0,5
~ Eventails 3 1.000 0,2
BOIS 2 20,000 3,6

1
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de Septenbre et se répartit entre :
- Ignanme 35 - 40,000 Fr
- Taros 2 - 5,000 Ir

-
| 5° ALIMENTAIRES IMPORTES

- Poisson 1 82,000 14,6
- Pain, brioches 2 22,000 3,9
- Riz 2+3 18,000 3,2
- Sel, farine, huile, sucre 1 25,000 445
- sardines (3)

-~ Noix de coco 1 1.000 0,2

6° MANUPACTURES~- DIVERS
- Pétrole 1 18,000 3,2
- Bazars-quincaillerie 1 20- 25.000 4,0
- Cordonnerie, caoutchouc 1 4,000 0,7
- Cycles, accessoires 1 4,000 0,7
~ Friperie 1 20,000 3,6
- Tissus 1 40,000 Ty 1
- Outillage 1 9.000 1,6
- Nattes végétales 3 5.000 0,9
- Petits "tabliers" 1 3,000 0,5
~ Menuiserie 1 1.200 0,2
~ Coiffeur 1 500 -
-~ Photographe (4) 1,000 0,2
TOTAL ....c.n 559.700 100
Notes .
(1) Igname : Le chiffre de 40.000 correspond & la 1°T¢ scmaine

(2) Tabac : Nous avons tenu comptc du fait que le chiffre de 66

vendeurs ne reflete pas la réalité pour 1'ensemble

de V

e Le chiffre de venté a donc 8tre ramené a

10.000. Apres AofQit-Septembre le nombre de vendeurs

se naintient aux alentours de 35-40 par mardi.

eoi/ e



k3) Riz

(4) Ce photographe est irrégulier ...

: Au chiffre de 18,000 Ir correspondent

-~ Les achats sur le marché proprement dit (10.000)

- les achats dans les deux boutiques (8.000).

La néthode n°® 3
deurs ambulants, la méthode n° 2 pour les boutiques.

été utilisée pour les trois ven-

4°/ -~ DESTINATION DES PRODUITS

Conme pour V1 nous récapitulons l'ensemble des ventes

dans le tablcau suilvant :

DESTINATION DES PRODUITS

% BKE +

ACHATS

PRODUITS ¥g€2i:s Extéri. ﬁgﬁé%s % "Zone" %
1° AGRICOLES
LOCAUX
- Ignane-Taro 40,000 60 24,000 | 11,5 16,000 4,0
- Manioc sec ! 15,000 80~90 13,000 6,2 2,000 0,5
- Légumes—-condiments 25.000 | 70-75 18,000 | 8,6 7.000 1,8
- Mais 60.000 100 60.00C | 28,7 0 0
- Graines de palme
divers ..eeee 10,000 80 8,000 3,8 2,000 0,5
~ Cannes & sucre 8.000 33 2.650 1,2 5.350 1,3
- Palniste 27500 100 274500 13,1 0] 0
185,500 | 82,6 153,150 | 73,1 32,350 8,1
2° AUTRES LOCAUX
- Volaille 30,000 75 22,500 10,7 T.500 1,9
- Vin de palme 5.000 0 0 0 5.000 1,2
- Attiéké 7.000 0 0 0 7.000 1,8
- Tabac 10.000 10=15 1.200 0,6 8.800 2,2
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- Bégnet=sirop- '
. karité-c¢ola. 10,000 0 0 0 10,000 2,5
- Viande 6.000 0 0 0 6.000 1,5
68.000 34,8 23,700 1,3 44,300 11,1
3° ARTISANAT LOCAL
- Canari 6.000 40=45 2.550 1,2 34450 0,8
- Panier-éponge 3,000 66 2,000 1,0 1.000 0,3
-~ Eventails 1.000 100 1,000 0,5 0 0
10,000 55,5 5¢550 2,7 44450 1,1
4° BOIS 20,000 100 20,000 9,6 0 0
5° ALIMENTAIRES
IMPORTES
-~ Poisson 82,000 0 0 0 82,000 20,6
-~ Painzbrioches 22,000 0 0 0 22.000 5,5
- Riz (1) 18,000 0 o| o 18,000 | 4,5
- Sel-farine-sugre-
. huile-sardine 25,000 0 0 0 25,000 6,3
- Noix de coco 1,000 0 0 0 1,000 0,3
148,000 0 0 0 148,000 | 37,2
6° MANUFACTURES-
DIVERS
- Pétrole 18,000 0] 0 0 18,000 4y5
-~ Bazar-quincail. 22,500 0 0 0 22,500 5,6
- Cordonnier-caout. 4,000 0 0 0 4,000 1,0
- Cycles-acces. 4,000 0 0 0 4,000 1,0
-~ Friperie 20. 000 0 0 0 20.000 5,0
- Tissus 40,000 0 0 0 40,000 | 10,0
- Outillage 9.000 0 0 0 9.000 2,3
- Nattes végétales 5,000 80 4,000 | 1,9 1,000 | 0,3
- Petits tabliers 3,000 0 0 0 3,000 0,8
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'~ Menuiserie 1,200 0 0 0 1,200 0,3
- Coiffeur 500 0 0 0 500 0,1
- Photographe 1.000 0 o] o© 1,000 0,3
+ BOUTIQUES 48.000 6 3,000 | 1,4 45,000 1 11,3

(NoC. riz)
176,200 4,0 7.000 [ 3,3 169,200 | 42,5
TOTAL 607,700 34,5 209,400 | 100 398,300 | 100

Note (1) Riz :
ques.

18,000 Fr y conpris achats dans les deux bouti-

N.B. ¢ Les achats effectués dans les deux boutiques se répar-

tissent de la fagon sulvante :

a) Riz non conmpris :

- Produits alimentaires = 37,% %

~ Boissons = 8,1 %

—- Manufacturés, divers = 54,6 %
b) Riz conpris :

~ Produits alimentaires = 47,1 %

-~ Boissons = 6,1 %

- Manufacturés, divers = 46,8 %

Ces pourcentages résultent d'une enquéte durant tout
le mois de Juillet aupreés des gérants.

D'autre part, par destination des produits achetés
dans les boutiques on obtient

- ZONE 93,4 %
~ BOUAKE = 3,1 % (essentiellement les canionners)
~ EXTERIEUR = 3,5 % (Bocanda-Didiévi-M'Bahiakro~
Daoukro).
On voit ainsi 1'évolution subie dans la structure des
achats de V1 a V2.

e/ ves
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a) Tous produits (1 + 2 + 3 + 4 + 5 + 6),

en V., : Bouaké (+ Extér.)

1 [ ]
Zone

en V, : Bouaké (+ Extér.)

Zone

= 27,
= 72,

= 34‘,
= 65,

1%
9 %

5 %
5 %

Donc une progression relative importante gqui montre le

rdle de Bouaké, corme soutien de 1l'activité dans la zone.

N.B. ¢ I1 n'a pas été possible, ni en V1 ni en V,, de distinguer
entre Bouaké et Extérieur dans la destination des pro-

duits achetés sur le marché proprement dit. Le mieux est

dtappliquer les pourcentages obtenus par le trafic rou-

tier. Ce qui donne :

- V, : Bouaké = 511 passegers = 97,1 %
Extérieur = 15 " = 2,9 %

- V, : Bouzké = 496 passagers = 86,9 %
Extérieur = 79 v = 13,1 %

D'ou le chiffre d'achets de Boucké serait :

- V1 H 223.100 x 0,97 = 216,400 Fr

- V2 : 209.400 x 0,87 = 182,180 Fr

Le chiffre d'achats de 1'Extérieur serait

—V1 ,:
- V2 :

lz
*
ool

6.700 Ir
27.220 Fr

Ces chiffres défavorisent peut-8tre 1'Extérieur si l'on

admet que l'achat moyen d'une personne venuc de loin

est plus important que celui d'une personne de Bouaké.

b) Par catégorie de produits

eed/ s
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1°) Agricoles locaux @

v, o: Bouaké (+ Extéri.) = 160.700 % = 77,3 %
Zone = 47,300 % = 22,7 %

TOTAL +4e... = 208,000 Ir

V, s Bouaké (+ Extéri.) = 153.150 B = 82,6 %
Zone = 32,350k = 17,4 %

TOTAL ...... = 185,500 Ir

La part de Bouaké est pour cette catdgorie en tres
forte expansion, grfce essentiellement aux achats de nails, qui
font plus que compenser la diminution des achats d'ignames.

Les achats de la Zone diminuent en valeur absolue de
(47.300 & 32.350) = - 31,6 %

N.B. ¢ Les achats d'igname de la zone ont encore plus dininué
nais les achats de taro et de manioc sec ont (dans une
certaine mesure) conpensé cette diminution en ignane.

2°) Autres locaux :

V, ¢ Bouaké (+ Extdéri.) = 27.000 % = 26,1 %
Zone = 76,500 " = 73,9 %
V, : Boucké (+ Extéri.) = 23,700 F = 34,8 %
Zone = 44,300 " = 65,2 %

La part de "Bouaké" est également en progression pour
cette catégorie mais ceci n'est dft qu'ad la réduction importante
des achats de la Zone.

En valeur absolue les achats de Boucké régressent de :

27.000 & 23,700 = (=12 %
Alors que ceux de la Zone régressent de :
76.500 & 44,300 = = 42 %

3°) Artisanat local :

V, : Bouaké (+ Extéri.) = 6,400 F = 53,3 %
Zone = 5,600 " = 46,7 %
TOTAL ..veee = 12,000 Fr

v/ enn
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55,5 %
44,5 %

V, ¢ Boucké (+ Extéri.)

5 54550 Ir

44450 B

TOTAL ® s 80 08 00 = 100000 Fr
"Bouaké" reste prépondérant. (Faible changement relatif).

1l
Il

Zone

N.,B. : L'apparition des paniers & arachides (et coton) ne
conmpense pas globalement la dininution des ventes de
canaris ce qui explique le recul de cette catégorie.

4°) Bois

En V, comme on V2 Bouaké fait 100 % des achats
(20.000 It),

5°) Alimentaires importés - 6°) Manufacturés - Divers :

v, o Bouaké (+ Extéri.) = 9,000 & = 1,9 %
Zone = 472,000 = 98,1 %

TOTAL scecesses = 481,000 Fr

it

V., : Bouaké (+ Extéri.) = 7.000 Fr

2 2,2%
Zone = 317,200 "

97,8 %

TOPAL  seevecees = 324,200 Fr

Quasi-stabilité relative mais trés forte réduction
en valeur absolue :

- Pour Bouaké == 22,2 %
. = Pour la Zone = = 33,6 %
Voir GRAPH., n°® 10 ci-joint "Destination des produits -

Situation en Juillet”

ACHATS DE LA ZONE

S1 nous résumons nous obtenons pour la zone les
achats suivants :

cee/ves
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a) En V, :
Achat tota. Zone = 601,400/F/nar.
dont «... 1° produits agricoles locecux = 47.300 = 7,9 %
2° autres lc¢coux = 76,500 = 12,7 %
3° artisanat local = 5,600 = 0,9 %
4° alimentai-e importés (1) = 205,000 = 34,1 %
5° manufactuvés divers (2) = 267,000 = 44,4 %
Notes : _
(1) ¢ Alimentcires imyortés = 183,000 (marché proprement dit)
+
48,000 x 0,45 (boubiques)
= 205,000
{2) : Manufacturés divers = 241,000 (narché proprement dit)
+ ;
48,000 x 0,55
Sur ces 601.400 Fr d'achat par la Zone, B
- Leg produits de la Zone = 129.400%= 21,5
- Les produits importés dans la r )
ZOﬂe o e ® e 000 0 0 6!......’0..0... = 472000():7875%
b) In AP . :
Achat total Zone = 398,300 F/mardi é= = 33,8.%) ..
dont +... /° produits agricoles locaux = 32,350 = 8,1 %
2° autres locoux = 44.300 = 11,1 %
3° artisanat local = 14450 = 1,1 %
5° alinentaires importés (1) = 168.000 = 42,2 %
6° manufecturds divers (2) = 149.200 = 37,5 %
Notes )
(1) : Alimentaires importds = 148,000 (marché proprement dit)
+ ;
45,000 x 0,45 (boutiqies)
= 168,000
(2" ¢ Manufacturés divers = 124,200 (marché proprensnt dit)
+ .
45,000 x 0,55 (boutiques)
= 149,200

ceo/vus
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Sur ces 398,300 fr d'achat par la Zone,

81.100%= 20,3 %

317.2000= 79,7 %

|l

- Les produits de lo Zone
- Les produits importés dans la Zone

Pour autant que les coéfficients d'élasticité aient une
signification on peut dire que quand la dépense globale de la
Zone régrcsse de - 33,8 % les dépenses en :

-~ produits agricoles locaux régressent de -~ 29,7 % (e 0, 88)
-~ autres produits locoux régressent de - 42,1 % {e = 1,24)
- produits de 1l'artisanat régressent de ~ 20,5 % (e= 0,61)

produits alimentcires importés régressent de = 18,0 % (e= 0,53)
produits manufacturés divers régressent de =~ 44,1 % (e= 1,31)

I1 semble donc que 1l'un des meilleurs indicateurs de
1'évolution des dépenses pour la Zone soit la dépense en "Autres
produits locaux".

Si cette hypothese se vérifie ce peut-&tre un noyen
assez facile de déceler 1'évolution des dépenses globales d'une
Zone pulsque aes "Autres produits locaux" sont relativement peu

nonbreux, assez bien déterninés, (volcille, vin de palme, attié-
ké, viande, cola, bégnets, sirops et beurre de karité), et ne
sont pas responscbles de plus de 13 % du total des dépenses.

Voir GRAPH. n° 11 M"/Achots de la Zone'.

ACHATS DE BOUAKE + EXTERIEUR

a) En v, o

Lchat total "Bouakd" = 223,100 F/mardi

dont ... 1° produits agricoles locaux = 160.,70¢ = 72,0 %
2° autres locaux = 27,000 = 12,1 %
3° artisanat local = 6.400 = 2,9 %
:-1"0 bois = 20.000 = 9,0 %
5° alinentaires inmportés (1) = 1.350 = 0,6 %
6° manufacturés divers (2) = 7.650 = 3,4 %

eoe/oee
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Notes :
(1) : Alimenteires inportés
(2) : Manufocturds divers

3,000 x 0,45 (bouti.) = 1.350 Fr
6.000 (narché proprenent dit)
T 3,000 x 0,55 (boutiques)

]

= T.650 It
Sur ces 223,100 Ir d'achat de Bouaké,
- Les produits de 1la Zone = 214,100 r = 96 %
~ Les produits importés = 9.000 F = 4 %
b) Bn v, s
Achat total "Bouaké" = 209,400 F/mardi
dont ... 1° produits agricoles locaux = 153.150 = 73,1 %
2° gutres prodults locaux = 23,700 = 11,3 %
3° artisanat local = 5,550 = 2,7 %
4° bois = 20.000 = 9,6 %
5° alinentaires inmportés (1) = 1,350 = 0,6 %
6° manufacturds divers (2) = 5650 = 2,7%
Notes :
(1) : Alimentaires inmportés = -- 1350 = (boutiques)
(2) : Manufacturéds divers = 4,000 (nerché proprement dit)
* 3,000 x 0,55
- = 50650
Sur.ces 203.400 Fr d'achat de Bounké,
- Les produits de la Zone = 202.400 = 96,7 %
- Les produits importés = 7.000 = 3,3 %

coioes
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Rapprochons achats de "Bouoké" en produits de la Zone,
et achats de la "Zone" en produits importés.

Achat De De 1la O
Produits BOUAKE ZONE
De la Zone 214.100 202,200 129,400 81.100
Tmportés 9.000 7.000 472,000 317,200
TOTAL ... | 223.100 209,400 601 . 400 398,300
v, v, v, v,

Ce tableau nontre :

1°) Que pour une variction : des achats de "Bouaké" en produits

de lo Zone de - 6,1 % .

Les achats de la "Zone" en pro-

duits "imnortés" varient de - 32,8%
I1 n'y a donc aucune comnune nesure entre les flux nonédtaires

induits dans la 2zone par Bouakd, et les flux monétaires sortis

de lo Zone per l'achat de produits importds.

Ceci prouve que 1l'influence de Bouaké est encore assez
faible pour le rural de lo Zone environnante, quant au niveau
de ses revenus, et quant & 1l'orientation de secs dépenses.

2°) Que pour une variation : des achats de la "Zone" en produits

inportés de -~ 32,8 %
Les achats de la "Zone'" en produits
de la Zone varient de -~ 37,3 %.

Dans 1'état actuel des choses, la zone de Brobo apparait
donc corme une zone ou @

- d'une part, les cultures industrielles ont encore peu nonéta-
risé 1'économie,

- d'autre part, l'influence directe de Bouoké demeure en fait
linitée.

coi/ oo
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A priori ses perspectives d'évolution nous paraissent
ainsi dépendre, & moyen terme, & la fois du succés de nouvelles
cultures comme le coton Allen, le riz pluvial, peut-&trc 1l'ana-~
cardier, et surtout d'une prise de conscience plus aiglie par
les villogeois de la véritable rente de situation, insuffisan-
nent exploitée, que constitue 1z proximité d'un centre urbain

comme Bouaké.

Nous allons voir, maintenant, paor 1'étude détaillée de
chaque micro-zone, dans quelle nesure s'est déja amorcée une
preniére ébauche de spécialisation en fonction de Bouaké.

La zone rurale de Brobo cst en effet loin d'&tre un
enscrible homogéene ol les néries produits seraient uniformément
répartis, nais un ensenble de nicro-zones plus ou rioins spécia-
lisées, plus ou noins tournées vers Bouaké ou vers 1l'intérieur
de la Zone ...,

Dand ce but nous allons nous interroger sur 1'origine

des produits offerts sur le narché.

oo/
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- AWNEXHE -

DEPENSES HEBDOMADAIRES PAR U.B.
SUR LE MARCHE DE
B R OB O
%

¥ »
E S

Reprenons nos chiffres :
1°) En v, e 2.500 clients de la Zone
Achat total = 601,400 F/mardi
Achat noyenfclient = 240,6 B/mardi.

Par poste :
474300

- Produits agricoles locaux = ¢ 2500 = 19 B

~ Autres locaux = 76,500 3 2500 = 30,5

- Artisanat local = 5,600 ; 2500 = 2,3

- Alinenteires importés = 205,000 ; 2500 = 82

- Manufacturds divers = 267,000 : 2500 =106,8
240, 6F

S1i 1'on conpte dans la zone égalenent 2500 UB effective-~

nent clientes chaque senaine, on obtient un chiffre noyen
par UB s = 240,6 F.

N.B.: Ce chiffre ne tient pas compte du poste “transport"

(environ 15 Fr par UB) ni du poste "taxes de narché"
(environ 4 It par UB).

2.000 clients dec la Zone
Achat total 398.300 R/mardi
Achat noyen/client 199, 2 F/nordi.

2°) En v,

1l

ceifonn
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Par .poste :
- Produits agricoles locaux = 32,350 : 2000 = 16,5 It

- Autres locaux = 44,300 ¢ 2000 = 21,9 "
- Artisanat locel = 4,450 ¢ 2000 = 2,2 "
- Alinentaires innortés = 168,000 ¢ 2000 = 84.
- Manufeacturés divers = 149,200 : 2000 = 74,6 "
as
N.,B.: L& encore ce chiffre ne comprend/ les postes "transport"

(13 B/UB) et "taxe" (4 F).

Par UB, en adnmettant toujours 2,500 UB effectivement
clientes chaque semaine (certaines UB déléguant leurs voisins
au narché), ondtient un chiffre moyen de

398,300 : 2500 = 159,3 It/nordi.

Par poste :
- Produits agricoles locaux = 32,350 : 2500 = 12,9 Fr

- Autres locaux = 44,300 : 2500 = 17,7 "
- Artisanat local = 4,150 ¢ 2500 = 1,8 "
- Alinentaires inportdés = 168,000 : 2500 = 67,2 "
- Manufacturés divers = 149,200 : 2500 = 59,7 "

159,3 Ir

Ce chiffre de 159,3 F/UB, non conpris "transport +

taxe" (17 R/UB), en AoQit, doit &tre assez proche de la vérité
puisque le dépouillenent d'une enquéte~budget nenée d'Aolit a
Octobre 1967 dans 5 villages de la zone, et portant sur 64 UB

a donné les résultats suivants : (y compris "transport et taxe")

-~ BOUNDA (24 UB x 12 semaines) = 125,4 &
~ ZOUGBAN (10 UB x 13 senaines) = 196,2 I
~ SARAKAKRO (10 UB x 13 semaines) = 204,4 Fr
- KISSABO (10 UB x 14 semacines) = 207,0 F
-~ KOUASSI-ATTIN, (10 UB x 14 senaines) = 183,7 I

coe/vus
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Soit une noyenne pondérée = 172,5 T,
(Dépenses exclusivenent effectudes & 1l'occasion du narché
hebdonadaire de Brobo).

N.B. s Ce rapprochement des achats observée directement sur le
narché et des achats déclarés lors d'une enquéte nous
fait par contre suspecter une certaine dissinulation
par les femnes des achats de "produits locaux" tels
attiéké, confiseries locsles, cannes 4 sucre etc ... ce
qui a moins pour effet de réduire 1l'achat global avoué
que d'en fausser la structure par un report sur les
postes : poisson, pétrole, savon etc ...

Cette remarque est sans doute valeble pour toutes les
enquétes-budget quelles qu'elles soient.

NAVERY
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ORIGINE DES PRODUITS
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Nous nous sommes livrés, & plusieurs reprises, a des
enqudtes sur l'origine des vendeuses pour les principaux pro-
duits de la Zone.

Notamment

a) Produits agricoles locaux

Q

ignane tardive
igname précoce

Q

Wy -
o

rnnanioc sec

~
o

nais
petits légumes, condiments, produits de cueillette etc ...

(o]

Q
S N N S e’ S e SN

graine de palme
palniste

O 2 ovw,m
o

Q

cannes 4 sucre

b) Autres locaux

Q

Ny =
[}

vin de palne
volaille

N
Q

tabac

c¢) Artisanat local

—
Q

paniers, corbeilles
’ V4 .
eponges, eventails

o

W
(s}

canaris
d) Bois

Pour chaque produilt apparait une distance noyenne, une

distance naxinum, une cetaine concentration par village, une

certaine nicro-zone plus ou moins spécialisée.

Il est alors possible de dresser des sortes de bilans
d'échanges au niveau de ces micro-zones, certaines apparaissant

plus que d'autres orientées vers Bouaké.

eoo/ves
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1°/ - LES PRODUITS AGRICOLES LOCAUX

A/ L'ignane tardive :

a) En V1 : La distance moyenne par rapport a Broho est
de 7 knms. Si 1l'on schématise la "Zone'" par un cercle de 20 kns

de rayon on voit que la plupart des offres d'igname proviennent

de 1'intérieur de la Zone.

Lo vente globale étant de prés de 100.000 F/mordi c'est
environ 90 - 95 % qui proviennent de la Zone.

De 5 & 10 % sont des apports de 1'Extérieur, essentiel-

lenent la Sous-Préfecture de Didiévi. °

Dans ce cas le circuit est le suivant :
Une vendeuse originaire de Brobo, ach®te du poisson (venant
d'Abidjan & 80 %) sur le merché, se rend le dinonche sur le
marché de Didiévi ou elle vend (plus cher) le poisson et achete
1'ignane tordive au prix de 3 grosses pour 100 [r, Le mardi sui-
voent elle revend 1l'ignane tardive & Brobo au prix de 2 grosses

ou 3 noyennes pour 100 fr. Avec son gain rachéte du poisson etce..

En V1, nous cvons noté 2 exenples de ce circuit, chacune

des vendeuses offrant pour 2.000 ou 2.500 F d'ignane.
(Total = 5.000 E).

100,000 Fr
5.000 B (5 %),

Ventes totales igname tardive

Part de 1'Extérieur
- La distance nexinum = 70 knms.

b) En V, : La distance moyenne passe & 18 kms. C'est
dire que la distance moyenne recule presque a la linite géogra-
phique de la Zone.

Dés la 2° quinzaine de Juin, le pourcentage de 1l'offre

extéricur est supérieur & 35 %, grice 4 des arrivées d'igname

des Sous-Préfectures de :
- M¢Bahiakro
- Didiévi
- Bocanda.
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De nénie pour les villages de la "Zone", la distance
noyenne s'allonge et atteint presque 10 kus. (On retrouve le
phénomene d'extension gdéographigue du marché en période de bais-
se qu'on avait décelé lors de 1'étude du trafic routier).

Aprés la 2° quinzaine d'Aofit, elors que les dernieres
ignanes tardives sont counercialisées, 1a distance noyenne passe
a 19 kus, et la part de 1o Zone dans 1'offre n'est guere supé-
rieure a 50 %.

On peut schénatiser cette ¢volution par le Graphique
n° 12 ci-joint (Ventes d'ignames tardives).

Un a d'autre »art tracé la courbe de concentration de
l'offre d'ignanes terdives, pour V1 et V2, des seuls villoges
offreurs de la Zone.

- 34 villages (sur 65) sont cités : (= 52,6 %).

La concentration réelle est donc encore plus élevdée
qu'elle ne parailt sur le Graphique puisque 31 villages figurent

pour zéro.

Voir Graphique n° 13 "Concentration de l'offre d'ignanes

des 34 villages offreurs de la Zone",.
(En pointillés  1la oourbe réelle de concentration pour 1'ensemble de

lo Zone).

Géographiquenent 53 % de 1'offre proviennent des micro-
zonces Sud et Est immédiat de Brobo. (Zone qui ne produit que peu

de coton).

~ 21 %, de la Zone situde au N-N-Ouest de Brobo.
Zonc également moycnnernient ou faiblenment cotonnidre.
- 25 %, disséninds dons d'autres villngss, (N-Est).

N.B. ¢ Les 4 nlus gros producteurs de coton de la Zone, (Saraka-

kro, Fondi, Boka-Koucriékro et Boundc) responsables de
plus de 35 % de la récolte de coton (en 1966-67) ne tota-
lisent que 0,9 % de 1'offre d'ignames sur le marché de

Brobo.

coe/ves
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VENTES d°'IGNAMES TARDIVES
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1.CONCENTRATION_Igname tardive 34 villages offreurs delazone

Graphique 13
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Ajoutons cependant

1°) Le plus gros offreur d'ignames tardives de la Zone
(Dianélakro) occupe dgalement un rang honorable dans les produc-—
teurs de coton, (12° rang sur 49) ce qui atténue notre prenilére

reriargue.

2°) Certaing villages non producteurs de coton, ne

vendent pos d'avantoge d'ignanes.

3°) A 1'intéricur de certains villages producteurs de
coton, des ventes d'ignemes se font de producteurs & des non

producteurs.

B/ L'igname précoce

Ce produit ne figure pas sur le morché en V.. On note
so. prenieére apparition au début du nois d'Aofit.

L'offre allont s'amplifiant de mardi en mardi provient

exclusivenent et s'écoule en nmajorité dans la Zone.

Pendant le mois d'Aoltt "Bouaké" ne narticipe que pour
5 & 10 % des achats.

En Septeinbre la part de "Bouaké" avoisine déja 30 %
et plus de 60 % dé&s Octobre ...

- distance moyenne = 8,7 kns
. = distance naxinun = 20 kns
- concentration par village offreur.

On o observé 1l'origine de ce produit durant tout le
rnois d'Aolt et 1la preniéere quinzaine de Septenbre.

Au total 302 vendcuses ont été interviewées, reprdésen-
tant, 38 villages différents, soit 58,5 % des villages de la
Zone.

Dons ces 38 villages lea concentration de 1'offre est
assez forte puilsque
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- 15 % des villages cités assurent 50 % de 1l'offre
- 50 % des ¥illages cités assurent 11,5 % de 1'offre.

(Voir Graphique n°® 14 "Concentration - Igname précoce").

Géographiquenient : 47 % de 1'offre proviennent du N-Est
de la Zone, c'est & dire d'un secteur assez cotonnier. Encore
que lecs villages les mieux placés pour l'igname précoce ne sont
pes les preniers producteurs de coton, (ex.: Zougban, Bobokro,
Alloukro, Takassou, cui effectuent ensenble 24 % de 1'offre
d'igname, occupent nour le coton des rangs tres nodestes.

Le nieux place, Zougban n'est gqu'aou 32&ne rang (sur 49) ;
Takassou est le 42&ne ; Alloukro le 39&me).

- 22 % de 1l'offre proviennent de 1'Est de la Zone.

- 12 % proviennent du Sud et du Sud-Ouest.

- 3 % du Nord-Cuest

- 10 % au Centre de la Zone, (c'est & dire les villages
dans un rayon inférieur 3 3 kms de Brobo) ; (essentiellenment
1'Est immédiat de Brobo : Prikro).

La répartition de 1'igname précoce différe ainsi sen-

siblenent de celle de 1'igname tardive.
Les deux zones ne ge recoupent qu'a 1'Est immédiat de
Brobo pour 3 villages (Prikro, Pindikro, Konansuikro).

Accessolirenent au Nord-Est pour Zougban, Mamini et
Alloukro.

N.B. : Sur le plen quantitatif 1'évolution depuis AoQt des ven-

7z

tes d'igname précoce a €été la suivante :

1/08/67 :+ Vente d'envi., 2.500 E (4 vendeuses, 600 Fr/vendecuse )
8/08/67 :+ " " 10,000 Fr (15 " 650 B/ " )
15/08/67 : Non significatif. .

22/08/67 : Vente d'envi. 25-=30.000 Fr (55 vendeu.550 F/vendeuse )
29/08/67 " " 30.000 B (65 " 460 R/ M )
5/09/67 ¢ " 40,000 Fr (105 " 380 I/ " )
12/09/67 ¢+ " " 50+60,000 Fr (192 )

(Offre de 75 - 80.000 F).
.../.0.
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(Offre d'environ 415 E/vendcuse : vente d'environ 285 i/vendeuse)

¢/ Le nais

O'est encore un produit exclusivement originaire de

la Zone

L'enquéte, sur les lieux d'origine, a été menée en
Juillet et Aofit, lorsque les ventes ont été suffisamment impor-

tantes pour étre significatives.

(Nous rappelons que pour cette période c'ést prés de
7 tonnes par mardi qui sont dcoulées sur le marché avec une
pointe observée le 22/08/67 de prés de 8 tonnes).

- la distance rnioyenne est l'unc des plus faibles
observées (pour les produits vivriers) : envir. 5 kms.

- la distance naxinun est de 19 knis

- concentration par village offreur :

Nous n'avons guére trouvé que 20 villages différents,
soit moins de -%r-des villages de la Zone (30,8 %).

La concentration de 1'offre est donc élevée, et nour
les 20 villages cités on obtient les chiffres suivents :

- 22 % des villages cités assurent 50 % de 1l'offre.
- 50 % des villeges cités assurent 20 “% de 1l'offre.

La concentration de 1l'offre par village est donc lo né-

me que pour 1'ignaie tardive.
(Voir Graphique n° 15 "Concentration de 1l'offre de mais").

Géographiquement la micro-zone principale (environ les
2 . e ez .
—— de 1'offre) pour ce produit est assez limitée, et se situe

3
au Nord-Ouest et & 1'Ist imnmédiat de Brobo c'est & dire une

Zone qui participait pour 25 % de 1'offre d'ignane.

codf e
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L'Est immédiat de Brobo figure donc pour les 3 produits
(ignames tardive, précoce, nais).

Le Nord-Ouest figure pour les 2 produits : ignames
tardives, nmais.

D/ Le manioc sec

2

C'est surtout a partir de lial que 1'offre de ce produit
s'est développée sans toutefois atteindre le niveau des denrées
précédentes.

Comite le nais, son origine est exclusivement locale.

- distance noyenne : 8,5 kms (soit 1l'équivalent de
1'igname précoce) sensiblement supdérieure au nais.
- distance mexinun : 15 kms.

- concentration par village offreur.

En 4 passages successifs, étalés sur Juillet et Aolt,
nous avons relevé 28 villages différents, soit un chiffre

A

inférieur & celui de 1'ignane ; (igname tardive = 34, ignane
précoce = 38) ; (43,1 %).
Pour ces villages on obtient les chiffres suivants :

-~ 12 % des villages cités assurent 50 % de l'offre.
- 50 % des villages cités assurent 10 % de 1'offre.

C'est de loin, le produit vivrier dont 1'offre est la
plus concentrde.

- 2 villeges assurent, seuls, 34,5 % de 1l'offre
(Momini et Zougban)

- 3 villoges assurent, seuls, 46,4 % de 1'offre
(Memini, Zougban, Bangassou).

(Voir Graphique n° 16 "Concentration de 1'offre de mconioc sec').

oo vus
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Géographiquenent, plus de 45 % de 1lioffre proviennent
de 1la Zone N-Est : (Manini, Zougban, Takassou, Bobokro).

- 12 % provienncnt du Nord immédiat de Brobo, et une
nouvelle fois nous trouvons en bon rang 1'Est immédiat de
Brobo, (Prikro, Pindikro, N'Douni-Kouassikro).

En définitive, le nanioc sec recouvre presque les mémes

gones que 1'igname srécoce. (On voit ainsi apparaitre des

succédanés de revenus non négligeables pour certains villages

et & certacines pdériodes de 1l'annde).

N.B. : Les principaux villages, pour ce produit, (Manini,
Zougban, Bongassou, Taksssou, N'Douni-Kouassikrc):
sont en général de riodestes nroducteurs de coton.

A 1'exception de Manini qui occupe le 9ene rang dans

la hiérarchie coton,

Bangassou figure au 22éne rang

Zougban figure au 32é&ne rang
Takassou figure au 42eérie rang

- N'Douni-Kouassikro n'est pas producteur.

E/ Condiments, Tomnates, Petits légunes, Citrons, et Fruits

divers.

De V, & V, une légeére évolution s'est dessinde quant

aux distances.

V, : - distance noyenne : 5 kns
- distance maxinmun H 12 ks
V, : - distance noyenne : 6 ks
- distance naxinun : 20 kns

Dans lcs deux cas la Zone reste le fournisseur exclu-
sif (& 1l'exception des ventes d'échalottes (environ 30 kgs)

achetdées a Bouaké et revendues dans la Zone.

coo/enn
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- Concentration de 1l'offre par village.

En différentes enquétes étalées de Mai & Aollt nous avons
interrogé pres de 200 vendeuses de cette catégorie.

40 villages ont été cités, soit pres de —%— s (61,5 %).

Pour ces villages on obtient les chiffres suivants ;

(sur 1'enseible de la période).

- 17% des villages cités assurent 50 % de 1'offre.
- 50 % des villages cités assurent 14,5 % de 1l'offre.

La concentration apparait légerenent noindre que pour
les produits précédents, notanment le nanioc.

(Voir Graphique n°® 17 "Concentration - Condiments -
Petits 1légunes - Pruits - Divers").

Un caractere assez frappant est la proxinité var rap-

nort a Brobo, des villages offreurs.

Pres de 42 % C¢ 1'offre sont dfis & des villages situés

dans un rayon de 4 ou 5 kms de Brobo.

C'est par ailleurs la seule catégorie de produits ol

le villoge cde Brobo lui-méne assure plus de 8 % de 1l'offre.

Est-ce 1'ébauche ('une spécialisation (e la Zone, par
cercles concentriques, & partir de Brobo pour ces produits
"maraichers" et assimilés ?

F/ Graines de palnme

Ce contingent de vendeuses est assez inportant et
senble osciller selon les nardis de 50 & 80 ou davantage.

En général chaque vendeuse offre une cuvette d'environ
150 Fr, représentant une trentaine de coupes & 5 Ir (300 grs la
coupe ?).

La veriation est cenendant élevée et peut aller de
25 It & plus de 300 E par vendeuse.

eoi/ o
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- Distance noyenne = 6,3 kns, conpris entre le nmails
(5 kns) et les tubercules ignane et manioc (8 ou 9 kums), du

néne ordre que les condiments, légumes etc ...

- Distance naxinun = 16 kns

- Concentration par village offreur.

L'enquéte a surtout porté sur le mois d'Aolt, avec
cependant quelques preuniers sondages des le nois de IMai.

Au total 25 villages différents sont cités (= 38,5 %
des villages). Four ceux-ci les chiffres sont les suivants :

- 20 % des villages cités assurent 50 % de l'offre.
- 50 % des villages cités assurent 18 % de l'offre.

(Voir Graphique n° 18 "Concentration de 1'0ffre de Graines
de palne").

Gdographiquenent on observe une sinilitude tres nette

avec les condinents, petits léguries, fruits divers etc ...

Ce qui est normal, puisque ce sont des produits de cueillette,
(souvent offerts par les nénes vendeuses).
G/ Palmiste

Ce produit differe des précédents par son mode de
vente. Les vendeuses vont & 1l'acheteur et non lt'inverse. I1 est

donc difficile de juger de leur nombre.

Nous avons cependant effectué un sondage au ddébut Aot
sur une quarantaine de vendeuses et au début Septenbre sur une
soixantaine de vendeuses,; en nous postant pres des bascules
des collecteurs.

- Distance noyenne 7,5 kus
-~ Distance naxinun = 20 kns

- Concentration par village offreur.

Au total 31 villages différents sont cités (soit 47,7 %

des villeges de la Zone).

eoefeus
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Pour ces 31 villeges on obtient les chiffres snivants :

- 21 % des villoges cités assurent 50 % de 1'offre.
- 50 % des villages cités assurent 17 % de ltoffre.
(Voir Graphique n° 19 "Concentration - Palniste").

Géographiquenient 3 nicro-zones se détachent :
- 1'Est irmédiat de Brobo, jusqu'a 7 kms, = 25 - 30 %
de 1'offre.

- le Sud de Brobo = 25 %
- le Nord-Ouest = 20 %.

La zone Nord-Est de la Sous-Préfecture n'est guere
représentée que pour 7 %.

H/ Cannes & sucre

Chaque nardi, depuis liai, une vingtaine de vendeurs
offrent ce produit (de 50 & 100 cannes par vendeur). (En Aolit
le chiffre est descendu & 12 ou 15). C'est donc un produit

gecondaire ncis intéressant par son origine extrémenent loca-

lisée.
4,5 kms
8 ks

-~ Distance noyenne

- Distance naxinun
- Concentration.

Ce produit n'intéresse qu'une toute petite zone,
4 1'Est immédiat de Brobo, (Prikro, Pindikro, Bopri, Kouadia-

nikro), zonc qu'on a vu figurer pour tous les produits recen-
sés jusqu'ici.
A 1'intérieur de cette petite zone la concentration

est assez faible.

-~ 30 % des villages offreurs assurent 50 % de 1l'offre.
- 50 % des villages offreurs assurent 33 % de 1'offre.

eos/uen
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En résuné, on voit apparaitre pour les huit produits
agricoles nentionnés (Igname P. et T. ; Mais ; Manioc ;
Condiments + Légunes + Fruits ; Graines de palme ; Palniste ;
Cannes & sucre) des nicro-zones nettement localisées et hiérar

chisées. Une "zone rurale" n'est pas un ensenble homogene.

Dans 1'ordre :

- 1'Est immédiat de Brobo est cité pour les 8 produits

~ 1'Est de 5 & 10 kns de Brobo est cité pour 6 produits.
(anquent Igname tardive et Mais : c'est & dire les deux produits
principaux).

~ le Sud de la zone est cité pour 5 produits.
(Manquent : Igname précoce, manioc, et cannes & sucre, c'est
& dire deux produits secondaires (manioc et cannes & sucre) g
quant & 1'ignamec précoce il est encore trop td8t pour déclarer
son absence définitive).

~ 1'Ouest de Brobo est cité pour 3 procduits.
(Manquent : 1'Igname tardive et précoce, le Mais, le Manioc,
la Canne & sucre). La zone est por contre en bon rang pour les
graines de pclue et les petits 1ldégunmes.

- le Nord-Ouest inmédiat de Brobo est cité pour 5
produits. (ilanquent : 1'Igname tardive et précoce, (toujours
avec une réserve en ce qui concerne 1l'igname précoce), la
canne & sucre).

Le Nord-Ouest (de 5 & 10 kms de Brobo)est cité pour 5
produits. (Manquent : 1'Igname précoce (méne réserve), le
Mcnioc, le Canne & sucre).

~ Le Nord de la zone est citd pour 3 produits. (lManquent
le lials, les Condinembs, Légunes, Grainesde peclne, le Palniste,
la Canne & sucre).

- Le Nord-Est de la zone est cité pour 3 produits.
(flanquent : 1'Igname tardive, le Mais, Légumes, Condinents,
Graines de palme, Canne & sucre).

YA
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2°/ — AUTRES PRODUITS LOCAUX

A/ Vin de palne

Jusqu'en Juin une quarantaine de vendeurs, par nardi.
Par la suite le chiffre a dininué et n'est plus que d'une

dizaine en Aoflt.

L'enquéte effectude en Avril donne les résultats
suivants

3,5 kuns
8,2 kns

- Distance noyenne

1l

- Distance naxinunl
~ Concentration :

14 villages seulement sont cités (= 21,5 % des villa-
ges de la Zone). C'est donc un produit sans grande diffusion

géographique.

Par contre »nour ces 14 villages la concentration est
faible

- 30 % des villages cités assurent 50 % de 1l'offre.
- 50 % des villages cités assurent 33 % de 1'offre.
(Voir Graphique 20 "Concentration - Vin de palne").

Géographiquenent les zoncs touchées se situent aux
alentours immédiats de Brobo, avec un certein avantage de la

nicro-zone Sud et Sud-Est, (60 % de 1'offre), sur la nmicro-
zone Nord, (40 % de 1l'offre).

On notera cependant, que la plupart des villoges
produisent en réalité du vin de palne, et qu'au deld de 7 ou
8 kms les ventes ne s'effectuent plus & Brobo nais a 1'inté-
rieur mnéne des villoges, de cour a cour.

B/ Volaille

L'enquéte nende une premiére fois en Avril o été
répettée en Juillet puis en Septenbre.

e/
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Au total 66 vendeurs ont été interrogés, représentant
33 villages différents (soit de 50,8 % des villages).

- Distance noyenne = 6,5 kns
- Distance maxinun = 20 ks
~ Concentration :

Pour ces 33 villages,

- 20 % des villoges cités assurent 50 % de 1l'offre.
- 50 % des villages cités assurent 25 % de 1l'offre.

On remarquera toutefois la dissymétrie de la courbe,
puisque un village (Diamélakro), (= 1,5 % de 1l'effectif total)
assure & lui seul 21 % de 1'offre.

(Voir Graphique 21 - "Concentration - Volailles").

Géographiquenient, une zone est nettenent en téte :

- la Zone Sud = 36,4 % de 1l'offre.
C'est d'ailleurs cette prédominance qui explique l'enplacement
ex~-centré, par repport au reste du marché, des vendeurs de
volailles sur la piste de Gbangbossou au Sud de Brobo.

~ le Nord-Ouest vient en seconde position avec 22,7 %
de 1l'offre.

- 1'Est assure 18,2 % (et 6 % pour 1'Est immédiat de
Brobo).

- le Nord et Nord-Est assurent 13,4 %.

-~ 1'Ouest = 9,1 %,

¢/ Tabac

L'enquéte a été mendée en Mal alors que les vendeurs
n'étaient qu'une douzaine, et repettde en Aolt et Septenbre,
quand leur nombre a dépassé la quarantaine.

Au total 82 vendeurs ont été interrogés, renprésentant
22 villages différents, (dont 1 extérieur a la zone). (33,8 %
decs villages).

eoifves



9. CONCENTRATION __Volailles

Graphique 21

%de |offre

100

90- /

804+ — s e e e o
70+ - /

. i

60- / /i

J / / i

' i

/ . X

40 I

/]

!

!

204 p

’ !

|

!

10+

|
|
30- / *

e - |

{

I

|

|

o ‘ , ‘ , ,rp — T % wvilloges
0 40 20 30 40 50 60 70 80 90 400 offreurs

—__ Concentration villoges offreurs

—_ Concentration reelle pour la zone



93

-~ Distance moyenne = 6 kms

Cette distance est gonflée par le village de 1'Extérieur. Pour
les villages de la zone la distance moyenne n'est que de 5 kms.

- Distance maxinun = 75 kms (méme remarque que pour 1a

distance noyenne).

- Concentration :

—%—-seulement des villeges de la zone est cité, donc plus que
pour le vin de palme, nais moins que pour la volaille.

Pour ces 22 villages la concentration est la suivante
- 12,5 % des villages cités assurent 50 % de 1'offre.

- 50 % des villages cités assurent 13 % de 1l'offre.

0o

La concentration est donc élevée pour ces villages et

a fortiori dans l'ensernble de la zone.
(Voir Graphique n° 22 "Concentration - Tabac").

N

Géographiquenient deux zones dominent & égalité.
- Le Nord-Ouest = 32,9 % de 1l'offre, (un village :
Broukro, assure & lui seul prés de 20 %).

- Le Sud-Ouest = 32,9 %.

N.B. ¢ On observe que ces deux zones sont faiblement cotonnié-

res, ce qui confirme 1'hypothése selon laquelle coton
et tabac seralent incompatibles pour un méme exploitant.

-~ (Brobo = 15,8 % de 1'offre).
C'est le produit pour lequel Brobo a relativement
le plus d'importance.

- L'Ouest = 8,5 % (villages faiblement cotonniers).

- L'Est = 8,5 %, (répartis dans les villages faiblement
cotonniers).

- Le Nord-Est = 1,4 %.

ceo/ous
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3°/ ~ ARTISANAT LOCAL

A/ Paniers - Corbeilles (& arachides et & volailles).

L'enquéte a été nenée une preniere fois vers la fin de
Juin, & l'apparition de ces corbeilles, et répettée en Juillet
en AoQt et en Septembre.

Au total 107 vendeurs ont été interrogés représentant

4 villages.

On voit donc 1'hyper~concentration de cet artisanat

pour l'ensenble de la zone.

]

5 kms
- Distance maxinun = 6,7 kns

-~ Distance noyenne

- Concentration :
village (= 25 %), (Badiokouamékro) assure 51,4 % de 1l'offre.

2 villages (= 50 %), (Badio. + Akroubangbokro) assurent 84,1 %
de 1'offre.

3 villages (= 75 %), (Badio.+ Akrou.+ Bangassou) assurent
95,2 % de 1'offre.

4 villoges (= 100 %), (Badio.+Akrou.+Banga.+Broukro) assurent
100 % de 1'offre.

(Voir Graphique n® 23 : "Concentration -Paniers et Corbeilles").

N.B. : In pointillé la courbe de concentration réelle, si 1l'on
considére 1'ensemble de la zone.

Géographiquenent une seule micro-zone est touchée par

cet artisanat :

Le Nord-Ouest irmédizst de Brobo.

B/ Eponges végétales -~ Lventails.

L'enqué@te menée en Mai puis en Septembre, a touché
30 vendeurs répartis dans 7 villages.

- Distance moyenne 7,3 kns

16,5 kns

- Distance naximun
- Concentration

coe/ e
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10,7 % des villages de la zone sont touchés. Pour ceux-ci :

~ 12,5 % des villages cités assurent 50 % de 1'offre.
- 50 % des villages citdés assurent 17,5 de 1'offre.

Dans 1l'ensemble la concentration est & peine inférieure

\

g celle des paniers.

(Voir Graphigue n°® 24 : "Concemration - Eponges, Eventails").

En effet, un seul village {Attrokro) assure 56,7 % de
1'offre.

Géographiquenient ¢ 1 nmicro-zone donmine.

-~ Sud (Attrokro) = 56,7 %.
~ 1'Est (une zone situde & une douzaine de knms de
Brobo) = 36,7 %.

- le Nord (Broukro) = 6,6 %.

Dans 1'ensernble, des villages ou pousse le rdnier,
ctest & dire des sols peu fertiles.
¢/ Canaris.

Effectude en liai puis en Septembre 1l'enquéte a touché
56 vendeuses réparties dans 5 villages.

- Distance moyenne = 5 kns
- Distance maxiuun = 16,5 kus
- Concentration :
7,7 % des villages sont offreurs. (Supérieur aux paniers,

inférieur aux éponges et éventails).

Pour ces villages :

1 village (= 20 %) assure 57,1 % de l'offre (Broukro).

3 villages (= 60 %)assurent 85,7 %.de 1l'offre (Broukro +
Kissabo + Kouassi-Attinkro).

4 villages (= 80 %) assurent 96,4 % de 1'offre (Brou-
kro + Kissabo + K.-Attinkro + Brobo).

5 villages (= 100 %) assurent 100 % de 1l'offre (Broukro+
Kissabo+K.~-Attinkro+Brobo+Pronou). '

ceo/eno
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La concentration réelle pour l'ensemble de la zone
est conprise entre celle des paniers et celle des éponges -
éventails.

(Voir Graphigue n° 25 - “Concentration - Canaris").

Géographiquement : une nicro-zone domine (Broukro).

Dans 1'ordre :
- Nord (Broukro) = 57,1 %.
- Sud-Ouest (les 2 villages voisins de Kissabo et Kouas-
si-Attinkro) = 28,6 %.
-~ Brobo = 10,7 %.
~ 1'Est  (Pronou, 16,5 kus de Brobo) = 3,6 %.

En résumé, plus encore que pour les produits agricoles

on voit se dessiner certaines spécialisations par micro-zone.

Ces zones artisanales recoupent d'ailleurs fréquerment
les zones précédentes, (Broukro par exemple était cité pour

1'ignane précoce, les condiments-légumes, le mails, les graines

de palmne et le palmiste).

Kissabo et Kouassi-Attinkro étaient cités pour 1l'igname

tardive, les condiments et légumes, le polniste.

Seuls les villages de 1'Est de la zone étaient d'assez
faibles offreurs de produifs agricoles (exceptés mals et pal-
niste).

4°/ - BOIS.

Nous avons pour ce produit queclque peu interprété la
réalité en ce sens qu'il a fallu tenir conpte de la situation
créée par le village de Sinanvessou, le principal offreur,
situé entre Bouaké et Brobo, et dont les habitants ne prennent
pas nécessairement la peine d'aller jusqu'a Brobo pour vendre
le bois.

cve/oes
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Nous avons dunc attribué a ce village un chiffre
(plus ou moins forfaitaire) fondé sur une évaluation du cubage

écoulé sur place.

Nous avons au total interrogé 108 vendeuses, dont 8

de Sinanvessoue

A la suite de quoi nous avons ajouté & Sinanvessou
un nombre forfaiteire de 25, de telle sorte que 1l'effectif
"réel" des vendeuses est de 133 (dont 33 pour Sinanvessou).

- Distance moyenne (calculée sur les 108 vendeuses)
= 4,6 kus.
- Disteai:ce maximum = 9 kns.
- Concenvration :
Au total 20 villoges sont cités (= 30,8 % de l'ensemble).,
Pour ceux-ci :

- 15 ¢ des villages cités assurent 50 % de l'offre.
- 50 % des villages cités assurent 15 % de l'offre.
(Voir Graphique n® 26 - "Concentration - Bois").

Géographiquement 2 zones importantes se détachent.
le Nord et le Nord-Ouest (8 villages) = 36,1 % de 1l'offre.

-~ 1'0Ouest (3 villeges) = 31,6 % de 1l'offre.
- le Sud et Sud-Ouest (3 villages) = 15,0 % de 1'offre.
- 1'Est (5 villages) = 15,0 % de 1'offre.
- Brobo = 2,3 % de 1l'offre.

(dans 1l'ensemble on retrouve les micro-zones du palmiste).

On remerque 1o proximité de ces nicro-zones nar rapport
A4 Bouaké.

Le bois, vendu & 100 % & Bouak$é, montre nettement le
processus actuel de la diffusion du centre urbain sur la zone
environnante, se faisant jusqu'd présent beaucoup plus & travers
les activitds "marginales", infra-agricoles, (produits de
cueillette, palmiste, bois etc ... et méme le mais assimilable

coe/ous
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dans ses techniques actuelles & une activité de cueillette)
qu'a travers une véritable mutation, type cultures maralcheres
sélectionnées, des exploitations agricoles.

Nous avons graphiquement représenté pour chaque produit
les distance moyenne et maximun, dans un cercle de 20 kms de
rayon schématisant la zone -Graphique n°11 bis.,

Sur les cartes n°® 2 - 3 - 4 - 5 sont figurées les prin-

cipcles zones d'origine des produits.

eoe/ous
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1°/ - LES SEPT MICRO-ZONES.

L'observation du marché nous a ainsi permis de déceler
1'existence non pas d'une zone totalement homogene dans ses

productions et ses échanges mais de plusieurs nicro-zones
nettement hiérarchisées.

Nous en avons distingué sept ¢

1°) "CENTRE" : comprenant les villages situés dans un
rayon de 3 kms autour de Brobo (7 villages).

2°) "SUD" : comprenant 4 villages sur la piste de
Gbangbossou-Didiévi, (dont 3 extérieurs & la S/P).

3°) "SUD-OULST" : 6 villages (dont 1 extérieur a la S/P).

4°) "OQUEST" : 5 villages (dont 1 extérieur 3 la S/P/).

5°) "NORD-OUEST" : 11 villages.

6°) "™WORD-EST" : 21 villages.

7°) "EST" : 12 villages.

Pour chacune de ces ricro-zones on a étudié ses struc-

tures de production, telles qu'elles se traduisent par les

échanges effectués sur le marché hebdonadaire.

Ensuite les "bilans" ont été dressés, faisant apparai-

tre pour chaque micro-zone un déficit ou un excédent dans ses
échanges avec Bouaké, (produits "locaux" contre "produits

importés") et avec le reste de la zone (produits de la micro-

zonc contre "produits locaux").

A/ - Micro-zone “"CENTRE".

Si 1'on passe en revue les 15 produits énumérés précé-
derment on obtient pour la micro-zone "CENTRE" les résultats
suivants :

evef/een
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D o :
PRODUITS © |on (o9 d 2?3 < %‘;é EX;EE" R MOENTHR Ky ¥ i | %
Sbe (& S 70NE
1 £ 25 B3 44 5 6 7 8
Ignane tardive 6 7 85,17 %0 47,500 14,250 2,035 18,2
n précoce 7 7 1100 10,0 27.500 2.750 395 3,5
Manioc sec 6 7] 85,7|| 25 12.250 3.060 435 3,9
Mais 6 7 85,7 40 51.750 12.700 1.715 16,3
Cond.Lég.Pr. 6 7 85,7 30,3 25.000 T«575 1.080 9,7
Gr. de palue 5 71 7,41} 22,6; 10,000 2,260 325 2,9
Palniste 5 7| 7,4 24 27.500 6.600 945 8, 4
Canne & sucre 1 71 14,3 25 5.000 1.250 180 1,6
Bois 7 7 1100 32,3| 20,000 6.460 925 8,3
Volaille 6 7] 85,7|| 31,0] 32,500 10,075 1.440 | 12,9
Vin de palme 7 7 100 60,6| 12,000 7270 1,030 9,3
Tabac 5 71 7,4 38,0 8.000 34040 435 3,9
Paniers-Corbei. 1 7 14,3 11,0 1.000 110 15 -
Eponges-Eventa. 0 7 0 0 4,000 0 0 0
Canaris 1 71 14,3 10,7  7.000 750 105 | 0,9
TOTAL 69 105 65,7 28,81 271,000 78,150 11.165 100
Notes :

Colonne 2

le marché pour chaque produit.

Nombre de villages de la micro-zone représentés sur

Colonne 3
Colonne 4

Colonne 5

Colonne 6

Colonne 7

Nombre de villages dans la micro-zone.

Par produit le pourcentage d'offre de la nmicro-zone
par rapport & l'offre totale de la zone.

]

Par produit, moyenne des ventes sur le nmarché
extrapolé & partir de la période détudiée (en Fr);
(voir chapitres3 et 4).

%ar p§odu1t, part de la micro-zone (= col.4 X col.5)
en Ir).

]

Par produit, revenu noyen par village de la micro-
zone, (= col. 6 / col. 3).

Y
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On note, pour cette micro-zone, la fréquentation élevée
des villages au marché : 65,7 % ... due 4 leur "rente de situa-

tion".

Ctest en outre pour les produits les nmoins inportants
que le taux de fréquentation est le plus faible (canne & sucre,
paniers, éponges, canaris). Exception faite cependant pour le
vin de palme ou le taux est de 100 %.

- Globalement, le "CENTRE" participe pour 28,8 % des
recettes de la zone pergues & 1l'occasion du narché, soit
78.150 Fr

- Par »nroduit, les colonnesa droite du tableau décompo-
sent le revenu global de la micro-zone, avec une rnoyenne par

village.
On voit qgue 3 produits sur 15 participent ensimble pour

47,4 % du revenu.

~ 1l'ignane tardive 18,2 %
~ le nais 16,3 %
~ les volailles 12,9 %

Pour une nmicro-zone, la concentration du revenu tiré
des différents produits est donc du méme ordre que la concentra-
tion de 1l'offre de chaque produit dans 1l'ensenble de la "zonc"
(voir chapitre précédent). Cette micro-zone présente cependant
une assez bonne diversité dans l'origine de scs revenus,

Par village, la rentrée monétaire du fait du merché
hebdomadaire est en noyenne de : 11.165 F, (En fait, par villa-
ge effectivenent présent sur le marché : 11'%257X 100 _ 17.000%

’

Si 1l'on applique & la nicro-zone, la noyenne générale
de 340 habitants par village et de 7 personnes par "UB" on
obtient

coe/uue
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-~ Un revenu par personne par nardi = 32,8 I

- Un revenu par U.B. par mardi = 32,8 X 7 = 230 Ir.
Les UB de cette zone peuvent donc assez facilement couvrir,deiue
jour, leums achats. (350 B/UB effectivement présente sur le mar-

ché, non compris les ventes d'attiéké, bdgnets ...).

I1 reste & ventiler nar produit, le revenu de la micro-

zone entre : la part de revenu due aux achats de Bouaké.
: la part de revenu due aux achats de la Zone

Ce que nous traduisons dans le tableau suivant

v ! " ll' th 1

PRODUITS JJevemu =g Tonge 5 o m R

B BOUAKE  BOUAKE 1la Zone
Ignare tardive 14,250 18,2 50~-60 7.840 6.410
" précoce 2,750 3,5 60 1.650 1,100
Manioc sec 3,060 3,9 75 24295 765
lials 12,700 16,3 95~100 124320 380
Cond.Légu.Fruits 7.575 9,7 70~75 5.455 2.120
Graines de palile 2,260 2,9 80 1.810 450
Palmiste 6.600 8,4 100 6.600 0
Cannes & sucre 1.250 1,6 33 415 835
Bois 6.460 8,3 100 6.460 0
Volaille 10.075 12,9 75 74555 2.520
Vin de palne 7.270 9,3 0 0 7.270
Tabac 3.040 3,9 10 305 2.735
Paniers - Corbeilles 110 - 66 75 35
Eponges - LEventails 0 0 80 0 0
Canaris 750 0,9 40-45 315 435
TOTAL eeee : 78.150 . 100 L 67,9 R 53,095 : 25.055

Globalenent, 67,9 % des revenus de la micro-zone sont
dfts & des achats de "Bouakd".

32,1 % sont d0ls aux achats de la "Zone"

VTS



104

Si 1'on ne considdre que les B8 "produits agricoles
locaux" : Revenu total = 49.845 F.
- part de Bouaké = 38.385 cioeeeo. =TT %
- partde la Zone = 11.460 cececese = 23 %,
B/ Micro-gzone "SUD",
Soit le tableau suivant.
PRODUTTS ﬁﬁif oo | B || dond gg;iﬁu Revenu Rexéé%%l' %
cités |vila.| 2/3 | [10fe] wydyge "SUD
1 2 3 4 5 6 7
Ignane tard. 4 4 100 12 47.500 5.700 1.425 37,4
" préce. 1 4 25 1,0 27.500 275 70 1,8
Manioc secc 0 4 0 0 12.250 0 0 0
Mais 2 4 50 5,51 31.750 1.750 435 | 11,5
Con.Lég.Fru. 3 4 75 3,2 25.000 800 200 5,3
Graines de pak 2 4 50 2,5 10,000 250 65 1,2
Palnmiste 1 4 25 5,01 27.500 1375 345 9,0
Canne a sucre 0] 4 0 0 5.000 0 0 0]
Bois | o 4 0 0 20.000 0 0 0
Volaille 1 4 25 6,5 32.500 2.110 530 13,8
Vin de palne 1 4 25 61 12.000 730 180 4,1
Tabac 0 4 0 0 8.000 0 0 0
Paniers-corb. 0 4 0] 0 1,000 0 0 0
Eponges-Event. 1 4 25 56,7 44,000 2.270 565 | 14,9
Canaris 0] a4 0 0 7.000 0 0 0
RN PSR NSNS | (W
TOTAL 16 | 60 26,7 5,7 271.000 15.260 5.815 100

- La nicro-zone "Sud" a un taux dc¢ fréquentation du marché de

26,7 %. (Ce taux assez faible s'explique par 1'éloignement de

3 villages sur 4, appartenant & la Sous-Préfecture de Didiévi).

- Elle participe pour 5,7 % des recettes de la zone,
soit 15,260 F.

oo/
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< Par produit, la décomposition du revenu fait appa-

raitre une forte concentration puisque 3 produits sur 15

participent pour 62,7 % des

Volaille
Mais

Igname tardive

reccettes.

37,4 %
13,8 %
11,5 %

Par village la rentrée monétaire du fait du narché

est en moyenne de 3.815 K. (Par villege effectivement présent

sur le marché :

3,815 x 100

26,7

14.,29C ),

En appliquant 3 la nicro-zone la noycnne générale de
340 habitants par village et de 7 personnes par UB on obtient

- Revenu par personne et par
-~ Revenu par UB et par nmardi
(314 R/UB effectivement présente sur

nardi

12
84 Ir
le marché).

VENTILATION DU REVENU DE LA MICRO-ZONE ENTRE ORIGINE

BOUAKE ET ORIGINE ZONE

Revenu % % de vente|R."SUD"AQ|R."SUD"dQ |

PRODUITS nsuD" BOUAKE |3& "BOUAK®MA&la Zone
Igname tardive 5.700 37,4 50-60 30135 24565

" précoce 275 1,8 60 165 110
Manioc sec 0 0 75 0 0
Mais 1.750 11,5 95-100 1.700 50
Cond.Légune-Fruits 800 5,3 70=75 580 220
Graines de palme 250 1,2 80 200 50
Palmiste 1375 9,0 100 1.375 0
Cannes & sucre 0 0 33 0 0
Bois 0 0 100 0 0
Volaille 2.110 13,8 75 1.580 530
Vin de palne 730 4,1 0 0 730
Tabac 0 0 10 0 0
Paniers-Corbeilles 0 0 66 0 0
Eponges-Eventails 2,270 14,9 80 1.815 455
Canaris 0 0 40-45 0 0

TOTAL 15.260 100 69,1 10.550 4.710
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Globalement, 69,1 % des revenus du "Sud" sont dls aux
achats de Bouaké.
30,9 % des revenus sont dQs & la Zone.

Si 1'on ne considere que les 8 "produits agricoles

locaux"
- Revenu total = 10.150 I
- % d0 & Bouaké = 7.155 = 70,5 %
- % 40 la Zone = 2,995 = 29,5 %.

¢/ Micro-zone "SUD-OUEST",
Soit le tableau suivant :

Nbre [ Nbre % % dons|R.moyen [Revenu |R./vil. %
PRODUITS V}l%a. tqtal 2/3 1'offre{ ZONE "s-0"  $"S-0"
1 01t§s v1%1. A 5 . 6 7
Igname tardive 5 6 83,3 9,5 | 47.500} 4,510 750 t 18,5
n précoce 2 6 33,3 13,0 | 27.500[ 3.575 595 | 14,7
Menioc sec 0 6 0 0 12,250 0 0 0
Mais 1 6 16,7 1,8 | 31.750 570 95 | 2,3
| Cond.Légu.Fruits 6 6 100 11,9 | 25.000{ 2.975 495 | 12,2
' Graines de palme 4 6 66,7 7,5 | 10.000 750 125 3,1
Palniste 4 6 66,7 13,5 27.500 3.710 615 15,2
Cannes & sucre 0 6 0 0 5.000 0 0 0
Bois 1 6 | 16,7 2,3 | 20.000j 460 75 1,9
Volailles 3 6 50,0 8,5 | 32,500 2.765 460 | 11,4
Vin de palne 3 6 50,0 12,1 12,000 1.455 245 6,0
Tabac 3 6 50,0{| 19,8 | 8.000| 1.585 265 6,5
Paniers-Corbeil. 0] 6 0 0 1.000 0 0 0
Eponges-Eventail, 0 6 0 0 4,000 0 o 0
Canaris 2 6 33,3|| 28,6 7.000] 2,000 335 8,2
TOTAL ....| 3% 90 37,8 8,9 1271.OOQJ 244355| 4.060 | 100

ooo/oo'
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- La micro-zone "Sud-Ouest" a un taux de fréquentation
du marché de 37,8 %.

- Elle participe pour 8,9 % des recettes de la zone,
soit 24.355 .

- Par produit, la décomposition du revenu fait apparai-
tre une moyenne concentration puisque 3 produits sur 15 par-
ticipent pour 49,4 % :

- Igname tardive = 18,5 %
- Palmiste = 15,2 %
~ Igname précoce = 14,7 %

Par village, la rentrée nmonétaire du fait du marché
est en moyenne de ¢ 4,060 By (Par village effectivement présent

sur le marché = 4':%%;3 100 _ 10,740 Fr).

Ce qui donne :
~ Revenu par personne et par nmardi = 12 Ir
- Revenu par UB et par mardi = 85Tt

(224 B/UB effectivement présente sur le marché).

eoofoon
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VENTILATION DU REVENU DE LA MICRO-ZONE "SUD-OUESI"

SELON L'ORIGINE - BOUAKE OU ZONE. -

PRODUITS Jovem [y [Tgag vensolm, vocon R vs-onad

2 | SRR | RSt | - PR AT
Igname tardive 4,510 18,5 50-60 2.480 2.030
" précoce 34575 14,7 60 24145 1.430
Manioc sec 0 0 75 0 0
Mais 570 2,73 95-100 555 15
Cond.-Légumes-Fruits 2,975 12,2 70-75 2.155 820
Graines de palne 750 3,1 80 600 150
Palmiste 3.710 15,2 100 3.710 0
| Cannes & sucre 0 0 33 0 0
Bois 460 1,9 100 460 0
Volaille 2,765 11,4 75 2,075 690
Vin de palne 1.455 6,0 0 0 1.455
Tabac 1.585 6,5 10 160 1,425
Paniers-Corbeilles 0 0 66 0 0
Eponges- Eventails 0 0 80 0] 0

Canaris 2.000 8,2 40=45 850 1.150 ~

TOTAL 244355 100 62,4 15.200 9.155 |

Globalement, 62,4 des revenu du "Sud£Ouest" sont d0s aux

achats de Bouaké,

37,6 % sont d0ls & la Zone.

Si 1l'on ne considére que les 8 "produits agricoles

locaux"

= Revenu total

- % a0 & Bouaké
- % 40 & le zone

16,090 Fr
11.655 ¥
44435 Ir

i

]

72,5 %
27,5 %.

e
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D/ Micro-Zone "QUEST! ,
Soit le tableau suivant ¢

[ Wore [Wore | % ||% dans |R.moyen| Revenu |R./vilL| .
PRODUITS villal totall 2/3 ||1'offre| ZONE "QUEST" [ nOUEST" | 7
1 c%ﬁsv'l. 1 5 6 7
Igname tardive 1 5 20 0,9 47.500 430 85 2,6
" précoce 2 5 40 1,0 | 27.500 275 55 1,6
Manioc scc 1 5 20 0,4 12.250 50 10 0,4
Mais 1 5 20 1,8 | 31.750 570 115 3,4
Cond.Légune-Fruits 4 5 80 11,4 | 25.000| 2.850 570 | 17,1
Graines de palrne 4 5 80 30,1 10.000 3.010 600 18,0
Palmiste 2 5 40 5,0 | 27.500] 1.375 275 8,2
Cannes & sucre 0 5 0 5.000 0 0 0
Bois 2 5 40 26,3 | 20.000] 5.260 | 1.050 | 31,5
Volaille 4 5 80 7,6 32.500 2,470 495 14,5
Vin de palme 0 5 0 0 12,000 0 0 0.
Tabac 1 5 20 4,9 8.000 395 80 2,4
Paniers-Corbeilles 0 5 0 0 1.000 Q 0 0
Eponges-Eventails 0 5 0 0 4.0G0 0 0 0
Canaris o | s o || o 7.000 0 ol o
TOTAL .. 22 { 75 29,3 6,1 271.000l 16.885 34335 100 |

- La micro-zone "Ouest" a un taux de fréquentation
du marché de 29,3 %.

Ce pourcentoge faible s'explique par ltattirance de
Bouaké, notamment pour un village ne faisant pas partiede la
Sous-Préfecture de Brobo.

- Elle perticipe pour 6,1 % des recettes de la Zone,
soit 16.685 Ir,

- Par produit la décorposition du revenu fait apparai-
tre une concentration de 66,6 % pour 3 produits sur 15.
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—BOiS ® 290 95 60 0 0w ® v e 060 0 = 31’5%

- Graine de palme seeceece = 18,0 %
—~ Condi.Légumes-Fruits .... = 17,1 %

110

~ Par village la rentrée monétaire du fait du marché
est en moyenne de 3.3%5 K, (Par village effectivenent prdésent

sur le mcrché : 5.520 x 100 11,380 Iv).
29,3
Ce qui donne :
- Revenu par personne et par nardi = 10
- Revenu par UB et par mardi = 70

Fr
Fr

(239 F/UB effectiverient présente sur le marché).

VENTILATION DU REVENU DE LA MICRO-ZONE SELON

L'ORIGINE, BOUAKE OU ZONE,

moomss | Tevem, | g ||fgeme afnnon an jmro.r o)
Ignane tardive 430 2,6 50~60 235 195
y précoce 275 1,6 60 165 110
Manioc sec 50 0,4 75 40 10
Mals 570 3,4 95-100 550 20
Cond.Légunes-Fruits 2.850 17,1 70-T75 2.065 785
Graines de polne _ 3,010 18,0 80 2.410 600
Palniste 1.375 8,2 100 1.375 0
Cannes & sucre 0 0 33 0 0
Bois 5.260 31,5 100 5.260
Volaille 2.470 14,8 75 1.855 615
Vin de palne 0 0 0 0] 0
Tabee 395 2,4 10 40 355
Paniers-Corbeilles 0 0 60 0 0
Eponges-Eventails 0 0 80 C 0
Canaris ” 0 0 40-45 0 0
TOTATLT .... 16.685 ) 100 i 83,9 13.995 2.690 é
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-Globalement, 83,9 % des revenus de la micro-zone
"Ouest" sont dlls 3 des achats de Bouaké.
- 16,1 % sont dfis & la Zone.

Ce pourcentage de Bouaké est intéressant puisqu'il

indique, une certaine spécialisation de la micro-zone la plus
proche de Bouaké en fonction de la demande de Bouaké.

(En effet, méme la micro-zone "Centre" ne dépassait
pas le taux de 68 %).

Si 1'on ne considere que les "8 produits agricoles

locaux"
-~ Revenu total = 8,560 fr
- % Al A Bouaké = 6,840F = 80 %
- % 40 & 1la Zone = 1,720 k& = 20 %.

Quoique légerement plus faible le pourcentage reste donc

important.
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E/ Micro-Zone "NORD-QUEST",

Soit le tableau suivant

112

T o )
PRODUITS ggfia- igi;l 2%3 f‘gifre R°zg§%en EﬁYfg?" Eﬁ{X5%1' %
eites [vill.
1 2 3 4 5 6 7
Igname tardive 7 11 63,6 17,2 47.500 8,170 145 15,1
" précoce 6 11 |54,5 4,0 27,500 1,100 100 2,D
llanioc sec 8 11 172,7 9,1 12.250 1,115 100 2,0
Mais 5 11 45,5 40,0 31.750 12,700 1.155 23,5
Cond.Lég.Pr. 8 11 172,7 13,5 25.000 3.375 305 6,2
Graine de palme¢ 4 11 36,4 13,9 10.000 1.390 125 2,6
Palniste 6 11 54,5 13,0 27.500 34575 325 6,6
Canne & sucre 0 11 0 0 5.000 0] 0] 0
Bois 7 11 163,6 31,6 20.000 | 6.320 575 | 11,7
Volaille 6 11 54,5 19,2 32,500 6.240 565 { 11,5
Vin de palne 3 11 127,53 21,2 12,000 24545 230 4yT
Tabac 6 11 154,5 29,9 8.000 24395 220 4,4
Paniers-~Corb. 3 11 (27,3 89,0 1.000 890 80 1,7
Eponges-Event. 1 11 9,0 6,6 4,000 270 25 -
"Canaris 1 11 |9,0 57,6 7.000 4,030 365 7,1
TOTAL 71 | 165 43,0 | 19,9 271000 ! 54,115 4,920 : 100

- ba nicro-zone "Nord-Ouest" a un taux de fréquentation

du narché de 43 %. Ce qui situe ces villages au 2&me rang apres
ceux du "Centre'".

- Elle participe pour 19,9, des recettes de la zone
soit, 54.115 I,

- Par produit 1la décomposition du revenu fait apparal-

trec unc concentration moyenne puisque 3 produits sur 15 parti-

cipent pour 52,3 % des recettes.
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- Mais
- Igname tardive
- Bois

by

23,2 %
15,1 %
13,7 %

Par village la rentrée monétaire du fait du marché

s'éléve en moyenne & 4.920 Fr. (Par village effectivement

présent sur le marché :

Ce qui donne :

4,920 x 100

43

~ Revenu par UB par mardi
~ (236 B/UB effectivement présente sur le marché).

- Revenu par personne par mardi

= 11 0440 FF).

14,5 Ir
101,5 Ir

VENTITATION DU REVENU DE LA MICRO-ZONE "NORD~-OUEST®,

SELON L'ORIGINE "BOUAKE®™ OU "ZONE",
Revenu '%de vente{R,"N.,~0," R, "N.-O"
PRODUITS "N -0V % |42 BOUAKE 140 & BKE |df & 1a
~Lone
Igname tardive 8.170 15,1 50-60 4,495 3.675
" précoce 1.100 2,0 60 660 440
Manioc sec 1.115 2,0 75 835 280
Mais 12.700 23,5 95100 12.320 380
Cond.Lég.Fruits 5375 6,2 70=-75 2,445 930
Graines de palme 1.390 2,6 80 1.110 280 |
Palmiste 3.575 6,6 100 3.575 0
Cannes a .sucre 0 0 33 0 0
Bois 6.320 1,7 100 6.320 9
Volaille 6.240 11,5 75 4.680 1,560
Vin de palme 2.545 4,7 0 0 2,545
Tabac 2.395 4,4 10 240 2.155
Paniers-Corbeilles 890 1,7 66 585 305
Eponges-Eventails 270 - 80 215 55
Canaris 4,030 7,1 40-45 1.700 2.330
TOTALT ... 54.115 100 N 72,4 39,180 14.935
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- Globalement, 72,4 % des revenus de la micro-zone
"Nord-Ouest" sont dlls a Bouaké,
27,6 % sont d0t & la zone.

Le pourcentage élevé, quoiqu'inférieur & celul de
1'Ouest traduit le néme phénoméne 4'ébauche de spécialisation
en fonction de la demande Bouaké. (Mais ... Bois ... Volaille..)s

Si 1'on ne considére gue les 8 "produits agricoles

locaux".
- Revenu total = 31,425 Ir
- % a0 & Bouaké = 25,440 & = 80,9 %
- % 40 & la Zone = 5985 F = 19,1 %

N.B. ¢ Compte tenu des seuls 8 "produits agricoles locaux",
le pourcentage de Bouaké devient supérieur (80,9 %) &
celui observé a 1'Cuest (80 %).

La différence entre les deux micro-zones vient de ce Que
dans le cas de 1'"Ouest" le pourcentage global des 15 produits
était supérieur (83,9 %), alors que pour le "Nord-Ouest" le
pourcentage des 15 produits étzit inférieur (72,4 %).

Autrement dit, au niveau des structures de production
des exploitations, le "Nord-Cuest" nontre autant, sinon plus
que 1'Cuest, une ébauche de spécialisation.

5i 1l'on exclue, en outre, des "8 produits locaux", les

produits de cueillette afin de ne foire apparaitre que les

produits de l'exwvloitation proprenent dite (igname, manioc,

condinents ...).

Le revenu total du "Nord-Ouest" = 26,460 Fr

% df & Bouaké = 20.755 Fr = 78,4 %

% d0 A la Zone = 5.705 Fr = 21,6 %
Alors que pour 1'Quest : ‘ ' '

Le revenu total de 1""Quest" = 44175 Ir

% afl & Bouaké = 3,055 Fr = 73,1 %

% d0 & la Zone = 1,120 Bt = 26,9 %

ves/oas
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Ainsi 1le “NorduOuest", sur le plan strict de 1'"exploi-
tation agricole", est netbement plus influencé par Bouaké que
1'Ouest.

- L'Ouest se rattrape par les produits de cueillette,
trés demandés par Bouaké, plus le bois et la volaille.

F/ Hdicro-Zone "NORD-EST"
On s'éloigne de Bouaké

Soit le tableau suivant :

PRODUITS ggﬁiay$g£:1‘ 2?3 ?.ggﬁi Romoyen | Joveru, Rﬁéff%%ﬁ' %
cités|villag
1 2 3 4 5 6 7
e | e | e | e | | e———— | s -=======-=========-====#
Igname tardive 4 21 19,0(| 16,5 47,5001 7.840 375 | 22,5
" précoce 11 21 52,411 47,0 27.500| 12.925 615 37,0
Manioc sec 8 21 | 31,1 51,9 12,2501 6.360 305 18,2
lais 1 21 4,8 1,8 31.750 570 25 1,6
Cond.Lég.Fruits 6 21 28,6 4y 25,000 1.075 50 3,1
Graines de palme 3 21 14,3 11,3 10,000 1.130 55 3,2
Palmiste 5 21 | 23,8 8,0 27.500( 2,200 105 6,3
Canne & sucre 0 21 0 0 5.000 0 0 0
Bois 0 21 0 0 20,000 0 0 0
Volaille 4 21 19,0 8,0 32.500 2.600 125 745
Vin de palme 0 21 0 0 12.000 0 0 0
Tabac 2 21 9,5 2,4 8.000 195 10 0,6
Paniers~Corb. 0 21 0 0 1,000 0 0 0
Eponges-Eventails| O 21 0 0 4,000 0 0 0
‘Canaris 0 21 0 -0 7.000 0 0 0
#—-—-————-—-——-—-—— : - | cc—— | S S ———
TOTAL ‘ 44 315 13,9 12,$4j 271.000' 54,895 1.660 ‘ 100

Le taux de fréquentation au marché des villages de 1la
micro-zone "Nord-Est" tombe & 13,9 %.

Ce faible pourcentage est dft & 1'éloignement de certains
villages situés & la limite Nord et Nord-Est de la Sous-
Préfecture.

VTR
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Si les travaux d'aménagement routier,en cours, s'éten-
daient aussi aux bretelles joignant la piste Brobo-Bokakouamékro
il est certain que le pourcentage de frégquentation augmenterait.

- La micro-zone participe pour 12,8 % des recettes de
la Zone, soit 34.895 Ir.

-« Par produit la décomposition du revenu fait apparai-
tre une forte concentration puisque 3 produits sur 15 partici-
pent pour 77,7 % des_recettes.

- Igname précoce = 37,0 %
- Igname tardive = 22,5 %
- Manioc sec = 18,2 %

-

N.B. ¢ On voit par la nabture "pondéreuse" de ces prow= -
duits, la nécessité qu'il y aurait & améliorer, spécialement

pour cette zone, l'infrastructure routiere.

Par les villages, la rentrée d'argent dfle au marché

est en moyenne 1,660 Ir, (Par village effectivement présent sur
1,660 X 100

1e mal"Ché . m— 1:)7’9 = 12.760 F}').

Ce qui donne :
Revenu par personne et par merdi = bR
devenu par UB et par mardi = 35 F

(251 Fr par UB effectivement présente sur le marché).

eoo/0us



L'ORIGINE "BOUAKE OU ZONE".
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VENTILATION DU REVENU DE LA MICRO-ZONE "NORD-EST" SELON

momes | Bovey [ g [[§ agyente [rmce e T cevae
DE SN :

Igname tardive 7:840 22,5 50-60 4.310 34530
" précoce 12,925 37,0 60 7755 5.170
Manioc sec 6.360 18,2 75 4.770 1.590
Mais | 570 1,6 95-100 550 20
Cond. Légu.Fruits 1.075 3,1 70-75 780 295
Graines de palme | 14130 3,2 80 905 225
Palmiste 24200 6,3 100 2.200 0
Cannes & sucre 0 0 33 0 0]
Bois 0 0. 100 0 0
Volaille 2.600 “Ty5 75 1.950 650
Vin de palme 0 0 0 0 0
Tabac 195 0,6 10 20 175
Paniers-Corbeilles 0 0 66 0 0
Eponges-Lventails 0 0 80 0 0
“Canaris 0 0 40-45 0 03
TOTAL ... 34,895 100 66,6 23%.240 11.655

la vill

locaux"

Globalement, 66,6 % des recettes de la micro-zone
"Nord-Est" sont dfls & des achats de Bouaké.
33,4 % sont dus & la Zone.

Le pourcentage @ Bouaké, relativement faible, confirme
a contrario l'absence de spécialisation de cette micro-zone,
plus éloignée de Bouaké, dans les productions exigées par

€.

Si 1l'on ne considére que les "8 produits agricoles

ees/ oo
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Revenu total = 32,100 Fr
% dft & Bouaké = 21,270 % = 66,2 %
% a0t & la Zone = 10.830 k& = 33,8 %.

¢/ Micro-Zone "EST".
Soit le tableau suiveant.

§ . .
mowIs  [viiga. [iota | oy |[%0ane, B megen |Fexems [
1 cit8s v1%la. 4 5 6 7
Igname tardive 6 12 50,0 13,9 47.500 6.600 550 13,9
" précoce 9 12 75,0 24,0 27,500 6.600 550 13,9
Manioc sec 5 12 | 41,7 13,6 12.250 1.665 135 3,5
Malis 4 12 33,3 9,1 31,750 2.890 240 6,1
Cond.Légu.Fruits 7 12 58,3 25,4 25.000 6.350 530 13,3
Graine de palme 4 12 33,3 12,1 10,000 1.210 100 2,5
Palmiste 7 12 58,3 31,5 27.500 8.665} 720 18,2
Canne a sucre 3 12 25,0 75,0 5.000 3,750 310 7,9
Bois 3 12 25,0 7,5 20.000 1,500 125 3,1
Volaille 8 12 | 66,7 19,2 32.500 64240 520 13,1
Vin de palme 0 12 0 0 12.000 0 0 0
Tabac 4 12 33,3 4,9 8.000 390 35 0,9
Paniers-Corb. 0 12 0 0 1,000 0 0 0
Eponges-Event. 5 12 41,7 36,7 4,000 1.460 125 3,1
Canaris 1 12 8,31 3,1 7.000 220 20 0,5
TOTAL : 66 f 180 36,7j 17,5 i 271.000 47.5403 3,970 | 100

Le taux de fréquentation au marché des villages de cette
micro-zone est de 36,7 %. L'éloignement de certains villages
est en effet compensé par la facilité de transport sur le grand
axe Bouaké-l'Bahiakro.

La micro-zone participe pour 17,5 % des recettes de la
Zone = 47,540 fr, ce qui la situe au %&me rang,

coo/oen
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- aprés le Centre = 23,8%
le Nord-Ouest = 19,9 %
et avant le Nord-Est = 12,8 %
le Sud-Ouest = 8,9 %
1'Ouest = 6,1 %
le Sud = 5,7 %

Par produit la décomposition du revenu fait apparaitre
une concentration assez faible puisque 3 produits sur 15 parti-
cipent pour 46,0 % des recettes.

- Palmiste = 18,2 %
- Igname tardive = 13,9 %
- Igname précoce = 13,9 %

Par village, la rentrée d'argent hebdomadaire du fait

du marché s'éléve en moyenne & 3,970 Ir. (Par village effective-

ment présent sur le marché : 3.97g6x7100 = 10.820 k).
. ?

Ce qui donne :
-~ Revenu par personne et par mardi 11,5 I
79

(215 &/UB effectivement présente sur le marché).

- Revenu par U.B. et par mardi

eoe/oee
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VENTILATION DU REVENU DE LA MICRO-ZONE "EST" SELON
L'ORIGINE - "BOUAKE™ QU "ZONE",
moozss | Begem | x|\ g pente|RESTA R 1m0R

Igname tardive 6.600 13,9 50-60 3.630 2,970
n précoce 6.600 13,9 60 3,960 2.640
lManioc sec 1.665 3,5 75 1.250 415
Mais 2.890 6,1 95-100 2.800 90
Oond.Légumes-Fruits 6.350 13,3 70-T75 4,605 1.745
Graines de palme 1.210 2,5 80 970 240
Palmiste 8.665 18,2 100 8.665 0
Canne a sucre 5.750 7,9 33 1.250 2,500
Bois 1.500 3,1 100 1.500 0
Volaille 6.240 13,1 75 4.680 1.560
Vin de palme 0 0 0 0 0
Tabac 390 9,9 10 40 350
Paniers-~Corbeilles 0 0. 66 0 0
Eponges-Eventails 1.460 541 80 1.170 290
' Canaris 220 0,5 40-45 90 130
TOTATL ..00 47.540 100 ) 72,8 : 34,630 o 12.910

-~ Globalement, 72,8 % des revenus de la micro-zone sont
d0is & des achats de Bouaké.
27,2 % sont dfis & la zone.

L'Est, occupe ainsi le 2&me rang dans ce rapport
Bouaké-Zone.

1°)
2°)

~ O U PWw

[o] o o
N N N N S

[o]

QUEST
EST

SUD
CENTRE
NORD-EST
SUD~OUEST

NORD-QUEST

83,9 %
72,8 %
72,4 %
69,1 %
67,9 %
66,6 %
62,4 %
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Cet ordre est remarquable car il montre nettement le |
rdle de Bouaké dans la “Zone qui va en s'amenuisant & la fois :

- Quand on s'éloigne en direction de 1'Est de la Zone.

- Et surtout quand on quitte 1l'axe routier principal
Bouagké~M'Bahigkro, soit pour se rendre au Nord-Est,
soit au Sud-Ouest, zones enclavées.

Ainsi, le "Sud-Ouest" quoique plus pres géographique-
ment de Bouaké que le Nord-Est ou que 1'Est en est plus éloigné
économiquement, étant davantage enclavé.

L'Bst, gréce a l'axe routier, fait économiquement par-
tie d'un "cercle concentrique" plus proche de Bouaké que 1le
Sud et le Sud-Ouest.

Le "Sud-Ouest" quant & lui, de par sa situation hors
de l'axe principal,; se retrouve au dernier rang.

3i l'on ne considére que les 8 "produits agricoles

- Revenu total de la micro-zone "Est" = 37.730 Ir
- % d0l & Bouaké = 27,150 F = 71,9 %
- % 40 & la Zone = 10.580 F = 28,1 %
*
% *
%

Ne considérant que les 8 "produits agricoles locaux"

1l'ordre des micro-zones devient le suivant :

1°) NORD-OUEST = 80,9 %
2°) QUEST = 80,0 %
3°) CENTRE = 77,0
4°) SUD-QOUEST = 72,5 %
5°) EST = 71,9 %
6°) SUD = 70,5 %
7°) NORD-EST = 66,2 %

eoe/oee
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Les seuls changements par rapport au premier classe-

ment sont :

- La montée du "Sud-Ouest" du 7° au 4° rang.

- La permutation du "Nord-Ouest" et de 1'"Ouest".
- Le Centre qui progresse de 2 rangs.

- L'Est qui recule de 3 rangs.

Nous avons figuré sur une carte de la Zone le classe-

ment en fonction des "8 produits locaux®. (Voir carte n® 6) ;

plus représentatif de 1'influence réelle de Bouaké sur les

structures de production au sens strict.

Les numéros attribués & chaque micro-zone indigquent,
dans 1'ordre croissant, la proportion décroissante de Bouaké
dans 1'origine du revenu injecté & l'occasion du marché.

On voit 1l'allongement des "Oercles" selon 1l'axe routier
principal.

2°/ - BILANS PAR MICRO-ZONE.

Nous possédons désormais tous les éléments pour dresser
le bilan de chaque micro-zone.

1°) Nous connaissons le montant et 1l'origine des reve-

nus, au moins pour les "15 produits locaux".

I1 ne manque du c8dté "Ressources" que le produit des
ventes :

- de viande

- d'attické, bégnets, sirops ...

~ de cola et beurre de karité ...

Or nous connaissons globalement le montant de ces

recettes.(Voir chapitre 4).
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2°) Nous pouvons d'autre part nous faire une idée des

dépenses en produits "importés" et en produits"locaux" en
reprenant les chiffres globaux du chapitre 4.

Ainsi, globalement la Zone effectue les -achats sui-

vants

ORIGINE ACHATS DE TIA ZONE

DU

PRODUIT V1 V2 Moyenne

V1 - V2
ZONE’ 129,400 81.100 105.250
IMPORTE 472,000 317,200 394,600
TOTAL | 601.400 398,300 499,850
| i

3°) Pour les "15 produits locaux" exclusivement, les
achats de la Zone nous sont donnés par la somme des recettes de
chague micro-gzone "dfies & la Zone", c'est a dire :

- CENTRE = 25.055 R
- SUD = 4,710 I
-~ SUD=-QULST = 9.155 I
- QUEST = 2.690 Fr
-~ NORD~OQUZEST = 14.935 R
- NORD-EST = 11.655 F
- EST = 12,910 Fr
ZONE .ieieeecee = 81.110 =

Il y a2 donc dans les achats de la zone en produits lo-
caux un solde de : 105,250 = 81,110 = 24,140 Fr qui a échappé 2

1l'analyse.

Cette somme se décompose comnme suit : (arrondie)

NVERY
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- Attiéké, Bégnets, 5iropS e-.cesese. = 15,000 It
(somme qu'on peut inscrire en totalité au crédit de la micro-
zone, "Centre", en fait du seul village de Brobo, et au débit
de toutes les autres micro-zones, proportionnellement a la
pondération de chacune).

—Vial’lde #0660 6000 8600000000008 0esse s — 70000&
2.000 Fr

]

—DiveI‘S © 5 85 ® b5 00 0©5 0000 3 0 00 0 00 000000

Ces deux derniers postes = 9.000 Ir seront également
répartis tant c0té recettes que cdté dépenses au prorata de
chaque micro-zone, en appliquant les divers taux de pondération
que sont les "taux de fréquentation" du marché.

Au total les achats des micro-zones se décomposent

donc de la facon suivante :

N?{i %Ogg, 15 proddits| Autres Total Importés
MICRO=ZONES Xitégqgatsz locaux 1???ux locaux (2)
CENTRE 69 21,4 174355 1.925 19.280 84.445
SUD 16 5,0 4.070 1.400 5.470 19.725
SUD-OUEST | 34| 10,6 8.595 2.965 11.560 | 41.830
OUEST 22 6,8 5.515 1.930 T.445 26.835
NORD-OUEST 71 22,0 17.840 6.190 24 .030 86.810
NORD-EST 44 13,7 11,110 3.835 14,945 94,060
EST 66 20,5 16.625 5.755 22,380 80,895 -
0O N E 322 100 ' 81,110 24,000 105,110 394,600
i i
Notes :
(1) "Autres locaux"
- Pour Attiéké, Bégnets, SiropsS eeeecess = 15,000 fr

Lt'achat du "Centre" = 0.

Le total (15.000) est ventilé entre les 6 autres micro-
zones avec des pondérations calculées sur 322 - 69 = 253 villages.
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Ex.: Achat "Sud® 16 : 253 x 15,000,
Achat "Sud-Ouest" = 34 ¢ 253 x 15,000,

1]

Pour la viande et divers ..ecccecocos 9,000 Fr

hY

On a appliqué directement les pondérations & gauche du tableau.

Ex.: Achat "Centre" = 0,214 x 9,000,
Achat "Sud" = 0,05 x 9.000,

(2) "Importé"
On a appliqué directement les pondérations (0,214 ...
0,05 ... 0,106 etc ...) & la somme globalement connue : 394,600

1°/ - L'ECHANGE "intra-zonal" se résume donc ainsi :

MICRO- y '
JONES ACHATS b VENTES %
CENTRE 19,280 | 18,3 |25.055 + 15,000 + 0,214 , 9.000= 41,980| 39,9
SUD 5.470 1 5,2 | 4.710 + 0O + 0,05 . 9.000= 5.160| 4,9
SUD-QUEST| 11.560 | 11,0 | 9.155 + 0O + 0,106 , 9.000= 10.110| 9,6
QUEST 7.445 7,1 | 2.690 + 0 + 0,068 . 9.000= 3,300{ 3,2
N.-OUEST | 24.030 | 22,9 [14.935 + 0 + 0,22 , 9,000= 16.915| 16,1
N.-EST 14,945 | 14,2 [11.655 + 0 + 0,137 . 9.000= 12,890| 12,3
“BST 22.380 | 21,3 112,910 + 0 + 0,205 . 9.000= 14.755| 14,0
7% ONE 105.110 | 100 181.110 + 24.000 + = 105.,110{ 100
1
' SOLDE S
MICRO=-ZONE =
+ ¥ -

CENTRE 22,300

SUD" 310

SUD=QUEST 1.450

QUEST 4.145

N.-OUEST 7.115

N,-EST 2,055

EST 7.625

7 0NE 22,700 22,700
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On voit qu'une seule micro-zone est créditrice :
- CENTRE = + 22.700 Ir

Le "Centre assure & lui seul tout llexcédent intra-

zonal.

N.Bs : Méme sans les ventes d'attiéké, bégnets, sirops, le
"Centre" resterait excédentaire de + 7.700 Fr

‘Six micro-zones sont débitrices :

- SUD = - =310 .eee. 1,3 %
- SUD~QUEST = - = 1,450 c.i... 6,4 %
- OUEST = = 4,145 ...... 18,3 %
~ NORD-OUEST = - 7.115 ceeee. 31,3 %
- NORD-EST = - 2.055 ceeee. 9,1 %
- EST = - 7.625 ..v... 33,6 %

—22.700 00 000 100%

I1 est intéressant de noter aque les micro-zones les
plus déficitaires (le Nord~Ouest et 1'Est) sont celles qui se
situent

- aux 2eme et 3éme rangs, dans le pourcentage de ventes

a4 Bouaké, si 1'on considere les "15 produits locaux".

- au ler rang, dans le pourcentage de ventes & Bouaké,
si 1l'on considere . les "8 produits agricoles
locaux", (pour le Nord-Ouest).

Autrement dit le "Nord-Ouest" davantage "spécialisé"
que les autres micro-zones dans les productions demandées par
Bouaké, doit combler une certaine insuffisance de produits
locaux en s'adressant aux autres micro-zones. ...

On notera également, parmi les micro-zones "débitrices’

la situation inverse du "Nord-Est", peu spécialisé dans les
prodizits demandés par Bouaké et presque équilibré dans son
échange intra-zonal. On peut m@me dire que sans les dépenses
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d'attiéké, bégnets, sirops, (environ 2.600 Fr pour le Nord-Est),

cette micro-zone serait excédenteaire dans 1'échange intra-zonal.

(Méme remarque pour le Sud).

S1i nous confrontons maintenant les soldes "inter-zones",

au nombre de villages cités de chaque micro-zone

pour dégager

un excédent ou un déficit moyen var village, on obtient les

résultats suivants

S 0L D E S Nombre de Solde
- villages moyen par
MICRO-ZONES + - cités village
CENTRE 22,700 69 + 329
SUD 310 16 - 19
SUD=-OULST 1.450 34 - 43
QUEST 4,145 22 - 188
NORD-QULEST T.115 71 - 100
NORD-EST 2.055 44 - 47
EST 7.625 66 - 115
Z0NE | 22.700 J. 22,700 322 -
Par ordre de déficit croissant on a :
1°) CENTRE = + 329
2°) SUD = =~ 19
3°) SUD-0ULST = - 4%
4°) NORD-LST = = 47
5°) NORD-OUEST = - 100
6°) EST = - 115
7°) OUEST = - 188

Quand un village du Centre fait 1'échange d'un "produit
moyen" du village avec les autres micro-zones, un excédent
moyen de + 329 I en résulte etc ...

NVERY
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On voit tres nettement la tendance, en rapprochant cet
ordre de celui obtenu précédemment pour les pourcentages de
"ventes & Bouaké" (surtout en ne prenant que les "8 produits
agricoles locaux").

Les deux classements sont presque inverse, & l'excep-

tion du "Centre" qui en dépit d'une certaine spécialisation en
fonction de Bouaké garde des "termes d'échange" favorables dans
1'échange intra-zonal (attidké, bégnets, sirops ... y sont

d'ailleurs pour beaucoup).

2°/ - L'ECHANGE "MICRO-ZONE" — "BOUAKE" SE PRESENTE
COMME SUIT :

MICRO- ACHATS % VENTES DE PRODUITS|

ZONES | "importé" ° LOCAUX A BOUAKE 0
CENTRE 84,445 21,4 53,095 28,0
SUD 19,725 5,0 10.550 5,6
SUD-OUEST 41.830 10,6 15,200 8,0
OUEST 26.835 6,8 13.995 7,4
NORD-OUEST 86.810 22,0 39.180 20,6
NORD-EST 54.060 13,7 23,240 12,2
EST 80.895 20,5 34,630 18,2

Z 0ONE | 394.600 | 100 189,890 100

.

Note (%)

Le total : 189,890 Ir qui nous est fourni par la somme
des revenus de chaque micro-zone "dfts & Bouaké" (voir étude
des sept micro-zones) différe légérement des chiffres inscrits
chapitre 4, qui donnaient, nous le rappelons :

i

En v, 214.100 Ir (achats "Bouaké" en produits locaux).
En Vv 202.400 Fr (achats "Bouaké" en produits locaux).

2

Moy .enV1=-V2 208,250 I

coefves
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L'écart, d'environ 18.500 F, résulte de ce gque nous

n'avons pas appliqué exactement les mémes pourcentages de

ventes 4 Bouaké, .pour simplifier les calculs dans 1'étude des

sept micro-zones, (notamment pour 1'igname, le manioc, le mais),
et aussi pour une raison logique.

Ex.: pour 1l'igname (tardive et précoce).

- Selon le chapitre 4, le pourcentage d'achat de Bouaké,

pour les deux périodes v, et V2 ressort en moyenne a 67 %.
(Vente totale moyenne = 70,000 Fr
Achat moyen de Bouaké = 47,000 Fr soit 67 %).

Dans 1'étude par micro-zone l'achat de Bouaké doit &tre

replacé dans son cadre annuel modifiant les pourcentages obser-

vés en V, ouen V,.
= 55 % pour 1'igname tardive (47.500 x 0,55)

= 60 % pour 1'igname précoce (27.500 x 0,60)
Ce qui ne donne pour 1l'ensemble qu'un pourcentahke de 56,9.

Ex.: pour le manioc

- Selon le chapitre 4, le pourcentage d'achat de Bouaké,

pour les deux périodes est en moyenne de 77,5 %.

- Dans 1'étude par micro-zone, nous avons arrondi &

75 . A
Ex.: pour le mais

- La différence des pourcentages joue en sens inverse,
94,5 %, chepitre 4 ... 97 % étude par micro-zone ...) mais ne
suffit pas & combler 1'écart précédent.

Pour retrouver le chiffre "réel" de 208.250 Fr 11 suffit
de répartir la différence 208,250 - 189.890 = 18,360 Fr au pro-
rata des pourcentages de chaque micro-zone dans les ventes de
produits locaux & Bouaké. (Centre = 28,0 %, Sud = 5,6 % «e.)s
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Ce qui nous donne le tableau ainsi corrigé.

A e

ACHATS % || VENIES | 4 | SOLDES
MICRO-ZONES "importég & BOUAKE " :
CENTRE 84.445 | 21,4 58,310 | 28,0 0 264135
SUD 19.725 5,0 11.665 5,6 0 8.060
SUD-OUEST 41.830 | 10,6 16.660 8,0 0 25,170
OUEST 26,835 6,8 15.410 7,4 0 11,425
NORD=OUEST 86.810 | 22,0 42,900 | 20,6 0 43,910
NORD-EST 54,060 | 13,7 25,405 | 12,2 0 28.655
- EST 80.895 | 20,5 37.900 | 18,2 0 42,995
TOTAL ..... ! 394,600 i 100 {i 208,250 | 100 I 0 186.350

On voit aque toutes les micro-zones sont débitrices

vis a vis de Bouaké.

En pourcentage le solde se répartit ainsi :

MICRO-ZONES SOLDES (=) %
Centre 25,135 14
Sud 8.060 4,3
Sud-Ouest 25.170 13,5
Ouest 11,425 6,1
Nord-Ouest 43.910 23,6
Nord-Est 28,655 15,4
Est 42.995 23,1
2 00NTE ..o 186,350 100

Tels quecls ces pourcentages ne sont pas significatifs
puisque les micro-zones ne sont pas toutes de la méme importance
(C. = 7 villages ; Sud = 4 villages ; N.-Est = 21 villages .es).
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Par contre nous pouvons confronter les soldes au

nombre de villages cités pour chaque micro-zone.

Ce qui donne, par village, le déficit moyen vis & vis

de Bouaké.

MICRO~ZONES ﬁ?ﬁﬁges SOLDES (-){501de.
cités moy/vill.
Centre 69 26,135 379
Sud 16 8,060 504
Sud-Ouest 34 25.170 740
Ouest 22 11,425 519
Nord-Ouest 71 43,910 618
Nord-Est 44 28.655 651
st 66 42.995 651
Z ONE i 322 i 186.350 ‘ 578

Autrement dit quand un village du "Centre" fait 1'échan-
ge d'un "produit moyen du village" avec Bouaké, 379 Ir sortent
"net" du village ... 651 Fr pour un village du "Nord-Est" etc ...

I1 est donc trés simpliste d'établir & 1'échelle de
régions entiéres des "Zones de prix" homogénes - (woir sur ce

sujet ¢ Etude Régionale de Bouaké -~ 1l'Economie : Tome 2 p. 262).

Les "prix" sont certes homogeénes mais le substratum des
denrées vendues est hétérogene. (Et notre découpage de l'espace
zonal en 7 micro-zonesest lui-méme une grande simplification
de la réalité).

Quoi qu'il en soit, 1l'ordre par déficit croissant est
le suivant :

1°) CENTRE
2°) SUD
30) OUEST
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4°) NORD-QUEST

5°) NORD-EST et EST

7°) SUD-OQUEST

La tendance quoique moins nette que pour 1'échange intra-
zonal traduit cependant un lien entre le fait de se "spécialiser®
en fonction de Bouaké et la relative amélioration des "termes
de 1'échange" (qui restent de toute fagon inférieurs & 100 ainsi
qu'on va le voir maintenant).

En fin de compte la relative "spécialisation" vis & vis
de Bouaké n'est pas nécessairement rentable puisque l'sméliora-
tion du solde commercial ne compense pas toujours la dégradation
inverse du c8té de 1l'échange intra-zonal. Ceci nous semble df
au fait que la "spécialisation" vis & vis de Bouaké n'est en-
core qu'une infra-spécialisation dans des produits sub-agricoles
(vois ...) relativement mal rémunérés & Brobo mais revendus

trés chers & Bouaké.

BALANCES COMMERCIALES ET "TERMES DE L'ECHANGE"(*)PAR
MICRO-ZONE.

1°) = Micro-Zone "CENTRE"

a) DLchange intra-zonal
M X

Produits vocoee 19.280 | 41.980
Excédent : veeveo 22.700
Déficit : O ¢ 0 00 & 0 0 9 0 @® 900 0086 O

M : "les produits" "importés" du Centre (en produits "locaux")

X : les "exportations" vers les six autres micro-zones

Note (%): Nous ne prenons vas le "terme d'échange" dans son

sens véritable de rapport d'indices mais d'un simple
Valeur des Ixport. .
Valeur des Import. ?
de couverture des échanges.

c'est &4 dire un taux

rapport
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. X
Termes d'échange (—ﬁ— x 100) = 217,7
]
b) Echange avec Bouaké
M X
ProduitsS ¢ eeececes 84.445 | 58.310
Ixcédent 2 coceoene 0
DéfiCi't : ® 06 0 @ 0 0 o0 6 6 00 0 o06¢ 00 260135
'
M : les "importations" du Centre en produits alimentaires
importés (dans la zone) et en manufacturés - divers.
X ¢ les "exportations" en produits locaux vers Bouaké.
Termes A'échange e.cecceeovoces = 69,1
c) Balance générale
M X
Produits : e....... 103,725 [100.290
Excédent ¢ eec.o.e . 0
DéfiCit : o o o 0 @ o o e ® 0 0 o e 30435
TermesS d'éChaNfe eeocococccoes = 96,17

Globalement le
semble de ses dépenses

"Centre"
a 96,7 %.

2°) - Micro-Zone "SUD"

a) fchange intra-zonal

Produits
Lxcédent
Déficit :

Termes d'échange

® 00 ¢ e 000000 0@

parvient donc & couvrir l'en-

M X
54470 5.160
0

L 310
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b) Echange avec Bouaké
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M X
Produits : .. .o 19.725 11,665
Excédent ccccsn . 0
Déficit e ceceesssccacss s 8.060
Termes d'échange ...coeceso coos 59,1
¢) Balance générale
| M X
Produits § ... 25.195 16.825
Excédent : .. . 0
Déficit 2 veeeveosacconnos .o 84370

Termes d'échange ...eocoovoo oo

Globalement le "Sud" couvre ses dépenses 3 66,8 %

3°) Micro-Zone "SUD«QUEST"

a) Echange intra-zonal

M X
Produits 3 ecceeces 11,560 10,110
Txcédent ceseenn 0
DéfiCit ¢ 20 00 0 0 ® 09 . 0 . 1.450
Termes d'échange e..ccooceoses .o 7,5
b) Echange avec Bouaké
M X
Produits : . oo 41,830 16,660
Excédent ¢ seeeees 0
Déficit & vieieooons cevona 25.170
Termes d'échange e..... cevecoes 39,8
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c) Balance générale M X

Produits : se..e.  53.390 | 26.770
Excédent ¢ cec.c.. 0
DEficit 2 eeevecvcocsncaocs 26,620

Termes d'échange o...so. cseccesses 50,1

Globalement le Sud-Ouest couvre ses dépenses & 50,1%.

4°) Micro-Zone "QUEST"

a) Echange intra-zonal

M X
PI‘OduitS : ® e 5000 704’4‘5 30300
Ixcédent 2 eccces 0
DéfiCit : ‘ooo oooooooo o e 0 00 40145

Termes d'échange ceeceececeeceecees _44,3
b) Echange avec Bouaké

M X
Produits ¢ ee.eee 26,835 15.410
Lxcédent ¢ c.coeeo 0
Déficit : eeceececcccos coe 11.425

Termes d'échange .eceeececeencceese 57,4

¢) Balance générale

M X

es se s 34‘.280 18.710
Txcédent : sooess 0
DéfiCit 00000080 0e0es 000 15.570

Produits

co

Termes A'€Change ecececcsccecocsoces H4,6

Globalement 1'Ouest couvre ses dépenses & 54,6 %.
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5°) Micro-Zone "NORD-OUEST"

a) Eclange intra-zonal
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M X
Produits ¢ eeveocos 24,030 16,915
Excédent ¢ cocvwee 0
Déficit coeeso seeaos cee T.115
Termes d'échange ecocoees cesenecees _ 10,4
b) Echange avec Bouaké
M X
Produits 3 eeeoes 86.810 42,900
Excédent ¢ ceccee 0
Déficit eeieetaaconon . | 43.910
Termes d'échange secosooo ccosasos oo _49,4
c) Balance générale
M X
Produits : . . 110.840 59.815
Excédent : .cecee 0
Déficit : ... . o .o 51.025
Termes d'échange ..... G eecccecenee . 54,0

Globalement le Nord-Ouest

6°) Micro-zone"NORD-EST"

a) Echange intra-zonal

couvre ses dépenses & 54,0 %.

M X
PI‘OdLlitS : @0 ® 0 00 14‘.945 12.890
Excédent ¢ oe.... 0
Déficit seacee o .ee 2,055
Termes d'échange e.oeeeeseeesos seces 86,2
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b) Echange avec Bouaké o L
M X
PI‘OdU.itS : LI 3 . . 540060 25.405
Excédent : cvecss 0
Déficit : ..vesn ceoonn veose 28,655
b
Termos A'€ChanNge sevococeeoss coeses 47,0
0) Balance générale
M _ X
Produits ¢ seeeon - 69.005 38,295
Excédent ¢ ceuese 0
DéfiCit : ®# 00 © 0o ® o 0 e 0 o o ® 0o © @ 300710

Termes A'éChanfe vececeeacescooose ee _55,5

Globalement le Nord-Est couvre ses dépenses & 55,5 %.

7°) kicro-Zone "ESTM

a) IEchange intra-zonal
M X
Produits ¢ ceeees 22,380 | 14,755
Excédent ¢ ..c0. 0
Déficit ¢ vevevooonw eeeees 7.625
- t
Termes G'échange .cceeeceoveccas ee. _65,9
b) Echange avec Bouaké
M X
Produits : .oeeos 80.895 37.900
Excédent 2 seeoes 0
Déficit ¢ ..eene cecooacsooe 42,995

Termes A'éCha8NEe seoooecocooosos

0'0/000



c) Balance générale

Termes d'échange .

Produits
Excédent :

Déficit : e @ 0

Globalement 1'Est couvre

138

M X
cos 103275 52.655
.o 0
........... . 50.620

ses dépenses a 51,0 %.

* %
Résumons-nous
Taux de Taux {% DES VENTES & BKE (=p.)
MICRO-ZONES couverturm intra- T%gﬁAEEeC

global gonal - 115 produits|8 Produits
Centre 96,7 217,7 69,1 67,9 77,0
Nord-Est 55,5 86,2 47,0 66,6 66,2
Ouest 54,6 44,3 57, 83,9 80,0
Nord-Ouest 54,0 70,4 49,4 72,4 80,9
Est 51,0 65,9 46,9 72,8 71,9
Sud-Ouest 50, 1 87,5 39,8 62,4 72,5
Z ONE 62,7 100 52,8 70, 1 74,2
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En tenant compte des seuls achats effectués sur le
marché hebdomadaire de Brobo, et des seules ventes de prodults
locaux réalisées & cette occasion, la zone a un taux de couver-
ture avec Bouaké de 52,8 %, avec des extrémes de :

- 69,1 % pour le Centre
- 39,8 % pour le Sud-Ouest.
Globalement (échange intra-zonal + échange avec Bouaké) elle

couvre ses achats a 62,7 %, avec des extrémes de :

- 96,7 % pour le Centre
- 50,1 % pour le Sud-Ouest.

liis & part le centre, bénéficiant d'une situation
prévilégide, tant par sou taux de fréquentation du marché
élevé que par la diversité de ses revenus qui 1l'amene au premier
rang dans 1'échange intra-zonal conme dans celui avec Bouaké,
on voit dans les autres micro-zones un rapport inverse entre le

taux de couverture intra-zonal et celui avec Bouaké.

Exes N.-E. et 5.-0. : - taux intra-zonal élevé
- taux avec Bouaké faible
par suite coocss0.. ¢ — taux de couverture faible ou

moyen.

Incontestablement pour ces deux micro-zones la faible
"spéecialisation" vis & vis de Bouaké pése sur leur échange avec
Bouaké et par suite sur leur taux de couverture global,

Le Sud apparait au contraire mieux placé que le Sud-
Ouest, par son taux avec Bouaké supérieur, dfl lui-méme & une
"dispersion" moindrc de scs revenus.

En effet 3 produits sur 15 (Igname, Volaille, Mais)
assurent 62,7 ¢ des rccettes du Sul, alors que 3 produits sur
15 (Igname T., palmiste, igname p.! n'assurent que 49,4 % des
recettes du Sud-Ouest.
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Autrement dit, une zone non "spécialisée" sur Bouaké
comme le Sud-Ouest aurait tout intérét A& ne pas disperser

Ses revernus.

Cela se vérifie pour le Nord-Est, peu spécialisé en
fonction de Bouaké mais trés peu diversifié dans 1'origine
de ses revenus (3 produits sur 15 assurant 77,7 % de ses en-

trées).

Cette micro-zone arrive au 3éme rang, pour son taux
de couverture global, essentiellement grfice & secs excédents
d'igname tardive demandés aussi bien par la zone gque par
Bouaké. C'est en cela que le Nord-Est difféere du Sud-Ouest.

A contrario la micro-zone L8t, en dépit d'une certai-
ne orientation vers Bouaké, est celle dont les revenus sont
les plus dispersés (3 produits sur 15 assurant 46 % de ses
recettes). Ses deux taux de couverture sont dés lors relative-

ment médiocres et son taux global 17avant-dernier.

Le rapport entre le degré de "spécialisation" vis & vi:
de Bouaké et le taux de couverture global est donc flou parce
gue le rapport "degré de spécialisation - taux de couverture

avec Bouaké" 1'est également. Nous n'observons en réalité qu!

une "infra-spécialisation'.

Rien ne montre, dans 1'état actuel des prix, un intéré’

évident pour la rural de la zonc & faire moins d'igname, plus

de mals, plus de légumes et condiments ... bref & prendre davar

tage conscience du fait urbain.

C'est au contraire l'igname qui reste le produit rela-
tivement "payant' et dont les marges entre Brobo et Bouaké son:
finalement les plus faibles, comme on s'en convaincra dans
1'Annexe n°® 3 ci-apres.

Ce sont les produits vendus A plus de 70 % & Bouaké
(manioc, mais, condiments, légumes, fruits, graines de palme,
bois ...) qui ont des taux de marge élevés et sont relativemen
mal payés en brousse.
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k4

Dans ces conditions espérer de la part du rural un
bouleversement dansses structures d'exploitation, sous 1la
nression du centre urbain, est assez illusoire.
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ANWNEXHE 1

Rapwrochement des déficits par micro-zone et des
revenus tirés de la derniére campagne cotonniere.

N.B. ¢ Nous n'avons pu disposer des chiffres du "Sud" dont les
villages sont extérieurs & la Sous-Préfecture. (Chiffres

probablement trés faibles).

y Nbre dg Ipéficit du
liiero- |_.. Tonnage Revenus coton ;(%)| Ecart
zones E;Eg%ﬁq (kg) (%) marche (Reve .-Défidt)
C. 7 73,825 24473137 1.359.020 + 1,114,117
S - - - 419,120 - 419,120
De~0, 0 0 0 1.308,840 - 1.308.840
O. 3 15.931 533.688 594,100 - 60,412
N.-O, 11 73,602 2.633.167 2.283,320 + 349,847
N.-E. 18 216.855 7.264.642 1,490,060 + 5.774.582
E. 10 87.523% 2.9%2,020 2.235.740 + 696,280
ZONE 49 | 472.736 15.836.654 9.690.200 | + 6.146.454
L !
Note (%) : Déficit du march®-: ous avons admis que le déficit

seules transactions du marché hebdomadaire de Brobo

moyen observé sur

a 1l'année entieére.

d'ol : déficit du

ete

Centre = 26,135 x 52

26 marchés pouvait &tre extrapolé

1.359.020

On voit que le déficit annuel de la zone, du fait des

9.690.200 Fr, Globalement, il se trouve couvert & 163 % par le

seul revenu du coton, ce qui laisse un solde positif de plus

de 6 millions.
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Ceci montre l'imporr=nce de cette culture, qui pour

4 micro-zones sur 7 suffit & compenser le solde déficitaire

du marché.

(En 1968, vraisemblablement aucune des 3autresmicro-zones,
ne parviendra gricc au seul revenu du coton, a couvrir son
déficit du marché ... mais les 4 augmenteront peut-&tre leur

solde positif ...).

Par contre le tabac a procuré aux villages N'Dénou
du Sud, Sud-Ouest et Ouest de la Zone, non touchés par le
coton, un revenu d'environ 1.800,000 Ir 3 ce qui couvre appro-
ximativement & 100 % leur déficit du marché (1.788.372 k).
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Bilan rapide de 1'ensemble des échanges et flux moné-
taires entre la Zone et 1'Extdérieur en 1967,

N.B. : Ce bilan provisoire me préjuge en rien des résultats
d'une étude plus détaillée paralldlement en cours (AoQt-
Novembre 1967). Aussi ne donnerons-nous qu'un ordre de

——

grandeur a titre indicatif des échanges et des flux

entre la Zone et 1'Extérieur.

zonales sont exclues du bilan.

Les transactions intra-

Achats de la

Ventes de la Zone

RODUITS OU SERVICES - LIEUX zone ou sarties 2 [ou entrées %
monétaires monétaires
(Fr CFA) (F CFA)
° Narché hebo. de Brobo (1) 30.000.000 |45,3 14,000,006 16,5
° Boutiques (SAVE-Liban).Brobo
(jours de "semaine") 7.000.000 10,6 %
° Boutique "vin-bi&re"-Brobo 2.000,000 [ 3,0 :
° Ambulants - Brobo ' §
(jours de "semaine"). 2.000.000 3,0 2,000,000 2,4 |
TOTAL "BROBO" seeccvensans . 41,000,000 |61,9 i
i
i
° Boutiques (CIDR) de Bounda et i
de Saminikro 2.200.000 | 3,3 g
° Ambulants -~ village§ 5.000. 000 4,5 f
° Achats & Bouaké (2) 8.000.000 |12,1 1
i Achats & 1'Extérieur (3) 1,000,000 1,6
TOTAL ACHATS NON-BROBO ..... 14,200,000 | 21,5
1° Salaires & M.O. "extéricure" 6.000,000 | 9,1
'® Salaires des Agents de 1'Etat 13.000.000 15,3
|
° Salaires-Pensions regus de :
1'EXEETICUT «evrnrnnrennnn. . 15.000,000 | 17,6 |
e Piscalité - Cotisation (PDCI) 5.000,000 | 7,5 E
i

eoe/ue



° Ventes hors-marché (5)

- Igname 7.000.000 | 8,2
- Coton 16.000,000 18,8
- Tabac 2,000.000 2,4
- Café-Cacao 5.000,000 5,8
- Paddy 1,000,000 1,2
- Bois 2.000,000 2.4
- Produits de 1'élevage 2.000,000 2,4
- Divers 6.C00,000 7,0

145

VAN A OW S 66.200.000 | 100 85,000,000 100

Excédent de la Zone .... 18,300.000

Notes :

(1) ¢ Produits "importés" exclusivement ; y compris transports
et taxes de marché. (environ : 2.100.000 Ir).
L'extrapolation pure et simple des 6 mois observés donne-
raoit en fait un chiffre d'environ 20,500,000 E CFA,

Nous avons admis 30.000.000 ir CFA,
1° pour tenir compte d'une certaine sous-évalua-
tion possible de nos propres observations
(10-20 %).

2° pour tenir compte de la sous-évaluation due
a la non-observation des quatre mois - Décem-
bre - Janvier - PFévrier - llars.

(2) et (3) : Achats directs effectués & Bouaké ou 1'Extérieur,
y compris frais de transport. (habillement, scolarité,
cadeaux etCc oee.).

(4) : Ventes de produits locaux hors de la zone excluvsivement.

(5) : Ventes de produits locaux non effectuées & Brobo.
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Pour ce qui concerne l'igname nous renvoyons le lecteur &

I?‘
b

1l'enquéte complémentaire "Etude Comparative de cing
strates d'exploitations de la zone rurale de Brobo ..."
op. cit. (Annexe : "Circuits de 1'igname en 1967").
N.B. : Le chiffre du poste "Divers" (6.millions) est un minimum.
%
3 .
%
On voit que le marché hebdomadaire de Brobo participe
pour environ 45,3 % des flux monétaires issus de la zone et pour
16,5 % des flux entrant dans la zone.

Brobo, par le marché et ses commerces fixes ou ambulants
participe pour prés de 62 % des flux sortants. (Achats de la
zone en biens et services "importés").

I1 est évident que la part de Brobo - marché hebdoma-
daire - dans les flux entrants (16,5 %) a dfi fortement réculer
depuis 1l'introduction du coton Allen. Ainsi toutes choses éga-
les par ailleurs, nous aurions eu en 1966 un pourcentage
d'tenviron 19 - 20 % ...

Globalement la zone est excédentaire d'environ
19,000,000 F CFA soit plus de 22 % du revenu monétaire péné-
trant dans la zone.

Ce pourcentage élevé indique une propension & thésau-
riser nettement supérieure, compte tenu de la tranche de revenu
ol nous nous trouvons, & ce que l'on estime d'ordinaire.

Cette conclusion sera corroborée par les résultats
des budgets familiaux de "1l'Etude Comparative ..." qui montrent
couramment des taux de thésaurisation atteignant ou dépassant
30 % du revenu monétaire annuel des "Unités-budgétaires”.

Lea zone de Brobo se caractérise donc par une certaine
faiblesse de 1'incitation & dépenser ; nan que les besoins
essentiels soient d'ores et déja satisfaits mais du fait d'une
non adéquation entre les disponibilités thonétaires encore
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inférisures & un certain seuil (moins de 40.000 Fr CTFA/an/UB),
et les divers projets d'investissements matériels (bAtiments
en "dur", mécanisation ...) ou humains (scolarisation ...)

qui seraient souhaitables.

I1 est vrai que cette épargne de 900 F a4 1.000 I par
téte est vraisemblablement assez mal répartie & 1'intérieur
des différentes micro-zones, des différents villages et des
différentes familles ... (Voir notre "Etude Comparative ...").

Ainsi le seul groupuscule des agents de 1'Etat repré-
sentant moins de 1 % de la population active se partage 15,3 %

des revenus monétaires injectés dans la zoOne.
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ANNEXE 3

PRIX DES PRINCIPAUX PRODUITS LOCAUX OBSERVES

B R 0 B 0

48

FRODUITS Unités F7Déle'ngservat; 1] %ﬁ;x |
Agricoles locaux
Igname tardive 2 grosses (2,200 kg) Mai-Juin 100
3 moyennes " 100 !
2 moyennes " 75
2 petites " 25-50 !
Igname précoce 2 grosses Début Aot 100
2 grosses Fin-Ao0t(8h. 75
2 grosses v (11 50
Taros cocsccccscsscscasass 4 = 5 Aot 25 :
Manioc sec ..,.f.... ceesss 9 =10 Mai - Septe: 5,
Mais I
- &pis verts 2 -3 Mai 5 =10
- épis secs 3 -5 Juin 5
~ @rains 1 coupe (600 - 700 grs) Juillet 5
Aubergines 20 (petites vertes) ai Juin 5
4 - 5 grosses violacées Mai Juin 5 -
Tomates seescseeceas 20=-30 petites et brisées Juin 5}
9 ~ 10 belles Juin 5.
Gombo frais ..ceve...6=9 (1 gros+8 petits, ou ‘
3 gros+3 petits, ou Mai - Aot 5
1 gros+2 moy.+4 petits) ,
GOmbO S€C c.vooess [ = 12 Avril - Aol 5
Citrons .,.,....!n. 25 - 30 Juin ) 5?
50 - 60 Aot 530
Bananes douces .eecse0.0 40 - 60 Aolit 25
Ananas sece... ...!........ 1 piece d'l kg Juin - AoQt 15 -
Iangues  oe oo ..!........ 5 -6 Avril - Mai 5
Papayes .,...,,.!........ 2 -3 Juillet-Sep: 5«10
"Aoupd" (fruit d% cueaill,) 12 petites boules liai - Juin 5
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Cannes & sucre

2° Autres locaux

Oeufs ® @ o 0 s 0

Volaille

Vin de palme .eeoees
Bégnets R S
Escargots ........l..
Ka0lin seveevsvcnsba.
Savon indigéne ...l..
Coton (barbadense)
Tabac eeese
-feuilles

-rQuleaux

—-poudre
Bambou

° Artisanat
Canaris ceesececesce

Paniers ocecccececes

Eventails scceveses

Eponges végétales
Pagne tradi.

6 grosses boules (taille d'un

oeuf) cececnes
1 petite (2,5 cm diam x 100)
1 grosse (4 cm x 120)

J R S U Y X T S

50 feuilles séchées et lides

1

1
.
1
.

-—\_l_ll’\)—-l—l.—\.—\—‘——‘

gros

petits

petit poulet
gros coq

dindon

litres

-5

gros

"pain" (15 cm long)
boule

tas (env.1,5 kg)

petit (12cm diam.x 3 cm épais)

moyen (15 em X 3,5)
gros (18 cm x 4)
cuiller & café (petite)
(tuteurage igname)

coupelle (10 cm diam.)
moyen

gros (50 cm d'encolure)
petit (50 em diam)

gros (100 cm diam.)
(200 x 140)

(100 x 120)

(300 x 200)

Mai- Juin
Juin-AoQlt
Juin=AoQt

Avril ...
Avril ...
Avril ...
Avril ...
Avril ...
Avril ...
Avril ...
Mai eeees
Mai-AoQt
Juillet

Juillet

Juin-AoQt
Mai

Mai

Mai

Mai
Juillet

Avril
Avril
Avril
Juin
Juin
Mai
Avril
Avril
Avril
Avril

149

10
25
100
325
2.000
25
5
25
5

5
25

25
100
200
300

5
10--25

5-10
20450
150~-200

25

50

5

5

650
350
2,000




Echeveau :. teint

Fil coticon

Nattes végétales

4° Bois

-—

—_ s

fuseau gdiam = 9 cm)

long = 18 cm)

petite
moyenne
grande

2 bouts
10 bouts

NB.: & Bouaké : 2 bouts eveceees

BboutS e e e e

. 500~
Avril 1000 :
Avril 1251

|

Avril 50
Avril 150
Avril 300
Avril 5
25
10
25

_

Selon nos estimations le prix d'achat & Brobo est
toujours trés nettement inférieur aux prix de Bouaké. La marge
peut osciller de 30 % minimum & 100 % ou davantage pour les
petits 1légumes et condiments, le bois, et les produits de

l'artisanat.

Au total, pour un achat hebdomadaire de 150,000 Fr 1la
marge brute doit avoisiner 80.000 Fr = 53,3 % (minimum).

A
(ordre de

titre indicatif voici les pourcentages de marge

grandeur) que nous pouvons retenir :

Igna.nle R AR
ManiOC sec ® e 00000000008 e e o0

-MaTsS e ceoe ceecsene cacoacc e R

Condiments-~-légumes-fruits ...
Graines de palme .ceoeeecesce

-Palmiste seeeeuses cesesssoses
Canne & SUCTE seesveossoss coo
BO1S eeeecececssossscansnnns
Volaille .ceicviioescsccssnsncs

Artisanat ® 0 0 0 0 0 * 00000 008 0B e

20 %
60 %
50 %
100 - 150 %

30 - 50 % (mlnio)

25- 30 %
50 %
100~150 %
30 - 50 %
100 %
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NOTE ANNEXE SUR LES ACHATS DE RIZ

Nous avons effectué durant 10 semaines successives
(13/6 au 22/8/1967) des sondages sur les achats de riz réalisés

4 l'occasion du marché :

- aupres des 3 ambulants du marché proprement <it.
- aupreés des 2 commerces fixes (SAVE et Libana.:).

Notre sondage n'a porté que sur une faible fraction
de 1l'achat global de riz ; environ 600 kgs (30,000 F) sur
les 200 = 250,000 Fr de marchandise dcoulée durant cette

période (moins de 15 %).
Nous pouvons cependant confronter nos observaticas &

divers indicateurs :

~ popuiation
- revenu - coton
- ventes d'ignames et de manioc sec.

A/ - Répartition des echats de RIZ par village.
(voir la carte n°® 7)

La surface cumulée des rectangles = 100,
On voit apparaitre deux zones principales d'achat :

-~ Brobo village (23 %)
~ Nord-Est - dont Sarakakro (15 %)
Alloukro (12 %).

N.B. : Bounda (& 1'Est de Brobo) n'effectue que 3 % environ
des achats de riz sur le marché du fait de 1l'existence de

sa boutique.

B/ - Concentration des achats par village.
(voir Graphigque n° 27)




REPARTITION DES ACHATS DE RIZ do Juin ¢ Aolt 1967
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CONCENTRATION Achats Riz

sur le marcheé hebdo de Brobo

Grophique 27

%6 ochats

100

50+ —

50 7

%villages
agcheteurs



Micro- Population Revenu- coton Achats-riz Ventes igname-manioc
zones % % % %0
C |EL] =]
5 |
SO | [ ]
o ([ [
NO [ ] [ ]
NE (NN ] | [T ]
E ] 1
— — — , . ——— — . > %
0 10 20 30 0 10 20 30 40 o} 10 20 30 40 50 0 10 20 30
(] 5%

E=Broso [/} bl\AMELAKRO (gros vendeur d ignomes tordives)

[MMMsArAKAKRO. . _ 1+ producteur. de. coton A
NWMAMINI+ ZOUGBAN + BOBOKRO + TAKASSOU (gros vendeurs d’ignomes précoces moniog)

ALLOUKRO (gros acheteur de riz . gros vendeur d”ignomes précoces)

Quelques indicateurs rapportés aux achats de RIZ
sur le marche hebdo. de BROBO

Grophique 28
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Par micro-zone : — Le Nord-Est totalise 51,3 % des achats

-~ Le Centre 26,7 %
- L'Est 10,1 %
- Le Sud . 4,5 %
— Le NordiOQuest 2,9 %
- L'Ouest 2,5 %
- Le Sud-Ouest 2,0 %

On voit immédiatement la prédominance de Nord-Ist qui,
ne totalisant que 31,4 % de la population totalise 46,8 % du
revenu -coton et 51,3 % des achats de riz.

(Voir Graphique n° 28)

Cette confrontation d'indicateurs au niveau des micro-
zones est cependant insuffisante. Aussi avons-nous, chaque fois
qu'il a été possible, étudié ces indicateurs villaege par villa-
ge.

Au total 5 cas différents ont pu &tre distingués :

1°) Le cas de Brobo, centre commercial de la zone.

L'achat de riz répond de toute évidence autant & une fonction
commerciale qu'a une fonction de consommation.

2°) Le cas de Diamélakro.

Diamélakro, principal offreur d'ignames tardives de la zone,
et sensiblement égal & Brobo pour le coton ne totalise que

0,5 % des achats de riz sur le marché.

I1 semble donc que la production d'igname, non affec-
tée par la culture du coton, dispense les UB de ce village
d'effectuer de gros achats de riz.

3°) Le cas de Sarakakro .

Sarakakro, premier producteur de coton de 1la zone, (prés de
15 %) et trés faible vendeur d'ignames et de manioc (0,3 %)

a été par contre le principal village acheteur de riz, apreés
Brobo. (prés de 15 %).
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On aurait donc une certaine substitution riz-igname
o

dans la consomimation de ces UB, per le biais du revenu-coton,

4°) Le cas de Mamini-Zougban-Bobokro-Takassou.

Ces villages sont relativement de gros producteurs d'ligname
et de manioc sec. A 1l'exception de Mamini ils font peu de

coton. (cnsemble, cnviron 5 % dont 4 % pour Mamini).

Leurs achats de riz sont modestes.

5°) Le cas de Alloukro.
Ce village est intéressant.

— Son revenu coton est médiocre (inférieur & la moyenne
de la zone).

- Ses ventes d'igname précoce semblent relativement
importantes.

- Les achats de riz, (12 %) le situent en trolsidme
position aprés Brobo et Sarakakro.
Alloukro aurait donc un comportement simileir: a celui
de Brobo.
Ltexplication serait alors son relatif éloignement de
Brobo. Dans son achat de riz la fonction commerciale de redis-
tribution 1l'emporterait sur la fonction de consommati~n.

Sans quoi il faudrait admettre la possibilité d'achats
messifs de riz, sans cu'il y 2it modification au nivezu des
structures d'exploitation, ce qui semble en contradiction avec

les cas n° 2 - 3 - 4 ci-dessus.
In conclusion, ltachat de riz sauf exception serait

bel et bien déclenché par la double mutation :

- accroissenent des revenus monétaires

~ recul sensible des vivriers traditionnels.
SARAKAKRO aurait accompli cette double mutation
DIAMELAKRO n'aurait accompli que la premiére ...
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Le riz ne serait donc pas consommé dés lors gqu'on
augmente les revenus mais des lors que cette augmentation s'est
faite & travers un recul général important des produits vivriers

traditionnels.

Te riz serait ainsi pergu non pas en tant que produit
de "luxe€"mais en tant que produit de premiére nécessité en
période de soudure. Ceci se vérifie a contrario. Apreées Aolt,
les enquétes-budget menées dans le cadre de notre Etude Compa-
rative de cing strates d'exploitations montrent que SARAKAKRO,
gros acheteur de riz de Ilai & Juillet, n'a plus fait que des
achats négligeables dés que les premiéres ignames précoces ont
été récoltées.
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CONCLUSTONW

Nous nous étions proposé d'examiner a travers son
grand marché hebdomadaire une zone rurale limitrophe d'un
centre urbain dans le but de déceler les principaux mécanismes
dynamiques de son évolution. Cette zone pouvait succintement
se caractériser par les traits suivants :

- faible extension géographique.

2 mais 600 km2 au

Nord de la piste Bouaké~Fétékro sont & peu prés vides de popu-

La superficie administrative dépasse 1300 km

lation (Réserve classée de la MAFA) ce qui raméne la superficie
utile de la Sous-Préfecture a 700 km2. La "Zone rurale" écono-
mique s'étend toutefois au Sud et au Sud-Ouest de la Sous-
Préfecture sur des territoires relevant de Didiévi ~(Gbangbos—
sou - Gningninkro - Tiendiékro) et de Bouaké (Mébo ... Kouassi-
blékro).

~ faible densité et fzible croissance démographique.

Notre enquéte complémentaire intitulée "Etude Comparative de
cing strates d'exploitations de la zone rurale de Brobo -
Evolution 1961-67" montrera par ailleurs 1'importance pour
certains villages (comme Zougban) du phénoméne de migration
saisonniére en direction de M'Bahiakro, Daoukro, Ouellé,
Bocanda, Vavaoua, Agboville, Oumé, Yamoussoukro, Bongouanou ...

On a pu ainsi évaluer la proportion d'exode en 1967
a7 - 10 % de la population totale de la Sous-Préfecture, soit
un contingent de 1500 personnes, minimum, qui s'absentent
six mois sur douze.

~ aspect marginal des cultures arbustives : -

café-cacao, introduisant 1& oh elles se iocalisent en surcroft
d'hétérogénéité.
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- implantation récente et non généralisée des nouvelles

cultures industrielles : Coton Allen et Riz pluvial.

Le tabac quoique depuis plus longtemps implanté reste
trés localisé, dans le secteur N'Dénou (Sud et Sud-Oucst de la

Sous-Préfecturc).
-~ Importance des cultures vivriéres auto-consommées.
- I'aible monétarisation de 1'économie.

~ Dépendance étroite mais différenciée a 1'égard du
centre urbain de Bouzké.

~ Par suite 1'uniformité et 1'homogénéité de la zone
ne sont blen souvent qu'apparentes.

Lc centre urbain semble avoir mu pour conséquences
d’introduire de nombreux clivages entre micro-zones, peut-&tre
moins au nivenu des structures productives (cf. "Etude Compara-
tive ... op. cit. ...) qu'au niveau des comportements.

I1 est certain que notre découpage spatio-économique
en sept micro-zones reste ure simplification de la réalité. Il
n'y a en fait que des groupuscules de villages que 1l'on puisse
qualifier réellement d'homogénes.

Les uns miseront sur les grands produits de la "traite"
(café-cacao, coton ...) ; Brobo et & travers lui Bouaké, ne
jouant qu'un rdle d'appoint. (ex.: Sarakakro, Boka-Kouamékro,
Bounda, Langba «..).

D'autres miseront sur 1l'exode saisonnier (Zougban)
indépendamment de leur "taux d'assiduité" au marché.

D'autres miseront sur une solide production vivrigre
(igneme-mais-monioc). C'est le cas notamment des villages ex-
centrés vers le Nord et le Nord-Ouest ... Les contacts avec
Brobo seront alors épisodiques et 1l'influence de Bouaké peu
profonde. Par contre les échanges intra-zonaux pourront se
solder & leur avantage.
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D'autres enfin joveront au maximum de leur rente de
situation par rapvort au marché. On aura alors soit des
surcroits de produits pondéreux (igname) rentabilisés au
maximum & Brobo (Diamelakro), bois (Sinanvessou - Aokokro),
soit des combinaisons tres diversifiées de produits de cueil-
lette, d'élevage ou d'artisanat (Kissabo, Kouassi-Attinkro,
Broukro, Bangassou, Pindikro, Prikro, Koffi-Koffikro ...).
Dans les deux cas, le taux d'assiduité au marché tend vers
un naximum et assure aux familles une recette hebdomcdaire
extrémement réguliére tout au long de 1'année, et surtout
répartie égalitairement &4 1'intérieur des villages.

L'inconvénient c'est que "1l'économie de rente" et

l'uniformité des budgets ne sont pas toujours des ferments

d'innovations.

Quand le marché est un trop bon succédané de lo traite
aucune incitation majeurce & investir n'apparait. Peu de risque
de pénurie annuelle et donc peu de golQits aux révolutions de

comportements.

Ces comportements villageois se prétent ainsi a de

nultiples variantes.

A la question : le centre induit-il sur son environne-
ment un développement "en extension™, uniforme et généralisé,
ou "en profondeur" par un remodelage des structures de pro-
duction ? On peut répondre par une double négation.

Aucune des micro-zones n'a sous la pression du centre
urbain entamé un processus réel de spécialisation par re-
structuration.

Les effets du centre se limitent en fait & une frange
d'activités infra-agricoles, sans interférences sur les struc-
tures proprenent dites.
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Ce sont les produits dits scecondaires : bois - wvolaille -

etc ... qui rendent commte pour 1l'essentiel des variations entre
60 % et 80 % de ce que nous avons appelé le "coefficient de
dépendance" par ranport & Bouaké des différentes micro-zones.
La zone rurale de Brobo niest donc pas un ensemble homogeéne mais
son hétérogénéité est davantage le fait des activités narginales
a l'exploitation que de l1l'exploitation elle-méme, ce qui ne veut
pas dire que les clivages soient moins réels.

X

*

Le marché hebdomadaire constitue bien dans une premiere
approche un poste d'observation privilégié d'olt une imeage globa-
le est saisie. Bon étude secule nous a pernis de voir comment et
pourquoi Brobo bénéficiec d'un certain courant dfactiviié tout
au long de l'année. Comment Bouaké sous-tend puis maintient un
minimuam de trafic routier, et ceci par le biais de procuits clés
a priori de faible intéreét (bois, volaille, cueillette ...).
Comment 1'ILxtérieur lui-néme, parfois tres éloigné, ajoute ses

effets & partir de ;ai. (Chap. 1).

Nous avons dans un second temps essayé de chiffrer cette
activité en termes de flux commerciaux, & deux périodes diffé-
rentes de l'année, afin d'en esquisser 1'évolution strvrcturelle.
(Chap. 2 - 3).

L'extrapolation & laquelle nous pouvons nous livrer, &
partir des six mois médians observés, péche sans doute »ar sous-
évaluation, puisque 1'enquéte a été tronquée des quatre mois
cruciaux Décembre-Janvier-Février-lars.

Cependant 1l'enquéte complémentaire "Etude comparative
de cinq strates ..." permettra certaines réévaluations, en par-
ticulier en ce qui concerne les dépenses annuelles, paxr famille,
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en produits de consommation (vin - biére - riz) ou en biens
durables (habillement, outillage, ciment, tdles ...). De mémne
pour les recettes, clle nous permettra de replacer le marché
dans 1l'cnsemble économique zonal cen examinant les activités de
1l'exploitation stricto~-sensu (café-cacao, coton, tabac, riz.
pluvial, igname ctc ...).

L'enquéte-marché nous a permis en définitive un survol
de la zone dans son nnité (Brobo - plague toupnante) et sa
multiplicité (ébauche d'organisation spatiale par micro-zones
différenciées ct hiérarchisées).

Cette ébauche dénote incontestablement une prise de
conscience par le paysan de certaines possibilités d'adaptation
devont le fait urbzain. lMais en méme temps il a fallu reconnai-

tre

1°) 1l'aspect marginal de cette adaptation, limitée aux

activités infra-agricoles rentables certes au niveau de la
famille restreinte qui s'y livre, suffisant bien souvent a
couvrir 1l'achat hebdomadaire de poisson, pain, sel, pétrole
etc ... parfois méme en laissant une épargne ; (cf. les exem-
ples de Kissabo et Kouassgi-Attinkro de notre nEtude comparati-
ve ..." op. cit.) iizis sons doute incapables d'embrayer sur

de nouvelles structures de production, ou méme d'assurer le
passage vers un degré supérieur de consommation.

2°) plus grave, la difficulté qu'il vy aura & dépasser

ce stade infra-agricole ol se réduiscnt les effets bénéfiques

du centre urbain.

Tout se passe comme si la "rente de situation" de nom-
breux villages aboutit & un blocage d'évolution, narfois méme

\,

a une franche hostilité aux innovations.

Ce n'est certes pas un hasard si les micro-zones les
plus réceptives aux cultures nouvelles (coton - riz ...) sont :

1°) parmi les moins "spécialisées" ou mieux "infra-
spécialisées" en fonction de Bouaké.
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2°) parmi les moins "uniformisdes" et égalitaires au
niveau des recettes courantes. (cf. Bounda - Etude

comparative ...).

Pour le moins, le centre urbain de Bouaké est riche
d'ambigiliité dans ses effets sur son environnement.

La consommation des produits manufacturés est accrue
et de nouveaux besoins se créent qui, ne pouvant &tre satis-
faits pleinement par ces activités infra-agricoles méme ainsi
valorisées, trouvent unc échappatoire dans une source complé-
rentalre de revenus : L'exode des '"six mois",

Or, l'exemple de Zougban est probant (Etude comparative
op. cit. ...), 1l'exode saisonnier est & son tour générateur
d'activités de cueillette faciles & mettre en oeuvre en cas
de nécessité de "trdésorerie". (L'exode saisonnier en effet
n'accroit pas le travail des actifs demeurés présents mais le
réduit, en les privant des possibilités de s'emplover utilement).

Le cercle vicieux : CENTRE URBAIN - Gueillette - Exode
salsonnier qui se trouve amorcé peut contribuer & fixer la zone
dcns ses structures les plus traditionnelles.

Nous terminerons par une remarque méthodologique.

L'enquéte-marché doit &tre congue comme la premiere
démarche d'une étude d'ensemble. Par elle c'est une vision
globale mais superficielle qu'on dégage de la zone. Elle facili-
te certes la compréhension des comportements et éclaire les
mobiles d'action non appréhendables au niveau des structures
d'exploitation.

Zlle fournit également un cadre de référence indispen-
sable pour 1'étude "ponctuelle" menée ultérieurement au niveau
d'un échantillon de familles, et facilite le choix raisonné
de cet échantillon.
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Sten tenir a une étude-marché c'était par contre s'in-
terdire d'approfondir la réalité et d'examiner les signes
d'évolution inscrits dans les structures nécessairement pertur-
bées par huit années d'interventions continues des sociétés
de produits (CAITA - CFDT - SATMACI) et des services Ad'anima-
tion (CIDR ... JAC ...) ou d'expérimentation (Secteur-Pilote)
oeuvrant dans la Sous-DPréfecture.

C'est pourquoi nous avons dans un second temps (avec
une breve période de concomitance) abandonné ce poste d'obser-
vation privilégié cuiest le marché, pour nous situer a 1l'autre

extrénité : Les villages.

L'éventail de i'échantillon a été élargi au moximum
(compte tenu du personnel réduit dont nous disposions - 3 en-

quéteurs =) en fonction des critéres suivants :

- présence ou non de cultures arbustives.

- présence de coton.

- présence de tabac.

- absence de coton et de tabac.

- culture manuelle ou mécanisée.

- taux d'exode saisonnier.

- situation du villcge per rapport au marché de Brobo.

- situation du village par rapport au Secteur-Pilote
de Bokao-Xouamékro.

Au total cing strates différentes d'exploitations avec
comme termes de référence, d'un cdté la situation de 1961 telle
qu'elle fut observée par 1'Etude Régionale de Bouzké, de l'autr
la situation "idéale" du Secteur-Pilote de BOKA-KOUAIEKRO en
1967 ...

Enfin, a maintes reprises, nous avons pu grice au
couplage des deux enquétes, apporter certaines corrections soit
d'un cbté soit de 1l'autre par le croisement des deux niveaux
d'observation. L'idéal étant d'aboutir & une marge d4'zrreur
minimum par l'auto-contrdle des informations ...
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Cfest ainsi qu'il nous avait paru a priori étonnant
de compter si peu d'ighame commercialisée sur le marché.
Dtautant plus que les "statistiques" habituellement fournies
par les services agricoles de la Sous-Préfecture font mention
couramment de quantités énormes, de 1l'ordre de 20 & 30.000
tonnes par an qui seraient écouldes en direction de Bouakél

Or 1l'enquéte-structure nous a montré & quel point ces
chiiffres sont sur-évalués. De l'ordre de 1 a 20 ! cf., "Etude
comparctive ... Annexe : circuits de 1'igname en 1967".

Bien au contraire de l'igname a été imnortée dans la
zone de Brobo & pertir des mois de Kai-Juin, notamment dans un
circuit triangulaire - DIDIEVI -~ BROBO - BOUAKE -~ avec du pois-

scn fumé tenant lieu de moyen dféchange.

En fait pour trois ignames offertes une est rachetée
dans la zone ... d'olt le pourcentage relativement faible de
Bouaké dans l'achat de ce produit.

Toujours dens cette optique d'auto-contrdle de 1l'in-
formation nous serions tenté au seul vu de l'enquéte-marché de
déceler une interférence assez sensible entre les ventes d'igna-
me et les ventes de coton. On verra en fait, grfce & 1l'enquéte-
structure, que la réponse a cette question n'est pas aussi
tranchée. (D'une part la "vente" d'un produit n'est pas une
preuve absolue d'un surplus net de production si un rachat est
opéré en sens contraire, comme c'est souvent le cas ; d'autre
part 1l'interférence igname-coton, pour autant quielle se pro-
duise, est étroitement fonction du groupe de taille d'exploita-
tion (G.T.E.) que 1l'on considere ...






