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Ia Hauve-Volta, dans sa région Sud-Ouest (département des Hauts-Bassins)
posséde une arboriculture fruitidre d&j3 ancierme (dont les bases ont &té
implantées bien avant 1'Indépendance) et développée (agmmes variés et surtout
manguiers & prédominance greffés).

La production de cette arboriculture, nettement insuffisante en agrumes,
apparait excédentaire en mangues par certains cotés. Le fruit est loin d'étre un
produit alimentaire de base ou de substitution; 3 grande échelle, il intéresse
une consommation essentiellement urbaine. Or » les centres urbains sont peu
rombreux dans ce pays : 14 de plus de 10.000 habitants en 1978, dont seulement
4 de plus de 25.000, la capitale, Ouagadougou, n'atteignant pas 300.000 habitants.

Cette production tend donc 3 se tourner vers l'extérieur, notamment et
surtout vers la Cote d'Ivoire ol l'agglomération abidjarxaise, d'un million
~ d'habitants, constitue pour elle une cible de choix. Ainsi, plus d'un millier de
tormes de mangues fraiches, d'un chiffre d'affaires 3§ la consommation supérieur
3 cent millions de F.CFA, sont envoyées sur ce marché dont elles représerttent
prés du quart de l'approvisiormement.

De son ctt&, la Cte d'Ivoire posséde une arboriculture fruitigre de
méme type et tout autant développée, dans une certaine mesure, elle n'arrive
pourtant pas 3 a.bsorber toute sa productlon.

Lt ob,Jet de ces llgqes est précisément d'expliquer cette apparente
contradiction 3 travers 1'analyse de la situation particulire de 1'arboriculture
voltaique par rapport 3 celle de la Cdte d'Ivoire, et d'un systéme de commercia-
1isation adapté finalement 3 cette particularité. |

L'historique et la situation de 1'arboriculture voltaique seront tout
d'asbord rapidement sbord€s afin d'en faire ressortir les caractéristiques
essentlelles. - '

La commercialisation des mangues entre les deux pays sera ensuite
examinée afin, d'une part, de préciser en quoi la production voltaique est de
nature expartatrice par rapport # une production ivoirierne encore mal adaptée
3 1a demarde, d'autre part, de domner un exemple, pour cette partie de 1'Afrique
de 1'Ouest, d'un systéme de commercialisation dit "traditiomel", relativement
bien ajusté aux caractéristiques d'une offre et aux exigences d'une demande.



2
Les plants fruitiers seront considérés 3 part, en troisidme lieu.
Leur importance commerciale peut paraitre dérisoire puisque 1'ensemble des
20.000 pieds exportés de la Haute-Volta ne dégagent qu'un chiffre d'affaires de
3 3 4 millions de F,CFA & la revente en C3te d'Ivoire. Cependant, leur impact
sur la diffusion de certaines variétés se fait semtir; il permet d'expliquer,
en partie, 1'évolution de 1'arbariculture ivoirienne.

L'ouverture du marché ivoirien 3 la production voltaique déperd

de cette &volution. Les modalités avenir de cette ouverture feront 1'cbjet
de la conclusion (%). |

(®) Seuls les €léments fondamentaux de 1'arboriculture fruitiadre voltalque
ont pu 8tre saisis sur le terrain dans le cadre d'une mission qui n'a duré
qu'une semaine en aofit 1978. Le sujet sur lequel portent ces lignes reste
les effets de cette arboriculture sur 1'arboriculture et la consommation
fruitidres ivoiriennes qui ont fait 1'objet, quant 3 elles, d'une investiga-
tion plus profonde et plus systématique, en 1977 et 1978, sur 1l'ensemble du
Nord de la Cdte d'Ivoire et sur Abidjan,
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L' ARBORICULTURE FRUITIERE VOLTAYQUE :
‘Historique et situation actuelle

Ia politique de développement agricole et régional menfe avant.
1'Indépendance du pays explique largement 1'introduction de 1l'arboriculture
fruitisre dans le Sud~Ouest de la Haute-Volta (Hauts-Bassins) et son mode de
diffusion. Elle est d'ailleurs significative de ce qui fut fait en ce domaine
sous la colonisation frangaise (1).

Les arbres fruitiers ont &té& importés par 1'administration d8s les
armées 1920, semble-t-il. Il s'agissait surtout d'agrumes dont la culture s'est
finalement révélée difficile, ne serait-ce qu'd cause de conditions climatiques

peu favorables. La culture du manguier n'a cammencé 3§ s'implanter que vers 1950,
dtabord par la variété ordinaire puis par des variétés greffées verme Gu proche
Mali (2).

Les premires mitiplications des variétés greffées ont surtout &té
faites par la station agr'icole de Banfora. Cette station, créée dés le début du
XXe sidcle et tournSe alers vers la recherche rizicole (semences), est finalement
deverue une pépiniére d'arbres fruitiers, principalement de manguiers greffés.

| Ce n'est certainemert pas par hasard que les efforts de 1'administra-

tion, comme dans d'autres pays voisins, ont porté d'abord sur les agrumes,
malgré des conditions climatiques peu favorables. Cela correspordait, semble-t-il
3 1a volonté d'introduire une certaine culture fruitidre . Cette politique n'a
pes &té étrangdre, aprés la Seconde Guerre Mondiale, 3 une politique de '
reboisement (3). :

Ainsi, il n'est pas étormant que les prem:.ers planteurs de vergers
aient &té des persomalités et des agents de 1'administration locaux. Les débuts
de 1'implantation de ces vergers restérent timides : une telle culture, d&j3
nouvelle et occasiormant des pratiques totalement Strargdres aux pratiques
culturales de 1'&poque, perturbait les usages fonciers(sédentarisation, privati-
sation), &conomiques(constitution d'un capital) et parfois religieux.

(1) De 1932 & 1947, une grande partie de la Haute—Volté actuelle, notamment les
Hauts-Bassins,&tait intégrée 3 la C8te d'Ivoire sous le nom de "Haute COte-
~ d'Ivoire”. :
(2) L'impact de 1l'arboriculture malienne sur la Haute-Volta et sur la CGte
’ d'Ivoire est certain en ce domaine.

(3) Notamment en anacardiers, poursuivant alors tout & la fois des objectifs de
production de noix de cajou, et bois de chauffe, de retenue des sols et
régénération végétale.
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I1 n'en reste pas moins que la politique menée par ~15adninistration
pendart les armfes qui précédérent et suivirent 1'Indéperdance du pays engendra
finalement progressivement un mouvement de diffusion des plantations fruitiéres. '

En effet, le Sud-Ouest de la Haute-Volta, domaine soudano-guinéen par
excellence, bénéficie de conditions naturelles propices & la culture de certains
arbres fruitiers, et cela sans moyens techniques spéciaux, donc en milieu
paysan. Situé principalement entre les ischydtes 1100 et 1200 mm, il possiéde une
saison s&che de 7 mois environ, une évapotranspiration pas trop &levée (1500 2
1700 mm), un réseau hydrographique relativement dense, des sols appropriés et
une température moyerme suffisante ne subissant pas de trop sens:.bles varlatlons
saisormisres (1).

De telles conditions devaient convenir parfaitement aux manguiers (2)
plutdt qu'aux agrumes qui, eux, apprécient une pluviométrie légérement plus
importante et surtout exigent une saison s&che moins longue et des sols bien
draings. En milieu paysan, 1'agrumiculture ne senble pas avoir un avenir aussi
florissant que la culture des marguiers, au moins 3 court terme; elle reste |
réarmoins présente grice 3 des corditions et 3 des soins ponctuels particuliers;
elle répond 3 une demande certaine mais suppose, pour se développer 3 plus
grande &chelle, une sélection varidtale et des techniques plus &labarées (3).

La région des Hauts-Bassins de la Haute-Volta bénéficie par ailleurs
d'une situation gfo-&conomique tout aussi favorable 3 1'arboriculture fruitiére.

Elle est traversée par la voie ferrée Abidjan-Ouagadougou, donc
assurée d'un moyen de transpart pour 1'écoulement partiel de sa production vers
des centres de consamation extérieurs., Son réseau routier est sensiblement
renforcé par les axes intermationaux menant en Cdte d'Ivoire et au Mali ).
Elle posséde elle-méme un marché de consommation dans 1a présence de centres
urbanisés, Bobo-Dioulasso et Banfora (5).

Le département de Gaoua, qu:L détient les mlmes avantages naturels
mais non pas géo-8conomiques, n'a pas vu enccre son arboriculture fruitiére se
développer véritablement. ’ '

(1) C£, carte C.1
(2) Et aux anacardiers,
(3) Par exemple 1'irrigation telle qu'elle est pratiquée dans la vallée du Kou.

(4) Ce n'est peut étre pas un sxmple concours de circonstances historiques et
naturelles si 1'arboriculture s'est tant diffusée dans la région d'Orodara,
premler centre voltaique important sur 1'axe provenant de la région du Mali
ol cette méme arboriculture est développée. :

(3) Cf. cartes C.2.
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Come dans les pays voisins, la culture des manguiers s'est d'abord
limitée aux variétés non greffées puis, il y a une vaingtaine d'ammées, s'est
&tendue aux variétés gr'éffées. Cette culture s'est alors concentrée sur un
nombre réduit de variétés rustiques et appréciées (1).

Son suceds et les exigences nouvelles de la demande (qualité,
‘extansion de la période de consamation) semblent conduire cette production vers
la diversification des variétés et la diffusion de celles qualifides de
"tardives". A ce niveau, le probléme reste la recherche de leur adaptation 3
certaines exigences : plus qu'un objectif de rendement &levé, résistance des
arbres aux maladies et aux variations climatiques - qualité de conservation du
fruit et résistance au transport - tallles golit, saveur et dlspomblllte du
prodult.

La pépinidre du service de 1'Agriculture, située 3 Banfora,est chargée
d'influer, 4 son &chelle, sur cette arboriculture; elle tente de diffuser une
vingtaine de variétés sélectiormées de manguiers, dont les deux-tiers sont
tardives ou semi~-tardives, répondant 3 la fois 8 ces exigences et aux demandes
plus rigides formulées par les planteurs. Sur les 25.000 plants environ qu'elle
produit anmuellement, les trois-quarts sont des manguiers (2); les autres sont
eni quasi~totalité des agrumes (quelques goyaviers) et principalement des
orangers, mais comaissent peu de succes.

Les pépinidres privées se miltiplient, surtout dans la région
d'Orodara; leur production, tout comme celle des vergers en ce qui concerne Tes
mangues, est largement tournfe vers un marché extérieur 3 la région et notamment
&tranger, le marché ivoirien.

Finalement, d'une maniére générale la production est relativement
morcelée et dispersée; d'une technicité peu €laborée, elle n'a pas encare a
faire face 3§ d'importants problémes phyto-sanitaires; elle bénéficie de
corditions naturelles et géo-&conomiques intéressantes & 1'évolution desquelles
elle semble s'adapter quand elle ne les précéde pas.

(1) Principalement au début, la variété précoceA"Gouverneur".

(2) D'aprés le responsable de cette pépiniére.



COMMERCIALISATION ET EXPORTATION DES FRUITS

L'arboriculture fruitidre des Hauts-Bassins voltalques parte done .
essentiellement sur la mangue. Sa production, que le marché local de comomnatlon
ne peut entidrement absorber, est en grande partie exportée, principalement sur
la CSte d'Ivoire. |

1a comercialisation locale

Le circuit de cormxercialisation locale répond au schéma classique de
camercialisation des fruits, interne 3 une région mroductrice; il purend une
forme particuliére selon 1l'&tendue du marché de consomation auguel il s'adresse
et la densité de production progre 3 la zone envirormmant ce march8.

Ainsi, 3 Bobo-Dioulasso, centre urbain de plus de 100.000 habitants et
coewr d'une région productrice, l'intervention des grossistes est nécessaire; ils
assurent aux producteurs 1l'€coulement de leur production et aux détaillantes
leur approvisiormement. Leur intervention permet donc 3 une offre considérable,
mais plus ou moins dispersée, d'&tre reliée 3 une demarde relativement importante
et regroupée, ceci de fagon réguliére, rapide et au moindre colit (1); elle part |
du lieu de production, génfralement le verger, pour aboutir & un magesin situé
en ville ou, plus simplement, au bord du marché ol le changement est immédiatement
offert aux revendeurs.

Les revendeurs, interlocuteurs en aval des grossistes, se camportent
parfois 3 leur tour en demi-grossistes ) faisant le lien avec une vente au détail
trés diffuse, Mais la plupart d'entre eux, qui sont d'aillewrs des femmes,
escamotent ce stade intermédiaire pour accéder directement au consammateur
final. En effet, alors que le fruit est d'une conservation délicate, la taille
du marché de consommation n'est pas suffisante pour rendre nécessaire, unifor-
mément dans 1'espace et dans le temps, 1'intervention de ce stade intermédiaire
constitué par un réseau de semi-grossistes (2).

(1) Dans le domaine de la commercialisation des produits vivriers, et partlculle-'
rement des fruits, la quant:.te est un facteur essentiel et recherché de baisse
des cofits relatifs : au niveau des charges (effet quantlte) et au niveau des
revenus (diminution des intermédiaires).

(2) Contrairement par exemple & Abidjan dans ume certaine mesure, agglomérat:.on
de prés d'un million d'habitants.
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, Les fruits re sont pas un produit alimentaire de base ni méme
véritablement complémentaire ou de substitution. Leur consommation, loin de
répondre 3 un modéle rigide, possdde un certain caractére de superflu, quand
ce n'est pas de luxe : un facteur de limitation du prix en période de début et
surtout de fin de production n'est pas tellement la dimirution de la demande
mais plutdt la baisse de qualité du produit.

Ia situation différe quelque peu 3 Banfora (une dizaine de milliers
d'habitants), autre centre d'ure région productrice. Par la présence d'industries
agro-alimentaires, 1'agglomération a un caractdre urbain mais le marché de
consamation reste &troit quantitativement. \

Pour les détaillantes, 1'accds 3 la production est facile et peu
f'iltré, tout come il 1'est 3 la consommation pour les producteurs.

Par contre, le systéme de commercialisation des fruits est beaucoup
moins formalisé, moins professiomnalisé, & Gacua, petite ville au caractére
semi-urbain prononcé et chef-lieu administratif d'une région ol 1'arboriculture
fruitidre est peu développée.

L'offre du produit est faible, trés morcelde mais plus différenciée
(importance relative des agrumes); celle des mangues s'étend sur une période
moins longue, les varidtés tardives y &tant rares. De son cOté, la demande est
trés fluide.

L'acess au marché de vente i la consommation finale se fait encore
plus directement pour tout producteur; ce marché est d'ailleurs restreint
géographiquement. La seule "complexit&" dans ce systéme de camercialisation
apparait quelquefois lorsque les revendeuses achétent les fruits chez des
prdducteurs ou d8s leur arrivée le Jour du "grand marché". /

L'exportation des fruits

La production fruitisre du Sud-Ouest de la Haute-Volta est
tourne vers 1'extérieur : prés de 2.000 tormes sortent de la région pour &tre
diriges vers la capitale du pays‘, 1'Europe et surtout la Cdte d'Ivoire en ce
qui concerne les mangues. '

I1 a &8 vu que la région possdde des atouts favorisant une telle
exportation, notamment la voie ferrée et le réseau routier.
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Plus encore, il semble que sa production fruiti@re soit deverme de
type exportatrice. Les moyens mis en oeuvre en mati€re de production, de
camercialisation et de transport, les efforts progressifs portant sur
1'allongement de la période de production (dlffusn.on de certaines variétés)
en sont la preuve.

Ia part de la production concerne par ce marché apparait déjad moins
moreelée et plus intensive. La production disséminfe dans les champs et les
cours d'habitation, dont le poids &tait trds sensible au niveau du marché local
de consommation, en est quasiment exclue. Les vergers alors intéressés ne sont
plus 1'illustration d'une activité toujours aléatcire ou méme secondaire, mais
d'une activité, pouvant &tre parfois considérée comme principale quand elle
n'est pas quasi-exclusive; elle reste d'essence agricole, méme lorsqu'elle est
 pratiquée par des planteurs par ailleurs non agriculteurs : commergants,
persormalités, fonctionnaires, etc...

Le caractére plus intensif de cette activité fait que les intervenants,
surtout les commercants collecteurs, sont en nombre plus réduit relativement
au tormage concerné. Les surfaces technique et financidre nbcessaires 3 sa
pratique deviement plus importantes, et les risques assumés sont plus grands.

Finalement, une telle activité doit &tre suffisamment structurde pour
répondre 3 certaines exigences trés rigoureuses du marché européen, ou pour
s'adapter 3 la concurrence prévalant en période d'abondance du produit et &
1'éloignement du marché final de consommation (1).

En 1976, la Haute-Volta a exporté 122 tormmes de mangues fraiches sur
1'Burope dont elle &tait alors le sixiéme fournisseur (quatriéme fournisseur
africain) (2). Elle se situait nettement derriére son voisin-le Mali (322 tonnes
en 1976, 680 en 1975) et plus ou moins au méme niveau que 1a Cote d'Ivoire
(moins de 100 tonnes en 1976, 70 en 1975, 150 en 1974) (3). Ce tommage ainsi
exporté est quard méme trés marg:_nal par rapport 3 1l'ensemble du tormage
produit (plusieurs milliers de tommes).

(1) La situation en ce domaine est assez semblable, surtout au niveau de la
commercialisation, dans le Nord de la COte d'Ivoire aussi tré&s &loigné de
1'agglomération abidjanaise qui constitue son principal débouché extérieur.
Par contre, le transport par voie ferrée y est trés peu utilisé.

. D'une maniére générale, le systéme de commercialisation, d tonnage
égal, peut sensiblement différer dans ses fondements selon la distance
existant entre le lieu de production et celui de consommation.

(2) Afrique-Agriculture n° 37, Septembre 1978, p. 40.

(3) "Possibilités d'accroitre les exportations de fruits et 1egumes par voie

aérienne au départ des pays africains au sud du Sahara vers 1'Europe”. Projet
PNUD/OACI, FAO 1976, p. 103. ,
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Le marché européen est restreint et délicat; il suppose des
préalables techniques 'appropriés (transport - conditionnement) et un type
spécifique de productlon (période - variétés - concentration) alors que 1'offre
mondiale est élevée et multiple.

La collecte est assurée par une union de coopératives, 1'URCABO
(Union régionale des coopératives agricoles de Bobo-Dioulasso). Cet organisme
s'intéresse aussi aux légumes qu'il exporte d'ailleurs, entre autre, vers la
Cote d'Ivoire; il s'adresse alors i un marché trés demandeur et d'une organisa-
tion souvent qualifide de "moderre" (sociétés, magasins 3 grandes surfaces)., Il
~est significatif qu'il ne retierme pas la mangue pour ce pays voisin (1).

La totalité des expartations de margues fraiches vers la COte d'Ivoire
se fait & destination d'Abidjan; elle est effectuée par des particuliers
appartenant au systéme de commercialisation qualifié, quant 3 lui, de
"traditiornel". |

En 1978, ces exportations s'élevaient 3 1.050 tommes 3 la mi-aclit (2),
Elles s'étendent tout au long de 1'armée (pour atteindre finalement environ
1.200 tormes); elles restent trés marginales et d'une qualité souvent médiocre
pendant les premiers mois, époque des variétés ordinaires, et pendant les
derniers mois & 1'occasion desquels se situe la "petite saison" des mangues
dont 1la production est faible. |

La marchandise transite aux deux-tiers par voie ferrée (RAN Régie
Abidjan Niger) (3). En réalité, 1l'utilisation du moyen de transport - rail ou
'route -~ e se faJ.’c pas de fagon indifférente ni uniforme dans 1'espace et dans
le temps. Les dlfferences constatées semblent explicatives d'un mode de commercia-
lisation adapté aux variations de la production pendant une méme campagre.

(1) La commercialisation des fruits vers Ouagadougou ne sera pas abordée ici.

(2) D'aprés les relevés effectués aux bureaux expéditeurs de la RAN et aux postes
‘ douaniers routiers.

{3) En 1978, du moins toujours jusqu'a la mi-aofit. Le reste du tonnage aurait
transité exclusivement sur 1l'axe routier Abidjan Bobo-Dioulasso; les deux
postes frontigre situés dans le département de Gaoua (Kampti et Batiéd),
n'ayant noté aucun passage cette année (quelques—uns en 1977).
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EXPORTATIONS DE MANGUES DE LA HAUTE-VOLTA VERSVLA COTE D'IVOIRE
1978 TONNAGES (7) : ORIGINES ET VARIATIONS SAISONNIERES

1
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Ia prépondérance relative de la région de Bobo-Dioulasso apparait
déja au niveau de 1'ensemble de la campagne, si ne sont retermes que les _
exportations faites par voie ferrée. C'est en effet par ce centre que transite
une grande part de la production d'Crodara en plus de la propre production de
la région de Bobo-Dioulasso. De plus, cette rrépondérance s'affirme en fin de
période, c'est 3 dire touche les variétés tardives; 1'évolution de la
production serait plus avancée dans cette région, ce qui confirmerait son
caractére un peu plus intensif (1).

(1) Cela doit @tre nuancé par le fait que, la capacité de la gare ferroviaire
de Bobo-Dioulasso é&tant supérieure (mais les besoins des nombreuses
industries locales sont permanents et &levés), le commergant y a peut
@tre plus facilement accés qu'a Banfora.
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EXPORTATIONS DE MANGUES DE LA HAUTE-VOLTA VERS LA COTE D'IVOIRE 1978
TONNAGES (%) : MOYENS DE TRANSPORT ET VARIATIONS SAISONNIERES
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TOTAL | 100 , 100 ; 100 | 10 | 10 |

I1 existe une cer’came constance du tonnage exporté au cours de la
pét'iode » constance qui ne caractérise pas la production qui est encore de
type précoce. Il ne s'agit done pas d'un surplus ecoplle mais bien dfun marché
d'exportation et qui répond 3 une demande formulée par ailleurs. L'Stat du
‘marché aval (consommation) est cormu en amont (collecte); les expedlteurs
ont souvent leurs correspondants réguliers 3 Abidjan, et parfois le gr-oss:.ste
amont et le grossiste aval sont la méme et unique personne.

La production ivoirienne, quant 3 elle, est trds insuffisamment
tardive, alors qu'elle est, par certains cdtés, excédentaire par rapport 3
la demande fin avril et début mai (1). Au moment des variétés tardives, 1l'offre
ayant sensiblement dimimué, le prix d'achat 3 la production est plus &levé,
tout comme 1'est celui de vente 3 la consommation. Alars que d8j3 les fruits
de ces variétés sont souvent plus fragiles, le produit tend & prendre plus de
valeur pour 1l'intermédiaire; le conditiormement et le transport devierment des

(1) Cf, "La commercialisation des mangues du département de Korhogo''s
P, RICHARD, ORSTOM-Ministére du Plan, 1977.
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opérations plus délicates. Aprés la période de production maximale, ivoirienne
et voltalque, tandis que cette production chute assez brutalement, les quantités
transportées par rail dimiruent trés fortement au profit de celles transportées
par route (1).

Les résultats sont différents, selon le mode de transport, au niveau
des colits tout d'abord, de la qualité, ensuite, mais alors en sens irwverse.

A la gare de Bobo-Dioulasso, 1l'expéditeur (ou un groupe d'exp&diteurs)
paie 74,000 F 1a location d'un wagon de 8 tonnes & destination d'Abidjan,
93.000 F celle d'un wagon de 10 tonnes, 121.000 F celle d'un wagdn de 13
tormnes (2). Pour des tormages &quivalents, il doit payer un prix supérieur d'au
moins 40 % s'il veut procéder 3 un transpart per route;‘m‘éne dans ce cas, il ne
peut &conomiser que trés rarement les frais supplémentaires conséeutifs 3
1l'accés 3 la production (difficultés et rapidité d'exécution de la collecte)
tels qu'il aurait 3 les supportér pour appcrter sa marchandise 3 la gare
ferroviaire (3). De plus, en matidre de disponibilité le rail offre une plus
grande régularité que la route pour laquelle se pose, essentiellement et d'une
fagon généralé, le probléme du frét de retour; cela peut devenir fondamental en
période de forte production, c'est 3 dire en péfiode de concurrence.

' Un certain nombre d'autres frais existent mais sont commms 3 ces deux
modes de transport. Ils apparaissent aux stades de la cueillette, de la maruten-
tion, du corxiitiometr;ent; du transit international, de la douane, etc...; ils'
restent modestes par rapport au colit du transport proprement dit. La mangue est
considérée come un "produit du cru" et A ce titre n'est frappée d'aucune taxe
3 la sortie, si ce n'est de moins de 4 % de la valeur F.O.B. (U4), alors qu'elle
bénéficie de la franchise totale en Cdte d'Ivoire (5). Dans les deux cas, le
produit est conditiormé en cartons doublés d'un poids moyen de 45 3 50 kg; il
est souvent accanpaQné par l'expéditeur ou son représentant (la R.A.N. lui
délivre un permis gratuit aller-retour). |

(1) Le mois d’aolit est & considérer avec précaution : les relevés des tranmsports
par rail s'arr@tent au 09 du mois, ceux des tramsports par route au 21.

-

Quoiqu'il en soit, la production des variétés tardives chute & som tour.
(2) D'aprés le bureau des expéditions de la gare.

(3) Sur une longue distance, le cofit du transport est d'autant moins &levé que
le volume est plus grand; ainsi, plus du tiers des chargements de mangues par
route dépassent 10 tonnes. '
Banfora est 3 700 km d'Abidjan, Bobo-Dioulasso d prés de 800,

(4) La valeur minimale est estimée & 40 F/kg.

(5) La Haute-Volta, la CSte d'Ivoire et le Mali sont sombres de la C E.A.O.
(Communauté Economique de 1'Afrique de 1'0uest)
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Par contre, le transport par rail peut durer jusqu'é quatre jours
aprss. chargement alors qu'il est rare qu'il atteigne 48 heures par route.
Surtout, les conditions prévalant dans le premier mode de transport sont
déplorables pour le fruit qui transite dans une atmosphére confinge, dans la
chaleur ou sous le sole:Ll et doit subir une manutention supplementa.lre entre la
gare de destination et le lieu ol se tiemment les grossistes (1), Ces condltlons
sont sans appel sur le taux de perte et sur la qualité du lot; elles sont
économiquement supportables en période d'aboridance perdant laguelle le fruit
peut étre collecté 3 un stade de maturation approprié en quantités sufflsantes ’
alors que le prix d'achat 3 la production est bas. Ainsi , pendant cette méme
période, arrivent 3 Abidjan des camions ayant effectué un long trajet, pour la
plupart en provenance du Mali, dans lesquels les fruits sont chargés en vrac (2).

Au moment oll apparaissent les variétés tardives (3 partir du mois de
juin), 1'offre est plus dispersée et moins abordante, pour devenir insuffisante
et fimalement rare; la collecte ne peut par conséquent &tre effectue trés
rapidement; les prix d'achat 3 la productlon sont plus &levés. De trop médiocres
conditions de transport ne peuvent gudre &tre acceptées, du moins de maniére
~ systématique. Un moyen de transport plus coliteux, tel que routier, mais

présentant des conditions moins préjudicisbles 3 la marchandise, devient
finalement plus rentable.

En 1978, les 1.050 tommes de mangues exportées sur la COte d'Ivoire
1'ont &té en 129 lots par U9 expéditeurs différents, mais de fagon trés inégale
selon qu'est considéré le tonnage, le nombre de lots ou le temps écoulé entre
1'expédition de chaque lot (3).

Une certaine concentration du volume entre 1es mains dé quelques
expéditeurs apparait : '

!

3 Tonnage cumulé | Nore d'expédi- }
i (%) " teurs cunul&(%) ,
! 6,5 ; 25 3
) 17,5 ' 50 ,
i 100 0 ' 100 1

(1) A Abidjan, 1'ancienne gare ferroviére d' AdJame constitue traditionnellement
un véritable marché de gros des mangues (et du beurre de karité) quasi-
permanent.

(2) Le chargement en vrac est couramment pratiqué en Cote d'Ivoire pour l'orange
qui est un fruit moins fragile et dont les 11eux de production sont moins
éloignés des lieux de consommation. .

'(3) Le nom; le prénom et le lieu de chargement ont &té les seuls moyens de
différencier ces expéditeurs.
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Neuf persommes, c'est § dire moins du cinquiéme des e>cpéditem=s,

exportent la moitié€ du tomage; doit-on en conclure 3 un professiormalisme
marqué de cette activité comerciale ?

Le tormage moyen par lot est dfenviron 8 tomnes; c'est dans les
tranches moyermes de lots, 7 3 8 tormes et 8 8 9 tormes, que se situent 60 %
des op€rations (78/129). Plus de la moitié des expéditeurs (26/U49) ne procédent
qu'3 un seul ervoi. ' ‘

1]
Nbre de lotg Norbre iNombre

o Gon geun ol

T T T T T T T T T =

B A T T TR TR T DU TR S ! | !
par expedi~y 4 oy oy ¢ (g, f .t {1,y votal, total
teurs !1 !2 !3 !lt !5 ' 6!7!8 !9 !10 !11 12 !d'expedl-!de lots!
Tomage ! ! ! ¢t v v ot p v 1 oy oy qtews o, . oy
myen/lot ! ! ! t ot 1 ot ot 1. 1 {1 1. X !
- T T T T T T T T T T T T T 1
ée 5Ty 5y 1y v ¢+ ¢y ¢ 1 1 11 1 & 4 &8 4
53 6T! ! 1 41 ot 111t 1t 1 1t 1 3% 1 14
o1t Tt v 1 !
A T T T T T S S T ! "
78 8T! 71 1! 1111 t 1 ot 1111t 1t 12 1 3 1
N A T T T T T T T S T T S S !
8a 9T, &8, 4y 4 1y 441y 4 441y B, B
93 10T! 11 11 2¢ 11 1¢ £t 1 1 t 1t 1 6 1 18 1
| S T T T T S S S S S S SR B ! !
+@ 10T, 5y 1y 4 1y v ¢y ¢y ¢y 4 1y oy Ty
SR R e S S R S R R R B S — !

Nore total , -
et 1261 7t 4t 31 Lr4 ot o1 41°11 41 1 11 49 1 !
A T TS T U T U T Nt T U U D !
A R S R B Ry e R I S 1 1
gg"ﬁoggtal!,%uu112!12!20!6!!,8!9!10! 112 1 { 129 1
R T T T T T T S S T T S ' !

Poﬁr chaque commercant procédant 3 cing expéditions ou plus, la
variation du volume moyen par lot est relativement faible; elle se produit
surtout en début et fin de campagne. Elle est piﬁs sensible chez les commergants
‘effectuant un nombre plus réduit d'opérations. Quant 3 ceux qui ne procddent
qu'd une seule expédition, ils le font par un chargement important (plus de
8 tomes), powr la plupart.

Cela signifie-t-il que le corrmér'ce des mangues entre la Haute-Volta
et la Cite d'Ivoire est le fait de trois catégories d'intervenants 3 1'activité
bien différencieé ? v :
~ de véritables professiormels monopolisant la moitié du marché (en tormage);
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- des comercgants plus occasionnels et des planteurs dont la production
s'étale dans le temps et 3 laguelle ils adjoignent celle d'autres planteurs
afin de constituer un volume comercialisable suffisant;

- enfin des commer¢ants d'un jour et des planteurs se chargeant eux-mémes de
1'écoulement de leur propre production, en procédant &ventuellement comme
les précédents ¢

Les expéditeurs n'effectuant qu'une seule opération constituent plus
de 1la moitié de 1'ensemble des intervenants et intéressent 22 % du volume total;
un sur deux le fait pendant les mois de juin et juillet, pleine période des |
variétés tardives 3 1l'occasion de laquelle les prix de vente sur le marché de
consommation sont les plus intéressants relativement aux charges supportées.

I1s comercialisent alors prés des deux tiers de leur tonnage.

Par contre, ceux qui n'effectuent que quelques opérations (plus du
quartl des intervenants 30 % du volume) commercialisent 60 % de leur tomnage
pendant la premiére péricde de la campagne (mai compris), et cela par les
trois-quarts du nombre total de leurs expéditions; pendant cette période, 1l'offre
est plus abondante et la commercialisation moins d&licate, mais le résultat
peut &tre moins lucratif.

Enfin, ceux dont l'activité semble posséder un caractére professiomel
plus prononcé (moins du cinquime des intervenants mais 48 % du volume)
réalisent le tiers de leurs op€rations commerciales en exp&diant le tiers de
leur tornage pendant la seconde période de la campagne (de juin 2 aofit). Pendant
cette période oll 1a commercialisation est une opération intéressante mais
difficile 3 mener, ce sont eux qui dominent le marché avec 43% du volume; les
premiers (par’ciculieré) ‘n'en expédient que 37 % et les seconds (commergants plus
occasiommels) seulement 20 % (1).

| La prise en considération du laps de temps &coulé entre deux expéditions,
chez chacun des intervenants, renforce cette idée de catégories d'activités
différenciées.

En effet, la variation de cette durfe est faible chez ceux qui procédent
3 de nombreux envois (6 et plus), sauf chez certains au moment de la seconde ,
période de la campagne; elle devient &leve chez ceux procédant 3 quelques
expéditions (4 ou 5); le laps de temps varie de deux semaines 3 trois mois chez
ceux ne procédant 3 1l'envoi que de deux ou trois lots.

(1) 11 peut paraitre exagéré de donner de telles proportions du fait du flou
existant 3 la frontidre de ces trois catégories et méme de la difficulté a
les déterminer; les chiffres avancés ici doivent €tre considérés plutdt
comme des ordres de grandeur.
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COMMERCIALISATION ET EXPORTATION DE PLANS FRUITIERS

Qu'ten est-il des arbres fruitiers dont plus de 15.000 plans (plus de
20.000 en 1977), pour la plupart de manguiers greffés, ont &té exportés cette
armée vers la COte d'Ivoire (1) ¢

L'arboriculture fruitidre semble mieux &tablie et plus diversifide
en Haute-Volta qu'en CSte d'Ivoire (non pas au niveau des espéces, du fait de
-contraintes climatiques plus sév@res, mais i celui des variétés de certaines
espéces reterues; ainsi la production tardive de mangues y est proportionnel-
lement plus développée). De méme y apparaz.t—elleg plus mtenswe.

Ies incidences d'un tel état de choses ne pouvaient se limiter aux
seuls fruits; elles touchent, d'une certaine facon, le domaine de 1a reproduc-
tion de ces fruits, c'est 3 dire les plants.

Les plants inté&ressent une clienté@le plus diversifiée, des planteurs
 de vergers aux simples particuliers désirant un arbre fruitier dans leur cours
d'habitation. Cette clientéle n'est plus concentrée dans les grandes aggloméra-
tions mais plus ou moins dispersée sur 1'ensemble du territoire national (le
marché urbain n'est plus alors souvernt qu'un liei de transit du produit); elle
est parfoié plus exigeante, car il ne s'agit plus dans ce cas d'une consommation
superflue mais d'un investissement; elle est aussi limitée par le temps, les
plantations devant &tre effectufes par une pluviométrie @mmﬁée.

" Les atouts possédés en matidre de production d'arbres fruitiers par
la région des Hauts-Bassins de la Haute-Volta sont les mémes qu'en matisére de
production de fruits : des conditions naturelles favorables - un vaste marché
intérieur et extérieur - ure éﬁ;dlution allant dans le sens d'un accroissement
de ces marchés - une s:.tuatlon geo—économlque intéressante.

L'arboriculture fruitisre a une anciermeté suffisante qui per'met la
diffusion des pépinidres privées et la miltiplication des espéces greffées, La
diversité des espBces (goyaviers, marguiers, agr'umes) et des variétés (les
variétés tardives) constituent les qualités de cette production de plants
fruitiers.

(1) D'aprés les seuls relevés allant jusqu's la mi-aofit. Ce qui represente un
potentiel d'une centaine d'hectares de plantations (& 100 pieds/ha pour les
manguiers, 150 & 200 pieds/ha pour les agrumes).
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Le marché local absorbe une forte proportion de la production. Celle-
ci est en majeure partie originaire de la région d'Orodara et de Bobo-Dioulasso;
on la retrouve en vente jusque sur le marché de Gaoua.

Les personmnes désireuses de procéder 3 une vaste plantation s'adressent
souvent directement aux pépiniéres. Lorsque la demande est trés diffuse (planta-
tion d'arbres isolés ou disséminés) ou &loignde de ces pépinidres, la production
stécoule sur les marchés urbains. Ainsi, 3 Bobo-Dioulasso, 1'&tendue de la zone
d'influence nécessite un tel stade intermédiairé de cammercialisation alors que
les besoins en plants fruitiers sont &levés. De méme, Gaoua, place commerciale
& importance régionale, posséde une arboriculture fruitiére insuffisante par
rapport 3 ses besoins, mais qui tend 3 se développer, et draine un certain
surplus en provenance des Hauts-Bassins. Par contre, Banfora bénéficie de la
présence de la pépiniére du service de 1'Agriculture alors que la production
‘des jeunes pieds est facilement accessible directement par les consommateurs.

Les plants arrivent des vergers de production sur le marché par lots
généralement d'environ 2.000 pieds. Ces lots sont trés diversifiés pour la
plupart, en espéces et variétés, mais i dominante de manguiers greffés; ils
mettent cing jours 3 une semaine 3 &tre entiSrement €coulés. Les vendeurs sont
quelquefois les producteurs eux-mémes ou leurs représentants.

Le revenu tiré d'un tel commerce est intéréssant; les jeunes manguiers
greffés, achetés en gros dans les pépiniéres, sont revendus avec une marge‘ brute
de 50 F/pied en moyenne sur le marché de Bobo-Dioulasso (125 & 150 F). Aprés
transport et marutention (commedans le cas des fruits, toujours 3 la charge du
collecteur), dans les régions de production le bénéfice net, dégagé facilement
et rapidement, avoisine le tiers de cette marge brute; les pertes sont peu
conséquentes &tant dormé la faiblesse de la distance parcourue et la vitesse de
rotation des lots (1). '

Les charges et les 'risques s'accroissent d'autant plus que le lieu de
revente est &loigné du lieu de production (conditions et frais de transport) et
que la demande est moins &levée (rapidité plus faible d'écoulement). Ainsi, le
prix unitaire est le double sur le marché de Gaocua de celui pratiqué sur le \
marché de Bobo-Dioulasso. Il ne semble pas qu'il s'agisse 13 d'une rerte de
situation dans une région ol n'existent pas de véritables pépiniéres; 1'offre
s'adapte 3 la demande en ce domaine. Cette demarde est bien réelle, mais reste
&troite; un lot peut y mettre plus d'un mois 3 &tre vendu. Un seul aurait
d'ailleurs &té offert cette armée sur le marché de Gaoua.

(1) Les pertes, quelle que soit 1'origine des plants, intervienmment surtout
aprés plantation; elles dépendent & la fois des conditions dans lesquelles
est effectuée cette plantation et de la qualité de ces plants.
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Le marché ivoirien, quant 3 lui, est &loigné des centres de production
voltaiques mais encore fortement demandeur (1). Le prix des plants importés s'y
‘ajuste & celui de ceux produits localement (en trds grand nombre) qui lui-m@me
dépend du prix et de la disponibilité de la production des pépiniéres de 1'Etat.

Les exportations de jeunes arbres, 8gés de trois ans mais greffés
depuis un an, se font dans un laps de temps relativement court, en juillet et
aoit essentiellement. -

. En effet s la plantation doit se faire & une période ol la saison des
pluies est installée mais se prolongera encore afin que le pied ait insuffisament
pris pour aborder la saison sdche. De plus, 1'écoulement d'un lot de ces plants,
en concurrence avec une importante production locale privée ou publique, exige
‘plusieurs semaines. Le produit importé tend 3 intervenir dans 1l'offre plutdt |
comme un camplément : quantitatif, quand la production locale est insuffisante -
-qualitatif, quand certaines variétés ocu certaines esp@ces mamgquent dans la méme
prcduction locale (2). D'une maniére générale, 1'accds 3 la production privée,
locale ou impartée, est plus facile, surtout pour le petit planteur (3). Or, la
production importée est parfois plus diversifiée; elle est encare un des facteurs
importants de diffusion des variétés tardives de manguiers.

les exportations de plants fruitiers de la Haute-Volta vers la Cote
d'Ivoire se font donc en mejorité au cours du mois de juillet (au deux—tlers du
nombre de pieds en 1977 et 1978, mais cela peut varier chaque armmée) pour
pratiquement se terminer 3 la fin du mois d'aofit. Elles transitent par route
essentiellement. Les lots (une dizaine relevés en 1978 et quatorze en 1977) sont
de 1.500 3 2.000 pieds le plus couramment (4). '

Destinfes aux régions de savane, la plupart de ces exportations se
dirizent vers Bouaké. Les départements du Nord de la CBte d'Ivoire sont d&ja
largement pourvus en pépiniéres privées ou publiques supplées par la production
malienne;ils sont aussi plus ou moins § 1'écart de 1'axe routier Haute-Volta

(1) Quelques exportations de plants frutlers se font de la Haute-Volta vers
le Ghana.

(2) I1 semble que les pieds d'origine &trangére soient appréciés par les planteurs
ivoiriens.

(3) L'accés 3 la production des pépinidres de 1'Etat exige le passage par un
bureau administratif, 1'établissement d'un regu, quand ce n'est pas une com-
mande préalable, et il attire 1'attention des agents de développement.

(4) La différence entre 1977 et 1978 n'indique pas a priori une baisse des
exportatlons puisque les relevés ont &té effectuds aux postes-frontiére 3 la
mi-aolit 1978.
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(Bte d'Ivoire (1). Deux passages, totalisant 3 3 4,000 pieds, ont &té
relevés cette annde 3 la frontidre au sud de Gaoua; cette zone de transit
reste relativement marginale. | |

Ia vente sur les marchés ivoiriens (centres urbains) se fait aussi
bien au détail qu'en gros; le prix peut alors varier selon le nombre de pieds
_concernés (tout come sur les marchés ‘voltaiques). Le produit est parfois
revendu par les acheteurs loéaux, notamment dans les zones rurales.

Ies pieds sont en général de haute taille. C'est souvent une
caractéristique de toute production privée, mais non un critére de qualité
surtout pour les plantations en vergers : le plant est alors moins résistant
au vent; par contre, une grande taille est parfois appréciée, notamment pour
les plantations isolées en agglomération. '

Cette vente est effectuée directement la plupart du temps par le
collecteur-expéditeur (son représentant) (2), quelquefois lui-méme producteur.

, Au stade de la revente sur les marchés de consommation, le chiffre
d'affaires d'un lot moyen est du méme ordre de grandeur que celui d'un lot
‘moyen de mangues. Cependant, 1'&coulement, d&ja plus aléatoire parce qufil
réporﬁ 3 une demande plus restreinte pouvant varier brusquement, est aussi plus
long; les charges unitaires (au pied verndu) sont plus &levées (8 poids égal ,
les plants occixpent plus de volume que les fruits) alors que les pertes sont
importantes dans 1'un et l'autre cas; le taux de marge brute entre l'achat 2
la production et la revente 3 la consommation est plus &levé dans le commerce
de plants fruitiers (jusqu'a 400 %) que dans celui des fruits (entre 200 et
300 %). |

(1) Sur les huit passages relevés au poste douanier de Ouangolodougou (Cote
d'Ivoire) en 1978, la destination de cing d'entre eux a pu étre retrouvée :
quatre lots se dirigeaient sur Bouaké, un seul sur Korhogo.

(2) C'est du moins le cas de quatre exemple sur les cinq repérés.
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CONCLUSION :
LES EFFETS SUR L'ARBORICULTURE ET LA CONSOMMATION FRUITIERES IVOIRIENNES

T1 est difficile de mesurer les effets de 1'arboriculture voltaique
sur la Cote d'Ivoire. Ce second pays est lui-méme un pays ol l'arboriculture est
fortement développée mais pourtant largement demandeur tout i la fois en fruits
et en plants; la situation y est quelque peu différente au niveau de la produc-
tion alors que le marché de consommation y est plus important et plus ouvert.

La production ivoirienne de fruits est trés diversifide; la part des
agrumes y est déji sensible (ce qui est moins le cas en Haute-Volta) et celle
des mangues apparait supérieure;, 3 un certain moment, aux capacités d'absorption
de la demande. Poﬁrtant, méme en période d'apparehte surproduction, plus d'un
millier de tornes de mangues sont importées de Haute-Volta (et du Mali); de méme,
dans les lots de plants de méme origine, la part des agrwnes est loin d'&tre
régligeable. , o ‘

I1 semble que l'explication de cet 8tat de choses doit 8tre recherchée
- 3 la fois au niveau de la production, oll intervient un "effet-qualité", et 2
celui de la commercialisation, ol intervient un "effet-reveru”.

Dans la production voltaique, la part relative des variétés tardives
de mangues (en tonnage) est plus levée; de son cdté, le marché ivoirien de
consammation est plus vaste.

L'agglomération abidjanaise constitue une cible de choix pour cette -
production, notamment &tranggre (la production ivoiriemne est aussi ventilée
a travers tout le territoire national au gré des trajets effectués par les _
coamergants et les transporteurs cherchant un frét de retour); elle est
~d'un aceés facile, du fait d'une voie ferrée et d'un axe routier internationaux.

 Ies deux productions, voltaique et ivoirierme, se situent surtout 3
des niveaux de reveru (prix d'achat) trds différents; le premier est nettement
inférieur au secord et, par conséquent, sensiblement avantageux puisque le prix
de vente 3 la consommation est le m@me, le marché étant alors unique.



-

De plus, 1'établissement des prix 3 la production a été& biaisé en
Cote d'Ivoire par 1'intervention d'une soci&té d'Etat, AGRIPAC. Cette société
achéte des mangues (1) aux producteurs 3 un prix plus &levé que celui pratiqué
par les commercants privés. Sur le marché final de consommation elle agit peu
directement et le résultat de son action est dornc faible; ce méme marché est
d'ailleurs relativement sensible aux prix et 3 la qualité, ce qui limite ses
possibilités inflationnistes. Mais 3 la production, les retombées inflatiornistes
sont certaines et ont pu conduire, dans certaines zones (2), 3 une restriction
des achats par les collecteurs privés qui ne peuvernt suivre un tel niveau. I1
est significatif qu'en Haute-Volta un grand nombre de collecteurs viennent de
CBte d'Ivoire, notamment du Nord, premidre région manguiére mais qui n'arrive
pas 3 &couler toute sa production. |

Les conséquences, en ce domaine, de 1'intervention de 1'URCABO en
Haute-Volta sont différentes. Cette intervention est de plus faible amplitude
et porte sur un espace plus restreint. La coopérative s'adresse 3 une production
particuliére, devant répondre 3 des normes intermationales; la production:
intéressée, achetée aussi 3 un prix &levé, est donc limitée.

L'écart du prix d*achat 3 la production entre la Cote d'Ivoire et
la Haute-Volta engendre un effet-revenu, alors que la différence de nature
entre les deux productions conduit 3 un effet-—qualité. Ces deux effets jouent
en faveur de la Haute—Volta, parf01s de fagon simultanée. En COte ‘d'Ivoire,
les variétés tard:Lves de mangues, encore peu courantes, sont offertes 3 la
production 3 un prix 8levé et sort en grande partie absorbées par les marches
locaux de consommation. La méme tendance existe, dans une certaine mesure, en
Haute-Volta, mais les marchés locaux de consommation y sont plus réduits alors
que le niveau des prix y est toujours plus bas. Enfin, une production est
d'autant plus intéressante 3 commercialiser qu'elle est plus concentrée et non
trop dispersée comme c'est encore le cas en CSte d'Ivoire ol les vergers ne
produisent, pour 1'instant, qu'une proportion variable meis gérBralement faible
de fruits tardifs.

C'ést un méme effet~revenu qui joue aussi en ce qui concerne les plants
fruitiers. Le tout doit finalement &tre rapporté 3 la différence des niveaux de
reveru géréral (et donc des prix) entre les deux pays.

(1) Plus de 600 tonnes pour la campagne 1977, mais moins de 100 tonnes pour la
campagne 1978, Uniquement des variétés greffées.

(2) Surtout pendant la période d'abondance du produit (variétés précoces).
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Un pied de manguier greffé, acheté de 75 8 100 F & Orodara, est
revendu par la méme persomme au moins 250 ou 300 F sur Bouaké ou Korhogo; or,
ces prix sont déterminés par les productions locales respectives des pépinidres.

L'effet-qualité agit plus encore en ce qui concerne les plants que
dans le cas des fruits. Les variétés tardives de manguiers et les espdces
d'agrumes sont plus 'amiemement et plus solidement implantdes (1) en Haute-
Volta; c'est aussi, pour une large part, & partir de ce pays qu'elle se
diffusent en COte d'Ivoire. ' '

I1 serait trop délicat de déterminer plus précisément les effets de
1tarboriculture voltaique sur la CSte d'Ivoire, notamment en ce qui concerne
 le prix 3 la consommation des mangues sur les marchés d'Abidjan. Pourtant, il
peut étre intéressant de comparer l'é&volution de ces mrix 3 celle de l1l'importa-
tion de ces fruits dans le méme temps.

les J.Inpor*tatlons portent d'abord sur les variétés ordlna:lres (février-
mars) pour se limiter ensuite aux fruits greffés; elles s'accroissent rapidement
jusqu'en avril (1), moment ol la production ivoiriemme arrive en masse sur le ‘
marché (avril-mai); elles se stabilisent alors relativement 3 un niveau inférieur
tandis que le prix de vente 3 la consomnatlon chute brutalemenb, elles reprennent
par. a-coups én juin, pour ralentir des Julllet.

I1 semble que les prix soient sensibles 3 ces impartations. Dés la mi-
mai, moment oll les variétés tardives commencent 3 remplacer les variétés précoces,
leur remontée est moins rapide que leur chute en début de campagne. Aux arrivées
massives de mangues tardives en provenance de la Haute-Volta pendant cette
seconde période, correspond une 1égdre baisse ou une stagnation du prix 3 la
consomation ou encore un ralentissement de?crolssance sur le mrche abidjamais.

Cet &tat de choses est & considérer come le résultat d'une évolution
elle-méme non achevée. L'avenir déperd, d'une part de la situation de la ,
production et de la consonmation ivoiriemnes, et d'autre part de la différence
de niveau de reverm entre les deux pays concermés, ‘

La production ivoirierme de mangues tend 3 se développer et 3, se

diversifier; une des conséquences de 1'importation de plants fruitiers n'est-
elle pas la diffusion des variétés tardives ?

(1) Ccf. graph1que A, Le decoupage en semaines est le méme pour les 1mportat10ns
et les prix; il correspond & celui retenu pour les relevés de prix effectués
par Agripac sur les différents marchés d'Abidjan.
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En ce qui concerne les fruits, le marché 3 la consamation est plus
extensible dans le temps que dans l'espace, alors que le niveau des prix peut
difficilement baisser. Du fait de la nature du produit et de ce niveau des prix,
le marché est essentiellement urbain; il reste donc limité en dehors de
1'agglomération abidjanaise oll, d'ailleurs, son rythme d*accroissement ne peut
suivre celui de la production générale. Plﬁtﬁt que 1'augmentation des exporta-
tions sur le marché interrational, la diffusion d'unité@s de transformation
constituerait une des possibilités d'élargissement du marché de consommation
ivoirien; mais les choix effectués ne vont pas dans ce sens : ces unités doivent
utiliser la production de blocs de culture fruitidre qu'elles créent elles-memes.

Ia différence de niveau en ce qui concerne la qualité du produit
(fruits et plants) tend 3 se rétrécir. En C8te d'Ivoire, les jeunes marguiers
de variétés tardives commencent 3 entrer en grande production alors que la
diffusion de 1_'implantaﬁion de ces variétés se poursuit (timidement, il est
vrai) et atteint le domaine de leur reproduction (greffage).

Ies régions du Sud-Ouest de 1a Haute-Volta et Nord de 1a Cdte d'Ivoire
présentent de nombreuses similitudes : comditions climatiques, historiques,
type d'arboriculture, etc... La frontidre entre les deux pays re constitue pas
un obstacle véritable : le produit et les persomnes y circulent en toute
facilit&. Malgré cela, elles ne peuvent se confondre.

Clest précisément la différence entre les deux niveaux de reveru
qui emp&che, non plus i la production mais 3 la commercialisation, le jeu |
d'un phénoméne d'osmose. En effet, chacun de ces deux niveaux reste attaché
3 un niveau plus géhéral , celui d'une économie nationale et particuliérement
de ses caractéristiques inflationnistes,' tant 3 la production qu'd la
consommation. '
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Fikg IMPORTATIONS DE HAUTE- VOLTA (T)

PRIX DE DETAIL /MARCHES D’ ABIDJAN (F/kg)

300 4

250

200 4

150 A

125

100 1

75 4

50 4

75 9

50 4

25 4
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