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INTRODUCTION

Si 1l'on connait darnis ses grandes lignes 1l'agro-pastoralisme
tel qu'il est pratiqué au Sénégal, on manque tragiquement 4'informa-
tions quand on veut préciser un tant soit peu certains aspects de
1'économie pastorale. Or une connaissance précise, ou du moins la plus
précise possible, est indispensable pour comprendre le comportement
économique du pasteur, 4 plus forte raison si 1l'on veut amélioret vala-
blement les conditions de l'élevage.

Longtemps "immobile" ou presque, la situation des pasteurs a
été fortement perturbée par la sécheresse de 1972-73, et les effets
de cette crise se font toujours ressentir. Neuf ans aprés, il é&tait in-
téressant de faire un sondage pour obtenir quelques informations essen—
tielles sur le niveau économique atteint par les pasteurs, et cela & un
moment ol le gouvernement élabore des projets de développement visant ;
entre autres, & élever leur niveau de vie.

Le niveau économique des familles pastorales, engagées dans
une économie de marché, dépend en grande partie de leurs revenus moné-
taires, issus principalement de l'exploitation de leurs troupeaux.
L'étude présente a don¢ pour but d'analyser 1l'état actuel de l'exploi-

tation du cheptel dans la zone sylvo-pastorale. Il s'agit 134 d'une étu-

de limitée dans ses objectifs vu les contraintes matérielles. Seules,
quelques variables caractéristiques ont &té retenues : les ventes
annuelles d'animaux, 1'importance du cheptel laitier bovin, le mode
de commercialisation des produits laitiers et du bétail, les prix au

producteur, les termes de l'échange entre principaux produits pastoraux

et alimentaires.

Les données chiffrées fournies par cette enqudte ne saurajient
&tre considérées comme des normes et souffrent sans doute de l'étroi-
tesse de 1'é&chantillon choisi (1). Ils ne sont valables, en outre, que
pour la région étudiée & l'intérieur de laquelle des différences sensi-
bles apparaissent selon les endroits et le degré d'agro-pastoralisme
des Peul concernés. Les données quantitatives présentées fournissent
des ordres de grandeur, et illustrent 1'information qualitative.

Nous nous sommes également efforcés de replacer l'informa-
tion recueillie en 1981, dans son contexte social et écologique, et de
déterminer, & 1'aide 4d'enquétes antérieures, les grandes tendances
qu'elle révéle.

(1) L'enquéte a porté sur une centaine de familles peul choisies au
hasard, et réparties dans une vingtaine de campements, situés autour
de cinqg forages hydrauliques : Belel Bogal, Tatki, Tessékré, Vido
Tiengoli et Louguéré Tioli. L'information a &té collectée par enquéte
rétrospective sur les 12 derniers mois, auprés des chefs de famille
diom gallé)



» [)PODOR °
LJ . .
v
2 " géndgal v
TILLE BOUBACA!
-—do AT Vo .
= BAGANA Ndierba cplondis “ ¥ N DIOUNR \
: nlcuno:ou " l'A""""' \,
. ELEL Al
N A Db‘:“: “Sousit > Bo ord
SXeln A . . -'N"“l' ?‘., Dbldwlnno - Vers
: & i \\ MATAM
& | « o Dickré Kodiole
¥ (a '
s ) Mbane - | WIATKI = = == == =20
A Diaglé }' Dounoubé S,ibadi \\\'
(w] U4 .Y“O . \\
A A - ,’ o . \\
A A A // .Gaunl \\\
Zg / Gonine o
o % Aoumbel Glal Dods o -~
. ViDO- m -« BélolSirobé F E P
"ENGOI.I * Nolk )i l
. Bélel Bawami ' : . ‘/""' -"‘\\ 0
\
o L LN :
.Bélel Toichondé \
VendouTessbleck” | (=
’ .: . R4 -e® \\ bl
. Dﬂﬂﬂntou '/I 'o" ’ -S_CM \\ N ~oose
” .
1 i \
el d \o
7] 3’1—’ {e=s
- e R T N LOUGUERE TioL
L—%:’ii‘ - _—‘I .. ‘GC'...
R )
A 'IKX.IJ i.lﬂl o \\ "' PN
L ’
DLINGUERE \ J
~ 4 —0--"
- - [ 4
II .'
. _.. Q.——l e
A Q ' a{u‘.f u' ~ens
. » / b
» " . '
Voo / Vers
/ MATAM
Vork : ' )
LA ZONE SYLVO PASTORALE
campements enquétéds
0 Forage '
| Forage enquiti
+« Campemeni enquéié
A VYillage wolof
V Vlllog. loucoulcur ’
illoge maure’ o—n'_' 4035 40km
S Rou .
: ‘.Rcurn syvo pastorale

FIGURE 1




1. Le troupeau familial

1.1. statut juridiége

La production pastorale chez les Peul du Ferlo se fait ausein
du gallé qui constitue chez les pasteurs l'unité socio-économique de
base. L'unité de production et de consommation que représente le gallé
se traduit par 1l'exploitation c@mmune_d'un méme troupeau bovin ; ce
troupeau est géré collectivement, mais individuellement approprié par
les membres du gallé, ou des personnes extérieures : amis, parents,
paysans. Le troupeau familial est composite ; et comprend en fait qua-
tre parts : les bovins possédés en propre par le diom gallé (gorwori)
le douvaire de sa (ses) femme (ténié), c'est & dire les bovins donnés
a 1l'épouse (par son mari) lors du mariage,les bovins des enfants et des
parents mariés, vivant dans le gallé.

La part de ces différentes catégories est inégale. Ainsi,
les gorwori sont souvent peu nombreux ; c'est dans ce stock que le chef
de gallé puise pour doter sa femme et ses enfants. Quant aux dioomtina-
dji, il est rare qu'ils soient tous transférés, dans le troupeau con-
jugal au moment du mariage ; la famille de 1l'épouse tente toujours de
retenir une partie de ces bovins, qui une fois transmise a 1'épouse,
passent sous le contrdle du mari. Enfin, le bétail des enfants dépend
de la richesse et de la largesse du diom gallé et de son (ou ses) épou-
ses., Le troupeau familial est donc surtout composé de téniédji.

Tous ces animaux ont pour point commun d'&tre placés sous
1'autorité entiére du chef de gallé qui prend toutes les décisions im-
portantes concernant la conduite du troupeau (transhumances, péturage,
vaccination, et surtout, ventes...). Cependant, il ne peut disposer
librement que des gorwori, et des animaux cédés 3 ses jeunes enfants,
Pour vendre le bétail de sa femme, ou des hommes adultes de son gallé
il lui faut l'autorisation des propriétaires, qui est rarement refusée
dés lors que la vente correspond & 1l'intérét commun (achats de mil
par exemple). Tout dépend en fait, de l'autorité du chef de gallé qui
a un droit de regard sur toutes les ventes faites par les membres du
gallé. Ce contrdle réciproque portant sur la plus grande partie du
troupeau a pour but évident de préserver le capital commun, objectif
a’ autant plus impérieux en période difficile.

‘Quant aux animaux confiés, le diom gallé n'est responsable
que de leur entretien ; en aucun cas il ne peut en disposer. Il est
comptable de ce troupeau, et toute disparition doit &tre signalée et
justifide auprés du propriétaire. Seule, la production laitidre revieant
au gallé. .

Le petit cheptel obéit & peu prés au méme rdgles, mais ne
jouissant pas de la m2me valeur sociale et économique que le cheptel
bovin (1), il é&chappe le plus souvent & la gestion du diom- gallé, pour
ne dépendre que de celle de ses propriétaires, l'homme marié toutefois
contrdlant le cheptel de sa femme et de ses enfants. Contrairement aux
" bovins, le petit bétail d'un méme gallé peut se répartir en plusieurs .

(1) Il est en effet, moins rare, du fait d'un rythme de reproduction
beaucoup plus rapide que celui des bovins.



enclos, s'il y a plusieurs hommes mariss dans le gallé, ce qui est le
signe d'un certain individualisme au niveau de l'exploitation.

Le production laitiére du troupeau bovin est consommée par
l'ensemble des membres du gallé. Matin et soir, chaque femme mariée
trait ses laitiéres avec l'aide de ses filles. Aprés avoir distribué
la ration nécessaire & la consommation familiale, elle peut disposer
4 sa guise du surplus. Théoriquement, la commercialisation de ce sur-
plus peut lui permettre d'acquérir des bien personnels (habits,
bijoux...), mais le plus souvent, et surtout en période de pénurie,
elle sert a l'achat de petites quantités de céréales qui assureront
souvent le repas quotidien. Ce n'est qu'en hivernage, que les femmes
Peul disposant de surplus vraiment importants, pourront se constituer
un pécule .personnel. :

1.2. Le rapport cheptel/population

Le groupe domestique vivant sur un troupeau est assez res-
treint : environ 8 personnes seulement chez les Peul diéri, 8,7 per-
" sonnes chez les Peul walo (arrt. de Tillé Boubakar). Le gallé est le
plus souvent constitué d'un ménage monogame ou polygame (on ne compte
que 1,3 ménages par gallé en moyenne) ; il peut aussi réunir un diom
gallé et son fils marié, ou un groupe de fréres.

Estimations du troupeau exploité par gallé, en 1978
(Arrt. de Tilé Boubakar)

* Bo. ' Ov.+Ca. : Bo./Hab. Ov+Ca/Hab:
~:Peul walo : 18 : 69 : 2.2 : 8
:Peul diér1 s 39.2 : 34 H 5 : 4.2 ¢
:Moyenne :  22.2 : 51 : 2.6 : 6.2

Les efféctifs de troupeaux exploités sont tré&s variables
d'un gallé a l'autre.

Les chiffres ci-dessus ne représentent que des moyennes. En

réalité ‘1'inégalité des troupeaux entre Peul walo et diéri est plus
grande. En effet, en 1978, si tous les Peul diéri 3 quelques excep-
tions prés avaient des bovins, 25 % des gallé peul walo n'en avaient
plus depuis la sécheresse ; le petit cheptel par contre, &tait mieux
. réparti entre tous les gallé., Les gallé peul walo ayant conservé des
bovins, exploitaient donc un troupeau effectif de 22.5 bovins (moyenne
générale : 28 bovins). Quoiqu'il en soit, la différence entre les trou-
‘peaux respectifs des Peul walo et diéri reste sensible, et traduit



- clairement le degré différent de pastoralisme éentre les deux groupes,
ainsi que l'importance que représente le petit cheptel pour les pre-
‘miers (1).

En 1975, d'aprés 1l'é&tude de la SEDES (2), le troupeau peul
dans les secteurs de Tatki et Ndioum &tait de 15.3 bovins (40 & de
-gallé sans bovins) et 31 ovins et caprins. En 1971, dans la zone
sylvo-pastorale (3), le troupeau &tait estimé a 67.5 bovins autour
de Tessékré, et & 6 dans le secteur de Yonoféré, au Sud du forage de
Louguéré Tioli.

Malgré l'imprécision des chiffres, on peut déceler une re-
constitution progressive des troupeaux de 1975 & 1980, non seulement
dlle au croit naturel, mais aussi aux achats, et surtout aux échanges
(oving contre génisse, ou mlles contre génisse).

2, L'exploitation du bétail

Le troupeau doit d'abord répondre aux besoins des gallé en
viande et en lait. Cependant, l'autoconsommation en viande ne porte
que sur une fraction minime du troupeau (1 % des bovins et 6 & des
ovins-caprins en 1978, dans l'arrondissement de Tillé-Boubakar) qui
. n'est exploité véritablement que pour son lait. Il constitue égale-
ment la principale ressource monétaire des familles.

2.1. Le lait

Les produits laitiers sont consommés sous plusieurs formes -
le lait frais (biradam) est consommé directement aprés la traite,
soit seul, ou mélangé avec du petit mil, dans le “"lattiri". En saison
séche, .le lait, plus rare, est réservé en priorité aux enfants et aux
vieillards.

Caillé, le lait est étendu d'eau sucrée pour faire le "touf-
fam" (4). Il est aussi transformé en beurre (nebbam) qui accompagne
des plats comme le "nyri" (composé de sorgho) ; accessoirement il sert
de cosmétique pour la chevelure des femmes ' '

(1) Lors de l'enquéte en 1981, 1l'é&valuation des troupeaux familiaux :
n'a pu &tre effectuée. Seule une estimation théorique, a partir de 1l'im-
- portance du troupeau laitier peut &tre tentée. En 1978, le rapport des
vaches laitidres sur l'ensemble du troupeau était de 1 pour 5 5 si 1l'on
estime que la composition du troupeau n'a pas sensiblement changé entre
1978 et 1981, on aurait ainsi les moyennes suivantes, autour des Aiffé-
- rents forages étudiés : Belel Bogal : et Tatki : 45 tetes par
trouypeau (majorité de Peul walo), Vido Tiengoli : 65, Tessékré : 6Q,
Louguéré Tioli : 39. Précisons que tous les gallé enquétés en 1981 pos-
sédaient des bovins. .

(2) cf. Etude socio-économique de l'élevage... op. cité supra.

(3) Cf. valorisation du cheptel bovin... op. ¢cité supra.

(4) Plus qu'un breuvage, toujours offert en signe de bienvenue, le
touffam est aussi un moyen de purifier l'eau troublée des mares,
le lait caillé précipitant les impuretés.



o Le beurre est fabriqué par les femmes quand les nombreux tra-
" vaux domestiques leur en laisse le loisir. Le procédé est simple ; aprés
avoir laissé le lait de vache, ou coupé de lait de chévre (fédendd) se )
reposer pendant deux jours dans une grande calebasse en bois (pendirgal).
on préléve la couche qui s‘'est formée (kétoungol) a la surface, et on la
verse dans une outre en peau qui fait office de baratte (1). Le barat-
tage terminé, le contenu de l'outre est versé dans un récipient, od {1
est remué jusqu'a ce que des morceaux de beurre se dégagent ; on retire
le beurre au fur et d& mesure de sa formation. Le petit lait résiduel
sera vendu, mélangé a du lait caillé.

Le beurre peut &tre consommé tel quel, mais pour la vente,
on le faitchauffer dans une marmite avec un peu de sel ou de brisures
de mil, pour obtenir un beurre liquide et en améliorer le goQt. Il est
alors vendu dans des bouteilles de récupération d'un litre, ou le plus
souvent dans des quarts "Perrier" du 20 cl (wolat). Il faut environ
25 a 30 1. de lait caillé pour faire un litre de beurre.

En hivernage, quand les surplus sont importants, le lait
caillé est transporté au marché dans des outres (soumalé) pouvant
contenir jusqu'a 20 litres. Il est vendu (sippudé) & la calebasse
(hordé), ou &changé contre des céréales : petit mil, sorgho, riz, mats,
ou.contre du béréf (2) et du sel. . '

Les tauxd'échange varie selon la saison, l'année, le lieu,
et dépend de 1'état de l'offre et de la demande. Ainsi en février 1981,
au village toucouleur de Fanaye, on échangeait deux calebasses de lait
contre une de mil,.ou de béréf. L'hivernage précédent, avant la récolte,
le taux était de trois calebasses de lait contre une de mil ce qui dans
les deux cas, indique une offre de lait supérieure & celle de mil.

Nombre moyen de_laitiéres_par gallé en_1980-81.

(44

Belel

: : : s : : ) :
. : Bogal Tatki  Vido T.:TessekrézLoug?érét Moy.
: s ' : s - 2 : s ]
: Hivernage 80: 6 6.7 : 13 : 11 : 7.8 9 s
i : H : H H I | $
3 : : : : : : 2 3
: S. séche 81: : 5.2 : 8 : 8 : 5.4 : 6.2
s ] B ] K e S N - 3 3

4.5

Les variations sensibles du troupeau laitier entre les d4if~
férents forages, correspondent aux variations du troupeau exploité. En
hivernage, un Peul disposerait donc de la production d'une lajitidre
environ, alors qu'en saison sé&che, il n'en disposerait que d’un peu
pPlus de la moitié seulement.

(1) On peut aussi utiliser une calebasse végétal (Ousou).

{(2) Cucurbitacée dont on consomme la chair, et les pépins séchés.



'gfégﬁence des ventes (Nbre. de gallé)

: : Belel : : . : :Louguéré: :
. Forages : bogal : Tatki . Vido T.:Tessek;é: Pioli : Tot. .
fEn Hivernage f f f f i f i
:1 fois/semaine : 10 : 5 : - : 3 : 2 : 20 :
:1 fois/semaine : 8 K] 10 : 20 : 12 H 7 : 57 :
:3 " /mois : - 1 - : 1 : - : 2 :
:2 " /mois : - : 1 = : - : - : 1 :
: " /mois : - 3 - - : - 3 3 : 3 :
‘Total ga126 ° 18 ° 17 1 20 Y 16 ¢ 12 ' e3 ]
En saison s&che! : : : : : :
‘1 fois/semaine . 4 3 1 Y s Y a4 P o30
3 " /mois : 3 : 2 ~ 1 : 2 8
2 " /mois : - 1 1 2 - 4
ST P S ST ST S S
‘Total gallée '@ 8 ° 6 ° 13 ' 12 ' 7 ' 4

La fréquence des transactions dépend, en plus des variations
saisonniéres de la production, de la proximité des débouchés. Autour
de Bélel Bogal en hivernage, les femmes peul vont échanger le lait
plusieurs fois par semaine dans les villages comme Fanaye, Tiangaye,
Ndierba ou Bokhol, situés & quelques kilométres.

A louguéré Tioli, en hivernage, les Peul vendent le beu:ré
aux Wolof qui viennent au forage, des villages de Khol-Khol, Kadié Pavé,

Pour les Peul, dont les campements sont situés plus a 1'inté-
rieur du diéri, le probléme des débouchés se pose-en toute saison. Les -
possibilités d'échange sur place sont pratiquement inexistantes du fait
de 1l'absence d'une population ayant une production agricole complémen-
taire. Les seules populations non-pastorales du Ferlo, sont quelques
familles Wolof et Toucouleur, fixées aux abords des forages comme 3
Louguéré Tioli, vido, Tessekré.

Plus important est le débouché constitué par 1les boutiquiers
qui achétent du beurre pour le revendre dans les villes de la vallée,
ou du pays wolof. Les boutiquiers sont nombreux & Vido, Tatki et Tessé-
kré, ce sont principalement des Maures et des Wolof. Les femmes peul
peuvent ainsi écouler leurs surplus auprés des commergants chez lesquels
elles font leurs achats, mais il n'ya pas d'exclusive.

Les petits marchés hebdomadaires (dougguéré) qui se tiennent
au forages, sont, en fait, les seuls débouchés intéressants pour les
produits laitiers. Ils sont fréquentés par les Peul séjournant dans la
zone d'attraction des forages ; mais & Vido, les Peul peuvent se rendre
également au marché de Ganine, tout proche.



' Ces marchés de brousse regoivent des commergants de Dagana,

- Tiaméne, Mbaye Awa dans le Cayor, ou venant directement de Mauritanie
pour acheter du beurre. Ces commergants ambulants vendent surtout du
tissu, des produits alimentaires importés (sucre, thé) et du mil. Dis-
posant de voitures, ils achétent le beurre en grande quantité.

: L'existence de ces petits marchés contribue & spécialiser la
production laitiédre, les commergants n'achetant que du beurre, dont la
demande est forte dans les villes ; elle favorise aussi 1'augmentation
des cours, dans la mesure ou la demande reste forte face & une offre
irréguliére et particuliérement faible en saison sé&che.

Les ventes de beurres constituent 1l'essentiel des transac-
tiong sur des forages situés au centre de la zone sylvo-pastorale ; le
lait n'est é&changé ou vendu, que par les campements les plus proches
des régions sédentaires (la vallée du Sénégal pour Belel Bogal, le
Djolof pour Louguéré Tioli).

Fréquence des ventes de beurre et de lait (n. gal

) ) ¥
: : Belel : . Seys : :Louguéré: s
. : Bogal Tatki :VldO T. jTESSekréz Tioli s Moy. .
:En hivernage f f f f f f f
: Beurre : 18 : 17 : 20 s 16 12 83 3
D 1ate St R R AT S I
: Nbre Total : : s : : H s
. qallé . 20 . 20 . 20 . 20 . 20 . 100 .
an_saison s&che’ : : : : : :
: Beurre : 8 : 6 : 13 : 12 -z 7 : 46 3
R
: Nbre total : : : : : : H
: de gallé : 20 : 20 : 20 : 20 3 .20 : 100 s

Au niveau de 1'éleveur, les ventes: de lait et de beurre restent
du domaine de la tré@s petite économie, témoins ces quelques transactions
relevées en février 1981 :

Lieux Biens cédéé Biens acquis
Louguéré - 1) Calebasse lait 2 verres & thé de sucre en
Tioldi caillé (30 petites poudre (50 frs)

calebasses & 5 frs) 1/2 verre de thé (70 frs)

Bénéfice : 30 frs.

2) 1 calebasse de lait 1.5 kg de riz (150 frs)
- caillé 0.3 1 d'huile (90 frs)
1 wolat de beurre (0, 21) ‘Bénéfice : 20 frs.



'Dagana . 1) 15 1. de lait . 2 Kgs de riz (200 frs)
2 1. de beurre 1 kg de mil (70 frs)
1 1. d'huile (300 frs)
poisson sec (120 frs)
Bénéfice : 800 frs

Fanaye 2) 10 1. de lait
échangés contre 4 kgs de mil
0.4 1 de beurre 4 kgs de béréf

Bien que les quaritités vendues soient trés variables chaque
fois, on peut estimer que les ventes de beurre par gallé et par transac-
tion, se situent entre 0.5 1 et 1.5 1 en saison sé&che, entre 1 1. et
2.5 1, en hivernage. Au total chague gallé de la zone é&tudiée vend en
moyenne 13 1 de beurre en saison séche, et 37 1. en hivernage.

Le faible niveau de l'offre est compensé sur le plan des reve-
nus, par des prix élevés.

Lieux f Hivernage 80 Saison séche 81

1 1. de ® Wolat 1 1. de | wolat

; . beurre © (0,201) =E beurre | (0,201) .
EViltggizldgéézlfallée : E 500 frsz 100-125F55600-650F 2120 -130 Fi
;Tatki . j soo-soo;.1oo-11o ;éeoo-sso ;1zoi13o. 5
;;:;; Tiengoli : ; soo-sso;-11o-130 ;?gso-voo 2125-140 ;
;;;ssekré : -f —_? 450—550; 100-110 ;?;oo-sso ;120-130 ;
:;;;;;éré Tioll =--f __; 500 1 100-110 :fe;o :1;;__ ;
§;;yenne : ; 550 : : 1;0 :: 650 : 125 ;

. Les variations des prix apparaissent plus forte en hivernage
qu'en saison sdche, dufait de la .relative abondance de 1'offre. A vido .
Tiengoli, les prix sont un plus élevés qu'ailleurs, la fréquentation du
marché par les Mauritaniens faisant augmenter les cours.

Le manque évident de débouchés locaux suffisants, une demande
spécifique pour le beurre émanant des régions périphériques (villes,
Mauritanie), mais aussi, le ralentissement des transhumances de saison séche
qui isole les Peul des centres de consommation, sont autant de facteurs
qui réagissent directement sur la commercialisation des produits lai-
tiers. Les ventes de beurre correspondent, certes, & des raisons tech-
niques : c'est une denrée de valeur, plus aisément transportable que le
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lait,et en méme temps, le seul moyen qu'ont les Peul de stocker leur
‘surplus ; mais elles peuvent correspondre aussi, d& un besoin monétaire
accru qui aurait pour conséquence d'augmenter la part de la production
laitidre destinée a la vente, comportement qui implique le danger de
surexploitation les laitiéres, au détriment des veaux, et de la bonne
reproduction du troupeau. De toutes fagons, la vente du beurre, jamais
échangé, accroit, encore un peu plus, la monétarisation de 1'é&conomie
pastorale, qui était déja bien avancée avec la vente du bétail.

2.2. Le bétail

7 Considérée encore comme une économie particulidrement tradi-
tionnelle et repliée .sur elle-méme, l1l'économie pastorale est au con-
traire une &conomie ouverte, dépendant &troitement du marché. La trés
grande part des revenus monétaires des gallé dépend chaque année, des
ventes de bétail dont le produit sert principalement & l'achat de vi- .
vres, et d'habits. A la valeur d'usage du cheptel (pour le lait, la
viande) s'ajoute la valeur commerciale, qui est prépondérante.

‘2.2.1. La commercialisation

a) Les ventes :

En 1980-81, seuls 12 % des gallé n'ont pas vendu de bovin,
mais tous ont vendu quelques tétes de petit bétail.

Ventes par forage :

) ) : ) ; Moy. Moy.hord
: Belel Bogall : Tatki :Vido T.: Tessékré :LouguéréquénéraléSODESP :
H : : : : -2 (1) 2 ) 2
.Bovins/. . . . . . . . .
‘galle 3.3 : 5.2 : 6.4 ‘:‘13 : 7.1 : 7.4 : 6.6 : '6.2 :
‘Bo/Hab.’ 0.4 ‘ 0.6 ' 0.5 ‘1471 ' o6 ' o0.65' o0.62°
tOvins- : 533 fyss ‘34 ‘20 ‘45 20 % 25,2 %25
tcaprins:. H : H : : : : 2
,ov.Ca./; : 2.7 4 1.8 1 6.6 1 P, :
hab, 2.9 : 1.7 : 2.7 : 1.8 :_6.6 : 1.7 : 3.1 : 3.9 :

Bien que l'on ne dispose pas de données récentes sur la taille
moyenne des troupeaux, les ventes enregistrées par 1'enquéte paraissent
trés élevées, et représentent sans doute plus de 10 % du troupeau, taux
généralement admis pour les années antérieures, dans la région concere
née. A Tessékré, les chiffres sont quelque peu faussés par l'existence
d'un centre de la Société de Développement et d'Exploitation de la zone
Sylvo-Pastorale qui procdde & de gros achats de bovins, il y a donc

(1) Dans cette colonne, il s'agit des ventes effectuées en dehors de la
SODESP. '
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| forcément un gonflement des ventes chez les éleveurs affiiiés (14 sur
un échantillon de 20) qui sont en outre, pour la plupart de gros pro~
- priétaires. .

Les différences entre les forages dépendent de plusieurs fac~-
teurs : de 1l'importance du troupeau exploitable par gallé, du nombre
de personnes vivant sur ce troupeau, du niveau de la production agri-
cole familiale qui conditionne les achats de vivres, de l'importance
de la production laitiére, de l'existence de revenus monétaires annexes
(gomme, travail temporaire, commerce...).

Répartition par gallé, des bovins vendus

Nbre bovins

s T A% .8 . .8 .3 % % % .3 2.2 . 8. _8..%8

. . 0= 13 2, 3= 4g 5, 6: 7, 8: 9:10:11:12:13:14:15 bov
vendus et +

s : $ $ 31 % $ 3 : 3 3 t 3 3 s g 1

; Belel Bogal [ 6,134,221, | _ ;1 [ [ [ | 1

: t & 0z : 3 3 z 3 £ & s 3 s s t 3

2 t :+ 3 : : : 3 : s 3 s t 3 s 3 18

: Tatki t 3: 22 13 5: ¢ ¢ 1: §s : gz 3 1: 23 23 3 1

2 R : 3 3 : g t 2 3 ‘2% 2

: : ¢ : :$ 2 3 $ : 31 $ T % 2z & 8 3

¢ Vido Tiengoli t 22 13 1: 1: 1: 1: 1: 6: $2 1 3 : 2: 3 2

: ' t 0+ 0z 3 T : $- s 3 3 s $ 3z "3+ 3 3

: : ¢ 3 3 : 3 3 s 3 3 z 3 s s g 3

¢ Tessékré T $ 0 2: ¢ 'z 2 1: 2 2: %1: s 1: 23 1: 2: 1: S

H H H H & 3 H H : H H H H $ 2 H H

: : s$ 3 : 3 33 s $ $ s 3 &t % 3 13

: Louguéré Tioli : 1: : 22 1: 1: 13 2: 4: 1: : 2: 22 2: -3 -2 1

: Nbre de gallé :12: 6: 7:11: 5: 5: 5:13: 4: 3: 2: 5: 5: 6: 1: 10

, Nbre bovins : 0: 6:14:33:20:25:30:91:32:27:20:55:60:78:14: 100

. vendus ...

Aux fortes ventes de bovins correspond l'effectif important
de petit bétail vendu, ce qui est paradoxal, la wvente du petit cheptel
étant destinée justement A& réduire celle des bovins. La sur-estimation
du nombre d'ovins et de caprins vendus n'est donc pas & exclure ; les
ventes sont trés fréquentes tout au long de l'année, et sont effectuées
asgez souvent par les jeunes gens en dehors du contrdle du chet de fa-
mille, qui, seul, a été interrogé.

La composition du bétail vendu est dans ses grandes lignes
conforme aux habitudes peul en matidre de ventes. Le pasteur vend les
animaux qui n'affectent pas (ou peu) les capacités reproductrices de
-son. troupeau : d'abord des miles adultes, puis des femelles stériles
(rimaré), ou en fin de production.
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Composition par &ge et par sexe du cheptel bovin vendu

. Sexe _ Belel - i ) .Louguéré

: ;_Bogal ;_ Tatki ; Vido T..:Tbssekré ; Tioli ; Tbtal
: age :M:F:ufr:ufrfuf_rfu:r'fufr
: : : : : : : s D s B : 3

: 1 an : 4 : -3 1 =3 1: «321: =3 3 : =-330: =~
: 2 t 9 : 3 :22: 7 :27: 9: 94 : 1 :42 : 25 :194 : 45
: 3 12 : 2 :23: 1331 : 2:10: 2 :24 : 3 :100 : 10
: 4 12 : - :120;: -3 13 : 1 :185: 2:153: 3 :85: 6
- : 4: -3 2: 1: 4: -3 3z 3: 6: 2:20: 6
: 6 : 4: -3 1: -3 61 -3 7: 1: 2: ~-1:t26: 1
s 7 : 3¢ 1 : 23 3z 3: 2: S5: 6t 2: =-115: 6
: 8 ! = 33 -3 -3 2: 3314 1: 1= 1118: 8
: 9 ! - =3 =3 23 -3 233 <3 3: -3 1: 3: 8
110 . : =2 2 3 23 -3 63 1 : 1: =22 2: 3312
t+ de 1 t - 93 =-:19: - 3:15: -~ 223 : 5132 12: St 78
: : : 3 s : : : : : : : :

: : : : N l s ' s s 3 )

: Total : 50 : 20 : 71 + 35 2 89 2 40 :180 : 37 :101 : 49 :480 :181
: : : H f : P : s s s ) : s

En 1981, 72 s des bovins vendus sont des mi8les, et 50 & des
femelles vendues.ont plus de 9 ans. Cependant, ces caractéristiques
sont ici encore plus marquées. Si l'on se référe A& 1971, les Peul ven-
" dent beaucoup plus de mlles (64 % en 1971). Parmi ceux-ci, les jeunes
de moins de trois ans sont toujours plus nombreux, mais leur propor-
tion est plus forte en-1981, ce qui peut s'expliquer par l'existence
de classes creuses chez les adultes (bovins nés entre 1972 et 1975).
La reprise progressive de la natalité a provoqué un gonflement des
classes 1-3 ans, dans lesquelles les Peul puisent.

Chez les femelles, la commercialisation est plus stable selon
les 4ges. Les génisses ne sont vendues qu'd titre exceptionnel ; leur
- prix étant légirement plus élevé que ceux de taurillons, leur vente
correspond 3 des besoins monétaires urgents. La vente des femelles
adultes est en légl@re régression par rapport & 1971 ; cette tendance
peut &tre dle également, aux classes creuses issues de la sécheresse
mais aussi au souci de préserver au maximum les reproductrices. Les
ventes portent alors sur le stock de femelles &gées rescapées de la
sécheresse, et dont la proportion est relativement importante, puis-
qu'elles sont issues des périodes de bonne natalité antérieures A

1972. ' : :
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Composition simplifiée du cheptel vendu 1971-1981 (1)

: : 19711 1981
: : ‘ (sans SODESP)
} Veaux : 0.3 : 1.6
: Taurillons 3 27.9 : 37.2 :
* Genisses 10 : 9.8 :
: Miles adultes : 36.1 : 28.8 s
} Femelles adultes . 5.7 22.6 :
: : {00 - : 100

Enfin, la vente des moins de un an n'intéresse que les miles;
elle reste assez faible quoiqu'en nette progression. C'est sur cette
catégorie d'animaux que portent les achats de la SODESP de Tessékré
le centre achéte des jeunes m8les de moins de 3 ans de préférence entre
8 et 12 mois. En dehors de Tessékré, la vente de trds jeunes miles peut
8tre expliquée par des prix intéressants et une certaine spéculation.
Théoriquement, seuls les éleveurs inscrits peuvent vendre & la SODESP,
mais on a pu observer que les &leveurs SODESP font parfois des achats
chez d'autres Peul. Quand on sait, en outre, que parmi les Peul inscrits
3 la SODESP il y a des dioulas, cette hypothése prend toute sa valeur.

les ventes de bétail se font toute 1l'année, avec toutefois
des périodes de plus grande fréquence.

. La plupart des bovins sont vendus pendant la saison froide
(daboundé) suivant l'hivernage ; les ventes restent fortes pendant
- la saison chaude (tiédou), s'effondrent en période de pré-hivernage
(démminaré) pour reprendre légérement ensuite.

!gntes de bovins selon la saison

f f Tiédou : Démminaré f Ndougbu f Daboundé : Total :
. : 1980 . , 1980-81 .
tBelel : t 2 3 : H
tBogal : 16 : 12 : 4 s 38 : 70 t
‘ratki 33 12 17 44 1 108
sVido T. : 44 : 7 22 : 56 : 129 s
‘réssekré 81 X 8 : 100 ! 207 !
:Louguéré : : 3 s . : :
Tl : 49 o1 5. 55 | 150 |
: o 223 Y s0 % : 203 ' ee2
Total  : 33.7 ! 7.5 ° 14.5 ° 4.3 ' 100 !

$
(1) D'aprés : Valorisation du cheptel bovin ... op. cité,
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! : .

Les ventes de petit bétail suivent & peu prés ce schéma, mais
la différence entre les saisons est moins marquée, du fait du nombre -
important 4'animaux vendus tout au long de 1'année.

Ventes d'ovins et de cagrins selon la saison

: . Tiédou Démninaré | Ndoungou . Daboundé o Total |
: 1980 ¢ : P 1980-81 !
: Belel Bogal : 77 : 133 : 121 : 160 : 491 :
? Tatki o e2 38 . 8 . 124 © 310 |
: Vido Tiengoli: 206 : 113 : 166 : 194 : 679 @
} Tessékré © 18 1 38 7 106 [ 205 | €3 !
: Louguéré Tioli: 96  : 26 : 112 : 176 = ' 410 3
H : H H H b H
: wotal . 625 348 | so1 | 949 2513
: P 249 ' 138° 23,5 ° 37.8 ° 100 %

L'offre trés forte en saison froide, s'explique surtout par
le faible niveau des récoltes de diéri en 1980, qui n'ont fourni aux
gallé enquétés que 37 jours de consommation seulement (1). C'est &
dire que les ventes ont commencé dés le mois de décembre, pour ache-
ter du mil. Cette saison est aussi la période d‘'achats d'habits, des
couvertures. -

 En saison s&che chaude (tiédou), la nécessité de vendre per-
siste, dans une moindre mesure cependant chez les Peul walo (cf. Bélel
Bogal) qui disposent alors d'une seconde récolte. Mais celle-ci est
rarement suffisante pour assurer les besoins ‘des gallé jusqu'a la pro-
chaine récolte de diéri.

En démminaré, la baisse de l'offre correspond au maximum des
naissances dans le troupeau bovin, et par conséquent avec une augmen-
. tation de la production laitiére. En outre,les pasteurs préférent ven-
dre du petit bétail alors que les bovins prennent de 1l'embonpoint avec
le renouveau des pAturages. '

En début d'hivernage, période de "soudure" jusqu'd la récolte
de diéri, il faut encore vendre ; on exploite en priorité le petit chep-
tel qui ne suffit pas toujours. En cette saison de vaches grasses (du
moins en principe), les éleveurs sélectionnent avec plus de soin les
animaux qu'ils vendent ; ce sont surtout des miles (plus de 90 % des
b2tes vendus en cette saison) qui rapportent le maximum 4'argent par
téte. ' ' : ‘

(1) Avec des variantes selon les endroits, 66 J. & Belel Bogal, 49.].
a4 Louguéré Tioli, 30 j. & Vido Tiengoli, 20 jours & Tatki et Tessékré.
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D'une maniére générale, l'offre peul reste mal adaptée a la
demande. Seule, en daboundé, l'offre correspond & une forte demande de
la part des dioulas. C'est 1l'époque de la fé&te de la Tabaski, pendant
laquelle sont sacrifiés chaque année des centaines de milliers de cha-
vres et de moutons dans tout le pays. Dans la zone arachidiére, c'est
aussi la période de la "traite” ; avec l’argent de 1l'arachide, les pay-
sans wolof achétent du bétail ovins et caprins, mais aussi de jeunes
bovins. Cependant, ces derniéres années, les mauvaises récoltes d'ara-
chide ont provoqué une baisse de la demande, inférieure a l'offre.

En saison chaude, la demande a tendance a baisser. Les ani-
maux présentés sur le marché sont maigres et les dioulas font peu
d'achats. Ils n'achétent que des mdles adultes, catégorie d'animal la
pPlus demandée par les bouchers dakarois, et avec laquelle les dioula
réalisent les plus gros bénéfices, de jeunes ovins et caprins, ou des
vieux mi3les aux prix les plus bas. :

En hivernage la demande s’'accroit sur le marché

de Dakar ol il y a moins de poissons. C'est aussi le moment ol les
dioulas commencent leurs achats de bovins, qui sont au mieux de leur
forme, et de petit bétail, pour la féte de la tabaski.

. L'inadéquation de l'offre et de la demande suffit a montrer

que la commercialisation est chez les pasteurs plus affaire de nécessi-
té que de spéculation. Le Peul vend au jour le jour en observant quel-
ques principes élémentaires :

- conserver les reproductrices
= sauvegarder la production lajitiére, en ne vendant pas de
veaux (rappelons que le sevrage est trés tardif)

- faire le plus d'argent possible avec un minimum 4'animaux,
c'est & dire vendre les animaux dont les prix sont 1es plus
élevés (méles de boucherle)

On ne voit d'ailleurs pas comment la commercialisation du
bétail pourrait répondre 3 des critéres de rentabilité maximale dans
" un systéme de vente ol, paradoxalement, le profit n'est pas le but. pre- .
mier. Le pasteur n'a pas l'habitude de gérer un budget, et ne conserve
pas d'argent. Tout bénéfice commercial est aussitdt dépensé, ou réinvesti
dans le bétail, seul moyen 4d'épargne existant.

Cependant, les Peul connaissent les prix qu'ils peuvent deman-
der pour leurs animaux. L'information sur les cours circule constamment -
entre les forages. Les jeunes bergers qui conduisent les troupeaux &.
Dakar communiquent aux éleveurs les prix pratiqués par les bouchers. En
outre, parmi les vendeurs, nombreux sont ceux qui ont été dioulas.

b) Les prix & l'éleveur

Pour une étude de la commercialisation du bétail au niveau
de 1'é&leveur, seul compte le prix qui lui est payé pour un animal donné.
la formation des prix est un phénoméne complexe dont nous ne pouvons, ici,
analyser tous les facteurs. Rappelons cependant, que les prix ne dépen-
dent pas seulement du rapport de l'offre et de la demande, mais aussi
d'une série de facteurs, propres & la zone de production ou extérieurs.
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Ainsi, au niveau local, les prlx dépendent :

- des besoins vivriers et monétaires de l'éleveur, qui déter- )
mineront le volume de l'offre ;

- du prix des céréales ou des biens importés achetés ;

~ de 1l'état d'embonpoint du bétail vendu (influence des sai-
sons) ;

= du marché de brousse sur lequel se font les transactions
(plus ou moins grande concurrence des dioulas entre eux)

~-‘ehf1n; de 1'acheteur selon ses relations avec l'éleveur; ses
possibilités financiéres.

A un niveau plus large, les prix en brousse dépendent de
1'état du ‘marché dakarois (possibilités d'achat des consommateurs, vo-
lume de l'approvisionnement, niveau des prix fixés par les bouchers) ;
- du marché en zone sédentaire (en laison avec la récolte 4'arachide).

Les prix relevés lors de l'enqu@te montrent que les coilts du
bétail se maintenaient encore & un niveau élevé en 1980-81, avec des
variations sensibles selon 1l'dge et la catégorie.

Le prix des taureaux augmentent réguliérement avec 1l'&ge, les
vieux males adultes pouvant atteindre selon leur état des prix maxima.
Les boeufs suivent la m&me &évolution, l'écart des prix augmentant avec
1'age.

Les femelles ont un prix légérement supérieur ou égal aux
males dans la tranche d* dge 2-3 ans, mais celui-ci é&volue peu & 1l'édge
adulte, les vieilles vaches &tant vendues pratiquement au méme prix que
les génisses.de 3 ans.

On observe également une variation des cours selon les endroits
Les prix les plus élevés, en dehors de la SODESP, sont rencontrés a
Tessékré (1) et Vido Tiengoli.Ces forages ont de petits marchés fréquen-
tés par de nombreux dioulas. En outre, ils sont placés sur les routes
du bétail venant du fleuve et se dirigeant vers Dakar. Les différences
de prix sont plus importantes pour les catégories de bovins les plus
demandées (taureaux et boeufs).

Les prix varient_ééalement selon la saison.

(1) A Tessékré, la présence d'un centre SODESP, achetant & des prix
élevés, a vraisemblablement une influence sur les cours, surtout en
ce qui concerne les jeunes miles.
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Prix_au producteur (relevés d'aprés 1'enquéte) :

Catégorie °  TAUREAU | BOEUF | VACHE
f Ages f Min. f Max. f Min,~f Max. f ,Min.»f Max. f
: 2 ; = T : : :
: 1 an ¢ 5.000: 19.000: - : - - : - .2
: 2 ans . 7.500] 25.0000 - 1 - 15000 25.000'
: 3 ans : 18.500: 35.000 14.000: 35.000: 17.500: 31.500:
: 4 ans . 23.500] 60.000 22.500] 65.000, 20.000: 32.500,
: 5 ans : 25.000: 80.000: 35.000: 75.000: 27.000: 50.000°:
: 6 ans . 35.000] 65.000  30.000 70.000; 19.500 30.000]
: 7 ans : 35.000: 85.000: 45.000: 77.000: 26.000: 30.000:
: 8 ans ¥ 35.000° 60.000° 45.000° 85.000° 22.000° 50.000°
. 9 ans : 65.000: 85.000: - i - 20,000; 4o.ooo;'
S+de 10 ans Co- 1 - % - 7 - '11.000 35.000

En saison froide, ils se situent & un niveau moyen a-bas, sui--
te & l'importance de l'offre. En tiédou, ils décroissent légérement,
avec la demande, mais remontent dés le début de l'hivernage. En démmi~-
naré, le niveau des prix, plus élevé qu'en saison séche, tient peut
8tre de l'imprécision des dates fournies par les Peul lors de cette cour-
te saison transitoire, les animaux ont un mauvais état d'embonpoint et
sont par conséquent moins chers d priori, Les prix maxima sont atteint§
au milieu de la saison des pluies (offre faible, bon état d'embonpoint),
et ils se maintiennent élevés jusqu'en début de saison froide. °

- —— e —— - — —— - -

* paboundé’ NdoungoufDeminaré': Tiédou

Louguéré Tioli 15-20000 : 15~20000° 10-21000° 12-16000'
Tatki - 115-17000 20000° 15-20000° 12-17500°
vido Tiengoli .15-20000 . 13-15000. 15000 12-17500

Vido Tiengoli :20-30000 : 25-30000:. ~25000: 20-28000:
Belel Bogal :14-20000 :° 25000: '20000: 19-20000:

* Male de 2 ans

ry

Male de 3 ans

Male de 4 ans: Tatki :40-60000 : -60000: 50000: = 35000:
Tessekré : 30000 : 40-45000: 30000: 25-31500:
Boeuf de 4ans : Tessékré H 65000 : 70000: 65000: 55000:

Vido Tiengoli :55-60000 : ~ 65000: 50000 : 45000:

Femelle de Louguéré Tioli:17-22500 : 17-21000: 15-16000: 15-21000:
2 ans Tatki © $20<25000 : - 25000:  30000:  25000:
' N 2 : s 4
Pemelle de . yigo Tiengoli :23-30000 i  30000: 22-27500: 22-35000:
14 ans Tessékré "22-30000 |  30000° 25-30000° 25000’

%o o0 oo 20 pe e e fee 00 00 00 40 00 00 00 ee s es e
re

vido Tiengoli . - 23000 23000 . 22500, 22000,
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. Les prix du petit cheptel suivent approximativement les mémes

variations. Comme pour les bovins, ils varient selon la marché
ovins et les caprins sont vendus plus chers & Vido Tiengoli et Tatki,
que sur les autres forages. Mais les cours atteignent leur maximum en
saison froide, époque de la Tabaski pour retomber en saison séche et
en début d'hivernage, ol ont lieu de nombreuses ventes (I bovin vendu

les

pour 7 ovins et caprins en démminaré, au lieu 4’ un bovin pour trois
ovins et caprins, en saison séche).

Prix moyens_des

ovins et caprins selon le lieu et la saison

-5 R e
: OVINS : : : : : :

* paboundé T 4750 7900 [ 9200 < 4700 4900
; Ndoungou : 4 750 ; 6 200 ; 5 300 ; 4 800 ; 3 800
| Démminaré . 4000 . 4900 . 6000 . .4700 . 4 800
: Tiédou : 4200 : 4700 : 6000 : 6100 : 3 700
, CAPRINS : |

: Daboundé : 2900 : 3300 : 5100 : 5800 : 3 800
¥ Ndoungou w290 ‘ 580 f 4000 ‘ 4900 2000
: Démminaré : 2 800 : 4 700 : 2300 : 3200 : 2 100
| Tiedou P 3900 P 4000 P 3400 (P 2200 . 2400

PO % @0 P e 00 S0 06 o0 00 0e 09 00 00 00 00 89 00

L'é&leveur a peu de moyens pour agir sur

réduit & subir les variations. Il ne peut vendre les catégories d'ani-
maux les plus chéres, sans tenir compte de la composition de son trou-
peau. Il ne ressent pas la nécessité de vendre au moment le plus oppor-'
tun, c'est & dire en début d'hivernage;en cette saison, une partie de
ses besoins vivriers est satisfaite par le lait, et il y a peu de mil

les prix, dont il est

sur le marché. Enfin, il n'a pas 1'habitude de prévoir ses dépenses qui

sont de toutes fagons difficiles & prévoir avant la récolte. La seule
possibilité qu'il lui reste pour vendre a un prix convenable, est de

choisir le marché ol les dioulas offrent les meilleurs prix.

c) Les marchés du bétail

Il n'y a pas de grands marchés de bétail dans la zone sylvo-
pastorale ; ceux-ci se situent & la périphérie.

Au Nord,le marché de Dagang est surtout un marché d'intérét
local, ne servant qu'a ravitailler la ville (10.500 hab en 1976).

ce petit marché on compte une dizaine de téfenké (1) wolof, peul et

Sur

(1) Les Peul donnent en général, le nom de téfenké aux marchands de pe-
tits bétail.Sur les grands marchés, les téfenké sont les intermédiaires
entre les dioulas et les bouchers.
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maures, et cing bouchers (3 Maures et 2 Wolof). Au Sud, dans le Djolof,
le marché de Dara est au contraire, un des plus grands marchés du Séné-
gal. Il draine une partie des animaux de la région.et ses dioulas fré-
quentent les forages (fig.2 ).

A l'intérieur de la zone concernée par 1l'enquéte les princi-
paux lieux de transactions sont les forages, ol se tiennent des petits
marchés hebdomadaires.

Lieux de vente du bétail

‘ Belel ° * vido f Tessé—fLouguéré

‘ Bogal | Te*l ipjengoli kré © mioli Total
Bo 07ca Bo. OvCa Bo. OvCa Bo. vaCafBo. OvCa Bovinstv./Cap

-Au forage : :24 :119: 88:200: 77:472:163:290:104:158:456:63.01239 :49

60 00 00 00 60 08 60 60 60 00 60 eo 66 00 00 08 80 08

-Au Campt. 34 '361° 187100° 17° 157 4% 21° 237 84® 96°172.4 581723
-autres : R : : : : : : : : s :
forages : 9 ¢ 45: -~ : - : 32:182: 16:224: 15: 50: 72:13 : 501:20
-Autres lieux . 3 . 27, - . 10. 3. 10. 1. 18] 6.118] 12} 21 183 7
-Marché de : : : : : : : : : : : : :
Dara ! =8 = =t =1 = 2«1 23: 90: 2: - t 25: 45 90:30
Total "70 '4917106°310°129°679°207 623°1507410 662 100" 2513100

A Belel Bogal, il n'y a pas de marché et la majorité du bétail
est traitée directement au campement, entre, entre le dioula et le ven-
deur (ce qui explique en partie les prix plus bas pratiqués dans ce
secteur). Certains peul vont vendre sur d'autres forages tels que Tatki
Mbiddi, Ganine, Vido, Niassante, ou les villages de la vallée comme
Bokhol, Richard Toll, Tiangaye.

A Tatki, la commercialisation se fait sur place, au forage ou
dans les campements, plus rarement sur d'autres forages comme Vido Tien-
goli. Autour de ce forage, les Peul vendent surtout lors du marché heb-
domadaire, mais aussi sur les autres forages environnants : Tessékré,
Ganine, Niassante.

A Tessékré, le marché est encore plus ouvert, surtout pour le
petit cheptel ; en dehors du forage, les bovins sont vendus sur les
forages du Nord : Mbiddi, Ganine, ou du Sud : Dodji, Loumbi, Barkédji,
ou encore directement au marché de Dara. Enfin, & Louguéré Tioli, beau-
coup d'ovins et de caprins sont vendus lors de la transhumances en
saison séche. .

Contrairement aux bovins, le petit cheptel est vendu le plus
souvent en dehors du forage, et assez souvent lors de la transhumance.
La vente d'un bovin est en effet une affaire importante qu'il ne s'agit
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pas de rater. Pour cela, 1l'éleveur doit disposer d'un minimum Q'informa--
tion sur les prix, discuter avec plusieurs dioulas, qu'il connait et

dans lesquels il a confiance, toutes choses qui ne peuvent se faire .
qu'au forage, point de rencontre favori des éleveurs comme des marchands.

d) Les marchands de bétail :

Chaque forage, voire chaque campement, a ses marchands de bé-
tail. Ceux-ci sont, plus ou moins spécialisés dans un type de bétail,
plus ou moins riches, c'est & dire plus ou moins solvables. Certains
achatent toute l'année, 4d'autres uniquement en saison s&che la revente
de bétail n'étant alors pour eux qu'une activité complémentaire.

‘ Dans la zone sylvo-pastorale, on distingue le "dioula” qui
achéte régulidrement d'assez grandes quantités de bovins ou de petit
b&tail, et dont c'est l'activité principale, du “téfenké" qui ne traite
que du petit bétail de fagon saisonnidre. A ces deux types de marchands
il faut ajouter les commercants qui tiennent boutique aux forages et qui se
livrent & quelques achats judicieux aux périodes favorables. Enfin, il
y a les bouchers qui achdtent surtout des bovins pour 1'abattage.

A Bélel Bogal, on compte trois dioulas peul importants, plus
un nombre indéterminé et variable d'autres petits dioulas dans les cam-
pements environnants comme Diali. Quelques matioubé (1) Wodabé et Souma-
nabé, dont un boutiquier du forage, font les téfenké. Ils achétent du
petit bétail dans les campements environnants et les villages au bord
du “goudron” (2), et les revendent aux dioulas de Niassante et de Da-
gana. Les dioulas.ont & peu prés le méme secteur d'achat entre Tatki
et Fanaye, mais ils revendent A Dakar ou sur les grands marchés ré-
gionaux du Cayor tels Nguembout Tilmakha (pour le petit bétail), Tiaméne
(pour les bovins). ;

A Tatki, six dioulas importants résident au forage (5 Peul
Wodabé, et un Toucouleur de Tatki) ; ils fréquentent les marchés de
Dakar et de Dara. En dehors d'eux, des téfenké de passage font quelques
achats les jours de marché ; ce sont des Maures, des matioubé Sovonabé
qui vont revendre 34 Niagssante. Mais Tatki est peu fréquenté par les
dioulas du fleuve, ou du Djolof.

: La concentration de dioulas et de téfenké est beaucoup plus
forte autour de Vido Tiengoli, ol on compte huit dioulas peul impor-
tants. Au forage, il y a également un commergant qui achéte des boving
et du petit bétail, et trois bouchers maures qui n'aché&tent que de
vieilles vaches incapables d'effectuer le trajet de Dakar. Le marché
de Vido est aussi fréquenté par des téfenké toucouleur de la régiqn
du fleuve (d'Edi notamment), de Dakar, et par des dioulas de Tessekré.

(1) Anciens serviteurs peul.

(2) C'est & dire la route qoudronnée St Louis-Matam, ainsi appelée
couramment par lcs gens.
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A Tessékré, la plupart des bovins vendus sont achetés par six
" dioulasg peul et un dioula maure, le plus actif. Ceux-ci font aussi leurs
achats & Ganine, Mbiddi, Tatki, pour revendre & Dara, Diourbel et Dakar.
Des dioulas de Louga et de Dakar font aussi quelques opérations au fo-
rage. Bien qu'il existe des téfenké locaux, parmi lesquels quatre com-
mergants wolof du forage, le petit bétail est surtout acheté par des
téfenké itinérants de Vido ou de la vallée du Sénégal.

A Louguéré-Tioli, onze dioulas peul (presque tous Fafab€),
opérent au forage ainsi que trois commergants wolof. Le marché de Lou-
guéré approvisionne celui de Dara ol sont revendus la majorité des
bovins. Les dioulas de ce marché viennent surtout y acheter du petit
bétail. Les dioulas de Labgar, qui reviennent de Dara, y font également
quelques achats.

Les patits marchés de la zone sylvo-pastorale fournissent donc
soit directement Dakar, soit les marchés "relais"” du pays wolof Dara,
~ Tiamé&ne, Nguembout.

La majorité des ventes de bovins (74 %) et d'ovins/caprins
(66 %) se font auprés des marchands locaux. Il n'y a guére qu'd Belel
Bogal et Tatki, ol les dioulas étrangers accaparent entre 10 et 20 %
des ventes de bovins. Les conditions de transaction limitent en fait
le choix des acheteurs. Ces -transactions sont généralement basées sur
la confiance entre l'éleveur et le dioula, ce qui explique que 1'éle~
veur préfére vendre au dioula qu'il connait.

e) Les conditions de la vente

Il est rare qu'un é&leveur aille vendre directement au marché,
et cela pour plusieurs raisons. D'abord, une telle démarche prend du
temps ; au moins plusieurs jours. Il y a le temps du trajet, plus le
temps de trouver sur place'un acheteur. Celui-ci répugnera en outre,

a acheter & un inconnu, surtout s'il s'agit de la vente d'un bovin. En
effet, depuis la sécheresse de 72, le nombre des vols a augmenté si
1'éleveur ne connait pas le marchand, il exigera d'&tre payé comptant,
ce qui entralnera inévitablement une diminution du prix offert. De tou-
tes fagons, une telle transaction se fera par 1l'intermédiaire d'un
téfenké du marché, qui remplit un triple r&6le ; mettre en contact
1'éleveur et 1l'acheteur, servir de témoin & la transaction (il n'y au-
cun document é&crit) et officialiser, en quelques sorte, la vente, enfin,
régler pour l'éleveur les formalités administratives (taxe de marché,
régularisation vis & vis des vaccinations). Pour ce travail, le téfenké
recevra une petite commission de la part du vendeur.

Aussi, dans la plupart des cas, le Peul préférera avoir af~
faire & un dioula du forage auquel il a déja vendu des b&tes, et dont
il a apprécié 1l'honn8teté et les prix pratiqués. Cependant, chaque
éleveur a plusieurs dioulas, d'abord parce qu'un méme dioula n'a pas
toujours les moyens d'acheter, au cours de l'année, tous les animaux
proposés par un m&me &leveur, ensuite, parce que ce dernier se réserve
toujours le Adroit de choisir les meilleurs prix offerts.
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Le prix d'un animal est discuté librement entre le vendeur et
1'acheteur. L‘'éleveur propose un prix en se référrant aux prix pratiqués
au forage et sur les marchés extérieurs. De son c6té, le dioula s'est
fixé un prix plafond (tiousal) d'aprés les cours pratiqués sur 'le mar-
ché "terminus" (Dakar, Dara ou Tiaméne). Ce prix dépend également du
type d'animal demandé sur ce marché, au moment de la discussion, de
1'é&tat de 1l'animal, et aussi du dioula ; il y a en effet des dioulas

qui offrent des prix plus élevés que d'autres. Une fois le prix fixé

et accepté, le paiement intervient immédiatement dans le cas d'un diou-
la étranger, mais comme le plus souvent, les deux parties se connais-
sant, le dioula ne donne qu'une avance (daouloudé), pouvant aller jus-
qu'd la moitié du prix convenu ; le réglement du solde se fera au retour
du dioula (soit un délai de deux, & douze mois maximum). Tout dépend

de la richesse du marchand, et des débours qu'il a déjad effectués avant
la transaction.

Depuis la sécheresse, beaucoup de Peul préférent un systéme
qui est & mi-chemin entre la vente et 1'échange. Il consiste & échanger
(gostigou) des mlles contre des génisses fournies par le dioula, & des
prix équivalents, en principe. Le plus souvent, ‘en réalité, le Peul
échange des m8les contre des génisses de prix inférieurs, ce qui lui
permet d'empocher la différence en argent. Exemples : .

~ 1 taureau de 5 ans contre 1 génisse de 2 ans + 18.000 F

-~ 3 taurillons de 2 ans contre 2 génisses de 2 ans + 17.500 F
= 1 taurillon de 2 ans contre 1 génisse de 2 ans + 8.000 F

= 1 bélier adulte contre 1 brebis, 1 jeune bélier + 5.000 F

Les génisses sont achetées au retour par le dioula, sur les
marchés intermé&diaires (Dara, Tiam@ne, ou Louguéré Tioli pour les diou-
las de Labgar).

Les animaux achetés par un. dioula, ou un téfenké, sont regrou-
pés en un seul troupeau (tioggal) qui sera acheminé vers le marché. La
~grandeur et la fréquence de ces tioggal dépend de la richesse du dioula.
Certains téfenké doivent emprunter de 1l'arxgent aux éleveurs pour cons-
tituer leur tioggal d'autres marchands au contraire ont des moyens
de former un tioggal tous les mois, Un tel troupeau peut comporter de
15 & 50 tates de bovins, 150 té@tes quand il s'agit de petit cheptel,

Le tioggal est convoyé par deux bergers (toggowo) recrutés
parmi de jeunes Peul qui ont la confiance du dioula. Leur r8le est
d'acheminer les animaux dans les meilleures conditions en veillant aux
paAturages, ainsi qu'au rythme de la marche. Il faut environ 10 Jours
pour aller de Vido-Tiengoli & Dakar, en passant par Tiaméne, Touba-Toul,
et Thids. Chaque berger regoit sa nourriture (mil, thé, sucre) pour le
voyage,le prix de son retour en taxi, plus une somme variat de 5 A&
7.000 frs. Mais ils ne sont payés qu'une fois toutes les ventes termi-
nées.

Les dioulas qui vendent sur les marchés intermédiaires, ven- .
dent, soit aux dioulas et téfenké locaux ou dakarois soit directement,
aux particuliers, notamment & l'occasion de la f&te de la Tabaski. Le
marché de Dakar n'est fréquenté que par les plus grands dioulas, car il
demande une certaine expérience et de nombreuses relations pour mener
A bien les transactions.



' A Dakar, le dioula a plusieurs solutions pour écouler son tiog-

gal ; il peut vendre directement aux bouchers qu'il connait, soit aux
téfenké, soit aux bouchers que lui présentent les téfenké. Le principal
souci du dioula est de vendre tous. ses animaux en un minimum de temps.
Au bout de deux jours, les animaux commencent a maigrir car ils ne sont
pas habitués aux paturages du Cap-Vert. Si la vente se prolonge, il lui
faudra acheter du fourrage (paille d'arachide).

Certains bouchers peuvent acheter comptant tout un tioggal.
‘La transaction se déroule alors en dehors du "daral" (1). Mais le plus
souvent, le dioula est obligé de vendre chaque animal séparément, dans
le daral, les bouchers faisant leur choix dans le troupeau.

La discussion du prix entre le dioula et le boucher se fait
de toute mani&re, par t&te et par &ge. Le prix du boucher dépend avant
" tout du nombre de troupeaux présents sur le marché par rapport a la de-.
mande. Quand il y a grande abondance 4'animaux, les bouchers s'enten-
dent pour fixer les prix ; une telle entente est facilitée par le fait
que le marché de Dakar n'est dominé que par quelques bouchers seulement
dont trois trés importants (deux Wolof et un Maure). En période d'offre
faible au contraire, les bouchers ont tendance 4 se concurrencer, &
1l'avantage des dioulas.

Le paiement du dioula obéit presqu'aux mé&mes r&gles que celui
de 1l'éleveur. Le dioula fait crédit au boucher (2 & 3 mois), le crédit
étant d'autant plus important que l'offre est forte.

Le pouvoir des bouchers de Dakar, se situant 3 1l'aboutisse-
ment 4'un vaste marché intérieur, est trés grand ; la fixation du prix
de la viande dans la capitale, 3 l'achat comme & la vente au détail,
dépend d'eux en grande partie. Ils sont d'ailleurs souvent soupgonnés
d'organiser, grlce 3 leur entente, les pénuries épisodiques de viande
que connalt Dakar.

Le dioula n'a pratiquement aucun moyen-de préssion sur eux.

" 81 le boucher fixe un prix trop bas, il ne peut que refuser de vendre

au risque d'&tre forcé de revendre A perte plus tard. Quant & 1l'éleveur,
a4 moins de disposer d'autres sources de revenus, il ne peut comprimer
ses ventes au deld 4'un certain seuil. Téfenké, dioula, peuvent répartir
leurs achats et leurs ventes au cours de l'année (en stockant par exem-
ple, les animaux achetés dans leurs propres troupeaux),ou interrompre
leur activité ; les bouchers peuvent "manipuler", dansune certaine mesure,
l'offre de dioulas (2). Quant aux consommateurs urbains, il convient de
préciser que ce sont d'abord des consommateurs de poissons, et que la
consommation de viande, qui se développe néanmoins réguliérement, con-
cerne surtout la fraction la plus aisée et la plus réduite de ce vaste
marché.

Malgré ses risques, le commerce du bétail est une activité
lucrative. La hausse dés prix du bétail a provoqué un afflux d'amateurs
sur le marché. Beaucoup de jeunes Peul se sont improvisé&s dioulas ou

(1) Enclos i bétall du marché qui se tient sur la route de Rufisque.

(2) Les téfenké et dioulas sénégalais doivent compter avec la concurrence
des dioulas mauritaniens, nombreux & Dakar.
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téfenké. Les gros dioulas payant patente et disposant de moyens finan-
"ciers suffisants pour traiter plusieurs centaines de bovins par an, ne
sont qu'une minorité. Les petits dioulas essaient de tirer un maximum
de bénéfices de leurs ventes, en combinant notamment achats de bétail
et revente de marchandises dans les campements (tissus, riz, thé, su-
cre). Les boutiquiers des forages spéculent aussi sur les ventes de
bétail ;ils achétent & bas prix des animaux fatigués, en saison séche,
‘ et les revendent en fin d'hivernage sur les marchés de brousse ou &
Dakar. Certains paient l'éleveur en marchandises. La prolifération des
dioulas plus ou moins solvables ne fait que dégrader les conditions de
vente offertes aux Peul.

Le systéme de crédit généralisé & tous les niveaux, représen-

' te une g&ne réelle pour l'éleveur qui ne dispose immédiatement que d'une

somme réduite. Il doit alors avoir recours & 1l'emprunt auprés des seuls
personnes qui détiennent de l'argent en brousse : les boutiquiers et

les dioulas, ou demander crédit aux commergants. A fanaye, par exemple,
les Peul de Belel Bogal et de Tatki ont un commergant toucouleur qui
consent des avances en mil sur de longues périodes (jusqu'd un an) aprés
avoir enregistré la promesse de vente faite & 1l'éleveur par le dioula.

Dans un souci d'améliorer un tel systdme, la SODESP société
para-gouvernementale, installée & Tessékré depuis 1977, propose aux
€éleveurs d'acheter leurs bovins, sous certaines conditions.

£) La SODESP

.Le projet de la SODESP est vaste. Il a pour but de rationali-
ser et de développer la production animale dans toute la région. Au
niveau de 1l'éleveur, son action porte sur 1'amélioration de la condi-
tion sanitaire et alimentaire du troupeau bovin. La production de jeu-
nes miles de boucherie pour 1l'embouche est encouragée exclusivement.

La mise en place d'un circuit de vente officiel, s'appuyant sur le mou-
vement coopératif, est aussi tentée afin de garantir & 1l'éleveur un prix
stable et élevé de ses produits. Il s'agit 12 4'un projet cohérent qui

- ilntervient & tous les stades de la production animale. Action sur le
bétail, mais aussi sur les prix relatifs du bétail et des céréales (la
SODESP vend également du mil & prix fixe & ses adhérents pour éviter
toute spéculation et améliorer le revenu de 1l'éleveur).

En 1980, une centaine d'éleveurs étaient inscrits au centre de
Tegsékré., Les troupeaux sont suivis réguliérement par les agents du cen-
tre, qui n'achéte que de jeunes miales selon un tarif au poids : 240 frs
le kilo de 8 & 12 mois, 120 frs ensuite,

‘ Les gallé inscrits & la SODESP de notre échantillon avaient
vendu en 1980, 183 bovins (soit 13 par gallé en moyenne) dont 110 (60 §).
de la SODESP.

Les prix pratiqués par le centre sont en moyenne deux fois plus
élevés que ceux pratiqués par les dioulas (1).

(1) Il est vrai qu'il ne s'agit pas des mémes animaux, quant & leur poids.
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: ,  riédou : : * Daboundé

: : 'Age * 1980 .Démmlnaré:Ndoungou 1081 : Moyenne :
: Prix :1 an : 19 000 : 10 000 : 15 000 : 13 500 : 14 400 :
P moy. *2ans ' 15300 ' 16 000 ° 17 200 ° 16 500 ° 16 200 °
: dioula : : : H s : :
: H H H : : - - . H
¢ Prix :1 an : 28 400 : ? ¢ 31000 : 29600 : 29 700 :
P SODESP iy ans  f 33100 ° 7 ¢ 28800 ° 25200 ° 29000 °

[T 1)
LYY S

Cependant, le montant des ventes est grévé de charges rembour-
sables au moment du paiement : pierres & lécher, aliments, vaccinations,
abreuvoirs... qui représentent, dans les exemples fournis ci—dessous,
entre 35 et 75 % de la valeur des animaux cédés.

Bovins vendus Valeur Charges Fourniture defSommes ree

130 000 _ : 56 300 9 200 .

& la SODESP : . : mil ;ques par
. . . R . 1'élaeveur
. . (a) \ (-b) e = X '
- 7 males de 2ans. 150 000 79 850 . 0 170150 °
-6 " " ¢ 260000 : 110 000 0. : 150 000 :
10 v “ ' 350000 ° 120000 * 23000 ‘ 207000 °
-4 " " : 118000 : 87 100 : 18 400 : 12 500
‘-6 " - 1an’ 1775715 ° 96175 ° 16400 - 65000 °
-4 “ : : ;. 64.500 . :

Ainsi, pour 1'éleveur le prix de revient d'un bovin vendu &
la SODESP est parfois inférieur & celui d'un bovin vendu sur le marché
traditionnel.

2.2.2. Les revenus des ventes de bétail

Pour l'année 1980/81, les nombreuses ventes effectuées par les
gallé concernés par l'enquéte leur ont procuré des revenus monétaires
subtantiels. Chez 65 % d'entre eux (en dehors des gallé SODESP) on en-
registre un revenu par personne allant de 10.000 & 40.000 frs, en moyen-
ne. Notons toutefois, que 1l'échantillon de Tessékré (hors SODESP) est
trop restreint pour &tre vraiment caractéristique ; ces gallé, choisis
au hasard, n'en arrivent pas moins a obtenir un revenu supérieur & ceux
des gallé SODESP, qui ont eux mémes des revenus supérieurs de 50 %
‘environ, & ceux des autres gallé de la zone é&tudiée...
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Revenus_par_personne et par_forage :
: F1- figo- f20- 7 30- 7 40- P os0- Fo60- 1 70- ‘Tot.
: -10000 200007300007 40000° 5000060000 7000080000 gallé’
: : : o : : :
: Bélel Bogal : 1 : 9 5 2 1 : 2 : - 3 - 2
P Tatki P2 4 3 2 1 P2tz
: Vido Tiengol: 1 4 4 : 3 2 :+ 6 : - : = 120 3
: Tessékré : - : 1 : 1 : - 1 : 1 : 1 : 1 6 : !
: : : : : : : i
: Gallé SODESP: - : 1 1 5 2 : 3 1 : 1 ;14 !
[}
: t s : : 3 : ]
, Louggéré- . s - : : .|
* rioit 2 : 8 3 4 2 -1 220 iy
. . 4 . H . ;
D Nbre degall€ 6 - 28 - 18 - 17 ‘10 ‘13 ‘P 3 ' s 100 [|

Revenus Egg_gersonne et par forage, selon le bétail vendu

: Belel : : 2
: Tatki s Vido T. : Tessékré :i
. Bogal . . : .
* Bovins 15600 ° 60° 17000 €3 ® 18000° s6° 27700° sef:
f Bovins vendus . _ _ _ f _ : - f _ _ :
 a la SODESP : : : :

. Ovins + 10500 :  40: 10200: 37 : 14300: 44: 19400: 41::
. Caprins . . . . . . .

Revenus total

:26100 : 100: 27800:100 : 32300: 100: 47100: 100:

. .par pers. : : :
: : Lougguéré :—— Moy SODESP  :
: : : * Tessékré :
* Bovins  15700° 66 ® 16200° 57° 17300° 40° :
: Bovins vendus : : : i : : 2 :
* 3 la SODESP - r - - 14ooo: 32:
* Ovins + Caprins ' 7800° 34’ 123000 43° 12000° 28°
¢ Revenus total * 23500° 100° 28500° 100° 43300° 100°
: par personne H : : : H $ s

Dans tous les revenus, on remarque la part'importante four--
nie par la vente du petit bétail, ce qui confirme une fois de plus
le réle capital que joue ce cheptel dans l'élevage peul.

Si 1l'on admet que les revenus tirés des ventes de bétail
constituent 80 % des revenus monétaires totaux des gallé, comme nous
avons pu l'observer lors d'enquétes antérieures, chaque gallé dispose-
.xait donc d'un revenu monétaire global de 35.000 frs par personnes,
en moyenne. '
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’

Les seuls revenus du bétail sont donc trés élevés, et tout A
fait comparables & celui des villageois de la vallée du Sénégal. Des
enqudtes économiques effectuées en 1975 dans la région de Matam (1) et
en 1978-79 dans la région de waoundé (2) permettaient de situer les
revenus monétaires individuels a 18 300 frs chez des Peul sédentarisés,
4 24 450 frs chez des Toucouleur, et enfin, & 36 100 frs chez des Sonin-
ké. Cependant, il convient de préciser que les Peul de la zone sylvo-
pastorale tirent ces revenus d'un systéme encore largement "tradition-
nel", alors que les revenus villageois cités ci-dessus sont procurés
en part plus ou moins importante (de 16 & 71 %) par le travail des mi-
grants. La distinction est d'importance.

Ces revenus sont destinés d'abord & 1l'achat de céréales : mil,
riz, achetées par grosses quantités (sac de 80 3 100 kg), de produits
alimentaires importés, non &changeables contre du lait : sucre, thé,
d'habits (tissus, chaussures) ; ils servent aussi & acquitter 1'impdt
sur les gens (3), payer les vaccinations pour le troupeau, enfin, & fai-
re face aux grosses dépenses occasionnelles (maladie, pélerinage...).

Notre enquéte n'avait pas éour but d'enregistrer tous ces pos-

tes de dépense. Seuls, les achats de mil ont &té& pris en compte (4), car
il s8'agit d'un poste essentiel (5).

3. Les achats de céréales

3.1. Volume et variations saisonniéres des achats

_ Les achats de céréales pourvoient a la majeure partie de la
consommation, le niveau des récoltes apparaissant comme particuliére-~
ment faible. .

(1) cf. J-P. MINVIELLE : Migrations et é&conomies villageoises dans la
vallée du Sénégal. ORSTOM, mai 1976, 129 p. ronéo.

(2) J-Y. WEIGEL : Economies rurales et migrations de la région de Waoun-
dé (vallée du Sénégal) . ORSTOM, mai 1978, 100 p. ronéo.

(3) I1 n'y a plus 4'impdt sur le bé&tail depuis la sécheresse.

(4) Par enqudte rétrospective sur 12 moils, regroupés en 4 saisons prin-
cipales.

'(5) Les achats d'autres céréales (mals, riz) sont plus difficilement
saisissables, car ces céréales font le plus souvent l'objet de petites
transactions quotidiennes qui n'apparaissent pas dans l'enquéte rétros-
pective.
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: ‘ Belel : : ‘Louguéré’ :

: Bogal : Tatki :Vido T. .Tessekré- T} oli qu. :
Nbre moyen . . f f f ' f
‘d*hab./gallée ° 8. % 88 f 125 ° 89 ' 116 ' 9.9 °
.(échantlllon) : ) : ‘ i X : .
fBesoin en mil f i X ; f f f
‘estimés (kilo) . 956 K - 1214 ° 1675 - 1220 . 1470 ° 1 300 .
oo . . . . . . .
:tMil acheté : 530 K: 1130 : 1340 : 1170 : 1360 : 1 080 :
f% de couverturef f : X f : i
.des besoins,par. 55 % | 93 80 . 96 | 92.5 83

fles achats

Ce sont les Peul de Bélel Bogal qui ont acheté le moins de
mil. La double culture annuelle pratiquée par tous les Peul installés
autour de ce forage a, en effet, assuré environ deux mois de consom-
mation, en moyenne, par gallé. Néanmoins les quantités de mil achetées
n'ont pas suffit 4 combler le déficit vivrier (qui représente 73 & des
besoins estimés) ; les Peul de ce forage ont dfi se procurer du mil par
d'autres moyens : vente de lait, salaires, commerce.:

Les achats de mil ont lieu foute 1'année, avec des variations
selon les saisons. Ils commencent de un & deux mois aprés la récolte
de diéri. :

C'est en saison séche (novembre-mai) qu'ils sont les plus
importants (70 ¢ des achats annuels), beaucoup d'achats é&tant effectués
dés la saison froide (novembre-février) alors que le mil est encore
abondant sur le marché. En saison chaude, “es Peul habitant préds de la
vallée comme 3 Belel Bogal, peuvent aussi acheter du sorgho, aprés la
récolte de walo.

En . période de pré-hivernage, les. achats de mil sont déj& plus
rares, et ils ne cessent de décroltre pendant l'hivernage, jusqu'l la
récolte. Les achats de riz ont au contraire, tendance & augmenter pen-
dant 1'hivernage, vraisemblablement & cause de la rareté du mil en
cette période de soudure.

Ces observations succintes correspondent au schéma saisonnier
de la consommation peul. Aprés la récolte de diéri, la ration alimen~
taire est surtout constituée de petit mil, de mals, niébé et béréf,
toutes plantes cultivées par les Peul, ainsi que de lait., En saison
chaude, le mil prédomine ; petit mil pour les Peul du diéri, sorgho
pour ceux qui disposent d'une récolte de walo ou qui sont & proximité

(1) On a estimé la consommation quotidienne & 400 gr. de mil/personne
soit 146 kg par an, et par personne.
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de la région de production. Les Peul font é&galement appel & la cuejl-
lette : jujube, fruit de Balanites juqu'en mars, fruit du baobab ("pain.
de singe") & partir d'avril-mai. La consommation réguliére de sucre,
pris avec le thé, joue aussi un r8le dans une ration alimentaire assez
pauvre (beaucoup de Peul ne font alors qu'un vrai repas par jour).

" L'augmentation sensible de la production laitidre & partir
de juin-juillet permet aux Peul de faire de véritables "cures" de lait
pendant tout l'hivernage. En cette saison, le petit mil est souvent
remplacé par le riz, du moins dans les gallé qui peuvent se le permet-
tre, cette céréale restant la plus chére. La cueillette des fruits du
Boscia et des feuilles de baobab (lalo) n'est pas négligée. Enfin, la
récolte des plantes & cycle court comme le féréf, les:niébé&, permet
d'attendre celle du mil.

La consommation des céréales peu compressible dépend unique-
ment du niveau des récoltes et des possibilités financiéres des gallé,
qui déterminent totalement par contre la consommation du riz. La consom- -
mation du lait est plus saisonniére, et ne dépend que de la production -
disponible, tout en &tant trés compréssible.

3.2. Les sources @'approvisionnement

La plupart des Peul se procurent les céréales dont ils ont
besoin, & proximité de leurs campements. Les commergants des forages
accaparent une grande partie de ce négoce. Ils ont vendu 90 § des quan;
tités de mil achetées & Tatki et Louguéré Tioli, et entre 45 et 60 %
sur les autres forages. Les petits achats quotidiens ou hebdomadaires
se fcut en géndral a4 la boutique la plus proche du campement.

A Belel Bogal, 11 y « peu de boutiques, et les Peul sont allés
acheter aux autres forages : Tatki, Niassante, Tessekré (27 & des achats)
et dans les villages de .la vallée : Bokhol, Ndierba, Fanaye. Ces vil-
lages ont aussi approvisionné quelques gallé de Tatki et de Vido Tien-
goli. Les Peul de ce dernier forage ont acheté également du mil sur les
forages environnants ; Mbiddi, Ganine,Niassante (18 % des achats) et ‘
dans les villages du pays wolof (Mboula, Dodji, Saré Lamou) lors de la
transhumance (18 %). A Tessékré, les Peul se sont approvisionnés dans
les villages du Djolof, (Dara, Dodji, Barkédji) ou du Sine Saloum
(Kelkom, Fafa), ainsi que sur les forages de Mbiddi, Ganine et Loumbi.
Une partie des achats de mil (environ 14 %) a &été effectuée auprés de
la SODESP.

Presque partout, les Peul ach2tent le riz sur place, dans les
boutiques des forages, & l'exception toutefois des Peul installés autour
de Bélel Bogal, qui ont effectué la moitié de leurs gros achats dans les
villages de la vallée (Bokhol, Fanaye, Tiangaye), dont les habitants
pratiquent la riziculture dans les périmétres irrigués de Dagana et de
Nianga.

Il est clair que se pose un probléme de distance entre les
campements et le marché. Le transport de grosses quantités de céréales
nécessite des moyens que les Peul ont rarement (charrettes). En outre,
du mil acheté & bon prix dans la vallée ou dans le Djolof, peut revenir



-3 -

beaucoup plus cher si l'on doit payer le transport (1). Ainsi & partir
de Tatki, -les achats effectués dans la vallée sont-ils plus rares.

Ce qui est valable pour 1'éleveur, l'est aussi dans une moin-
dre mesure, pour les boutiquiers qui doivent posséder leurs propres
moyens de transport pour approvisionner leur commerce. Le mil vendu
dans la vallée provient de plusieurs sources, et alimente A travers le
Ferlo tout un réseau de commercialisation, au demeurant, fort mal connu.
Bien que la région soit productrice de mil souna, le trés bas niveau de
production ne permet pas d'alimenter régulidrement le commerce. Les
Peul ont des difficultés & s'approvisionner chez les producteurs lo-
caux qui n'ont que peu de surplus. ' '

Les boutiquiers des forages s'approvisionnent principalement
dans le pays wolof ; Cayor, Djolof, et Sérer : Sine Saloum. Des voitu-
res venant de ces régions apportent également du mil aux forages, les
jours de marché, en saison sé&che. .

La vallée représente la principale région productrice de sor- .
gho ; les diverses variétés (mbayéri, nindiko, sammé, ndémmiri) peuvent
&tre achetées soit directement au paysan, soit dans les boutiques. Mais
ce commerce est trds saisonnier et ne s'étend pas tréds loin 4 1'inté-
rieur du diéri. Le niveau irrégqulier de la prodyction du sorgho ne per-
met pas un approvisionnement slr. Encore faut-il préciser que le “mbo-
déri" que 1l'on trouve dans les boutiques. provient, le plus souvent, des
dons effectués par les pays étrangers au titre de l1l'aide pour la séche-
resse. Il en est de méme pour la semoule de mals.

Enfin, le riz acheté dans les boutiques est surtout du riz
asiatique importé. Le riz produit dans la vallée, en hivernage, comme
en saison séche n'alimente qu'un petit marché d'intérdt local.

Les difficultés de transpéit et d'approvisionnement selon les
saisons ainsi que l'enclavement plus ou moins grand des marchés, reten-
tissent directement sur le niveau des Prix.

3.3.'Les prix

Les cours du mil ont une évolution saisonnilre trés marqude.
Le souna a un prix maximum en fin de saison s&che et début d'hivernage
(période de soudure) et minimum au moment de la récolte (octobre-
novembre) . Le sorgho suit un rythme trés différent son prix est le plus
élevé en saison froide (janvier-février) et le plus bas en fin de sai-
son chaude au moment de la récolte (2 partir de mai A& Dagana) (fig..3).

(1) Les probldmes de transport ont &té particulifrement évidents lors
de la distribution des vivres de secours, aprés la sécheresse de 1972,
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FIGURE 3

Pour le souna, on remarque des différences sensibles selon
les marchés. A Bélel Bogal, le potit mil est toujours plus cher, d'en-
viron 5 &, qu'd Louguéré Tioli. Les variations saisonniéres sont iden-
tiques sur tous les forages, mais ont tendance & s'accentuer du Mord
au Sud. Au moment de la récolte, le mil diminue de 47 8 & Louguéré’
Tioli, et de 33 % & Tessékréd, au lieu de 20 8 ailleurs, ce qui traduit
soit une offre locale plus forte, soit un meilleur approvisionnement;
ces deux forages sont en effet les plus proches du Djolof, et de la
route goudronnée Diourbel-lLinguére.

Malgré un marché assez ouvert, basé sur la complémentarité
de zonesde productions-<différentes (Djolof et Sine Saloum producteurs
de petit mil, au Sud, vallée productrice de sorgho au Nord, zone sylvo-
‘pastorale consommatrice au centre), les variations de prix sont fortes.
L'enclavement de la région étudiée, une production paysanne irréguliére,
-satisfaisant difficilement la demande, peuvent toutefois expliquer ces
écarts de prix. On remarque qu'en outre, les prix sont en hausse sensi-
ble entre janvier 80 et janvier 81, ce qui indique une forte tension
entre l'offre et la demande. '

Les variations des prix du riz sont baaucoﬁp moins fortes,
le prix du riz en brousse ne dépend que des arrivages & Dakar, des
frais de transport, et de la marge bénéficiaire du commergant (1).

(1) Notons que le prix du riz varie égalemenﬁ'selon~qn'i1 est acheté
au détail (110 frs le kilo) ou en gros (90 frs).
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Tiédou 80 : Démminaré : Ndoungou : Daboundé 81
f Boutiques : . f .
; Belel Bogal ; 90-95 frs ; 90-~100 frs ; 90~-95 frs ; 95-110 frs :
* Tatki ~f 90 ‘90 ‘100 P90 :
: Vido Tiengolf 100 £100 : 100 . 95-100 :
' Tessékré 90-100 ‘90 ‘ 100-110  *° 95-100 X
. Louguéré T. : 100 100 . 100110  : 95-100  :
‘ Tiangaye . 90 " 90  90-100 ‘90 :
. Fanaye  : 90  : 90 : 90-95 . %0 :

Comparée & 1’évolution saisonniére des prix du bétail, les

prix du mil &voluent de fagon inverse (fig.4:).
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ET DUN KILODEMIL A TESSEKRE

' FIGURE: 4

En simplifiant & 1l'extréme, & un prix élevé du bétail corres-
pondant un mil bon marché, et vice versa, ce qui révéle 'les liens
existant entre ces deux cours. L'évolution relative des prix correspond
en gros, & l'état de l'offre et de la demande. Toutefois,-si la varia- .
- tion saisonniére des cours du mil est assez réguliére, voire cyclique,
les prix du bétail sont soumis & des facteurs complexes variables d’'une
année & 1'autre pour un méme marché (paturages, transhumances. situation

du marché dakarois...).
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Schéma de l'offre et de la demande au cours de l'année
(mil-bétail)

Tiedou Demminaréf Ndoungou Daboundé
:“"""'?“;g"“"““? """"" ' : " - .
: MIL : re : N . - . .
: } Demande R : + : - ' R
; U O
. BETAIL _-- - - - : :
: : : : : . .
: : : ,

Demande - t e

o
”»
o
(1]

_'Enfin, au cours de 1'année, la variation maximale des prix du
bétail est environ deux fois plus importante que celle des prix du mil.

. Compte tenu des prix pratiqués, les dépenses occasionnées par .
1l'achat de mil en 1980-81, s'établissent comme suit :

8 580 6 900 .

T 1m0 T mn i n | rememeonn L
: . Bogal | Tatki . Vido T. N T?S?ék’?:.ricii - Hoy.: ‘:
‘Quantités’ ) ; : o :
achetées/’ 66 K. 128 X 107 X 132 X 115 : 109 ;
‘pers. (Xg) : : : S,
: : : : 2 : P - ]
.Dépense/ | : : : 6 800

s g g

390 : 7940 : 6 690

. .
- -
—

‘pers. (frs),

ry

Ces dépenses ne représentent qu'une partie des revenus tirés
du bétail. Néanmoins, les transactions mil-bétail constituent la base
du marché dans la zone sylvo-pastorale. De 1'équilibre de ces transace
tions dépend le pouvoir d'achat des éleveurs qui subit non seulement
des fluctuations saisonniéres, mais aussi une notable évolution depuis
une vingtaine d'années.

4. L'évolution du pouvolr d'achat de 1'éleveur

. Les données qui précéddent n'illustrent qu un moment de la
transformation rapide de 1'é&conomie pastorale. La sécheresse de 1972-
73 a &té plus que le moteur 1l'élément catalyseur d'une telle évolution
qu'elle a contribué & accélérer. Elle est survenue 3 un moment ol le
pastorat "traditionnel" était déja en pleine mutation (création des fo-
rages hydrauliques, accroissement des troupeaux, ralentissement de la
mobilité saisonniére...).

Les conséquences de cette crise, sur l'économie des familles
pastorales, peuvent &tre décelées par l'analyse chronologique des prin-
cipaux indices de léxploitation du cheptel que nous avons essayé de
présenter pour l'année 1980-81. Une telle analyse ne peut étre, malheu-
reusement, que succinte vu la rareté des études sur le milieu pastoral



'de 1la région, auxquelles nous pourrons nous référer.'Elles permettent
néanmoinsg, de discerner les principales tendances actuelles.

4.1. L'évolution des ventes de bétail

‘4,1.1. Le niveau de l'offre ‘

L'information dont nous disposons, pour le Ferlo-Fouta,
Ferlo-Djolof et la zone sylvo-pastorale, montre que les Peul vendent
de plus en plus de bétail. -

f . Ventes/gallé f Ventes/pers. fTaux exploit. f
;_____________________é Bov. : OvCa. ; Bov. : OvCa. ; bOViff _;
. 1957 (1) : 1.4 : 2.8 i 0.2 : 0.4 : 9.3 % .
© 1969 (2) P43 D 2 1o ] RS ¢ S Y
: 1971 (3) : 5.8 ¢t 2 3 0.6 : : 9.2 % :
S 1975 (4) D13 T173 Toas o2 8 %
: 1978 (5) : 3.7 : 9 : 0.4 : ~.1' : 9.4 % :
© 1980 P62 125 o6 D26 0 11 (e

La progression des ventes est trés irrégulidre. Pour les bo-
vins, on peut distinguer deux périodes ; dontla sécheresse de 1972
constituerait la charniére,le rythme 4'évolution dans la seconde étant
Plus rapide. La sécheresse de 72, annoncée par celle de 1968, a ralenti
trés fortement l'offre et dans une moindre mesure 1l'exploitation des
bovins. Mais en huit ans, celle-ci a retrouvé son niveau antérieur. Le
plus remarquable semble &tre la progression irréguliére mais constante,
des ventes de petit bétail.

Une telle évolution correspond, a priori, & l'accroissement
des troupeaux, des besoins monétaires des pasteurs, ainsi que de la
demande. Le niveau des prix constitue aussi un facteur de premier ordre.

- (1) C£f. La moyenne Vallée du Sénégal. enquéte MISOES, Paris.
(2) D'aprés des enqu@tes personnelles sur 2 forages du Djolof.

(3) Cf. valorisation du cheptel bovin. op. cité. Données concernant
toute la zone sylvo-pastorale. '

(4) D'aprés des enquétes personnelles dans l'arrondissement de Mbane.
' (5) Enquétes personnelles dans l'arrondissement de Ti1llé Boubakar.

(6) Il ne s'agit 13 que d'une estimation restant & confirmer.
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4.1.2. Les prix et les revenus

En vingt ans, les cours du bétail ont connu une progression
radicale qui peut se décompoer en quatre temps :

- une période de ralative stabilité avant 1972, avec quelques
hausses conjoncturelles comme en 1962 suite & une épidémie de peste
bovine, et en 1971, aprés la sécheresse de 1968. ’

- une courte période de décroissance de 1971 & 1973, pendant
laquelle la sécheresse de 72 provoque un gonflement exceptionnel de
1'offre, qui fait chuter les cours a un niveau record l'année suivante.

- une période de forte hausse de 1974 & 1976 provoguée par la
raréfaction de l'offre aprés la forte mortalité de 72-73 ; les prix at-
teignent des niveaux inégales : un mile adulte colte trois fois plus
cher qu'en 1971, une jeune mile quatre fois plus.

_ - enfin, une période de stabilisation & partir de 1977, mar-
quée par l'arrét de la montée des cours qui se maintiennent a4 un niveau
encore élevé. L'année 1977 .a été mauvaise et s'est traduite par un
accroissement de l'offre ; d'un autre cé6té, la demande avait du mal a
suivre des cours aussi élevés. '

Cependant la stabilisation des prix encore mal acgquise s'ac-
compagne d'une différenciation entre les catégories de bovins. Jusqu'en
1978, tous les bovins évoluaient selon des cours paralléles. A partir
de cette date, les.mdles adultes augmentent de nouveau, alors que les

. femelles accusent une tendance & la baisse, ce qui indique un change-
ment dans l'offre, devenue plus sélective (fig.5).

-
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FIGURE: 5 '
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Les cours du petit bétail ont varié de la m&me fagon que ceux
des bovins (fig.6 ). Entre 1957 et.1970, ils ont progressé moins vite,
toutefois, que ceux des bovins. (+ 40 % contre 57 %) ; 1l'augmentation
des prix a également été plus rapide entre 1970 et 1976 (+ 450 %, contre
365 % pour les bovins). Enfin, & partir de 1976, la baisse amorcée est
beaucoup plus vive (50 % en moyenne contre - 19 %).
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EVOLUTION DESPRIX DU BETAIL OVIN ET CAPRIN (1957-1980')
FIGURE: 6

Le petit chepﬁel.a été moins éprouvé par la sécheresse de 1972,
et ses cours n'ont pas baissé autant. Les prix élevés des bovins ont
provoqué le report d'une partie de la demande sur ce bétail, plus acces-
sible. Cependant, le prix des ovins a doublé entre 1970 et 1980, celui
des caprins a triplé. En 1980, il n'est pas rare de trouver des bélier
a 10-15.000 frs, et des boucs & 7500 frs, c'est @ dire 3 peu prés au
prix d'un veau.

La crise de 72-73 a donc donné un véritable "coup de fouet"
aux prix du bétail qui n'avaient que trés peu évolué jusque 13, La re-
constitution des troupeaux, pratiquement acquise en 1981, n'a pas pro-
voqué un effondrement des cours, tout au plus une tendance & la baisse,
qui n'est pas confirmée, et qui tradvit un réequilibrage de 1l'offre et
de la demande. L'augmentation de 1l'offre en 1980 a également joué son
rdle.

Contrastant avec le niveau inégal de l'offre entre 1957 et 1960,
les revenus se sont accrus réguliérement. Dans les exemples fournis. ils
ont été multipliés par 8, entre 57 et 75 (18 ans), et: par 3, entre 75
et 80. ' .
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Années . 1957 ° 1969 ' 1971 ° 1975 ° 1978 ° 1980

e —— - - — ——— - T — 0 . T s W T o o e A e e e v B -—— — -

: Revenus/ : : : : : : :
: pers./an :1.130 : 7.400 : 9,600 : 9.100 : 18.200 : 28.500 :
:  (frs.) : : : ’ : ’ :

En 1975, malgré une baisse de l'offre, le revenu des ventes
s'est pratiquement maintenu du fait des cours élevés.

4.1.3. La composxtion de l'offre

L'évolution des cours du bétail s'est accampagnée d'un chan-~
gement dans la composition du cheptel bovin offert & la vente. Jusqu'en
1975, les Peul vendaient d'abord des midles adultes, puis des taurillons,
enfin, des femelles &agées. Depuls 1978, les taurillons sont plus nom-
breux que les mdles adultes.

Catégories de bovins vendus

Miles  Femelles H Génisses:Tadrillons

‘adultes adultes

: 1968-69 . : 3 : 20 i 10 : 30 1 100
D 19m T3 . 25,7 1 10,4 . 27.9 . 100
: 1972 (1) : 42,2 18.8 : 18.8 : 20.2 : 100 :
* 1975 - e a1 s T o287 o100 |
: 1978 | "+ 3z 16 oz 7 i 43 & 100 :
© 1981 | © o285 0 2.5 1 10 0 39 7 100 °

Par contre, on observe une diminution en proportion, des fe-
melles adultes et surtout des génisses, aprés 1972. Cette tendance est
& mettre en rapport avec l'effort de reconstitution du cheptel, 1'éle-
veur désirant préserver toutes ses reproductrices. Mais en plus d'une
stratégie de vente indéniable, la composition du cheptel survivant per-
met 4'expliquer un tel changement Q'attitude.

En 1971, les troupeaux peul sont composés de 28 % de miles
et de 72 % de femelles. En 1975, la sécheresse a tué beaucoup de jeunes
et de femelles &gées, et les Peul ont vendu beaucoup de miles adultes.
Si la proportion de miles et de femelles est restée & peu prés la méme,
les males adultes sont moins nombreux (6 % au lieu de 9 %), et il n'y
a que trés peu de femelles &gées.

En 1978, le troupeau s'est partiellement reconstitué (c'est
a4 dire qu'il y a plus de jeunes), mais il y a encore moins de mé&les
adultes (5.4 %) a commercialiser, et les ventes se sont reportées en
partie sur les taurillons.

(1) D'aprés 1 Valorisation du cheptel bovin. op. citd.
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En 1979, . les males sont un peu moins exploités, car leur
proportion (dans le troupeau) a cncore, diminué (16.7 % de taurillons
et 6.8 % de miles adultes) ; une partie des ventes est obligée de se
reporter sur les femelles agées (les reproductrices de 1975), et sur
les génisses dont les effectifs continuent de progresser. Ces deux
catégories se retrouvent presqu'en m@me proportion qu'en 1971, La
surexploitation des mdles adultes apréa la sécheresse a conduit & une
pénurie de cette catégorie d'animal, qui se traduit dans les prix. Les
ventes se sont reportées sur les jeunes midles dont . les prix se sont
‘'stabilisés. Ces derniéres années, les méles ont non seulement fourni
le gros des ventes, mais ils ont aussi participé & la reconstitution
du stock des femelles par le biais de 1'é&change. Ainsi, en 1980, les
troupeaux peul sont surtout composés de femelles (76 %, au lieu de 72.5%
en '1971), ce qui leur confére un potentiel de reproduction accru (fig.7).

STRUCTURE DES TROUPEAUX ET DU BEi’AILVENDU (Bovins) :

F’"'VENTES

L..--

FEMELLES

°, ,./ .'..
50 40 30 20 10 5% 5110 20 30 40 50

1979 _ DREEESRPT) [{EIEESN ]
%§g§?§ab‘“iﬁvf-ﬁ-fi ﬂﬂ‘m
FIGURE: 7

-————

L'évolution de la composition de l'offre a une influence sur
les revenus, et le volume de l'offre. La vente d'un jeune miile rapporte
prés de deux fois moins que celle d'un adulte. Pour conserver un revenu
égal, il faut vendre deux fois plus de bovins, ou accroitre fortement
1'exploitation dn petit cheptel. En 1175, pour remplacer la vente d'un’
boeuf, il fallait vendre un midle de deux ans et quatre tétes de petit
bétail ; en 1978 : un mile de 2 ans et 6 tétes de petit bétail ; en
1980 un jeune mile et 8 ovins et caprins.
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4.2. L'évolution de la commercialisation du lait :

La production laitidre de l'exploitation familiale n'a jamais
fait 1'objet d'étude particuliére, aussi, est-il difficile d'en suivre
1'évolution. Les seules informations dont on dispose sont plus quali-
tatives que quantitatives.

Dans les années 50 et 60, le lait est relativement abondant.
La production des troupeaux progresse avec les effectifs. Le troc lait-
mil semble plus important que les ventes. En 1857, la MISOES estimait
que 64 % des opérations de troc dans la vallée &taient des échanges
lait-mil ; les termes de 1l'échanges étant de 1 & 1.15 en hivernage, et
de 1 & 1.4 en saison séche, en faveur du mil. Les ventes de lait étaient
tréds limitées : 13 litres de lait et 2.3 litres de beurre par ménage,
et par an, soit un revenu de 102 frs par personne.

Le début de la sécheresse en 1968, en faisant baisser la pro-
duction provoque un doublement du prix du lait ; mals le beurre n'aug-
mente que de 30 % environ. '

En 1975, la production reste faible, et les prix.du lait sont
au méme niveau qu'en 1969, alors que le prix du beurre double. Cependant
les termes de l'échange entre lait et mil sont de 1 & 2 en faveur du
mil, dont la production est toujours déficitaire.

En 1980, si les termes de I'échange sont les mémes, le prix
du lait a augmenté de 50 %, et celui du beurre de 20 %.

En 24 ans, le prix des produits laitiers a &été multiplié par
5. En dehors des prix, la principale évolution a é&té la diminution du
- troc, et la spécialisation dans la vente du beurre ; phénoméne trés .
net chez les Peul du diéri

Les revenus monétaires du lait ont par conséquent suivi. En
1971, ils se seraient élevés & 260 frs par personne et par an (1) ;
en 1980, un gallé vend en moyenne 43 litres de beurre par an, soit un
revenu de 2.400 frs par personne (20 fois plus qu'en 1957...).

La demande de produit laitier dépasse toujours l'offre, et .
les femmes peul réussissent 4 imposer leur prix sur les quelques marchés
de brousse. Le faible nombre de points de vente, en restreignant 1l'of-
fre, contribue aussi & maintenir les cours.

Les revenus du lait, comme ceux des ventes de bétail, ont pro-
gressé du fait de la forte revalorisation des produits pastoraux, mais
aussi de 1l'augmentation sensible de l'offre. En 1980, les Peul vendent
plus d'animaux et plus de lait. Or les Peul auraient pu retrouver leurs
revenus antérieurs & la sécheresse en exploitant moins leurs troupeaux.
Cela pose le probléme de l'é&volution des prix des biens que le Peul est
obligé d'acquérir chaque année.

(1) Toujours d'aprés : Valorisation du cheptel bovin... op. cité.
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4.3. L'évolution des prix des produits alimentaires

La courbe des prix du mil (souna) entre 1967 et 1980 montre
que le mil a subi une évolution identique 3 celle des prix du bétail
Trés stable avant 1971, & l'exception toutefois des années 68 et 69, le
" prix du mil connait une premiére flambée en 72-73, annonciatrice des
cours élevés qui se maintiennent aprés 1976.

Chaque augmentation des prix correspond & une pénurie :
1968-69 (+50 %), 1972-73 (+ 150 %), 1977 (+ 130 % par rapport a 1975).
Aprés chaque année de sécheresse, les prix retrouvaient pratiquement
leur niveau antérieur ; cependant depuis 1976, la stagnation de l'offre
dle, non pas & une sécheresse profonde, mais plutét & une série de ré-
coltes médiocres voire mauvaises, a consacré une- trés forte hausse

(fig. 8) .
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Les sécheresses ont un effet immédiat et moins durable sur les
cours du mil, que sur les cours du bétail ; elles ont également un effet
inverse. En période de crise, l'offre de mil se raréfie aussitdt alors -
que celle de bétail augmente progressivement, l'afflux de l'offre joint
au mauvais état des b&tes, provoquant la chute des cours. Si-l'année
suivante, les conditions climatiques s'améliorent, les cours du mil
peuvent redescendre rapidement, le mil étant de nouveau abondant ; par
contre, les pertes subies l'année précédente par les troupeaux aura
pour effet de diminuer l'offre sur une période dont la longueur est pro-
portionnelle & l'importance de’ 1a mortalité.

Mais les qours €levés depuis 1976 sont aussi a mettre en rap-
port avec les cours du bétail, d'autant que le petit mil consommé par
les pasteurs n'est pas entidrement produit sur place, mais le plus sou-
vent, dans des régions moins touchées par 14 sécheresse, et dont la
production est excédentaire. Le parallélisme de 1'évolution des cours
du mil et du bétail, malgré un léger décalage dans le temps, laisse
deviner les liens existants entre eux. :

Autre céréale importante dans la consommation peul, le riz
a un cours plus stable ; avec de faibles variations interannuelles ;
il a néanmoins doublé entre 1970 et 1975,
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Les autres produits alimentaires de base ont évolué selon le
méme schéma : stabilité jusqu'en 1970, forte hausse ensuite. L'huile
‘d'arachide (qui sert & la préparation des plats de riz) produite au
Sénégal, a doublé. Le sucre, produit dans la région du fleuve depuis
1974 (1) a quadruplé ; or sa consommation est trés forte chez les Peul,
pour lesquels elle représente un véritable indice de niveau de vie au
méme titre que la consommatlon du riz. Le thé cependant n'a augmenté
que de 30 %.

i f Huile (L) f Thé (Kg) f Sucre (2Kgsf
: 1957 3 125 frs : 1.100 frs : 147 frs
: 1969 P oss P 1.500 150 :
: 1980 : 260 : 2.000 : 600 :

Dans l'ensemble, le prix des produits alimentaires de premiére '
nécessité, a &té multiplié par trois dans les dix derniéres années, ce
qui correspond au rythme d'accroissement des revenus issus des ventes
‘de bétail.

4.4. Les termes de 1' échange

Les termes de l'échange, entre prix du bé&tail et le prix des
produits vivriers (principalement mil et riz), qui sont le résultat
de 1'évolution relative des prix, déterminent le pouvoir d'achat effec-
tif de l1l'éleveur. Celui-ci ne connait pas une progression lente et ré-
guliére, mais au contraire, subit de fortes variations inter-annuelles,
sans doute responsables du caractére essentiellement opportuniste de
1'é&conomie pastorale.

(1) A 1'usine sucriére de la Compagnie Sucriére Sénégalaise de R.‘Lchard--
Toll.



BOVINS : OVINS . CAPRINS

: ° Male ad. .  Jeune Mile | :

X P Mil  Riz . Mil  Riz . Mil Riz - Ml Riz
11967 : 547 198 : 176 63 : 94 34 : 53 19 ':
‘1962 P 1494 493 ' 353 128 | 116 42 100 6
1964 | 823 291 . -323 114 . 130 46 . 123 aa
:1969 : 509 224 227 100 : 133 48 : 50 22 :
1970 | 805 290 . 344 124 . 133 48 . 66 24 °
11972 : 261 110 : 166 70 : : ' :
‘1974 | 1030 268 . 577 150 . 130 3¢ . 11 29
:1975 : 1300 350 : 630 170 - : 177 48 : 122 33 :
‘1976 | 1530 675 . 625 275 . 243 107 . 168 "
21978 = 725 450 : 390 240 : 61 3 : 51 32 :
‘1980 0 910 s45 ' 353 212 1 @7 52 © 58 35

Pendant la période de stabilité des prix du mil, toute augmen-
tation des prix du bétail, surtout des bovins, s'est traduite par une
augmentation importante du pouvoir d'achat. La sécheresse de 1972, res-
ponsable de "1'envolée" des cours du bétail, a provoqué un accroisse-
ment rapide du pouvoir d'achat pendant les années 74-75-76, alors que
les prix du mil etait redescendu en 1974, avant d'augmenter de npouveau.
En 1976, la vente d'un boeuf suffisait & assurer la consommation annuel-
le en mil de toute une famille et rapportait deux fois plus de mil et
de riz qu'avant 1970. Aprés 1976, le pouvoir -d'achat des Peul tend &
diminuer pour se situer & un niveau légérement supérieur & celui d4'avant
la sécheresse. Cette baisse est dfle en partie au maintien des cours
élevés du mil.

Le pouvoir d'achat réel en 78 et 80, est 4'autant plus dimi-
nué, que les ventes portent sur des catégories d'animaux dont les prix
restent bas : jeunes mlles, ovins et caprins, dont la vente procure
les m2mes quantités de mil qu'en 1957. -

On remarquera en outre que les termes de 1'échange ont évolué
d'une fagon plus favorables vis & vis du riz, que du mil, ce qui est un
effet de la stabilité des cours de cette céréale.

Malgré la hausse des prix du mil, la part des revenus des ven-.-
tes de bétail consacrée aux achats de mil reste faible ; entre le tiers
et le quart, alors que les Peul ont tendance & acheter plus de mil cha-
que année. En 1957, les dépenses en aliments locaux (c'est & dire : mil,
mais aussi : mafs, niébé&, béréf) représentaient 55 % des revenus des
ventes.
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18 : 37 : 34

L' augmentation des revenus pastoraux n'obé&it donc pas seule-
ment & 1'évolution des cours des céréales, mais correspond également,
4 de nouveaux besoins. :

Achetés par petites quantités, céréales et aliments impoftés,
sont acquis le plus souvent gr8ce aux ventes de beurre. Le pouvoir
d'achat de cette denrée a &volué différemment selon les produits.

Termes de 1'échange entre un litre de beurre :
du mil, du riz, du sucre et du thé.

Mil ° Riz ' sucre ' Thé

* o0
° e
o
0

+ 1957 : 7.3.K: 2.6 K. : 1.7 K. : 0.113 K.+-
| 1969 ‘1.5 1 3.4 o255 Yoa2e |
: 1975 : 18.5 : 5 ; 1.6 : ? ;
1980 - 10 ‘6 fl2 ‘o300 f

Le prix du beurre, a progressé sinon au mé&me rythme, du moins
" de la m2me fagon, que les autres denrées alimentaires & l'exception
toutefois du mil : stabilité des prix avant 72, brusque hausse en 72-74,
stabilisation ensuite. Néanmoins, le pouvoir d'achat du lait a moins
progressé que celui du bétail vis & vis des céréales : la quantité de
mil obtenu par la vente 4‘'un bovin a &té€ multiplié par 1.8 entre 1957
et 1980 au lieu de 1.4 pour le beurre ; un bovin permet d'acquérir en-
viron 3 fois plus de riz qu'en 75, un litre de beurre, seulement, deux
fols plus. :

En définitive, les termes de l'échange entre produits pasto-
raux et produits alimentaires locaux ou importés, ont éyolué, lors des
25 derniéres années, en faveur des premiers.

'Les sécheresses (1968 et 1972) provoquenf une amélioration
certaine du pouvoir d'achat de l'éleveur, du moins de celui qui a pu
sauver une partie de son cheptel. Cependant, depuis cing ans, son
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[ ] .
pouvoir d'achat vis & vis d'une céréale de base comme le mil a tendance
a s'effriter, suite & la stabilisation des cours du bétail, et & la ten-.,
sion persistante s'exergant sur les prix de cette céréale.

CONCLUSION

-Cette é&tude de la commeicialisation des produits pastoraux
sans doute trop succinte, permet cependant de souligner certains
points importants.

En 1981, le niveau des revenus monétaires tirés de 1l'élevage
est élevé, comparable & ceux des paysans de la vallée du Sénégal. Il
est remarquable que de tels revenus soient obtenus dans le cadre d'une
activité essentiellement rurale, restée largement “traditionnelle",

L'augmentation des revenus pastoraux est dlie en grande partie
a4 la forte réévaluation des produits de 1l'élevage apr@s la sécheresse
de 1972-73. Huit ans apréds, malgré une accalmie, les cours du bétail
restent &levés, alors que les troupeaux sont & peine reconstitués.

Cependant,une telle réévaluation n'a pas eu pour conséquence
de diminuer notablement 1l'exploitation du troupeau, sauf dans les an-
- nées suivant immédiatement la crise. En 1981, autant qu'on puisse le
savoir, tout le cheptel est fortement exploité, et les Peul n'ont jamais
vendu autant d'aninaux pour subvenir & leurs besoins.

L'augmentation des revenus suit en effet, celle des dépenses.
Les Peul vendent toujours par nécessité, au coup par coup, pour acheter
suivant les besoins du moment. L'exploitation du cheptel est ainsi
"tirée" par la consommation familiale. Les prix des produits alimen-
taires locaux ou importés'ont doublé ou triplé selon les cas, depuis
la sécheresse, or.c'est d'abord pour acquérir ces produits que le Peul
vend. Les autres biens de consommation élémentaires (tels les tissus)
ont aussi sensiblement augmenté.

Les termes de 1l'é&change entre bétail et mil sont fluctuants
suivant l'année et le type de cheptel. L'effritement récent du pouvoir
d'achat en mil intervient & un moment ol les pasteurs sont de plus en
pPlus dépendants du marché&, du fait d'une production trés déficitaire.
Ssi la carence de l'agriculture peul n'est pas un fait nouveau, la
couverture des besoins vivriers est de plus en plus mal assurée. Or la
production agricole est un des principaux facteurs régulateurs de 1l'ex-
ploitation du cheptel. Il se peut qu'il ne s'agisse la que d‘'une situa-
tion conjoncturelle susceptible de se redresser dés que les conditions -
climatiques s'amélioreront ; mais peut &tre faut-il y voir aussi, une
désaffection des pasteurs vis & vis de leurs cultures, encouragée par
les cours é&levés du bé&tail et des produits laitiers. Chez les Peul, la
culture est affaire de cholix, et ne vise pas & priori 1l'auto-
suffisance.

L'augmentation des revenus pastoraux des familles ne s expli—_
que pas seulement par l'augmentation en valeur et en quantités, des
achats de mil qui ne représentent qu'une fraction des revenus. Une en-
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huéte plus fine (1) pourrait sans doute montrer une évolution dans la
consommation des familles peul, notamment au niveau de la consommation
des aliments importés (riz). Les peul doivent satisfaire de nouveaux
besoins, mais aussi faire face & de nouvelles dépenses.

Parmi celles-ci, il faut citer 1'augmentation des frais d'en-
tretien du troupeau. Si les vaccinations ne représentent pas une charge
bien lourde pour 1'éleveur (2), bien qu'elles soient de plus en plus
pratiquées, les charges pour l'eau sont plus importantes. Autour de
certains forages, les Peul sont désormais appelés & payer pour l'abreu-
vement de leur bétail en saison séche.En effet, jadis gratuite, l'eau
de la zone sylvo-pastorale n'est disponible que par l'intermédiaire de
pompes dont les cofits en carburant ne sont plus entiérement couverts
"par 1'Etat. La sécheresse a correspondu avec la premiére crise pétro-
liére et une forte inflation des prix des produits pé&troliers. Une des
principales conséquences a été la diminution des ‘dotations en carburant
des forages, & un moment oll ceux-ci é&taient les plus sollicités (3).
Malgré le retour & une situation plus normale, l'approvisionnement en
carburant des forages reste disproportionné laux besoins, et les éleveurs
sont mis & contribution (4).

Malgré d'assez bonnes performances dans le contexte actuel,
1'&conomie pastorale n'est pas exempte de risques. La part des revenus
issus de 1'élevage (bétail et lait) est trés importante (entre 70 et
85 %, au lieu de 54.5 % en 1957). Une baisse sensible des cours du bé~
tail provoquerait inéyitablement une chute plus forte du pouvoir 4d' achat,
et une exploitation insupportable pour les troupeaux.

Plus que des risques &conomiques, monétarisation et surexploi-
tation du troupeau comportent des risques sociaux plus graves. Une com-
merc1allsation accrue peut conduire & une dépréciation sociale du bovin,
qui n'aura plus & terme qu'une simple valeur commerciale comme le petit
cheptel. Déja, depuis une dizaine d'années, on remarque que la circula-
tion du bétail entre les familles (dots, héritages, dons) qui est éssen-
tielle pour la constitution de nouvelles exploitations par les jeunes
ménages, a tendance 4 se ralentixr. C'est le signe d'un manque de cohé~
'sion sociale croissant. La réduction du bovin au rang de simple moyen
de production ne peut qu'accélérer une telle évolution qui implique &
terme, la disparition de la société peul en tant que telle.

(1) Notamment, une enqudte sur la consommation des ménages peul,
(2) On peut l'estimer en moyenne, & 2.000 frs/troupeau/an.

(3) Les forages de la zone sylvo-pastorale ont 4@ non seulement pourvoir
4 1l'abreuvement des troupeaux sénégalais, mais aussi & celui des trou-
peaux mauritaniens qui par deux fois; en 1973 et 1977 ont littéralement
envahi la rive gauche du fleuve. En 1977, pendant la saison séche, la
consommation en gas-oil du forage de Mbiddi avait triplé.

(4) Pour 1l'instant, cette contribution . est relativement fai—
ble : 8.000 frs par an et par €leveur. Mais elle suivra forcément toute
nouvelle augmentation du gas-oil.
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Pour les observateurs défendant une doctrine productiviste
du développement, cette crainte apparaitra négligeable, voire rétro--
grade, devant les avantages économiques supposés. L'accroissement des
ventes de bétail ne peut que préfigurer le déstockage, tant attendu,
des animaux, et la fin de 1'élevage contemplatif, s'il a jamais exis-
té. La monétarisation de 1'économie, 1'augmentation de la production,
1'alourdissement des charges entre autres (1), sont dés lors de bons
moyens pour intégref définitivement 1l'éleveur & une économie de mar-
ché dépassant largement le cadre local ou national. Il ne s'agit que
de favoriser la tendance actuelle, puisque tous les éléments du chan-
gement sont en place.

Pour notre part, nous pensons que la situation:économique
actuelle des pasteurs est plus chargée de risques que d'avenir, et
que favoriser la dégradation d'un systéme, qui a fait ses preuves,
par ailleurs, pour accroitre la production, sans tenir compte des
conséquences sociales, n'est pas une politique réaliste.

Pour 1l'instant il est plus important de chercher & main-
tenir une certaine diversification des revenus des familles et de
relancer 1l'agro-pastoralisme, seul capable, dans les conditions
présentes, d'assurer une exploitation équilibrée des troupeaux sans
avolr recours 3 des solutions comportant des risques mal calculés.

. 000 000

(1) La participation de 1l'éleveur aux frais d'entretien de son trou-
peau passe, aux yeux des autorités pour un bon moyen de "responsabi-
liser" 1'éleveur aux problémes de l'élevage.
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