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Le maraichage et I'arboriculture sur la
Grande Terre Calédonienne
dynamiques spatiales et rééquilibrage

Introduction

Sept ans apres la signature des accords de Matignon Oudinot qui ont instauré
une division administrative de la Nouvelle-Calédonte en trois provinces ct consacré
le rééquilibrage cconomique et spatial du territoire comme la priorité des politiques
en cours, 1995 est une année charniere pour la Nouvelle-Calédonie. [in juillet, les
trois assemblées des provinces ont ét¢ renouvelées et de nouvelles équipes sont au
travail afin de préparer I'échéance que constitue le scrutin d'autodétermination de
[998. 1in cing ans, de 1990, année de mise ¢n place effective des provinees, a 1995,
chaque province a eu le temps de développer sa propre politique dont les
répercussions spatiales commencent a étre visibles. Le rééquilibrage territorial est
principalement axé sur la Province Nord, afin de réduire la place €crasante qu'occupe
la caprtale Nouméa dans ['économie et le peuplement de ia Grande Terre. 1l s'articule
autour de grands projets structurants concernant les transports, l'urbanisme, le
tourisme, l'éducation | la sant€ et l'agriculture, soit de maniere directe; soit de
manicre induite par la création de petits projets, notamment dans le domaine agricole
dont le maraichage et l'arboriculture constituent le secteur le plus dynamique, tant
d'un point de vue spatial qu'économique. Ces activités ne correspondent pas a
I'mage classique de lagricultcur calédonien ( ¢leveur caldoche, cafCiculteur el
vivrier mélanésien). A la différence de I'élevage et de I'agriculture vivriere, ce n'cst
pas un secteur qui fonde l'identité et qui s'enracine dans ['histoire calédonienne.
Maraichage et arboriculture sont synonymes de modernité, ce ne sont ni les foires a
bestiaux ni les cérémonies coutumieres qui rythment leur vie mais plutdt les cours du
march¢ de gros. Leur ¢lude répond a une triple préoccupation : considérer le
maraichage ct l'arboriculture d'une part comme un marqueur du récquilibrage, d'autre
part comme un objct c¢n soi du rééquilibrage, et enfin comme un produit du

rééquilibrage.



Problématique :
[.c maraichage et I'arboriculture : marqueurs du rééquilibrage

L.e succes de fa politique de rééquilibrage devrait se traduire par un
accroissement des flux ¢conomiques générés dans la Province Nord et par unc
réorientation d'une partie de ces flux vers 'intérieur de celle-ci. I:n toute logique, ce
processus devrail s'accompagner d'une croissance dc la consommation de [ruits et
I¢gumes résultant :

- soit d'un accroisscment global de la population, résultat d'un arrét de 'exode rural
vers Noumca ct d'unc augmentation concomitante de la croissance naturelle de la

population, ou d'un mouvement migratoire provenant des deux autrcs provinges,

- soit d'un accroissement de la consommation par capita qui traduit : a) e¢n zone
rurale un progres de la monétarisation et un abandon relatif du vivrier, b) un
déplacement des populations rurales vers les principaux centres urbains ou leur
capacité¢ productive en fruits et Iégumes d'autoconsommation est largement réduite

par rapport a leur situation antéricurc en zone rurale.

[Zn toute coh¢rence, cetle croissance de la consommation de fruits et 1égunics
cn Province Nord devrail s¢ traduire par une augmentation des surlaces consacrées a
ces productions dans la province, qu'il s'agisse d'une extenston du nombre des
exploitations ou dc leur taille. Un rééquilibrage cffectif entre le Nord et te Sud de la
Grande Terre devrait également se traduire par un accroissement économique plus
lort au nord et donc un taux de croissance dec la production des fruits et Iégumces plus
nportant. Ce qui indiquerait une augmentation du nombre dhabitants en Province
Nord. La politique de rééquilibrage passe €galement par une répartition €équitable de
la population entre les deux provinces. Tout phénomene inverse indiquerait donc un
¢chee de cette politique de rééquilibrage, comme le serait une part croissante de la

production de fruits ct I€égumes du nord écoulée vers Noumeéa.
Le maraichage et I'arboriculture : produits du rééquilibrage

Si la demande en fruits et I¢gumes induite par les résultats économiques du
rééquilibrage est une condition nécessaire a la création de nouvelles exploitations ou
a l'acerotssement des surfaces des explottations existantes, clics cst insuffisante pour

déterminer a clle seule la pérennité de toute augmentation notable de la production.



Il doit €tre ¢paulée par une assistance technique el [tnanciére permettant d'assurer
la viabilité de ces exploitations, dec promouvoir l'insertion des Mélanésiens dans ce
sccteur d'activite, et d'organiser les filicres de production et de distribution, micsures
qui peuvent étre considérées comme partie intégrante du rééquilibrage.

L.a comparaison des filicres de production et de distribution ainsi que des
mccanismes  daide aux  productceurs, antérieurs et postérieurs aux accords de
Matignon devrait permettre d'identifier ce qui résulte du rééquilibrage ct d'estimer
les effets de ces mesures. |analyse des pratiques culturales permettra de définir un
seuil de viabilité des exploitations ct de déterminer les innovations a introduire dans
les communautés mélancsiennces, afin quelles puissent atteindre le degré de
technicité requis pour intégrer la filiere de production.

[Logiquement, une réorientation de la production de la Province Nord au
profit de cetle dernicre devrait se solder par une filiere de distribution axée sur la
province dont les centres de commandement scraient ¢galement provinciaux. [in
revanche, une filiere de distribution toujours otientée vers la Province Sud dénoterait

un relatif échec du rééquilibrage au sein du secteur des fruits et légumes.

l.c maraichage et I'arboriculture : objcts de rééquilibrage et de différenciation

spatiale

LLe maraichage et l'arboriculturc, en tant qu'activités se développant sur des
espaces de production et générant des {Tux a destination d'espaces de consommation
sont des producteurs d'cspaccs, dont 'action peut, soit s'inscrire dans la logique du
rééquilibrage, soit aller a son encontre.

I 'analyse cartographique sur unc basc communale, des zones de culturcs en
fonction de lcur spécialisation par type de produit et de la distance aux marchés de
consommation, permet détablir une hiérarchie de l'espace. Normalement,
M'importance des régions de culture devrait étre inversement proportionnelle a la
distance aux marchés, ¢t proportionnelic a la taille de ces derniers. Dans cc contexlte,
majontairement polarisé par la ville, Ic maraichage ct I'arborniculture ne seraient que
des objets sccondaires du rééquilibrage. 1.'application de ce modele aux réalités
calé¢donienncs nous permettra de déterminer si la distance au marché est bien le
principal facteur de discrimination spatiale de la production de [ruits et [égumes,
d'identifier les autres lacteurs ¢t de les distingucr sclon leur aptitude a rééquilibrer

tant I'espace que la sociéte et 'économic.
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Matériel et méthode :

Jar effectué mon stage au scin du laboratoire de Géographie du centre
ORSTOM de Nouméa, durant une période de six mois, de début janvier a début
Juillet 1995, ce qut m'a permis de connaitre plusieurs saisons de production.

Ma premicre démarche fut la consultation de quelques ouvrages généraux sur
la Nouvclle-Calédonie, puis, plus particulicrement des écrits sur le maraichage ct
I'arboriculture. La littérature sur ce sujet n'est pas spécialement abondante, beaucoup
de livres ou darticles traitent principalement des cultures périurbaines en France ou
cnecore en Alrique, des exemples qui nc peuvent s‘appliquer au cas de la Nouvelle-
Calédonie du fait de sa position insulairc, qui change un certain nombre dc
paramctres.

['un des objectifs visait la connaissance des motivations et des politiques
culturales des explottants, les problémes qu'ils rencontrent quotidiennement face a
ces cultures afin de cerner la situation du maraichage et de I'arboriculture. Ce genre
de renseignements ne se trouve guére dans la litiérature, et seule une enquéte menée
sur le terrain auprcs des productcurs pouvait étre un bon indicateur de la conjoncture.

Il n'¢tait pas envisageable dc se limiter aux sources statistiques pour faire une
¢tude dc la filicre.

N¢s les premiers jours jai comimencé a ¢laborer un questionnaire destiné aux
maraichers et arboriculteurs de la Grande Tcire, en m'aidant des conseils de mon

responsable de stage et de quelques documents'.

Cetle enquéte sc divise en plusieurs parties qui sont :
- Iidentification  de  l'exploifation qui consiste, entre autre, a la situer
géographiquement et a connailre le proflil de l'exploitant dans le but d'effectuer

d'éventucls recoupements avec les méthodcs de production et les produits cultivés.

- La decuxieme partic poric essenticllement sur les surfaces mises en culture, les

rendements par produit.
- La troisieémc partic, "conditions de production”, cst axée sur les méthodes culturales

des producteurs, sur les ¢quipements ct le matéricl dont ils disposent. Ce sont

généralement de bons indicateurs du modernisme et du degré de technicité, alin de

Unotamment le mémoire de maitrise de Sylvie Renson sur les cultures de rentes et vivriéres @ Nouméa.



voir apparaitre d'éventuclles différences ou similitudes dans les techniques

cmployées selon les régions.

- L.a quatrieme partie porte sur les circuits de commercialisation empruntés par les
explottants pour ¢couler leur production, de fagon a évaluer les problémes possibles

a ce mvceau de la filicre,

- La dermere partie est un cnsemble de questions ouvertes sur les dilficultés que
rencontrent les producteurs. A savorr, si celles-ci varient sclon la région ou si
globalement, les explottants connaissent les mémes facteurs limitants sur I'ensemble
du Territoire, ainsi que leurs avis personncels concernant l'organisation de la filicre "

fruits et [égumes " ¢t les perspectives d'avenir.

Ce questionnaire qui est en fait plus un guide d'entreticn u'un questionnaire
a proprement parlé, a ¢té test¢ durant plusieurs jours chez les productcurs de la
commune de Koumac. Le fait que jc commence par celte commune plus que par une
autre cst purement le fruit du hasard, ayant profité¢ d'une mission du laboratoire. Ce
test permut de réajuster certaines questions en fonction de ce que j'avais pu entendre
au cours dc ces quelques enquétes. 1.cs entreticns avec ces exploitants de la Grande
Terre m'ont permis daller bien au-dela des simples questions, et d'instaurer de
véritables conversations qui m'ont ¢été trés utiles pour la compréhension dcs
mcntalités et des problémes que rencontrent ces hommes au quotidien. J'ai essayé
d'adapter au mieux mon questionnairc a chaque situation, en cherchant dans tous les
cas a obtenir le maximum d'informations pertinentes.

Il a fallu dans un deuxicme temps, choisir les exploitants qui seraient
questionnés. J'ai pu obtenir, grace a la Direction du Développement Rural et de la
Péche de la Province Sud, la liste des maraichers et arboriculteurs. I.es producteurs
ont eu la gentillesse de prendre le temps de me recevoir et de me faire visiter leurs
explottations.

Au fur et a mesurc des prises de contacts dans les différents organisimes
responsables présents sur le Territoire, j'ai pu récolter de précieuses informations
notamment de la part des techniciens de la DDRP, de la DAF, de la Chambre
d'Agriculture de Nouvelle-Calédonie, du CIRAD, et de l'association Arbofruits,
griace a laquelle j'ai pu me rendre facilement sur le terrain en suivant ses techniciens
lors de leurs tournces. Sans eux il m'aurait été tres difficile de questionner certains
producteurs, particulicrement dans certaines tribus de la Province Nord asscz
inaccessibles tant en terme d'acces routier gu'en terme de rapports humains. 1D)'¢ire

introduite par ces personnes m'a beaucoup factlit¢ la tache.



Par contre, le fait que ces exploitants soient adhérents a dcs associations de
producteurs peut biaiscr I'¢cchantillonnage qui n'est, en conséquence, pas représentatif’
dc I'ensemble de la population maraichere et arboricole néo-calédonicnne.

Dans la mesure du possible, des enquétes ont ¢té faites dans les principales
zones, chez les gros producteurs comme chez les petits. L'enquéte repose sur une
petite centaine de visites réparties sur l'ensemble du Territoire, seuls quelques
secleurs de la cote list au sud de Hienghéne n'ont pas ¢té prospectés faute de
contacts.

La difficult¢ majeure consictait a controler la véracité des réponses apportées
par les producteurs. Dans beaucoup de cas, les exploitants surtout en milieu tribal
répondaient dans lc scul but de me faire plaisir et non en fonction de la réalit¢ de la
situation. C'est pourquot certaines conclusions devront étre prises avec beaucoup de
précautions, mé€me si le recoupement de certaines informations permet d'obtenir des
résultats proches de la réalité.

Par la suite, 1l m'est apparu indispensablc de faire d'autres sérics d'enquéltes,
premiérement chez les revendeurs de fruits et Iégumes dans lcs dillérentes
communcs, afin de localiser la provenance de 1a marchandise et d'évalucr Ics besoins
de la population. Deuxi¢mement, un questionnaire destiné aux colporteurs ct
grossistes a ¢été ¢€laboré. La cncore, quelques difficultés ont été rencontrées
notamment pour contacter les colporteurs qui sont constamment sur les routes et
pistes du Territoire. J'ai pu finalement les joindre au marché de gros de Nouméa le
matin a la premicre heure quand ils viennent vendre leur marchandise. Tous fcs
colporteurs ne passant pas par le marché de gros, je n'ai pu contacter la totalité¢ des
personnes. {in raison des récents conflits entre lcs colporteurs ct les grossistes,
beaucoup d'entrc eux n'élaient pas particulicrement bavards craignant de nouveaux
problémes.

Pourquot avoir choisi I'échelle communale tout au long de cette étude ? Iin
régle générale, le niveau géographique le plus fin et homogene sur I'ensemble du
Territoire reste la coiunune, bien que dans certains cas il soit possible de descendre
au niveau des tribus.

Mais la commune reste le dénominatcur commun 2 la majcurc partic des donncéces
accessibles. Ce maillage géographique peut paraitre trop grossier, mais sait-on que la
population moyenne des communes de Nouvelle-Calédonie s'éleve a 2194 habitants
au recensement de 1989 - dans ccs conditions, est-il vraiment nécessatre d'accéder a

un niveau géographique plus fin ?



I.cs outils utilisés :

- Photographics aériennes : dc 1985 de La l'oa, du Grand Nouméa. Seules ces
régrons ont ¢¢ choisics du fait de la taille suffisamment importante des parcelles
pour ¢tre visibles sur les photographies. Mais malheurcusement la mauvaise qualité
des photographics ne m'a pas permis didentifier avec certitude les zones de

maraichage ct d'arbertculiure.

- Documents cartographiques :
* cartes topographiques au /50 000 1GN
* cartes géologiques au 171 000 000 ORSTOM
* carles agro-pédologiques au 171 000 000 ORSTOM
* cartes climatiques au 11 000 000 ORSTOM
* carte de la population au 171 000 000 ORSTOM

* carte de la situation fonciere au 171 000 000 ORSTOM

- Statistiques :
* Annuaire statistique de la Nouvelle-Calédonie 1972
* Informations statistiques rapides, rapport annuel de 1992, 1993, Institut
d'¢mission d'outre-mer
* Recensement de la population de 1983 et 1989, I'TSIELS
* Recensement géncral agricole de 1983 et 1991, I'TSIET
* 1es anndées agricoles de 1989 a 1994 | DAL

* statistiques du service des douanes pour les exportations de 1988 a 1994

- Documents hibliographiques :
*revucs  Jef bibliographie page

* ouvrages |l bibliographic page
-logiciels utilisés :

* canvas

*

carto 21D
*exeel 3

mac draw

“*

word 5



Centre ORSTOM Nouméa - Laboratoire de Géographic
questionnaire destiné aux maraichers et arboriculteurs
de Nouvelle-Calédonie

1) ldentification de Pexploitation :

a) Origine cthnique de I'exploitant

Isuropéennc () Nivanuatu ()
Canaque () Victnamienne ( )
Indonésicnne () Wallisienne ()
Tahitiennc () aulre { )
b) Age de Pexploitant : 20-29 () 50-59 ()
30-39 () 60-69 ()
40-49 () L de 70 ()
¢) Activite du chef d'explottation : princtpale ...
SCcondaire ...
ANLCIICUIC .

d) Localisation dc I'explottation : commune
licu- dit

de sa premiére explonation 7 .
locahisation de cette dermicre

1) Date de création de l'explottation © ...
) [itail-ce une exploitation familiale ? oui () non()
h) Superficic totale de l'explontation =.............. hectares............ ares

1) Avez-vous agrandi votre explottation depuis l'origine 7 oui () non ()
St oui de combicn

1) Mode de faire valoir : proprictaire () locataire ()

k) Avez-vous recu unc formation? oui () non ()
Stout laquelle 7

[) Sclon quels critéres avez-vous chotsis vos terres 7 ..



2) Utilisation du sol :

cultures surlaces Surlaces
rendements

maraichéres
aubergine
carotle
chou
chine

chou

chou
rougc
chou vert

courgetlc
poircau
potvron
laitue
squash
tomate
autre

date

serrc champ pente vallée

fruits
fraise

arbres fruitiers date
avocal
banane

ciron

nb de pieds

mangue
orange
pamplcmousse

16



............................................................................................................... a) Autres
cultures présentes sur l'cxploitation :

calé¢  oui () non() Neurs out () non ()
céréales oul () non() fourrage oui( ) non()
cocoteraic oui( ) non() p de terre oui( ) non()
cultures vivrieres oui( ) non()

AULT S, i

b) Faites-vous de I'élcvage  our () non ()

3) Conditions de production :

conditions naturclles :

a) Qualité du sol : bonne () moyenne () mauvaise ()
1) Surfaces inondablcs : out () non ()
Equipements et matériel :

a) Surfaces drainc¢es : oui ( ) non ()

b) Engrais industriels utilisés :

d) Faites-vous votrc compost ? oui () non()
¢) Quels types de produits phytosanitaires utilisez-vous le plus {réquemment ?

type [réquence dose plante(s)



[ites-vous satisfaits 7 oui () non ()
Quel est le colit de ces produits 7 .
£) Modc d'irrigation © fixe () machine d'arrosage ( )

goutte a goulle () souterraine ()

irrigation gravitaire ()

hy Matéricl agricole utilisé ( genrc et nombre )

WFACICUT T motoculleur ...
pour laréeolte ... pour I'¢pandage des produits.............
1) I.e matériel vous appartient-il 7 oui () non ()

en location ? out () non{( )

prét ? out () non ()

1) La main-d'ocuvre ( nombre ¢t genre )

main-d'ocuvre familiale ( incluant le chel d'exploitation ) : a plein
lemps....

atemps partiel..........
main-d'ocuvre non familiale pcrmancenic : aplemtemps...............
atemps partich...........
main-d'oeuvre saisonnicre en 1994 -
origines cthnigues de la MOD ...
4) Commercialisation :
a) Venie directe ? oui () non()
st out s'effectue-telle : a l'exploitation ( )
aux marchés locaux () lesquels..............................
aux collectivités ( ) lesquelles.. ...

aux hotels restaurants ()

b) Vente a des colporteurs 7 ()

¢) Vente aux intermédiaires 7 out () non()
st out s'effectuc-t'elle ; AUX ZroSSISIES ()
aux commercants de détail () ...

d) Autres circuits de commercialisation :



[ Arrivez-vous a ¢couler toute votre production ? ... %

) [.c conditionnement des fruits et Iégumes

lavez-vous lcs fruits oui () non ()
les tricz-vous our() non()
les cirez-vous our() non()
les calibrez-vous ow () non()

Quels types d'emballage utiliscz-vous ?

I‘attes-vous appel a unc entreprise extérieure pour le conditionnement ? oui () non (

)
5) Avis du chef d'exploitation :

a ) Lvoquez les difficultés rencontrées dans votre activité : (puis classez les par ordre
décroissant d'importance )

* production ()
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Centre ORSTOM Nouméa- lL.aboratoire de GGéographic
questionnaire destiné aux commercants ct restaurateurs

a) Nature de I'délablissement -

* restaurant () nom de P'établissement
* a0l ‘ol afi AT
magasin d'alimentation générale () NOM L

* marchand de fruits et iégumes uniquement () nom

* autres ()

b) Ou achetez-vous vos fruits ct I¢gumes {rais ?

* directement aux producteurs out() non()
STOUTCSQUEIS 7 e
localisation

*a des colporteurs ? oui () NMON ()i
*au Marche de Gros 7 ...
¢) Vous approvisionnez-vous toujours au méme endroit 7 oui () non( )

d) Quels [égumes achetez-vous le plus souvent ?

) lites-vous satislait de la qualité¢ 7 oui () non ()
si non quels sont vos reproches ?
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Centre ORSTOM Nouméa- Laboratoire de Géographie
questionnaire destin¢ aux grossistes et colporteurs

Nom de la socicété :

AATCSSC AU SICHC & oo

Avez-vous des succursales 7 oui () non ()
Sioutou?

I‘onctionnement :

Quclles sont lcs communes desservies 7

Avec quelle [ICQUENCE T

Qucls sont les itinc¢raires 7
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Fruits et Iégumes a I'échelle du "caillou"

- Remarques sur I'évolution de la production de fruits et légumes et sa place

dans Véconomie locale :

l.a Nouvelle-Calédonie est-elle un pays agricole 7 La réponse dilfere selon les
¢poques. Si le cours du nickel monte, la Nouvelle-Calédonie n'a plus aucun avenir
agricole. Dans l¢ cas contraire, Fagriculture apparait comme l'unc des principales
richesses. Tout cela n'est pas trés sérieux et un juste équilibre parait indispensable.
Mats allez donc obliger des hommcs a gratter la terre pour une hypothétique récolte,
lorsqu'tl sufTit de la remuer a la pelleteuse mécanique pour en extraire " l'or vert "

Cect est confirmé par les rapports annuels de l'institut d'émission d'outrc-mer
de Nouvelle-Calédonic, qui d'apres lui, 'agriculture au sens large, ne joue qu'un role
secondaire dans I'économic du Territoire, loin derriere le commerce, l'industrie et les
scrvices. Son importance @ constamment diminué au cours de ces trente dernieres
années. La contribution du secteur primaire dans le produit intérieur brut avoisine
aujourd’hui 2 %, ce qui est treés faible et sans commune mesure avec son rofe dans la
socicté et dans I'aménagement du Territoire.

En 1984 par exemple, la valeur ajoutée provenant de I'agriculture a représenté
1,8 % du PIB, alors que cette part avait varié entre 8.3 % et 11,7 % au cours de la
période 1960-1965 et entre 4,3 % et 8,7 % pendant la période 1966-1972. Cctte
situation peut paraitre anormale st I'on constdére que la surface des terres cultivables
cst estimée a 11 %o de la surface totale du territoire.

Telle est la situation généralc de l'agriculture, mais on peut estimer quc
I'arboriculture fruitiére connait un certamn cssor, la production de " cueillctte " laisse
progressivement la place a de verttables vergers commerciaux.

L'amélioration de {a production fruiticre reste l'objectif prioritaire du
développement calédonien, principalement depuis les années 90. Mais pour la
plupart des producteurs, cssenticllement mélanésiens, l'agriculture est plus un genre
de vie, qu'un métier impliquant la recherche de forts rendements.

A partir du graphique sur I'évolution de la production depuis les anuces
19701, (schéma n°l), on constate en ce qui concerne les productions de fruits, que la
décennie 70-80. n'a pas é(¢ trés bonne, les quantités produites n'ont pas dépassé les
1900 tonnes. Certaines années ont été, sans conteste, mauvaises avec des tonnages
pouvant descendre jusqu'a 800 comime en 1974, Ce ne fut qu'en 1980, que les choses
ont commencé a se modificr avee une production de 7608 tonnes?. Les années 90 ont

connu a nouveau des temps difficiles avee des productions neltement inféricures a

I Schéma fait a partic des chillres de Fannuaire statistique de Nouvelle-Calédonie.
2 Soulignons que la Nouvelle-Calédonic n'a pas connu depuis de tels records.



celles enregistrées en 1980. On assiste sans aucun doute a une augmentation des
productions de fruits, depuis 1991, méme si cela reste timide.

Ce qui frappe. a la vue de cette évolution sur environ vingl ans, ce sont des
variations annuelles aussi considérables. I’renons par exemple entre 1979 et 1980, on
constate qu'entre ces deux années la production a ét¢ multipliée par huit. Par contre,
ce fut le cas inverse qui s'est produit entre 1989 et 1990, ou la production a chuté¢ de
plus d'un tiers. 11 est indéniable que de telles variations entrainent des complications
au ntvcau de l'approvistonnement du marche local si petit soit-il, ou au contraire des
difficultés d'écoulement de la marchandise.

Ce qui est vrat pour les productions fruitieres, l'est €galement pour les
productions maraichcres. [in régle générale, la production de Iégumes est supérieurc
a celle des fruits, sauf entre 1980 et 1982. I:lle connait également de fortes variations
annuelles. Par contre, on observe que les deux courbes du schéma ne connaissent pas
les mémes fluctuations annuelles. On en conclut que les deux branches ne subissent
pas forcément des contraintes identiques, et que ce sont deux domaines qui différent
plus qu'on ne l'imagine, bien qu'ils soient confondus sous une méme rubrique dans

lcs statistiques agricoles. Ces variations annuelles sont en majeure partie dues aux
passages fréquents en Nouvelle-Calédonie, de cyclones, qui ravagent de nombreuses

cultures. Mais clles pcuvent étre €galement le fait de maladies qui affectent certaines

plantcs.

Schéma n°l : Evolution de Ia production en tonnes

( d'aprés les données de I'annuaire statistique de Nouvelle-Calédonie )
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Les caractéristiques des cultures maraichéres et fruitiéres calédoniennes

les variélés cultivées que l'on rencontre sur le "caillou”, sont influencées
dans unc cerlaine mesure par la situation géographique et insulaire de la Nouvelle-
Calédonie.

Bien que située dans une zone intertropicale ( entre Ic 22° et le 18° de
latitude sud), TI'ile jouit d'un climat dit "tropical océanique” relativement tempéré par
I'imfluence des alizés. 1.'année se découpe en quatre saisons :

- de mi-novembre a mi-avril, c'est la saison chaude mais également des dépressions
tropicales qui peuvent parfois dégénérer en cyclones en abordant les cdles
calédoniennes.

- la période de mi-avril & mi-mai, est une saison dite de transition, les perturbations
tropicales y sont moins fréquentes, la pluviosité¢ diminue et la température décroit.

- de mi-mai a mi-septembre, c'est la saison la plus fraiche, durant laquclle il peut y
avoir de fortes pluies et les températures diminuent jusqu'a atteindre les minima
annucls.

- de mi-septembre a mi-novembre, c'est la " belle saison "et aussi une saison dite de
transition.

La particularit¢ du climat néo-calédonien vient de ce que les températures
sont nettement moins élevées durant la saison dite chaude qu'en climat tropical. 11 est
indéniable que ce clim=! * tropical océanique” influence le choix des cultures ainsi

quc les périodes de production.

Tableau n°l :Calendrier des productions des principaux fruits

fruits j f m |a m_|j j a s 0 n d
ananas Ak | Ak * * * * * ¥ * % * % Rk | kkk | kkk
avocals * * kA ¥+ * * * *

bananes Kok | KKK | KKk | E * * * * * SR TIRELL
caramboles * ¥k [ xx [ wx [xx | x *

citrons * * * * * * * k| * * * *
corossols Kk | bk | okk |k * * wk | kx| kx| x| kk | ok
fraises ¥ * * * * * % * % * % kkk | kkx | %
limes x| x| xk [ xx [ kx| % * * * * * *
Ii‘CIIiS * * * * % * %
mandarines * T EIEE * *

mangues LA B B * * * xx | Kk




oranges precoces

* *

oranges saison

oranges tardives

* %

| papayes

* %

* %

* %k

* %k

péches

* %

* %

* %k

. faibles productions, ** - moyennes productions, *** fortes productions.
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Premiére partie - Structure spatiale de la production et de
Ia commercialisation

Par quel secteur convient-il de commencer 7 L'habitude est de partir de la
production et de suivre les biens dans les différentes étapes du circuit qu'ils
parcourent. Mais les décisions de production sont prises pour répondre aux besoins
des consommateurs, et la structure spatiale de la production dépend par conséquent
de la localisation des espaces de consommation, c'est donc de ce coté-1a qu'il faut se

tourner pour saisir l'organisation spatiale du ‘I ciritoire.
A - Les espaces de consommation
I - La demande locale

a - Les espaces de consommation des ménages :

[.a taille du marché local dépend dans un premier temps, du nombre de
personnes vivant sur I'ife. Rappelons que la Nouvelle-Calédonie a une superficie de
[9 000 km? pour une population totale de 164 173 habitants, soit une densité
extrémement faible de 8,6 habitants au km?2. Pour une superficie avoisinante ( 18 274
km?), les iles Fidji comptent 726 000 habitants ( en 1987 ), soit une densité de 39,7
habitants au km?

"Caillou".

[l n'en faut pas plus pour réaliser I'étroitesse du marché de consommation

, c'est-a-dire environ quatre fots plus importante que sur le

accentuée par l'existence d'un large secteur vivant partiellement en autosubsistance.
< LExcentration du inarché :

l.a deuxieme caractéristique du cas calédonien est la présence d'un
déséquilibre dans la répartition de cette population, entre 1'énorme foyer qu'est la
capitale, Nouméa, et le reste du Territoire, " le désert calédonien ", appellation assez
évocatrice.

lLa carle de la densité de la population communale de 1989, qui date du
dernicr recensement, illustre parfaitement ce qui a €t¢€ avancé.(cf. carte n® 1 ).

En cffet, une zone de forlc concentration humaine correspond a Noumda ct
aux trois communes qui constituent sa banlieue (Dumbéa, Mont Dore et Paita ),

agglomération dans laquclle se trouve cnviron la moitié de la population totalc sur
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11% dc la superlicie. Les hommes recherchent généralement les avantages qui
naissent de la concentration. 1:n dehors de cette capitale hypertrophi€e, on peut noter
quelques ilots aux densités pouvant atteindre 19 habitants au kim?, comme Bourail,
[.a IFoa, ou méme Poucho au Nord-I:st de l'ile Tes autres communes de la Grande
Terre sont sous-peuplées avec des densités pouvant descendre jusqu'a moins de 4
habitants au km? Cettc répartition de la population néo-calédonienne est un facteur
expliquant I'existence d'un marché principal, voirc quasi-unique a Nouméa, ou sc

trouven( les acheteurs potentiels.

De plus, dapres les résultats de 'enquéte menée par I'Institut Territorial des
Statistiques [Economiques en 1991 sur le budget et la consommation dcs ménages,
les dépenscs monétaires annuelles moyennes par ménage, pour les fruits et Iégumes

varicnt selon la strate. Trois strates ont ¢t¢ distinguées : urbaine, rurale, tribale.

Tablecau n° 2 : Dépenses monétaires annuclles moyennes
par ménage selon Ia strate
en francs C.F.P.

( d'apres budget et consomination des ménages . 1991 ITSEE )

Produits Strate urbaine Strate rurale Strate tribale
1.¢gumes frais 34470 22 526 9477
'ruits [rais 28 339 13 800 4 095

Ce tableau met en évidence que c'est ¢n milieu urbain que les dépenses par
ménage pour l'achat de fruits et Iégumces (rais sont les plus élevées, cela représente
plus de la moiti¢ de la totalité des dépenses faites sur I'ensemble du Territoire, 51,8
% pour les I¢gumes et 61,2 % pour les {ruits.Sur les mémes bases, en zone rurale
les dépenses sont moins importantes, mais représentent malgrée tout 33,8 % pour les
l[éoumes et 29,8 % pour les fruits. On remarque que c¢'cst en milieu tribal que les
dépenses sont les moins élevées.

[n milicu urbain, les ‘logements individuels disposant d'un jardin
suffisamment grand pour y accucillir un potager et quelques arbres fruitiers sont
rares, ce qui explique en partie le fait que les citadins achetent davantage que les
ruraux.

De plus, en milieu urbain , le niveau de vie est plus élevé que partout atllcurs.



Carte n°® | : Densité de la population néo-calédonienne

(d'aprés La Nouvelle-Calédonic au tournant des années 90 | Arréghini )
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< Revenus et consommation des ménages :

Les fruits ct Iégumes sont particulierement coliteux en Nouvelle-Calédonie.
Pour certains ménages aux revenus modestes, les fruits et 1égumes deviennent de

véritables produits de luxe qui nc peuvent &tre consommés quotidicnnement.

En étudiant les dépenses monétaires annuelles moyennes par ménage selon
la catégorie socto-professionnelle du chef de ménage, on s'apergoit que ce sont les
professions felles que les artisans et commergants, ainsi que les cadres dont les
dépenses sont les plus élevées, ils déboursent environ trois fois plus que les

ouvriers.

Tableau n° 3 : Dépenses monétaires annuelles moyennes par ménage
selon la catégorie socio-professionnclle
en francs C.F.P.

( d'aprés budget et consommation des ménages 1991 ITSEE )

agriculteur artisan| cadre. protinter. | employé, ouvrier chémeur retraité
légumes 48 024 72104 51242 12123 31716
fruits 29199 77320 35534 7627 20197

< Ou les calédoniens s'approvisionnent-ils ?

Toujours d'apres I'enquéte de I'ITSEE sur la consommation des ménages, les
Calédoniens de la Province Nord ct ceux de 1a Province Sud ne s'approvisionnent
pas dans les mémes types de magasins, pour une raison toute simple, qu'il n‘exisle
pas le méme genre de revendeurs dans les deux régions. Dans le sud la majorité des
dépenses de fruits et légumes se fait dans les supermarchés, puis dans l'ordre
décroissant les petites et moyennes surfaces, les marchés, et enfin les commerces
de détail spécialisés. A Nouméa, il existe plusieurs grandes surfaces possédant un
rayon fruits ct Iégumes bien approvisionné. Les petites et moyennes surfaces de

quartier ont parfois des rayons f[ruits et légumes assez intéressants. Clest
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certainement au petil marché! que l'on trouve les plus beaux produits au meilleur
coat, alors que dans les supermarchés les prix sont généralement les plus élevés (
Jusqu'a plus de 88 % plus cher qu'au marché? ).

Le petit marché de port Mosclle & Nouméa est particulicrement attrayant
pour tout ce qui cst, fruits et légumes. La vue de ces étalages est un véritable
enchantement ou la magie des couleurs et des odeurs facine le client qui ne peut
sempécher de vouloir acheter toutes ces merveilles. Derriére ces pyramides
d'oranges, de banancs, d'ananas chevelus, de litchis délicieux ou dc papayes
juleuscs, sclon la saison, se trouvent de nombreux Vietnamiens, Wallisicns qui
viennent vendre chaque jour d¢s l'aurore, les produits de leurs exploitations. Ce
march¢ n'a plus rien a voir avec I'époque ou les marchands kanaks venaient vendre
quelques fruits au marché de Nouméa, en 1866 quand Jules Gamier® les avait pris
en photographie, quasiment nus, assis derriére quelques (ruits 3 méme le sol ( cf.
document n® 1),

Aujourd'hui, les ménageres se pressent pour faire leur marché et choisir les
plus beaux produtts, principalement le samedi, jour ou tous les Nouméens en week-
end prennent le temps de (aire leurs emplettes de la semaine. '

En Province Nord, ce sont Ics petites ¢t moyennes surfaces qui arrivent en
t€le suivics des marchés. Certaines communes du Territoire n'ont pas de marchés
réguliers ( cf.carte n°2 ). La catégorie autres fournisseurs, se situe bien, cela
regroupe entre auires les achats faits directement aupres des producteurs. En
brousse les gens connaissent davantage Ics maraichers et arboriculteurs et vont plus
facilement sur place pour faire leurs courses. Cc sont par contre, les commerces de
détail spécialisés qui enregistrent le moins de dépenses monétaires annuelles du fait

qu'il en cxiste trés peu en dehors de Nouméa.

Inom donné au marché de Nouméa a Port Moselle accessible aux particuliers, pour le différencier du

marché de gros umquement ouvert aux prolessionnels.

2 pourcentage calculé sur le prix des mangues.

Yules Garnier chargé d'une misssion d'exploration miniére en Nouvelle-Calédonie de 1863 a 1866 a
comte admirablement dans son journal toutes sortes d'observations réunies par la suite dans 'ouvrage
Vovage a 1a Nouvelle-Calédonie.
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Document n° 1 : Marchands indigénes de fruits au marché de Nouméa

Source : fules Garnier, 1866.
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Pliotn n° 1 : Le petit miarché de Noumea

Source : auteur, 1995

= petit marche de Port-Moselle a Noumea, construit récerament, est
extremnemnsnt forctionnel. Le paviilon des fruiis et l€gumes est particuiierement
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. Photo n° 2 : Marchandes Mélanésiennes

Source : auteur, 1995.

En brousse, 1l arrive de rencontrer sur le bord de la route, des marchands de
fruits et légumes. Comme ces femmes Mélanésiennes qui viennent tous les jours
vendrent les produits de la tribu. Elles ont choisi un emplacement stratégique, au
carrefour de deux routes importantes de la Grande Terre, a la sortie de
l'agglomération de La Foa. Des clients fideles ou des curieux, font une halte pour
acheter quelques produits. Ce genre de commerce que l'on peut appeler spontanne,
n'a rien de comparable aux ¢€talages du petit marché, bien qu'une certaine
organisation apparait.( quelques fruits et légumes sont emballés ). Par contre, aucun
prix n'est affiché. Ces personnes ont choisi cette solution, plutét que d'attendre a la
tribu, I'éventuel passage d'un colporteur. Ce qui dénote une certaine volonté de

réussir, et une constance.




Carte n° 2 : Fréquence des marchés dans chaque commune

du Territoire

( d'aprés La Nouvelle-Calédonie au tournant des années 90, Arréghini )
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b - .es besoins des collectivités :

Les besoins en fruits et Iéguimes de toutes les collectivités sont extrémement
dilTiciles a évaluer, cn raison de l'obtention plutot laborieuse des renseignements
aupres des services de comptabilité des différents ¢tablissements publics.

Nous savons, par contre, quc les besoins en légumes frais des collectivités
consommatrices de la Province Nord concernent 8500 repas par jour pour unc
durée de 165 jours soit 1.402.500 repas par an. Leur approvisionnement se fait en
quasi-totalité par les grossistes du sud dans des produits en majorit¢ non cultivés

dans la zone Nord.
< 1.c¢s usines de transformation :

De nombreuses possibilités sont ouvertes cn terme de transformation dc
I¢gumes et de fruits, conserves, conlitures, jus de fruits ou encore [ruits et Iégumes
congelés.

Toutes ces préparations nécessitent d'importantes quantités de produits frais.
D'apres le comple rendu des ™ journées [ruits " organisées par la Province Sud, ¢
total des importations de tous ces produits confondus représente cnviron 3 087
tonnes de frutts et légumes par an ( chiffres de 1992 ). Pour cetlte méme année, la
production locale dc fruits et Iégumes s'est élevée a 5 363 tonnes.

Malgré toutes ces possibilités d'écouler la production locale voire méme de
I'augmenter, la Nouvelle-Calédonie ne posséde qu'une usine dc jus de fruits
localisée & Canala.

l.e projet remontec aux années 1975, mais aprés de nombreuses difficuliés ct
dilTérentes études provinciales, le projet a finalement été¢ repris sous I'égide
communale ¢t ramené a des proportions somine toute modestes, et l'usinc vit enlin
le jouren 1995

Sachant qu'il se consomme environ deux millions de litres de jus de fruits
chaque année sur le ‘l'erritoire, Canala souhaite prendre une part de marché,
d'environ 400 000 litres dans cetle usine dirigée par des Vietnamiens.

" Les fruits seront achetés dans la région et nolamment a l'association des
plantcurs & qui l'usine cnvisage de prendre des ananas a un prix minimum garanti
de 35 a 40 francs du kilo. 1.e potentiel de Canala a é1é estimé a cnviron 250 000
picds, soit environ 250 tonnes.” Voila ce qu'on pouvait lire dans la revue Tour de
¢ Gte de novembre 1994, Or, aujourd'hui, la situation cst toute autre de cc qui était

prévu a lorigine ; fes jus de fruits ne scraient pas préparés avece les ananas locaux



mais avec de la poudre importée. bien que plusteurs hectares d'ananas aient ¢té
plantés dans cet objectil’
I Tut également question de construire une conserverie et une autre usine de

Jus de fruits sur le Terrtoire, mats a heure actuclle ces projets n'ont pas abouti.

< Que preterent les Calédoniens - Ies fruits et Iégumes locaux, ou importés?

Il'y a quelques années les consommaltcurs néo-calédoniens achetaient de
prélcrence des Iruits ¢t [Cgumes mmportés. De 1986 a 1989, les importations de
legumes, vont en croissant, tant sur le plan du tonnage que sur le plan de la valcur
commerciale. L.a consommation de légumes importés a été évaluée jusqu'a 57 % de
la consommation totale. Les principaux Iégumes d'importation consommés par les
nco-calédonicns sont : les oignons. carotles, ail, celeni. chou fleur, chou rouge et les
endives.

Les 1mportations de [ruits sont tout aussi fi:portantes. les [ruits dit
"tempcres”, sont tres présents sur les €lalges des magasins. Les rayons de ces fruits
sont dans bien des cas, becaucoup mieux approvisionnés quc les rayons des fruits
focaux. Dans bicn des cas d'ailleurs. Fappélation fruits locaux cst fausse du fait que
la majcurce partic cst importcée, mais ce sont des fruits qui pcuvent Etre cultivés sur
I'ile.

Ce qui parait complétement ivraissemblable, c'est que pour les oranges par
cxcmple, en 1990, 87 % du poids vendus est importé. Les exemples sont nombreux
dans cc domainc.

De telles situations sont surprenantes, quand on sait que nombreux sont les
productcurs qui rencontrent des difficultés d'¢coulement de leurs produits. Une
question vient alors a lesprit @ pourquoi les calédontens consomment-ils de
préférence, des produits importés, alors qu'en toute logique leur choix devrait se
porter sur des produits tocaux plus frais et moins chers. Or c'est a ce niveau 1a. que
se situc une des contradictions de la filicre. Comment se fait il que des produits
ayant parcouru des millicrs de kilomctres ( certains viennent méme de Métropole),
olTrent aux consommateurs un meillecur rapport qualité-prix  que les produtits
locaux 7 I est indubitable que le probléeme réside dans les codts de production, qui
sont de toute évidence trop importants pour Ics produits néo-cal¢doniens. Nous
sommes malheurcusement dans I'incapacité de développer ce point de vue, ¢tant
donné que rares sont les exploitants qui calculent ces colits de production.

Actucliement, Ies importations de fruits et I¢gumes font de moins ¢n moins
d'ombre aux produits locaux. ¢ territoire via un organisme , aprés une estimation

des quantités, décide de fermer ou d'ouvrir les importations, en fonction des



possibilités des produits calédomens a satisfaire la demande locale. Ces mesures
ont pour but de favoriser les produits locaux, mais faudrait-il encore que les prix

soienl revus a la baisse, et la qualité a la hausse.

2 - L.a demande extéricure :

Se situant a 20 000 km de la métropole, 1500 km de I'Australie et a 500 km
de toute autre terre, 'insularité et I''solement se font incontestablement ressentir en
Nouvelle-Calédonie, principalement au niveau des échanges de biens pénssables
tels que les fruits et Iégumes ( cl.carte n° 3 ). Ceux-ci demandent effectivement de

tres bonnes conditions de transport et une certaine rapidité d'affretement.

Carte n° 3 : Situation générale de Ia Nouvelle-Calédonie

dans le Pacifique Sud
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Or 1l existe deux moyens de transport possibles, le frcl maritime et le [ret
acrien. Ces transports augmentent considérablement les colts | par voie aérienne ils
sont de l'ordre de -

- 240 Irancs C.I' P/ kg pour le japon

- 60 [rancs C I°.P./kg pour la Nouvelle-Z¢lande

- 150 francs C.I'.P./kg pour Tahiti

Ces coats suppléimentaires font perdre beaucoup de marchés, face a la
concurrence mondiale, qui dans beaucoup de cas est mieux organisée et plus
compétitive que la Nouvelle-Calédonie.

Quant au fret maritime , il est dans certains cas beaucoup trop long des
lignes directes n'cxistant pas forcément entre Nouméa et les autres pays
potenticllement intéresscs par les produits Calédoniens.

Malgre ces contraintes, des essais d'exportations ont été amorcés depuis
quelques anndes. D'aprés les chiffres du Service des Douanes de Nouvelle-
Calédonie, on note que les principales exportations se font a destination de Wallis
et [F'utuna, la Corée du sud, la Nouvelle-Zélande, la Polynésie IFrangaise et le Japon.
(¢l . cartc n® 4 ).

L.c cas dc Wallis cl IF'utuna différe des autres pays, en cffet, étant également
un Territoire doutre-mer Frangais et qui plus est le plus petit, la Nouvelle-
Calédonie lu fournit un certamn nombre de produits qui font défaut sur ile aussi
bicn en fruits qu'en légumes.

Par le passc, des exportations importantes de mandarines ont eu lieu vers la
Polynésie Frangaise. Iilles onl ¢té ensuite limitées & quelques tonnes par an par le
protectionnisme des Tahitiens. A la suite de rapports améliorés entre les conseils
é¢conomiques et sociaux des deux territoires, une tendance a l'ouverture s'est
manilestée en 1994 avec un accord d'un quota de 20 tonnes, quota qui sera satisfail
au micux a moiti¢ et par voie acrienne.

Pour la lim¢ de Tahiti vers la Nouvelle-7¢€lande, 2.5 tonnes sont parties par
avion en 1993 et 5 cn 1994 pour un potentiel de 20 tonnes a raison de 500 kg par
semaine de septembre a mai, potentiel qui ne peut &tre atteint qu'a partir de janvier,
début des fortes productions Calédoniennes.

Des exportations de limes vers Singapour n'élaient compétitives qu'avec un
achemincment par mer, donc pour des quantités relativement importantes. Nous
relevons également des possibilité sur I'Australie avec néanmoins des problémes

de fret maritime dus a 'absence de ligne directe entre Noumeéa et Sydney.
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Quelques cssais d'exportation dananas ont été¢ menés a destination de la
Nouvelle-Z¢lande avec 1,5 tonne exportée en 1993, Cette expérience a ¢té
rchouvelce en 1994 avee le soutien de 'ERPA, pour une trentaine de tonnes avec
des prix payés aux producteurs aux cnvirons de 80 francs C.IF.P. lc kilo dés 1995 si
les marchés sc conlirment,

I.'ananas Calédonicn entre en concurrence sur ce marché avec la production
des Philippines qui lixent les prnix. Cette concurrence est présente toute I'année,
mais avec un bon choix de variélés, des créneaux différents et des eflorts de
promotion soutenus, tl est envisageable de prendre de bonnes parts de marché. 1.a
mcme approche pourrait étre envisagée pour entrer sur le marché Japonais.

l.e marché de la banane cst saturé au niveau mondial, la concurrence est
s¢vere, toutelors, un petit créneau pourrait étre prospecté en Nouvelle-Z¢lande pour
la banane a cuire c'est a dire la poingo.

l.es fraiscs produites pour les fétes de fin d'années n'ont pas une tenue
sulltsantc pour Etre exportées.

Pour la mangue, toujours par voie aérienne, quelques lentatives ont €t
menees vers la Nouvelle-Zélande avec des résultats satisfaisants sur le plan de la
qualit¢ et des prix proposcs aux producteurs. Ces exportations ont été stoppées en
janvier 1994 avec l'entrée en vigueur de l'interdiction du traitement au dibromure
d'¢éthyleénc pour les fruits importés en Nouvelle-7Z¢lande. Enfin d'autres prospections
d'exportations de mangues vers Singapour ont révélé des possibilités mais a des
prix bas, diffictiement compatibles avee le coit du [ret aérien.

[l existe deux produits qui, jusqu'a, présent ont connu .dcs expériences

concluantes :

< Squashs et litchis, tous les espolirs sont permis.

La petite citrouille est a I'heure actuelle l'exemple méme des possibilités
d'exportation de produits maraichers néo-calc¢doniens a I'étranger.

l.¢c squash calédonien cst appréeié des Japonais, qui en sont les plus gros
consommateurs. Du fait, qu'a une certaine période de I'année et ce durant un laps de
temps relativement court ( novembre. décembre et début janvier ), la Nouvelle-
Calédonie est, de par sa latitude. un des seuls pays a pouvoir produire des squashs
durant ce trimestre ¢t done de fournir le Japon. Cette période correspond en fait a la
saison creuse ¢n Nouvelle-Z.élande, principal exportateur. 1l faut savoir que la
consommation mensuelle des Japonais est alors de 40 000 tonnes.

['n les comparant aux squashs des principaux concurrents, que sont les

USA. le Mexique, les Tonga ct deputs peu le Vanuatu, les Japonais ont reconnu aux
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squashs calédoniens certains atouts : unc qualité visuelle irréprochable et une
qualité gustative specilique, trés certainement hiée a la situation géographique de la
Nouvclle-Calédonie.

Plusicurs organismes du territoire!, ont compris que la Nouvelle-Calédonie
devait saisir sa chance et ont lancé une "campagne squash” afin de sensibiliser les
producteurs a cctte culture nouvelle pour eux.

En 1992, unc premicre opération de production avait €té initice, ¢t 65
tonnes environ avaient ét¢ envoyces sur le Japon. Cet essar ayant €té concluant et
les clients japonais satisfaits des produits, l'opération a été rcnouvelée l'année
suivante a plus grande échelle.

fin 1993, trois opérations d'exportation ont €t mises en oeuvre ; dcux
d'ordre totalement privé et une avee le soutien des pouvoirs publics. Cette derniere
pilotée par I'OCEI>, a €1¢ réalisée en concertation avec tous les partenaires
directement concernés par les exportations agricoles, les services techniques des
provinces ct I'association des producteurs privés.

l.es deux entreprises privées ont exporté, 'une 4 tonnes de squashs, l'autre,
¢n association avec un producteur néo-z¢landais, 315 tonnes.

la collaboration OCEF/ services techniques provinciaux/association des

producteurs, a pcrmis de mener @ bien l'opération " squashs” sur 72 hectares ( 40
producteurs concernés). 473.6 tonnes ont ainsi €t¢ hvrées a OCEF, et apres un tni
trés minutieux, 210 tonnes ont pu €tre exportées vers le Japon, soit 57 % de rebuts.

Vu les conditions climatiques de 1993, ont peut considérer que le territoire
a démontré un véritable potentiel d'exportation de squashs.

De nombreux producteurs ont ainsi souhaité renouveler cette expérience,
méme st d'un point de vue financicr cette premi€re campagne n'a pas él€ tres
lructuecuse, elle a cependant €1€ une réussite sur le plan de l'apprentissage pour tous
les partenaires.

Bien que les exportations de squashs soient depuis le commencement de la
campagne en progression, il n'cn reste pas moins qu'actuellement ces opcrations
constitucnt un goulTre linancicr, le scutl de rentabilité se situant aux alentours de

1000 tonnes exportéces.

1 Ees dillérentes actions de ces organismes dans la filiére seront développées uliérieurement.
Y Ollice de Commercialisation et d'Entreposage Frigorifique. Opération mise en place en association
avee une société néo-7¢landaise pour la partie exportation et conseils techniques sur le terrain,



Schéma n® 2 : Evolution des exportations de squashs
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Les premieres exportations de litchis vers l¢ Japon ont cu heu fin 90, a
I'initiative d'un producteur. Les premiers envols a caracteére pionnier avaient atteint
2,5 tonnes. e relais a €t€ pris par Arbofruits, avec plus ou moins de bonheur sclon
I'abondance de la récolte et la bonne volonté des producteurs.

Ainsi les exportations a destination du Japon et de la Polynésie Frangaise

ont ¢t¢ de

Schéma n° 3 : Evolution des exportations de litchis
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l.es exportations de 1993, ont ét€ perturbées par des gréves a l'aéroport de la
Tontouta qui ont blogué plusieurs tonnes de litchis. En 1994 la saison des litchis a
ét¢ exceptionnelle, la meilleure depuis bien des années @ environ 120 tonnes de
fruits, dont Il tonnes pour Vexportation. les arbres étaient chargés, la récolte
abondante et les prix ¢n baisse.

Néanmoins, deux probléemes se télescopent et compliquent les négociations
avec les acheteurs japonais. D'abord, compte tenu de la sensibilité du litchi aux
incidents climatiques, il est tres difficile d'estimer la production avec ne scrait-ce
qu'un ou deux mois d'avance. Il est tout aussi diffictle d'estimer la réaction des
producteurs qui, lors des mauvaises années, ont tendance a délaisser I'exportation
pour se rabattre sur le marché local plus rémunérateur.

Arbofruits, pour sa part, a été obligé cctte année de dissocter ses achats aux
producteurs selon qu'ils étaient destings a l'exportation ( environ 75 % ) ou au
marché local ( environ 25 % ). Contrairement aux autres années, le marché de
'exportation a été plus rémunérateur que le marché local. Une situation renversée,
inhabituelle, qui a permis a Arbofruits de tenter de fidéliser ses producteurs, et leur
a propos€¢ unc convention par laquelle ils s'engageaient, pendant trois ans, a
réscrver un pourcentage donné de leur production a lI'exportation. Ainsi, en cas de
mauvaise année ¢l de marché local plus intéressant financiérement parlant,
Arbofruits disposera quand méme d'une quantité minimale de litchis a destination
du Japon.

Comme pour les squashs, les litchis exportés au Japon doivent satisfaire
rigoureusement a des criteres de qualit¢ : ils ne doivent €tre ni piqués, ni tachés, ni
trop petits, mais mirs et brossés.

Ces deux produits constituent pour la Nouvelle-Calédonie, une nouvelle
opportunité d'élargir la demande extérieure qui reste malgré tout, restreinte et
apporter une source de revenus pour le Territoire. Toutefois les producteurs
calédoniens devront prendre conscience qu'il faut avant tout produire des fruits et
I¢gumes de qualité, ¢t &tre compétitils afin de se faire une place sur le marché
iternational. [ squash ¢t le hitchi pourraient devenir les produits calédoniens de

demain,

43



144

b flux d'exportation les principaux centres de production
% (en quintaux )
= de 12100 . g fruits divers . légumes divers
—> de 100 4 1000
3 ananas ' squash
< B * de 10004 10 000
& * plus de 10 000 @ ichis
Poum . e
Pouebo . port autonome de Nouméa . nangue
Koumac Hienghére
N

Kaala-Gomen k_j
\

Kone
Japon
4.6 % Pouembo

Poya

95,4 %

Corée du sud
0,8 %

99,2 %

100 Ikm

Bourail ’ Thio
Moindou
Farino
LaFoa

Touho

“ Poindirmié
SR

Ponérihouen

Houailou

Canala

@ ) L= Sarraméa

Wallis et Futuna
3,5 9

Boulouparis

i 24,1 %
Paita !
Dumbéa

T

Polynésie Francaise

Nouvelle Zélande
13 96 _

100 %

$ LU 91iE)

1 39 s}ny 3p suoneliodxo $oq :

P

sowmngo



B - Localisation des espaces de production

Dans un premier temps, nous localiscrons les exploitations arboricoles et
maraicheres sur la  totalit¢ du (erritoire, puis dans un deuxi¢me temps, nous
décrirons séparément les zones de l'arboriculture et du maraichage, étant donné que
ce sont deux types de cultures qui ne connaissent pas les mémes besoins ni les
mémes conlraintes, ce qui mettra en ¢vidence d'éventuclles différenciations de
I'espace agricole. H parait indispensable de préciser que scules les exploitations dites
" marchandes " feront l'objet de notre étude, du fait de la difficulté a recenser les
jardins  potagers  qui ont  comme fonction  premicre la  satisfaction  de

'autoconsommation familiale.

Afin dc n'oublier aucune exploitation dite ” marchande " | nous avons eu
recours a des sources statistiques de dillérentes origines, telles que les données de
I'ERPA! et du recensement général de I'agriculture en Nouvelle-Calédonie établi par
I'I'TSEE2 Le dernier RGA, date de 1991, quant aux chiffres tournis par I'ERPA, ils

sont de janvier et juin 1995.
| - Polarisation ou dispersion des exploitations ?

L.es exploitations maraichéres ¢t arboricoles au nombre de 320 sur
l'ensemble de la Grande Terre sont réparties de fagon singulicre, si on se référe aux
cspaces de consommation qui peuvent s résumer, commc on la évoqué
précédemment, au marché de Noumda.

L.e nombre d'exploitations par commune peut varier de 0 a8 41 f.es communes
qui cn comptent de 1 a 11, représentent la majorité des cas. I'n clfet, cette classe
regroupe 14 communes dispersées sur la totalité du "caillou” d'list en Ouest, du Nord
au Sud ( cf carte n”5 ). La classe suivante ( de 12 a 21 ), concerne seulement 6
communes situées principalement dans le Sud de la Grande Terre. Le Monl Dore, La
lFoa ct Poucmbout, sont les trois communcs ou l'on recense de 22 a 31 exploitations
maraicheres ct arboricoles. 1:t, enfin, les deux communes restantes, Oucgoa ct
Bourail remportent de loin le palmarés avec 36 et 41 exploitations. D'apres 'ERPA,
deux communes n'ont pas de plantations, il s'agil de Kaala-Gomen et Touho.

L.e Grand Nouméa, ne regroupe que 24 % de la totalité des exploitations, cc
qui ¢st minime pour une "ceinture verte” lorsque l'on considere que plus de fa moiti¢
de ta demande en fruits ot Iégumes de I'le se situe a proximite.

! Frablissement de régulation des prix agricoles.
nstitut Territorial a la Statistique et des Etudes Economiques.
Fchiltie fourni par FERPA, qui concernenl les exploitations principales, un certain nombre

d'exploitations situées en milicu tribal n'étant pas comptabilisées. Cela occasionne parfois des situations
illogiques ot des communes sc retrouvent avee des surfaces cultivées sans exploitations.
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La cote sous le vent réunit 69 % des exploitations contre 31 % sur la cote au’
vent. Par contre, la proportion dexploitations entre les deux provinces est
équivalente.

Le terme de " polarisation " ne convient guere en Nouvelle-Calédonie, celui
de " dispersion " semblerait plus approprié, méme si certaines communes sont
mieux pourvues que d'autres.

+  Le nombre de plantations n'est pas un indicateur suffisant de la répartition des
espaces de production du fait de la grande inégalité de surface pouvant exister entre

les exploitations. Une étude des surfaces cultivées parait ainsi incontournable.

Carte n° S : Répartition des exploitations maraicheres et arboricoles sur le
Territoire

POUEBO

KAALA.QOMEN
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Le nombre d'exploitations
par commune

D detall
D de 12421
de22 a3l

de 32 a4l

*Ce pourcentage comptabilise les quatre communes qui constituent le Grand Nouméa.
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2 - Surfaces maraichéres et arboricoles par commune
Pour ce qui cst des surfaces, 1a encore, leur répartition sur Ic Terrttoire, ne
semble guére répondre a unc logique face a la localisation de la demande.

Les communes les micux pourvues en surface agricole utilisée pour
les cultures de Iruits et légumes ne sont pas celles qui comptent le plus
d'explottations. Contrairement a toute atlente, les communes utilisant les plus
grandes surfaces sont principalement situ€es sur la cote L:st ( ¢t carte n°6 ). 11 s'agit
de Canala, touailou et Poindimié. Sur la cote Ouest l.a Foa est la commune qui en

dénombre le plus.

Carte n° 6 : Répartition des surfaces maraichéres ct arboricoles
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3 - Ou sont les vergers nc¢o-calédoniens ?
a- Evolutinn des surfaces " fruitieres " :

La tendance pcénérale de I'évolution des surfaces des vergers sur ensemble de
la Nouvelle-Calcdonie a €t a la hausse entre 1983 et 1991°, ( plus dc 50 % environ
&) Cette progression s'est ressentic de fagon plus sensible en Province Nord qu'en
Province Sud (A peu pres 45 % contre 3%).

De tels €carts entre les deux provinces peuvent surprendre, sachant qu'on
rencontre plus de producteurs dits " protessionnels " dans le Sud que dans le Nord,
reccherchant principalement des débouchés commerciaux. Dans cette optique, on
pourrait penser trouver des augmentations de surfaces plus conséquentes qu'en
Province Nord ou les exploitants sont généralement moins motivés sur le plan
commercial.

Néanmoins, la surface moyenne des vergers est scnsiblement plus élevée dans
le Sud que dans le Nord, avec respectivement 0,40 hectare et 0,29 heclare. I.es
producteurs de la Province Sud ont certainement atteint des superficies qu'ils jugent
suffisantes vu la taille du marché local.

Dc plus, dans certains scctecurs comme le Grand Noumca, Ies cspaces capables
d'accueillir des arbres fruitiers sont de plus en plus restreints (cf. le milieu).

D'autre part, des aides apportées par la filiere fruits consistent pour lcs vergers
de rente’ en

-une aide a la préparation du sol ( 60 a 80 % du coiit ),

- unc prime a I'achat ct pour I'entretien des plants,

-une aide a la motorisation.

L'aide apportée pour des jardins fruitiers® consiste en :

- la fourniture d'un " kit " ( plants + cngrais 1 pulvérisateur a dos + pesticides ).

Ces tvpes de projets ont €t¢ bien appréciés par la population de la Province
Nord. D¢ nombreuses parcelles ont ét€ de ce fait implantées, cn quatre mois

sculement. 7 hectares ont vu le jour, €n 1990

*Date des deux RGA

“Ce pourcentage tient également compte de la Province des lles.

"Les vergers de rente doivent a moyen terine, constituer pour le promoteur une source de revenus et
permettre d'approvisionner le marché local en fruils frais.

Rl.es jardins fruiticrs ( en moyenne 13 ares ), assurent une production destinée principalement a
I'autoconsonnmation mais pousant dégager un complément de revenus.
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Carte n° 7 : Evolution des surfaces arboricoles
dans
chaque commune

KAALA.GOMENM

CANALA

DOULOUPART
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NOUMTA

a 100 Xoms a
b}

Evolution des superficies en pourcentage

par commune

faible diminution { de 0,1 a4 50 % )

forte diminution ( de 51 a plus de 100 %)
D faible augmentation ( de 0,1 a 50 % )

forte augmentation ( de 51 a plus de 100 % )

49



l.es communes davanlage concernées par une forte augmentation de leurs
vergers sonl pour la Province Sud (cf; carte n°7), l.a foa, Thio et Moindou. En
Province Nord, celles-ci sont Jargement plus nombreuses et ont connu des extensions
plus ¢levées, il sagit des communcs de Voh ( avec plus de 2000 % d'augmentation ),
Touho, Pouébo, Ponerihouen, Koné, llouailou et Hienghéne. Notons que la majorité
des communes intéressees est localisée sur la cole Fst.

Plus rares sont les comimunes qui ont connu une régression depuis 1983, mais
quelques unes ont cenregistré des diminutions non négligeables ( plus de 50 % ),
comine Quégoa, Poucmboul, Bourail, Kaala-Gomen ou encore Nouméa. Quant a cette
derniere la raison de la baisse des superficics de ses vergers, s'explique aisément du
fait de I'exislence d'une perpétuelle concurrence entre I'espace urbain et les cullures.
I.a ville a toujours rejelé a sa periphénc tout ce qu'elle ne pouvait contenir faute de
place, ou dont I'intérét ne correspondait pas a la valeur du sol urbain,

[Dautres ont enregistre des régressions plus faibles que dans les cas précédents;
n'exceédant pas les 50 %o . comme Koumac, Poum, et les trois communes composant le
" Girand Nouméa ",

Ainsi durant ces quelques années, le " paysage arboricole ™ a évolué depuis les
petits changements a peine perceptibles aux grands bouleversements dans certaing

secteurs. Mais qu'en est-il aujourd’hui ?

b - l.c " paysage arboricole " actucl :

A premicre vue, les paysages de Nouvelle-Calédonie, n'ont rien d'arboricoles,
on découvrent essenticllement des savanes a niaoulis sur la cote Ouest, alternées avec
des paysages herbeux au pied de la chaine centrale. Sur la c¢ote [ist aux versants
verdovants lombant dans le lagon, les vergers se font tout aussi discrets les surfaces
"lruitiéres” ne couvrent que 0,13 %o de la surlace totale du caillou.

les 2163 hectares d'arbres fruitiers sont essentiellement localisés en Province
Nord ( cf. schéma n® ), ce qui signifie qu'ils sont relativement ¢loignés de Noumea. 1l
ne faut pas omcttre de souligner que les arbres fruitiers nécessitent un espace
sulfisamment vaste ( ¢f annexe n” 1), or, dans la ccinture verte de Noum¢a celui-ci
cst relativement restreint, ce qui explique certainement cn partie les raisons pour

lesquelles les vergers sont surtout situés en Province Nord.

50



< les types de vergers

-Taille des parcelles

Les deux provinces sont caractérisées par une relative homogénéité de la
taille des parcelles consacrées a larboriculture (cf. schéma n° 4). Effectivement, la
majorit¢ des comimunes ( 88 % ) ont unc taille moyenne de vergers comprise entre
0,1 et 0,6 hectare. Sculement trois communcs s¢ détachent de part et d'autre comme
Pouembout qui n'attcint pas une surface moyenne de l'ordre de 0,1 hectare, puis

Ouegoa et La foa qui ont respectivement une taille moyenne de 0,2 et de plus d'un

hectlare.
Schéma n° 4 : Taille des parcelles arboricoles
( d'apres les données du RGA 91 )
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C'est a [I'¢chelle du termitoire, qu'unc région centrale regroupant sept
communcs se détache, avec des parcelles de taille supéricure a la majorité des cas. 1l
cest possible que ce regroupement de parcelles soit di a un certain mimcétisme de la
part de certatns producteurs par rapport aux professionnels en place, de fagon a faire
facc a la concurrence des grandes exploitations. l.es exploitants plus modcestes sont
eux davantage attirés par la proximite d'exploitations de taille approchante. On
remarque  que  géncralement peu d'exploitations de  petite taille cotoient  des

cxplontations de type " prolessionnel .
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I.es superlicies moyennes des vergers varient également en fonction des
vari¢tés fruiticres cultivées dans les parcelles.

I:n ellet, a travers les dhagrammes triangulaires, ( schémas n® 5 et 6), des
disscmblances dans lcs physionomies des vergers sont mises c¢n €vidence. Six
catégorics ont pu €tre dégagces pour la Province Sud
1- Les petits vergers de moins d'un hectare sont dominants par rapport a la moyenne.
Cctte catégorice regroupe le plus grand nombre d'espéces fruitieércs ; ananas, avocats,
pomclos ¢t fraises.

2- Cette classc associe les grands et petits vergers, avec tres pcu d'intermédiaires, ct
concerne untquemement les manguiers.

3- Les grands vergers sont majoritaires dans cette catégorie et concernent les oranges
de saison et les litchis.

4- Dans cetle classe, les petits vergers y sont pour ainst dire absents, seuls s'y
trouvent grands et moyens vergers. Ce cas s'applique surtout aux bananeraies.

5- l.es vergers de taille moyenne sont majoritaires pour les bananes poingo et les
mandarines.

6- Les limes, sont, elles dans la classe petits et moyens vergers. Il n'existe pas de

grands vergers dc limes en Province Sud.

Pour la Province Nord, six catégorics ont ¢galement €t¢ mises en place, mais
sculement deux ont une signification. [l s'agit des catégories | et 5, étant donné
quaucun verger de la Province Nord n'a une superficie dépassant les trois hectares .
I- Les petits vergers concernent les vaniétés fruiticres telles que les mangues, litchis,
limes, mandaringes, bananes poingo et pomelos.

5- Dans cctte catégorie des vergers de taille moyenne, s'y trouvent ananas, oranges de
saison et bananes.

Bien que, plus nombrcux en Province Nord , les vergers ont  une
homogénéité plus importante en Province Sud ou tous les cas sont représentés depuis

les petites parcelles jusquaux grandes avece toutes les transitions possiblcs.
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Schémas n° S et 6 : Diagrammes triangulaires figurant la taille

des vergers selon les variétés fruitiéres cultivées®

o

100%
0 X / W\OO%

Diagramme triangulaire pour la Province Sud

100

0 % / . 10'@\%

diagramme triangulaire pour la Province Nord

«  mangues e ananas x = vergers < 1 hectare
e litchis » bananes poingo y = vergers compris entre 1 et 3 ha
» bananes o fraises z = vergers > 3 hectares

» oranges saison » avocats m = point moyen
e mandarines e pomelos
e limes

“Etablis 4 partir des données du rapport des " journées du fruit .
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< Tailles / quantités produtles : corrélation ou non ?

[.es chiflres colleclés s rapportant aux surlaces utilisées pour les cultures
maraicheres et [ruitieres ct aux quantités produites sur ces méines surfaces, pcuvent
latre l'objet d'une ¢tude statistique dans le but de mesurer l'intensité de fa liaison au
scin de ce couple de vanables tailles/ quantités produites.

La logique voudrait qu'une relation trés étroite exisle entre ces deux
variables, que l'augmentation des deux caractéres soit proportionnelle. Néanmoins,
retrouve-t-on cette logique sur le Territoire Calédonien ?

Lorsque deux caractercs sont quantitatifs comme ici, I'étude de leur relation

permet de

- résumer l'information contenue dans la distribution statistique a deux

caracleres au moyen de courbes de régression |

Par observation directe du diagramme de dispersion (cf. schéma n°), établi
dans un systeme de coordonnées rectangulaires, on peut déterminer qualitativement
st une drotte ou une courbe donnée représente bien la relation qui cxiste entre les
deux données. Dans une série statistique, également répartie, la droite de régression
s'ajuste au mieux par rapport aux dilférents couples de points.

Dans le cas qui nous préoccupe, la dispersion du nuage de points est élevée.
Il ne faut pas commettre P'erreur de ne tenir compte que.de ces deux variables alors
qu'unc troisicme s'ajoutc, non quantitative mais qualitative, jouant un rdle non
négligeable, il sagit tout simplement de la motivation des producteurs et leur fagon

de travailler.

-mesurer l'intensité de leur liaison au moyen d'un coefTicient de corrélation.
I'obscrvation du graphique est unc €tape indispensable mais pas unique pour
¢valuer le lien qui unit ou non les deux donnces, 1l Taut donc calculer le coelTicient
de corrélation’.
Cclui-¢i est de 0,33, ce qu signifie quil existe entre la surface utilisée pour les
cultures maraichcres ct fruitieres et les quantités produites une liaison positive
d'intensité trés moyenne.
Ce coefficient de corrélation ne correspond pas a une logique unique valable sur

I'enscmble du territoire mais a des stratégies diflérentes suivant les régions.

Noutes les valeurs de corrélation sont situées entre -1 et 1 1. Le coeflicient de corrélation est égal a -1
oua 1, sitous les points du diagramme de dispersion sont situés sur une ligne droite. Par contre
lorsqu'il tend vers 0, c'est qu'aucune relation n'existe entre les deux variables.
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Il serait par conséquent intéressant d'ellfectuer une sorte de {ractionnement,
dans le but de percevoir les secteurs ou nos variables sont les plus indépendantes ou
dépendantes les unes des autres. Reste & déterminer le nombre de segmentations qui
scrait I¢ plus pertinent par rapport a la série statistique ct a la réalité territoriale.
Deux segmentations semblent meltre en évidence les diflérentes situations que l'on
pcut rencontrer sur la Grande Terre. et dépeindre les diflérents états d'esprit et
'importance que revétent les cultures maraicheres et arboricoles pour les Néo-
Calédoniens. Effectuer plus de deux segmentations, cela serait d'un coté intéressant
de pouvoir différencier au sein de chaque province les communes de la cote Quest de
celles de la ¢dte List, mais d'un autre ¢dlé, au point de vue statistique cela ne serait
guere possible du fait du nombre restreint de communes concernées dans chacun des

cas. [étude n'aurait plus aucune valcur et les résultats ne seraient guére pertinents.
- Province Sud : une corrélation forte et cohérente

Pour la Province Sud. le nuage de points est moins dispersé autour de la
droite de régression que pour I'ensemble du territoire. Dans ce secteur, le phénoméne
de dépendance des variables cntre elles apparait sans hésitation, occasionnant une
augmentation proportionnelle de la taille et des quantités produites. Ceci est
confirmé par le coellicient de corrélation qui est de 0,7.

Cet ensemble peut étre désigné comme représentant des exploitations
maraicheres ct arboricoles dites "prolessionnelles”. Les exploitants cherchant avant
tout @ maximiser leurs rendements en utilisant entre autre du maténiel agricole, des
cngrais ¢t des produits phytosanitaires approprics.

Lors des enquétes de terrain, on ressent un certain professionnalisme chez ces
producteurs, qui maitrisent parfaitement les techniques et misent sur fe maraichage
et I'arboriculture comme principale ressource. Non seculement ils sont bien intégrés
aux circuits économiques, mais d'une certaine fagon ce sont eux qui les régissent.

Ces exploitations donnent généralement de bons résultats, principalement
dans la ceinture verte de Nouméa et dans une commune telle que La Foa, car malgré

une homogéndéit¢ apparente au sein de cette province, certaines diversités subsistent.

- Province Nord : unc corrélation faible ct héi¢rogene

1. cas de la Province Nord cst plus complexe du fait de scs disparités, mises

en ¢vidence premierement par le diagramme de dispersion sur lequel le nuage de
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points est extrémement dispersé par rapport a la droite de régression, confirmé par la
sutle, avee le coellictent de corrélation, alors de (0.03).

[:n Province Nord 90,9 % dcs explottations onl leur sicge ¢n (ribu, contre
55.8 % cn province sud. En milicu (nbal mdélanésien, les exploitations bien que
consideérées comme  €tant marchandes, peuvent étre qualitiées "d'exploitations
cucillettes ". Les producteurs kanaks récoltent en fonction de la générosité de la
nature. On n'y rencontre pas une détermination prononcée et une volonté d'atteindre
une certainc rentabilit¢ de I'exploitation. 1l est certain que les moyens matéricls sont
moins imporlants qu'en Province Sud. Sur le plan technique, tres peu de progres ont
été laits dans la derniere décennie :

- les approvisionnements en semences, en pesticides sont anarchiques,

- les équipements et les investissements sont souvent lourds ¢t codlcux,

- les techniques culturales sonl de trés mauvaise qualite,

- pas d'assolecment et unc fertilisation qui n'cst pas adaptée ni controlée,

- l'utilisation de I'irrigation est trés mauvaise, souvent trop d'eau alors que les

maraichers ont a leur disposition les données métérologiques et les besoins
quantifics par cycle.
De plus, 1l ¢st bien rare que ces producteurs se¢ soient spécialisés dans le maraichage
ou l'arboriculture, nombreux sont ceux qui sont également tourncs vers des cultures
vivriéres. Beaucoup de jeunes éleveurs lors de leur installation chotsissent
d'implanter 2 hectares de maraichage qui constituent un fond de roulement
pécumaire avant datteindre la vitesse de croisiere de leur élevage.

D'autre part, de nombreuses exploitations sont tenues par des personnes
"agées " qui les délaissent petit a petit, et dont la volonté de travatl diminue, pour ne
devenir qu'un  passe-tecmps pour la relraite ct un complément de revenus.
Actuellement peu de jeunes kanaks entreprennent de s'engager dans de lelles
entreprises, faute de moyens matéricls et financicrs mais aussi de motivation.

Justifier ces disparités par la notion de déterminisme serait fonciérement
irrceevable car la nature n'est pas loul, unc mailrise des techniques culturales et la

détermination des producteurs, moditient indéniablement les rendements.
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< Répartition des especes lruilieres sur le ‘I'erriloire

Peut-on dire que les zones de cullure se regroupent en fonction de leur
spectalisation par type de produit ? 1lanalyse cartographique de la répartition des
cspeees lrutticres sur Pile, sur unc base communale, permettra de répondre a cette
question déterminante pour une éventuelle mise en évidence d'une  hiérarchie

spatiale toujours ¢n fonction de la distance au marché.

- L.es comimunes spccialisées dans les " cultures dagrumes "

e verger dagrumes est bien représenté sur P'ensemble du Territoire a
quelques exceptions pres. (cf carte n°8 ).

Deux cominunes sont particulierement productrices d'agrumes. Il s'agit de La
I‘oa et de Paita. toutes deux se trouvent en Provinee Sud. Ces deux zones produisent
a elles seules plus de la moitie de la production totale. Toutes les autres communes
de la Province en produisent, méme si cela reste dans des proportions moindres. Une
douzaine de gros et moyens vergers récents assurent la plupart des productions. Les
techniques culturales employées sont bonnes, mais demandent encore a clre
amcéliordes.

Les vergers dagrumes du Nord ont une toute autre physionomie, beaucoup
plus petits et pas toujours bien organisés, les méthodes culturales usitées auraient
grand besoin d'étre perfectionnées.

l.e fait que certaines communes soient spéctalistes de la production d'agrumes
a I'échelle territoriale, ne veut pas pour autant signifier que ces fruits sotent une
specialité a I'échelle communale.

C'est le cas de Paita dont les agrumes ne représentent pas la culture
principale, cette commune est largement plus tournée vers la production de mangues,
( 43.55 % des [ruits produits sont des mangues contre 27,5 % des agrumes).

Par contre, la production dagrumes représente pour la commune de Bourail
33 % de sa production fruitiére alors que sur I'ecnsemble du territoire, elle ne dépasse
pas lcs & %,

Le cas dc Pouembout présente une situation passablement singuliere. D'apres
la carte n® 8 sur la répartition des productions d'agrumes, cette commune ne
participerait nullement a la production du territoire, or d'aprés d'autres sources, les
agrumes représenleraient quand méme les trois quart de la production fruitiere de la
commune. Cct exemple jette une fois de plus un doute quant a la véracité des
renscignements fournis, ou alors on ne peut que conseiller aux trente six producteurs

concernés de se lancer dans d'autres cultures. Si I'on considére que ces informations
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sont justes, cela peul constitucr une explication a I'énorme diminution des surfaces

des vergers en neul ans ( cf. variations des vergers entre 1983 el 1991).

- Les communes spécialisées dans les ” cullures annuelles intensives!

Il convient de diffcrencier dans I'appellation banane, les bananes diles desserl
des bananes poingo qui sont a cuire. De tels regroupements pourraient apportcr des
confusions dans la compréhension de la répartition de ces fruits sur la Grande Terre.
Ces deux variétés connaissent des répartitions spatiales totalement dilférentes. Les
vergers de bananes " dessert " se situent principalement en Province Sud a 54 %,

contrairement aux vergers de " poingo

Province Nord a 68 %.

" qui cux se localisent essenticliement en

De plus, dans les statistiques agricoles, ainsi que dans les esprits, lcs
bananiers "poingo” ne sont pas considérés comme des arbres fruitiers mais comme
des cultures vivrieres. Cest pourquol, nous étudierons exclusivement la répartition

des productions de bananes " dessert ” également appelées William ( cf’; carte n®9 ).

I:n Province Sud, les bananes sont essentiellement produites sur les
communes du Mont Dore ( 32.4 % ). el de La Foa ( 14,2 %). La commune de Bourail
ne participe qua concurrence de 1,8 % de la production totale de bananes sur le
‘Territoire, et pourtant on assiste a un véritable développement initié. D'ici quelques
annces, Bourail prendra part a la production territoriale de fagon plus substantielle. A
I'heure acluelle les bananes occupent la troisiéme place des productions fruitiéres de
la commune. Les autres communes de la Province Sud barticipenl trés peu a la
production calédonicnne.

:n Province Nord, Pouébo est la commune producltrice de bananes par
cxcellence, fournissant 24 % dc la production de I'ile. 1.a banane est le fruit de la
commune, et représente 38 % de sa production fruiticre. Les bananeraies s'étendent
sur de grandes surfaces au picd de la chaine longeant le lagon, parfois sous dc
grandes cocoteraies, originalité qui ne se retrouve pas dans les zones méridionales et

occidentales de 1le.

l.es principales zones de production d'ananas de la Province Sud sc calquent
sur celles des bananes.( cf. carte n® 10 ). En eflet, L.a Foa et le Mont Dore se

retrouvent encore pour cette vandte fruitiere en téle des régions productrices, avec
! Cette catégorie regroupe les ananas, bananes, fiaises €l papayes.
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46 % des ananas calédoniens. Tixcepté ces derniéres, les autres communes ne sont-
pas tr¢s riches en ananas, se partageant les 7 % reslants de la production sudiste.

L.es ananas du Nord sont eux, cssentiellement produits a Voh et Canala, deux
communes diamétralement opposces. Ces plantations ont été faites récemment. Les
ananas de Canala €tant a l'origine cultivés pour les besoins de l'usine de jus de {ruits

construite dernicrement.

Quant aux fraiscs, la répartition des productions est trés concentréc, étant
donn¢ que seulement une commune de la Province Sud, Paita, en cultive. Les
[raisicrs ont daillcurs connu dernierement des problémes qui en ont (ail disparaitre

un grand nombre.

I:n résumé, les " cultures annuelles intensives ", se localisent principalement
sur trois ou quatre communes. Certaines comme La [Foa et le Mont Dore sont bien
représentees dans toutes les productions annuclles intensives. Ies autres communes

sc répartissent les petites productions.

- Les communcs spécialisées dans les " cultures pérennces de rente?”

Les vergers de litchis les plus productifs se trouvent avant tout dans le Sud du
“catllou” (cf carte n°11). En cifet, 63 % se répartissent sur les deux communes
suivantes : le Mont Dore et Paita . La ceinture verte de Nouméa se trouve étre aussi
la rouge en décembie ct janvier, mois de pleine production des litchis. Les 37 %
restants se dispersent sur dix sept communes également réparties sur les deux
provinces. La commune de llouailou n'apparait pas comme étant une grosse

productrice, alors qu'elle est réputée pour ses litchis.

I:n fait, la prépondérance du Sud pour les hitchis ne refléte pas les parts de
march¢ réelles, du fait de la lorte dominance de la production hors vergers non

rceenseés, tendance accentuée en Province Nord,

f.cs mangues néo-calédoniennes sont majoritairement de Voh. commune qui
n'cst pas pour autant tournée exclusivement vers cette culture, alors qu'au Mont Dore
par cxemple, les mangues représentent la premiére production communale et
seulement une part minime de la production territoriale. D'autres communes sont

dans le méme cas. Deux explications sont alors envisageables : soit les vergers de

Y e . . . N
= Ce groupe associe les avoeats, mangues, litchis et péches.
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Voh ont de trés bons rendements, soit ce sont les autres communes qui ont des
techniques culturales trés médiocres. ou encore qui ont des vergers extrémement
Jeunes qui ne donnent pas chcore pleincment. D'aprés l'inventaire de la DAL, sur les
dates de plantation des pieds, il semblerait que ce soit la derniére hypothése qui soit
responsable de telles situations.

l.es communes producitrices sont relativement dispersées sur la Grande
Terre (¢l carte n®12 ). mais pour lecs mangucs comme pour les litchis, les
productions hors vergers non  recenscs prédominent, ce qui explique que quelques
communes participant malgré tout & la production territoriale ne figurent pas sur la

carle de la répartition des productions sur I'ensemble de l'ile.

Les vergers d'avocatiers sur la Grande Terrc sont minimes, restant avant tout
une spéciahite des les Loyaut¢ et principalement de Maré. Les quelques productions
que l'on puisse trouver sc localisent ¢quitablement entre les deux provinces, avec
toutefois des productions plus importantes dans les communes de Canala et
Flouailou(cf. carte n°13 ). Le verger d'avocatiers est composé de petites parcelles, a

cause de sa sensibilité au phytophtora, et est associé a des vergers d'autres fruits.

l.es peehes de Nouvelle-Calédonie, sont plutdt produites en altitude sur les
communes de larino, Sarraméa et Bourail. l.es vergers de péches recensés se
répartissent exclusivement en Province Sud. L.a péche reste en Nouvelle-Calédonie,
un fruit secondaire dont les prévisions théoriques de production ne dépassent pas les
trente tonnes. Aujourd’hui seulement la moitié est produtte.

"

Chaque culture " pérepne de rente ” est la spécialite d'une, voire de deux

communes de la ’rovince Nord comine de la Province Sud.

- Les communes spécralistes des fruits dits de " diversilication ™

On entend par cette appellation, tous fes fruits dont les faibles productions
actuclles laissent entrevoir des créncaux de marché a combler. L'inventaire dc ce
groupe c¢st large ¢t Ires diversilié, aussi on ne peut gucre faire une étude
cartographique a I'échelle du I'erritoire, les productions sont trop faibles ct I'on ne
disposc pas dc chillres hables.

De plus, aucun producteur important n'est signalé. Les quelques productions
scront localisées sur la communc de Ta FFoa, ¢lant donné qu'a la station de recherche
de Pocquercux quelques vergers de grenadilles, barbadines, pommes canncllcs,

corossols, coeur de boeul, et caramboles, ont €1¢ plantés a titre expérimental. Il sera
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peut élre possible d'ict quelques annces de cartographicer ces vergers sur I'ensemble-

du Terrtoire.

La spéciahsation dans certaines productions apparait  davantage pour
certaines comimunes que pour d'autres. C'est le cas des oranges navel qui sont a 96 %
cultivées a L.a IFoa, ou encore celut des pamplemousses qui sont a 60 % de Paita. Plus
les productions ont tendance a Ctre faibles, plus la propension a la dispersion de ces
productions est faible. Mais 1l existe dans la réalité¢ des exceptions a cetle régle,
comme pour les lilchis qui ne representent pas les productions les plus élevées de

I'fle, et qui pourtant sont dispersées sur dix neuf communes.
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Carte n° 8 : Répartition des productions d'agrumes par commune
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Carte n° 9 : Répartition des productions de bananes
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Carte n° 11 : Répartition des productions de litchis
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Carte n° 13 : Répartition des productions d'avocats
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4 - Quels sont les espaces du maraichage ?
a - l'volution des surlaces " maraichéres"” -

Remontons un peu le temps, jusque dans les années 1806, €poque & laquelle,
d'apres Jules Garnier, la Nouvelle-Calédonic consacrait 640 hectares aux Iégumes et
au jardinage. Aujourd’hui ces surlaces ont diminu€, ce qui peut paraitre curicux,
¢tant donné que la population a nourrir a, ¢lle, augmenté dans des proportions
importantcs. [En cllct au dernier recensement en 1989, ta population calédonienne
s¢levait a 164 173 habitants, c'est-a-dire pres de quatre fois plus qu'au premier
dénombrement elfectue en 1887. Les superficies auratent dG augmenter |, méme dans
des propoitions moindres, mais certainement pas diminuer.

Il faut quand méme prendre ces chiffres avec beaucoup de recul, du fait qu'en
1866, la colonisation européenne était a ses deébuls!, or ce sont les européens qui ont
apporté les cultures maraichcres. En cftet, a la veille de Vinstallation des Européens,
les  Mélanésiens  élaient  particulicrement  tournés  vers les cultures  dilcs
traditionnelles et principalement vers la valorisation des tubercules. En réalité, dans
le terme " légumes " employe par Jules Garnier, sont concernées les cultures dites
vivrieres, regroupant les banancs a cuie, les tubercules ( ignames, taros ).
L'implantation  des  Luropéens  devail  grandement modifier la structure dc
Fagriculture autochtone en introduisant des especes légumiéres diverses.

Si l'on ajoule aux superficies mataicheres d'aujourd’hui, les superficies des
cultures vivrieres ui ont gardé dans la culture kanak une place trés importante, on
atteint un total de 1852 hectares. Ce qui parait plus équilibré par rapport a la
dilteérence de population entre les deux dales.

Plus prés de nous, c'cst-d-dire entre les deux rccensements généraux
agricoles? les superficies maraicheres a I'échelle du Territoire, ont enregistré une
baisse importante de 'ordre de 30 %.

Des diminutions sont observées d'lsst en Quest, du Nord au Sud, Ics plus
inattenducs ¢lant celles de la ceinture verle (¢l carle n® 14). Iin clTet, ¢tant donné la
posilion privilégice de ces surfaces maraicheres, par rapport au marché, on pourrait
s'attendre a une extension des aires de cultures Iégumicres, ¢t non a une baisse. Tout
au plus une stagnation s'expliquerait par le fait que les exploitants cn place aient
atteint des tailles de parcelles sulfisamment ¢levées, ¢l par la rarclaction des terres
fertiles pour 'installation de nouveaux maraichers, ce qui justifierail, l'augmentation

des espaces cultivés, ¢loignés de Nouméa, tels qu'a Voh,

't.a population curopéenne ne s'est pas implantée avant 1864, date a laquelle lut créée unc colonic
pénitentiaire.
ZRappelons Ic, elfectués en 1983 et 1991

67



Plusieurs localités, ont vu leurs paysages agricoles se métamorphoser en
quelques années, passant des légumes aux fruits, ou inversement. Ce fut le cas a

Bourail, Pouebo, ou encore a Koné.

- Carte n° 14 : Evolution des surfaces légumiéres
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Evolution des superficies en pourcentage

par commune

E faible diminution ( de 0,1 a 50 % )

. forte diminution ( de 51 a plus de 100 %)
|:| faible augmentation ( de 0,1 2 50 %)

E forte augmentation ( de 51 a plus de 100 %)
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b- I.c " paysage maraicher " actuel :

l.es parcelles Iégumieres n'étant pas particulicrement étendues se fondent
gencéralement bien dans le paysage. et naltirent pas lorcément l'oeil. Lcs surlaces
maraichéres ne couvrent que 0,0003 % de la superficie totale de la Grande Terre. De
plus, beaucoup d'entre elics sc situent au lond de vallées, les rendant difficilement
visibles des axes principaux.

Les surfaces plantées en [égumes représentent 606 heclares qui se répartissent
comme suit :

- 395 ha dans la Province Sud

- 192 ha dans la Province Nord.

- 19 ha dans la Province des lles.

l.a Province Sud cst la grande région maraichere par excellence du Territoire,
ct en son sein, le Grand Nouméa est considéré comme étant la zone principale,

puisqu'il réunit 39 % des surlaces de la Provinee.

< Les types de potagers

Unec grande disproportion cxiste cntre les deux provinces quant a la taille
moyenne des paicclles qui varie du simple au double. Les surfaces du Nord sont en
moyennc de 0.5 hectare, tandis que les maraichers du Sud cultivent des parcelles
faisant en moyenne 1,2 hectare.

Par conséquent, d'importants écarts existent entre les localités de la Grande
Terre.( ¢l tablcau n® 4 ). Les surfaces moyenncs des parcelles Iégumiéres de chaque
cominune s'¢chelonnent de 0,07 hectare @ Thio jusqua 3 hectares a l.a l'oa ¢t a
Dumbga.

Il scrait interessant de mettre en relation la taille des parcelles avec la
distance au marché principal donc Nouméa®. A la vue du diagramme dc dispersion
( ¢l schéma n® 8 ), représentant le licn pouvant exister entie la taille des parcelles et
la distance au marche, on observe que les superlicics maraichéres ne sont pas
inversement proportionnetles & la distance au marché. Bicn que le nuage de points
soil relativement dispersé, on constate que les parcelles les plus élenducs se trouvent
dans un rayon de 110 km, puisqu'il slagit de Dumbéa et de L.a [Foa. PPar contre, toutes

fes communes de la ceinture verte de Nouméa n'ont pas obligatoirement de grandes

¥ La distance sera donnée entre les bourgs principaux de chaque commune ¢t Nouméa. Celtte indication
scra donnce en kilometres, mais il fmdrait également introduire Ja notion de temps mis pour se rendre
de la parcelle au marché, alin d'obtenir des renseignements les plus proches de la réalité. Mais on peut
considérer que cette notion de temps est proportionnellement identique entic les dillérentes communcs
et Nouméa, sachant que I'ensemble des routes calédonienncs reliant les principales communes a la
capitale, cst pour ainsi dive praticable.
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parcclles. Les petites ne se situent pas exclusivement dans les communes les plus -

¢lognées du marché | en effet, on les retrouve localisées sur I'ensemble du territoire,

mdépendamment de leur éloignement de la capitale.

Tableau n° 4 : Taille des parcelles selon les communes

( d'aprés les données du RGA 91 )

taille en ha taille en ha
boulouparis 1.3 nouméa 0.6
bourail 1 4 ouégoa 0.7
canala 0.2 paita 0.8
dumbéa 3 poindimié 0.1
farino 2 ponérihouen 02
hienghéne 0.25 pouebo 05
houailou 0.1 pouembout 15
kaala 0.2 poum 03
koné 0.2 poya 02
koumac 0.2 thio 0.07
lafoa 3 touho 0.25
moindou 0.6 voh 15
i mont dore 1.3 yaté 0.1

Schéma n° 8 : Diagramme de dispersion entre la taille des parcelles

et la distance ant marché

distance en km

0 [ ] \ ) 1 )

0 0.5 1 15 2 25 3

taille des parcelles en hectare
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< Répartition des especes légumiéres sur le ‘Teiritoire

La répartition des productions locales marchandes des principaux légumes
pcrmettra de mettre en ¢vidence la place qu'occupe la Province Sud dans la
production maraichcre du Territoire. Cette derniere approvisionne le marché
calédonien, pres de 14 lois plus que la Province Nord. De plus, les rendements des
parcclles du Sud sont largement plus ¢levés que dans Ie Nord. 1.es maraichers du Sud
de la Grande Terre attcignent des rendements de l'ordre de 6,6 tonnes a I'hectare,
quand les producteurs du Nord arrivent tant bien que mal a | tonne a I'hectarc.

Tous les I€gumes ne sont pas produits a la méme échelle dans les deux
provinces. En ellet, tous les pourcentages des productions sont nettement plus élevés
dans le Sud que dans le Nord, pour I'ensemble des [€égumes.

On peut en conclure que le maraichage est réellement lactivité agricole par
excellence de la Province Sud. I n'en est pas moins vrai que chaque Province a scs
speeialités propres.

-1.a laitue reste la premiere production de la Province Sud et de ce fait est le légume
lc plus produit en Nouvellc-Calédonie. Sur les 759 tonnes cultivées, 99 % le sont sur

Ics terres de la Province Sud. La laitue est suivie de trés prés par la tomate.

- Les tomates représentent au (il des années une part de plus en plus importante du
lait de la construction de nombreuses scrres ( ¢b. photo n® 3), cc qui a sensiblement
fait augmenter les rendements ct allonger la période de pleine satson. Toujours en
Province Sud, les productions de tomates ¢quivalent a 24 % de sa production
légumigre totale

- Vienncnt ensuite les choux |, toutes variétés confondues, cultivés a 96 % en

Province Sud.

Ce sont la avec les carottes et les concombres les [égumes les plus répandus.
11 scrait inutile de continuer la description de la localisation des autres I¢gumes, étant
donné qu'ils sont tous majoritairement produits dans les exploitations de la Province
Sud.

< Polyculture ou monoculture maraichere, quelles est la tendance des

communcs de la Grande Terre?
A travers la matrice ct la carte qui en découle (. schéma n® 9 et carte n® |5),

I'existence de structures maraichéres communales distinctes se révele. Certaines

structures sont orientées vers la polyculture, avece des productions communales trés
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Schéma n® 9 : Matrice

1

19

11

|- Boulouparis
2- Bourail

3- Canala
4-Dumbcéa

5- larino

0- llienghcne

7- Houailou

8- Kaala-Gomen

9- Koné

A- poivron
13- salade
C- tomale
D- IFratse

.- melon

10- Koumac
11-Laloa

12- Moindou
[3- Monl Dore
I14- Nouim¢a
15- OQudgoa
16- Paita

I 7- Poindimi¢

18- Ponérihouen

I~ pasteque
G- squash

I'l- aubergine
[- carotte

J-c¢clen

19- Pouébo
20~ Pouembout
21- Poum

22- Sarraméa
23-"Thio

24- Touho

25- Voh

206- Yaté

K- chou-chine
L- chou-vert
M-citroutlle
N- concombre

O- haricol-vert

I>- havet

Q- poircau
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Carte n° 15 : Polyculture ou monoculture maraichére ?
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S - Hié¢rarchie de Pespace par les fruits et [égumes

Nul doute n'est possible quant a I'existence d'une hicrarchisation dc l'espace
par fc maraichage ct larboriculture. Toute activit¢ d'unc  certaine  ampleur
¢conomique telle que le maraichage et l'arboriculture, est amenée d'une fagon ou
d'une autre a organiser l'espace. la répartiion des productions constituc un des
clements  fondamentaux  dans  une  organisation  spatiale  d'un  territoire.  Les
exploitations engendrent incvitablement des déplacements de personnes, de biens,
plus ou moins importants donc influents, selon les quantités produites et la nature
des produits, 8 moins que l'on soit en présence d'unc société vivant en autarcie.
N'¢tant pas conlronté¢ a cc cas ¢n Nouvelle-Calédonie, st ce n'est dans de petites
tribus ¢loignées, on est en mesure d'aflirmer que les fruits et 1€égumes hiérarchisent
'espace. Reste a savoir dans quelle mesure l'espace s'en trouve ordonné a travers la
spceialisation des grandes régions ct Pexistence de produits structurant e ‘T'erritoire.

A travers la description dc la localisation des espaces de production, de leurs
surlaces et de leur évolution, nous sommes en mesure de distinguer plusicurs grandes
régions influentes @ 1.a IFoa et la ceinture verte de Nouméa. Indubttablement ces deux
zoncs représentent le sommet de la hiérarchic de par lc nombre d'exploitations
installées et la quantit¢ de fruits ct Iégumes produits. De plus pour La Foa, I'évolution
des surlaces des vergers et des parcelles maraicheres |, en constante progression, est
un bon indicatcur d¢ T'inlluence de cette commune. la présence d'exploitations
"professionnelles™ incite de nouveaux producteurs a s'installer a proximité ayant de
bons exemples de réussite. ¢t profitant ainsi dc certaines structures mises en place.

Au palicr inféricur, se trouve des communes telles que Bourail, Pouecmbout,
Koné, Voh, Oucgoa, Poucho et Canala qui ont des productions non néghgeables,
mais qui n‘ont pas encorc atleint la phase structurant I'espace ; ¢tant actuellement en
pleine mutation dans la misc cn valeur de leurs parcelles.

Quant aux autres communes de la Grande Terre, ayant des productions
globalement plus faibles, elics n'engendrent dans T'organisation de 'espace que des
influences quasi-inexistantes.

A cette hiérarchie. ¢tabhic sur Ie nombre d'exploitations, les surlaces cultivées
¢t feur ¢volution | une deuxicme peut s'y ajouter fondée celte fois-ct sur les vanétés
de Truits et Iégumes. itant donné que certaines ont unc importance plus développée
que d'autres, clles ont par conséquent une influence plus ¢tendue.

L.es varidlés fruticres ¢l Iégwmicres structurant Pespace sont : les agrumes,
Iitchic bananes, ananas, salades, concombres, et tomates. Ce sont les vergers qui
structurent principalement 'espace, non seulement du fait qu'ils concernent le plus

grand nombre de communcs, mais ausst ¢n raison de la tatlle des parccelles qui sont
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en moyenne plus élevées que les parcelles maraichéres. [.es autres cultures sont

sccondaires et modclent tres peu l'organisation spatiale de l'ile.
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6- It le milieun dans tout ¢a ?

Si les decisions de production sont prises avant tout pour répondre aux
besoins des consommateurs, st la stiucture spatiale de la production dépend par
conscquent de la localisation des espaces de consommation, 1l n'en reste pas moins
vrai que le milicu est essenticl dans le choix de la localisation d'une entreprise
agricole.

Les conditions de la production agricole sont (res particulieres. La source
d'énergie indispensable a toutes les opérations est constitu¢e par fa lumicre solaire
qui, transformce par la photosynthese, est a l'origine de la matiere organique. Cette
source d'énergie ne peut pas Ctre déplacée. La terre apparait comme ['élément
esscnticl de toutes les combinaisons productives. [.e probleme de la localisation se
posc pour Tagricultcur en termes originaux. 1l n'a pas a choisir entre des sites vierges
2l Tur Taut, ou bien acheter des terres a I'endroit qui convient pour la culture qu'il
veut entreprendre, ou bien adapter I'exploitation dont il disposc de maniére a tirer e
meilleur prolit possible de ses aptitudes et de sa position.

Qu'est-cc qui détermine la fertilité d'un terrain 7 Dabord, la quantité
d'éncrgie solaire quiil recoit. Llle cst ¢galement affectée par l'action de lacteurs
limitants. 1'cau indispensable aux plantes ; sans ¢vapotranspiration, pas de montee
de séve, pas de possibilite¢ d'amener jusquaux feutlles les ¢léments minéraux
qu'cmploic la photosynthése. 1.'eau ne sufTit pas @ 1l faut les substances nécessaires a
la plante sous une forme assimilable. Ce qui veut dire que la fertilité dépend a la lois
de la composition chimique du milicu ¢t de la nature des combinaisons dans
lesquelles entrent les éléments.

I.c milieu est un facteur essenticl, mais dans quelles mesures peut-il &re un

factcur déterminant dans la tocalisation de l'activité ?

a - L.e milieu, facteur de la localisation de Pactivité

< Données climatiques :

Nous avons vu précédemment quelles €taient les caractenstiques principales
du climat de Nouvelle-Calédonie, qui situce juste au nord du tropique du Capricorne
ct dans l¢ courant des alizés, bénéficie d'une (empérature peu habituelle en zone
tropicale.

Rappcions que ce climat est découpé en quatre saisons, une saison chaude ct

unce saison Iraiche, aliernées nvec des saisons dites de transition.
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Dans le cas present, ce sont principalement les caracténistiques climatiques
réglonales qui nous intéressent, alin de dégager un lien avee la localisation des

explottations.

- Les précipitations :

lLa carte des isohycles moyennes annuclles ( carte n® 16 ), met en évidence
unc dissymctric entre la cote QOuest et la cote Est. Cela est du en majorité a
l'oricntation de lile du fait que les vents dominants soultlent d'unc zone comprise
cnlre Plist-Nord-Fist et le Sud-list. in clfet, la cote au vent iegoit des précipitations
qui sont environ le double de celles de la ¢ote sous le vent. La chaine centrale de l'ile
dont T'axe paraticle aux cotes est décalc vers l'ouest, ce qui correspond neticment a
I'axe de dissymétric des précipitations, a une importance non négligeable dans cetle
opposition Quesl.1:st.

Nous avons employé précédemment les termes de saison fraiche et de saison
chaude pour caractériser le climat néo-calé¢donien, nous n'avons pas mentionné Ics
termes de saison des pluics et de saison séche caractérisant généralement la zone
tropicale. lls ne sont pas vraiment adaptés a la Nouvelle-Calédonie du fait d'une
certaine connotation de régularité saisonnicre. Or ce n'est pas le cas, bien que
certains mois connaissent des précipilations plus importantes que d'autres. N'importe
quel nots de Tannée peut-étre affecté par des pluies abondantes ou bien par la
sc¢cheresse.

On pcut néanmoms, constater en régle géncrale que Ies mors de janvier,
[¢vricr et mars sont arrosés, ensuite les pluies diminuent progressivement jusqu'en
mai, ¢t a partir de juin on remarque une breve reprise de l'activité pluviométrique
alténuce par rapport au premier trimestre. Deés juillet, on progresse vers une période
scche de septembre @ novembre, avee des mintma en octobre.

Prenons comme exemple le cas de la ville de Nouméa, alin d'itllustrer le
phénomene d'irrégularité pluviométrique mensuelle. Les pluies pour le mois de
[¢vricr a Noumca, sont ¢n moyenne de 117 mm, mais sur 75 ans on a pu noler un
maximum de 586 mm <t un minimum de 14,5 mm, ce qui fait une amplitude de
5715 num Pour les mois " secs ', par exemple le mois de Novembre ( toujours a
Noum¢a) il a pu &tre constate des précipitations allant de 0,0 nun a 392 min,

Fn Ctudiant plus en détail Ta répartition mensuclie des pluies, on vort sc
mettre en place au niveau de la Grande Terre, une clhimatologie intéressante. On
remarque sur la ¢ole sous le vent une augmentation progressive des précipitations du

premier trimestre au fur et a mesure que F'on se dirige vers le nord. Ce phénomene
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est moins évident sur la cote au vent, la proportion des pluics reste sensiblement -
identique du sud au nord.

Grace aux données climatiques générales de la région Sud-Sud-Ouest du
Pacilique, ont peut apporter quelques éclaircissements sur les causes de ces
variations. En effet, la zonc intertropicale de convergence atleint sa position la plus
basse vers le 159 de latitude sud en février-mars, c'est a ce niveau que naissent les
dcpressions tropicales pouvant évolucr en cyclones et affecter la Nouvelle-Calédonic
de décembre a avril. Ces perturbations sont responsables  de  I'abondance
pluviométrique des premters mois de I'année. Le Nord subit plus 16t l'influence de
ces perturbations. La période pluvicuse commence dés novembre ou décembre dans
I'extréme Nord, I'étroitlec bande cotiere de I'list est largement moins sensible a ce
décalage.

A partir des mois de mai-juin, la zone intertropicale de convergence franchit
a nouveau l'¢quateur vers le nord pendant que la ceinture anticyclonique subtropicale
prend de I'extension. Dans un premier temps cetle ceinture constituée par un chapelet
danticyclones successils qui se déplacent d'Ouest en Est, facilite le passage {réquent
dc perturbations d'origine polaire qui atteignent le Sud Jde la Grande Terre,
occasionnant des " coupes d'Oucest " pouvant e violents et extrémement pluvieux.
En juillet et en aodt, la ceinture de hautes pressions atteint son stade de maturité et
les perturbations polaires sont plus espacées. Les variations régionales sont moins
sensibles duant les mois secs. Dans le sectcur de Nouméa, la période la plus séche
s'‘¢chelonne entre septembre et décembre avec un léger mmimum en septembre-
octobre, mais a partir de la Tontouta ( @ 45 km au Nord de Nouméa), ces deux mois
se distinguent bien dcs mois de novembre ct décembre et cette différenciation
s'accentuc au fur ¢t a mesure que l'on progresse vers le Nord.

Sur la cote Lst, la période s€che commence des le mois d'aolt et ce jusqu'en
octobre. Par contre, e minimum relatif” de mai est généralis¢ a l'ensemble de lile,
avril-mai étant ¢n cffet une période dite de transition. l.cs perturbations polaires
nm'atteignent pas la région,

De plus, les vallées ne subissent pas les mémes variations du lait des
influcnces orographiques. T.a répartition des pluics en saison séche est plus
hétérogene et il arrive parfois que linstabilité convective de l'air tropical déclenche
des précipitations sur la chaine centrale et dans les vallées, épargnant la bandc
cotiere.

Prenons en compte les besoins en eau de certaines productions végétales en
zone tropicale, afin de se rendre compte dans quelles mesures ces besoins influent

sur le choix des sites agricoles.

79



Tableau n° 5: Besoins en eau de certaines productions vépétales

en zone tropicale!

cspeces lruiticres besoins en cau en mm / an |
ananas 1200 mm - 1500 mm
avocaticr ) 1200 mm
bananier 1450 mm - 1500 mm
manguier 1000 mm - 1200 imm

Comparons les besoins en cau des productions végélales citées ci-dessus avee

lcs précipitations des communes spéeialisées dans ces cultures.

productions végetales communes productrices | précipitations ¢cn mm

manguier ) Voh entre 1100 ct 1200
Koumac 1013
Poum 1300

ananas l.a Foa 1195
Voh entre 1100 et 1200
Canala 840

bananicr o Mont Dore entre 1200 et [500
Poucbo entre 1700 ¢t 2000

A la vue des précipitations annuelles enregistrées dans les principales
communcs productrices, il savere qu'clles correspondent généralement aux quantités
nceessatres a la plante.

On constate par contre qua Canala, la pluviométrie dépasse les besoins en
eau des ananas ( 1840 mim alors qu'il faut entre 1200 et 1500 mm d'cau maximum ),
ccla ne présente pas un frein pour la production | étant donn¢ que Canala est malgré
tout la trotsicme commune pioductrice d'ananas du Territoire. 1l en est de méme
pour Poucbo qui regoit entre 1700 ¢t 2000 mim d'eau par an alors que les bananes
n'‘en demandent que 1500 mm maximum.

I:n cas de déficit pluviométrique, 1l est indispensable de mettre en place un
systeime d'irrigation. D'apres le recensement agricole, 28 % des exploitations de la

cOte OQuest sont pourvues d'un systeme d'irrigation, contre 2,6 % sur la cote List.

'D'apres 1e Mémento de P'Agronome - Minist Coopération - 1974,
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Les producteurs utilisent différents systemes d'irrigation

machines d'arrosage, par goutte a goutte, par irrigation gravitaire. .

installés le plus fréquemment restent le goutte a goutte ou les machines d'arrosage.
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- Les températures :

La température moyenne annuelle est voisine de 23° C. L'eflet de la latitude
est relativement faible, I'écart n'est que de 2° entre le Sud et le Nord de la cote Quest,
et 1l n'est plus que de 1° entre le Sud et le Nord de la cote Est.

Au cours de I'année la moyenne des températures passe par un maximum en
février et un minimum en juillet-aott. Le maximum est compris entre 25,4° C a Port-
Laguerre et 21,4° C a Poum.

L'amplitude annuelle est dans I'ensemble peu différente d'un point a l'autre de
5,4° C a Poum, elle peut parfois atteindre 8° C a La Foa. A I'Est, ou les températures
sont les plus homogenes, elle avoisine 6° C pour tous les postes.

Les mesures effectuées sur les stations d'altitude permettent daffirmer que le
gradient thermique dans la couche des 400/600 m est assez faible, 0,5° C sur la cote
Est.

Les moyennes mensuelles des minima varient entre 16,3°C et 20,3 ° C. Les
valeurs les plus faibles sont enregistrées a La Foa, Port-Laguerre et Canala, les plus
fortes sont celles de Nouméa. L'écart entre la température moyenne du mois le plus
chaud et celle du mois le plus froid varie de 89° C a La Foa a 5,8° C a Poum,
Poindimié,

Les températures peuvent étre déterminantes dans le choix des cultures, mais

indépendantes au niveau de leur localisation sur la Grande-Terre.

* Les risques climatiques :

Rappelons que les principales périodes de mauvais temps se situent de mi-
novembre a mi-avril, pendant la saison chaude lorsque la zone intertropicale de
convergence atteint sa position la plus basse vers 15° de latitude sud et c'est durant
ce laps de temps que les dépressions ou cyclones tropicaux se forment.

Il existe plusicurs intensités dans les phénomenes dépressionnaires tropicaux
dont voici la classification :

- dépression tropicale modérée : la vitesse du vent moyen atteint 34 noeuds mais ne
dépasse pas les 47 nocuds.
- dépression tropicale forte : la vitesse du vent moyen atteint 48 noeuds mais ne
dépasse jamais 63 noeuds.
- cyclone tropical ou ouragan : la vitesse du vent moyen est €gale ou supérieure a 64

noeuds.
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On distingue trois zones de formation entre les 5° et 15° de latitude sud, et
qui se situent :
- au nord-ouest de la mer de Coratl ( sud de la Papouasie ).
- au voisinage immédiat ou au sud des iles Salomons

- au nord des iles Fidji, plus particulierement entre le sud des Ellices et Rotuma.

Ces perturbations sont dans un premier temps relativement stationnaires mais
décrivent par la suite une trajectoire dont l'orientation est fréquemment Est-Ouest,
avant de devenir Ouest-Est au moment ou elles atteignent les latitudes moyennes et
sont entrainées dans Ia circulation générale d'Ouest.

La vitesse de déplacement vers la zone maritime de la Nouvelle-Calédonie
est de l'ordre de 8 nocuds et augmente par la suite jusqu'a plus de 30 noeuds a la
latitude de Noumea.

Les phénomeénes selon leur intensité et la situation générale peuvent soit se
combler et disparaitre entre les 25° et 30° de latitude sud, soit pris dans la circulation
polaire australe d'ouest, poursuivre encore leur progression.

Les services de la météorologie évaluent qu'en moyenne une dizaine de
perturbations tropicales actives, qui atteignent donc au moins le stade de dépression
tropicale modérée, parcourent annuetlement la zone Sud-Ouest du Pacifique.

La zone la plus exposée est celle délimitée par les paralléles 17° et 21° Sud,
et les méridiens 161° et 167 °. En effet, on dénombre pour cette région un total de
163 cyclones tropicaux et de 338 dépressions tropicales modérées et fortes, toujours
durant les 31 saisons cycloniques allant de 1947-1948 4 1977-1978.

La partie nord de la Grande Terre est incluse dans cette zone et le passage de
ces cyclones et dépressions y occasionnent des dégats importants sur les cultures, dus

a l'action du vent, aux fortes précipitations et aux marées de tempéte.
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< Le réseau hydrographique :

La Grande Terre dispose d'un réseau hydrographique particulieérement
développé et original. En effet, les bassins versants sont de petite taille, en raison de
la forme allongée de Il'ile et de son relief montagneux, ce qui ne favorise pas le
développement de cours d'eau tmportants.

Les débits suivent évidemment le rythme des précipitations. Les mois de
basses eaux s'observent entre aoiit et novembre, le débit d'étiage mensuel le plus bas
se produit en moyenne en octobre sur les bassins les plus arrosés du Sud du
Territoire et du Nord de la c6te Est, et en novembre sur les bassins les moins arrosés
de la cote Ouest. la date d'étiage absolu est tres variable sutvant les années.

Les précipitations reprennent en décembre mais les débits mensuels les plus
¢levés s'observent de janvier a avril, avec un maximum centré sur février ou mars
selon les bassins. C'est pendant ces quatre mois que se produisent habituellement les
crues maximales dues aux passages des cyclones et dépressions tropicales.

Les irrégularités saisonnieres prononcées des précipitations se retrouvent
accrues au niveau des débits. Ceci est di a la petitesse des bassins versants qui
répercutent immédiatement la lame d'eau, les temps de réponse des bassins aux
averses étant trés courts. De plus, ces bassins versants du territoire ont généralement
des terrains peu perméables.

Les valeurs de débits d'étiage sont donc principalement liées aux régimes
pluviométriques et aux capacités de rétention des bassins versants, mais en I'absence
de précipitations, ces débits d'étiage sont uniquement alimentés par les nappes
souterraines. Par contre, étant donné la taille réduite des bassins versants et la nature
des sols, les nappes sont peu développées.

C'est pourquoi, en période de sécheresse, de gros problémes se posent pour

les agriculteurs qui sont obligés de s'équiper en systemes d'irrigation.
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< Les potentiels agro-pédologiques des surfaces utilisées :

La répartition des sols obéit dans un premier temps aux facteurs climatiques,
géologiques et topographiques. Le principal élément déterminant dans le cas de la

Nouvelle-calédonie, est 'opposition des versants.
Caracteristiques des principaux sols :
- Sols peu évolués

* Sols peu évolués d'apport :

Il s'agit soit de sols d'apports fluviatiles localisés dans les vallées, soit de sols
de mangroves sur alluvions fluvio-marines développés a I'embouchure des cours
d'eau ( cOte Ouest ). S'ils proviennent d'un matériel géologique ultrabasique, ces sols
ont une teneur élevée en 1on magnésium. Leur texture est argilo-limoneuse. Carencés
en phosphore et pauvres en potasse, les sols des vallées sont cependant les terres les
plus fertiles du Territoire. Les sols sur alluvions fluvio-marines sont périodiquement

inondés et regoivent l'apport s€dimentaire des grandes crues.

* Sols peu évolués d'érosion :

Ces sols sont situés sur les reliefs accidentés, notamment dans la chaine
centrale. Ils peuvent présenter un horizon daltération profond. Les cultures
maraichéres et arboricoles ne reposent pas sur de tels sols du fait du relief trop
accidenté.

-Vertisols

Ces sols apparaissent en position basse sur des alluvions anciennes et sur les
bas de versants des collines ou de massifs de roches basiques et ultrabasiques, ce
sont des sols trés argileux. Malgré leur texture lourde, un drainage insuffisant et leur
pauvreté en azote, en potassc et en phosphore, ces sols de plaine sont assez fertiles

quand ils ne sont pas trop magnésiens.

-Sols calcimagnésiques

lls se forment sur des roches calcaires ou sur des accumulations de
carbonates ou de sulfates. Les sols carbonates ( rendzines calcaires ou magnésiennes)
se développent sur du calcaire ou sur des encrolitements carbonatés sur la cote ouest.
La faible épaisseur des rendzines calcaires les rend difficilement utilisables pour le

maraichage et l'arboriculture. Les sols développés sur croiites de carbonate de
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magnéstum sont tres peu fertiles en raison de I'excés de magnésium. [l en est de
meéme des sols formés sur accumulation gypseuse, vu leur richesse en sulfates et en
chlorure.

Ces sols paraissent présenter un premier stade d'évolution vers la formation

de sols ferrallitiques allitiques?.

-Sols brunifiés tropicaux

Intermédiaires entre les sols peu €volués d'érosion et les sols climaciques
( fersialiitiques et fcrralitiques), ces sols bruns a rouges peu épais sont typiques des
paysages a reliel ondulé ou faiblement accidenté de la Nouvelle-Calédonie. Deux
ensembles peuvent étre dégagés en fonction du degré de saturation de leur capacité
d'échange.

* Sols bruns eutrophes :

Ils sont situés sur les versants €rodés des collines et des massifs de roches
basiques et ultrabasiques. Ce sont des sols modaux moyens en dépit de leur déficit en
potassium et en phosphore mais leur réserve hydrique est faible du fait du manque de
profondeur. Sur roches ultrabasiques un déséquilibre chimique marqué, lié a de

fortes tencurs en magnésium, en chrome et en nickel, diminue encore leur fertilité.

* Sols bruns désaturés ferruginisés :

Bien représentés sur le versant oriental de la chaine centrale sur roches
métamorphiques et sous climat réguliérement humide autorisant la forét dense. Ces
sols sont acides et fortement désaturés en bases. lls ne devraient pas en raison de leur
faible tencur en éléments nutritifs ( calcium, potassium, phosphore), et de leur

grande sensibilité a I'érosion, faire I'objet d'une utilisation agricole.

- Sols fersiallitiques

On y distingue dcux ensemblcs

* Sols fersiallitiques rouges, lessives :

Ils apparaissent sur les collines de roches siliceuses ou schisteuses de la cote
Quest. lls sont caractérisés par un horizon A sableux et blanchi, d'épaisseur variable
qui surmonte un horizon B trés argileux et rubéfiés. D'une fagon générale, la lertilité
des sols fersiallitiques lessivés est médiocre. A leur pauvreté chimique s'ajoute une
discontinuité texturale qui nuit a la pénétration des racines et de 'eau et entraine des

risques d'érosion par fortes pluies.
Zlercinier- 1971,
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* Sols fersiallitiques rouges ou jaunes, lessivés ou non :

lls sont observés sur la chaine centrale et sur la cote Est sur roches
métamorphisées. lls sont caractérisés par un profil daltération profond, une
argilification en surface et la présence de minéraux micacés peu altérés a faible
profondeur. Ces sols sont extrémement acides et fortement désaturés en bases,
pauvres en azote et phosphore. Leur niveau de fertilité chimique est de ce fait

médiocre, mais ils sont profonds , argileux et a réserve hydrique assez élevée.

- Sols ferralitiques

On les trouve dans les secteurs les plus humides de la Grande terre et sur
toutes sortes de substrats géologiques.

Ce sont des sols a évolution géochimique poussée, marquée par la quasi
disparition des minéraux primaires altérables de la roche-mére et I'absence d'argile.

* Sols ferralitiques ferritiques :

En position sommitale sur les massifs ultrabasiques, ils sont de couleur rouge
foncé a brun jaunitre et ont tendance a s'indurer. Cela se traduit par une
concentration en surface de gravillons ferrugineux, de blocs de cuirasse. Cette
induration est favorisée par la constitution trés ferrifére de ces sols. Le défaut de
minéraux argileux explique I'absence de capacité d'échange des horizons minéraux.
Les caractéristiques physiques de ces sols profonds seraient favorables a la
croissance de végétaux, malgré une stabilité structurale médiocre en profondeur mais
leur niveau de fertilité chimique est trés bas. On observe une concentration des
¢éléments fertilisants dans les horizons humiféres. Par contre, les teneurs en
magnésium sont souvent trop élevées et ces sols sont fortement carencés en
phosphore, en potassium et en calcium. La toxicité nickelifére explique également la

fertilité médiocre de ces sols’.
Schématisons la disposition des sols de la Grande Terre en fonction de la
pente et du versant, c'est-a-dire du climat. Etant donné que celui du versant Ouest est

plutét tropical a saison séche, alors que le versant Est et la chaine centrale

connaissent un climat tropical humide.

L. L'huillier - 1994,
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Schéma n°10 : Disposition des sols en fonction du versant et de la pente?

versant Ouest forte pente forte pente versant Est

sols peu évolués d'érosion sols peu évolués d'érosion

faible pente sols bruns rendzines faible pente
sols fersiallitiques sols bruns
sols ferrallitiques sols fersiallitiques

plaine

vertisols
sols peu évolués d'érosion rendzines
rendzines sols bruns
sols bruns sols fersiallitiques
sols fersiallitiques podzols
sols peu évolués d'apport sols peu évolués d'apport
sols hydromorphes podzols

En étudiant ce schéma, on s'apercoit que les sols les plus fertiles, c'est-a-dire
les sols peu évolués d'apport fluvialile, se retrouvent aussi bien dans les vallées de la
cote Ouest que dans celles de la cote Est. Par contre, on retrouve les sols
hydromorphes exclusivement sur la cote Est. Plus la pente est forte, moins on trouve
des sols pouvant [aire I'objet d'une mise en valeur agricole.

I sera intéressant d'étudier a une échelle plus fine, la mise en valeur de
certains sols néo-calédoniens en maraichage ¢t en arboriculture .

Deux exemples paraissent intéressants.

- Les vallées de la Coulée et de la Lembi, qui se trouvent dans les massifs
ferralitiques du Sud dc la Grande Terre, et qui sont néanmoins une grosse zone
productrice et prioritaire dans les projets de développement agricole local, du fait de

la proximité du marché de Nouméa. (cf. carte n°17).

4Schéma établi a partir du tableau de la répartition des sols néo-calédoniens, en fonction de la roche-
meére, du climat et de la topographie. Planche XIV Atlas de Nouvelle-Calédonie ORSTOM.
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- La vallée de La Foa, également haut lieu du maraichage et de l'arboriculture comme
nous l'avons déja mentionné.

La Coulée et la Lembi :

' .u\." o
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Source : B. Mermoud, 1994,
carte n°17 : Situation du bassin versant de la Lembi

Trois types de substrats géologiques ont pu étre définis :
- un ensemble sur roches ultrabasiques
- un ensemble acide

- un ensemble de formations fluviatiles récentes

L'ensemble sur roches ultrabasiques

Cet ensemble est constitué de massifs montagneux au relief accentué ( pentes
de l'ordre de 40 a 50 % ), se raccordant progressivement a la vallée par un piedmont
de pente plus réduite et un glacis colluvial de pente faible ( < 10 % ).
On y trouve des sols fortement rajeunis qui sont essentiellement situés en haut des
versants. lls sont peu épais, et dans le cas extréme le sol a disparu pour laisser place

a la roche a nu, ainsi que des sols d'apports colluviaux lorsque la pente est plus
faible.
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L'ensemble sur les formations (Tuviatiles :

Cet ensemble au relief peu accentué, situ€ de part et d'autre des rivieres, entre
les massifs montagneux, est constitué par la plaine alluviale stricto sensu et un
glacis alluvio-colluvial qui se raccorde aux massifs péridotitiques.

L'¢élévation progressive de l'altitude au niveau du glacis d'une part et
I'existence d'un important bourrelet de berge le long des riviéres, d'autre part, conduit
a la formation d'une zone dépressionnaire au centre de cet ensemble. Les matériaux
constilutifs de cet ensemble sont composés :

- d'¢léments sesquioxydiques apportés par colluvionnement

- de matériaux argileux insérés.

L'ensemble sur les formations acides

C'est I'ensemble Ie plus complexe. Des filons ou de petites masses de roches
acides sont présentes essentiellement au Nord-Est, & proximité de la confluence des
dcux rivieres.

Trois grandes facettes topographiques se distinguent : le versant convexe
(amont ), le replat ( partie médiane), le versant concave (aval). Ces différentes zones
se caractérisent par des phénoménes de rajeunissement a l'amont et d'accumulation
ou d'appauvrissement a l'aval.

Voici l'organisation générale pédologique des sols ferralitiques dans les zones
de la Coulée et de la Lembi.

L'observation des paysages fait apparaitre deux ensembles de modelés :

- Un ensemble constitué de massifs montagneux dont les altitudes maximales
atteignent 798 m et dont les sommets sont fréquemment a des altitudes comprises
entre 400 et 600 m ( pic de Mouirange, 469m ). Le relief est accentué présentant des
pentes de 'ordre de 40 a 50 %. L'ensemble des massifs se raccorde progressivement a
la vallée par un piédmont de pente plus réduite ( 20 a 10 % ) et un glacis colluvial de

pente faible ( inférieur a 10 % ).

- Un ensemble au relief peu accentué, situé de part et d'autre des riviéres, entre les
massifs montagneux, constitué par la plaine alluviale et un glacis alluvio-colluvial
qui se raccorde au massif. C'est sur ce dernier que les exploitations sont situées.

On remarque en effet, que les producteurs se sont installés principalement sur
les modelés de plaine et glacis alluvio-colluviaux, essenticllement sur des sols peu

évolués non climatiques d'apports alluviaux.
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Les cultures maraichéres ne sont donc pas situées sur des sols ultrabasiques,
impropres a toute culture, mais sur des sols alluviaux. Par contre, le probléme
d'espace peut se poser quand on voit la proportion des sols capables d'accueillir des
cultures par rapport a l'ensemble des massifs, c'est pourquoil on y trouve beaucoup

plus de maraichage qui demande bien moins de place que de vergers.

La vallée de La Foa :

la région cartographiée se situe dans la moitié méridionale de la cote Ouest
du Territoire.
Trois grands ensembles géologiques y apparaissent :
- les formations volcano-sédimentaires
- les formations plutovolcaniques qui sont en fait des formations de substrat

- les formations superficielles

Carte n°18: Les formations géologiques de la vallée de La Foa
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Les formations volcano-sédimentaires :
- les formations anté-permiennes, de taible importance sur la zone prospectée, elle

représente la bordure Sud du massif'de la Boghen.
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- les lormations du Trias moyen au Lias anté-Toarcien que l'on trouve sous forme de
tufs remaniés.
- les formations du Crétacé supérieur qui sont discordantes ou en contact anormal

avec les formations du Trias ou du Lias.

Les formations plutovolcaniques :
- les formations anté-Sénoniennes, correspondent a des dolérites dominantes et sont

présentes a I'amont de la Oua Pocquereux et de la Ouane.

Les formations superlicielles :

les géologues ont distingué

- les formations de picdmonts, ou de dépdts de bas de versants et alluvions anciennes
indiflérenciées. Elles sont situées dans les vallées de La Foa et de la Fonwhary, mais
couvrent, en fait, de plus vastes surfaces. A des alluvions anciennes se mélent des
colluvions issues de démantelement et d'altération des massifs environnants.

Voici pour ces formations de piedmonts les caractéres favorables et défavorables ;

- caracteres favorables :
Ces formations pourtant de bas de versant ne connaissent aucun risque de

submersion. [l n'y a pas d’hydromorphie ni de salinité.

- caractéres défavorables :
Ils sont parfois sur des pentes assez €levées et dans ce cas les sols sont sensibles a
I'érosion. 1l y a de nombreux éléments grossiers en surface. De plus, c'est un sol

pauvre en phosphore et les horizons de surface sont pauvres en mati¢re organique.

- les alluvions anciennes, sont situées dans la partie amont des cours d'eau principaux
et regroupent plusieurs niveaux de terrasses a sols peu argileux, surélevées par
rapport au lit actucl des cours d'cau.

Les terrasses sont manifestement anciennes. Le niveau le plus élevé surplombe le
second d'environ quatre métres, et est constitué de sols brunifiés des pays tropicaux
eutrophes.

Le second niveau est lui-méme surélevé de six métres par rapport au lit de la riviere
et est également constitué¢ de sols brunifiés tropicaux eutrophes. Les caractéres
favorables sont les suivants : trés faibles risques de submersion, une pente faible a
nulle non sensible a I'érosion, pas de pierrosité de surface. Par contre, le sol est

pauvre en phosphore.
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it est indubitable que les exploitants lors de leur installation recherchent
avant tout de bonnes terres bien situées. Malheureusement dans bien des cas leur
choix se voit restreint, du fait des probléemes de revendications fonciéres, et des
acces parfois trés difficiles des parcelles.

Dans bien des cas, on s'aper¢oit que contrairement a toute logique, le milieu
n'est qu'un facteur secondaire et non primaire dans le choix de la localisation des
parcelles. Cect est de plus en plus vrai, étant donné que les exploitants ont
sulfisamment de matériel et de moyens pour compenser des conditions physiques pas
toujours optimums. Certains producteurs au col de Mouirange au Mont Dore, ont
entiecrement substitué la terre dorigine par une, largement plus fertile et plus
appropriée aux cultures maraicheres ou arboricoles. Mais il est indéniable que ceci

engendre beaucoup de dépenses que tous les producteurs ne peuvent se permetire.

b - L'activité en tant qu'agent de transformation du milieu

Il parait évident que deés que I'homme exploite le milieu, cela induit des
transformations du paysage a plus ou moins long terme et plus ou moins
conséquentes. La mise en valeur de terre implique dans un premier temps un
aménagement des parcclles, qui se traduit dans beaucoup de cas par un
défrichement.

Les parcelles aménagées ont perdu dans un premier temps leur couvert
végétal d'origine sur les versants et dans les talwegs. Les déboisements ont souvent
é1¢é faits par le feu, qui dans de nombreux cas a dépassé les limites des parcellés et a
sérieusement collaboré a la mise a nu des sols, les rendant ainsi plus sensibles a
I'érosion. En effet, ces sols déboisés pour la mise en culture sont plus facilement
soumis a I'érosion étant donné, que les pluies tombent plus violemment sur le sol,
n'étant pas amorties par le couvert végétal, et qu'il n'y a plus de racines pour retenir la
terre.

De plus, les techniques culturales augmentent la sensibilité des sols.
Effectivement le billonnage parallélc a la pente est fréquemment pratiqué par les
exploitants. Cette technique a pour le maraicher |'avantage de pouvoir travailler plus
aisément, tant pour la préparation du terrain avec les cngins mécaniques que pour
I'entretien et les récoltes. Mais le billonnage paralléle a la pente augmente le
drainage et provoque des rigoles dés que les pluies ont encroiité les flancs, les eaux
étant concentrées en lilets dans ces billons.

Les matériaux charriés sont accumulés en bas des pentes et forment un bourrelet, a

moins qu'ils ne soient dircctement entrainés a la riviére.
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A long terme, ce processus engendre une perte d'épaisseur de !'horizon
humifere, une perte de capacii¢ d'infiltration et de stockage de l'eau, diminution des
nutrunents, fatigue du sol et finalement baisse de rentabilite¢ de la terre. le simple
exces d'eau peut egalement introduire 'érosion des pentes modestes ( 5 a 10 % ).

Les outils et le materiel agricole utilisés accentuent ['érosion des terres
ameublies. Le sol est pulvérise en surface par un rotavator, rendant les sois trés
légers mais nettement plus sensibles au transport des €léments, et a I'érosion linéaire.
La motorisation provoque la compaction qui accélere la dégradation des terres.

Certains sols nécessitent dans la mise en valeur agricole des apports en
engrais telativement nmporfants. Les exploitations utilisent essentieliement du
fumier, du nitrate de potasse, de l'urée. Mais les arrosages réguliers ou les tortes
ptuies occasionnent des ruissellements qui véhiculent ces produits dans les rivieres
causant une pollution progressive.

Photo n° 4 : La ceinture verte de Nouméa, pas si verte que cela.

Source : auteur, 1995
Cette pheto a £té prise au col de Mouiranges, sur la commune du Mont Dore.

haut lieu du maraichage et de 'arboriculture. Les cuitures sont faites sur des sols

terralitiques. On remarque aussi. ies effets de {'€rosion.
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C - Du producteur au consommateur

[Entre les trois pdles que constituent les unités de production, les unités de
consommation et les marchés, circulent des fTux qui sont de trois types : les flux de
biens, les flux monétaires et enfin les {lux d'information. Mais seuls les flux de fruits
et [éguimes feront I'objet d'une étude, dans le dessein de schématiser I'organisation de
I'espace, et de comprendre ainsi la maniere dont naissent et s'ordonnent dans l'espace
les circuits. Les [lux de biens trouvent lcur origine dans les unités de production,

transitent par les marchés et disparaissent au niveau des foyers de consommation.
1 - Itinéraires des dessertes sur Ia Grande Terre
a - Routes et pistes calédoniennes

A travers les parties précédentes traitant de la localisation des activités
maraicheres et arboricoles, nous avons été amenés a réaliser la dispersion de
l'activité sur l'ensemble de l'ile, rendant les flux plus nombreux et complexes.
L'é¢tude de la localisation des exploitations s'étant faite a l'échelle communale, sans
détailler avec exactitude leur situation géographique sur le territoire de chaque
commune!', nous avons le tort de considérer que toutes les exploitations se situent a
proximité des bourgs principaux. Or l'enclavement de certaines contrées représentent
des complications supplémentaires dans le transfert des marchandises jusqu'au
marché. Le déplacement de biens périssables est toujours relativement difTicile et
délicat. Il faut un équipement spécial ainsi qu'un minimum d'infrastructures pour
assurer un transport dans de bonnes conditions.

En Nouvelle-Calédonie, les moyens de transport pour acheminer les fruits et
Iégumes sont extrémement réduits, la route restant la seule infrastructure sur le
territoire. Or, pour les marchandises, d'autres modes de transport sont indispensables
pour abaisscr les cotts : la voie ferrée permet des envois massifs a bon marché, mais
elle implique une inlrastructure complexe surtout si les convois sont lourds. Les
pentes doivent demcurer tres faible ( inférieures a 10 % ), st I'on ne veut pas trop
dépenser en énergie dc traction. Le train est alors aussi cher que les voics
autorouticres. La grande chaine centrale ne simplifie pas la mise en place d'une ligne
de chemin de ler rehant un certain nombre de régions a Nouméa.

l.e réseau routier de la Grande Terre, qui s'étend sur plus de 5000 km |
comprend des routes ct des pistes. (cf. carte n°19). La RTI constitue la route

principale reliant Noumeéa aux communes de la cote Ouest jusqua Koumac. Cetle

' t.es renseignements dont nous disposons ne nous permettent pas toujours de connaitre la focalisation
exacte de toutes les exploitations du fait du secret statistique.
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route se poursuit sur la cote List avec de nombreuses portions non bitumées, jusqu'a -
Thio. Quelques transversales relient la cote au vent a la cdte sous le vent. [lormis ces
trongons asphaltés, ce sont des pistes ui rompent I'isolement de nombreuses tribus,
localis€ées principalement dans la chaine. Ce sont les infrastructures les plus
e¢conomiques ; bien souvent les cours d'eau sont franchis par de simples radiers, dont
la viabilité risque d'étre modifice aprés une période pluvieuse. L'expérience montre

que la circulation a vite fait de dégrader ces aménagements modestes.
b - Les zones desservies par les colporteurs, grossistes et autres intermédiaires

Plusieurs éventualités s'olfrent aux producteurs :

-vendre eux-mémes leur production sans intermédiaire, soit directement a
I'exploitation soit aux marchés locaux ou encore au marché de gros de Nouméa. Les
deux derniers cas nécessitent I'achat d'un véhicule adéquat, et engendrent de grosses
pertes de temps, c'est pourquoi de nombreux producteurs adoptent une autre solution,
- faire appel a des spécialistes afin d'écouler leur marchandise. Deux professions se
chargent de transporter et de vendre les fruits et Iégumes au marché de gros de
Ducos. 11 s'agit des colporteurs et des grossistes. Le colportage en fruits et légumes,
activité tres répandue en Nouvelle-Calédonie, consiste a aller chez les productcurs
prendre régulierement lcs produits et a les vendre deux fois par semaine au marché
dec gros. Sur I'ensemble du Territoire, 18 colporteurs sillonnent en permanence les
routes et pistes, a la recherche de fruits et Iégumes. Contrairement a un transporteur
traditionnel, qui n'est jamais propriétaire de la marchandise, le colporteur lui,
I'achéte, mais sans prendre beaucoup de risques, ¢tant donné qu'il le fait apres I'avoir
revendue au marché de gros. Les colporteurs ont la réputation de desservir un grand
nombre de régions et de tribus plongées dans un profond isolement.(cf. carte n°20).
En effet, afin de protéger leur profession actuellement menacee, les colporteurs
avancent comme argument leur action de désenclavement des tribus difficiles
d'accés, ainsi que leurs actes qui dépassent selon, eux, ceux d'un grossiste (
approvisionnement cn maltcriaux, cn ¢picerie...).

Or, les réponses aux questionnaires concernant les zones qu'ils desservent, ne
coincident pas avee leurs discours. Généralement ils ne souhaitent plus endommager
leurs camions sur les pistes de plus en plus mauvaiscs, pour aller chercher quelques
produits dans les secteurs reculés.

La plupart d'entre cux?, desservent les communes principales de la cote Ouest
jusqu'a Bourail, deux fois par semaine, certains poussent leur tournée jusqu'a Voh,

mais sans y inclure les nombreuses tribus implantées dans ces communcs ¢t sur la
2 Sur les 18 colporteurs, seuls 11 ont pu étre contactés et ont répondu au questionnaire.
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cdte Est. Leurs circuits (cf. schéma n°1 1), se trouvent certainement influencés par la -
localisation des principaux exploitants. Les colporteurs réussissant a charger leurs
caimions en faisant un mintimum de kilometres, n'éprouvent pas le besoin d'aller dans
des coins reculés difficiles d'acces.

Les producteurs perdus dans la chaine l'ont conflirmé en précisant qu'ils
devaient aller porter eux-mémes leurs fruits et légumes jusqu'a la route principale la
plus proche. Pour beaucoup d'exploitants concernés, il cst difficile de transporter
sans véhicule les produits deux fois par semaine sur plusieurs kilométres ce qui ne
les incite pas a produire davantage, alors qu'ils connaissent déja des problemes
d'¢coulement de marchandise.

Certains producteurs encouragés par le passage de colporteurs a proximité de leur
terrain ont entrepris le maraichage ou l'arboriculture, puis quelques années apres se
retrouvent isolés suite a I'abandon de certains itinéraires par ces colporteurs.

Les opinions des exploitants vis-a-vis des colporteurs différent beaucoup
d'une personne a une autre. Certaines vantent les qualités et la souplesse du systeéme,
et sont (res altachées a cette méthode de commercialisation. D'autres au contraire,
réprouvent leur maniere de travailler, et le manque de ponctualit¢ dans leurs
tournc¢es, mettant le producteur dans I'embarras avec ses produits cueillis. Dec plus,
elles estiment que les fruits et légumes voyagent dans de mauvaises conditions dans
des camions souvent débachés sous le soleil, augmentant considérablement les
pertes.

Les colporteurs subissent depuis quelques années une forte concurrence de la
part des grossistes du marché de gros. Ces derniers, ne se contentent plus
d'approvisionner les magasins de brousse, mais vont de plus en plus chercher
directciment la marchandisc aupres des producteurs, avec des camions frigorifiqucs
adéquals pour le transport des fruits et légumes, faisant énormément de tort aux
camions bachés des colportcurs. Les grossistes désenclavent encore moins les tribus
reculées que les colporteurs.

Actuellement , certains producteurs arrivent a vivre avec l'aide d'associations
ou de sociétés spécialisées dans la commercialisation des fruits ct Iégumes.
1.'association Arbofruits, assume en plus de ses nombreuses actions, la fonction
d'intermédiaire dans les tribus isolées, en transportant les produits au petit marché de
Nouméa, ou elle possede une table.

Socofruits, société qui se charge de la commereiahisation des fruits, principalement
dans le but d'exporter, dessert toutes les communes de la Grande Terre deux fois par
scmaine. Ces intermédiaires travaillent donc sur plusieurs fronts a la fois, en se

chargeant de la commercialisation sur le territoire et a ['étranger.
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Schéma n°11: Circuits de commercialisation des fruits et Iégumes
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Carte n° 19 : Routes et pistes calédoniennes
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Carte n° 20 : Enclavement des tribus ou insularité intérieure
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2 - Les flux vers les marchés étrangers

Les flux vers les marchés étrangers restent minimes, tant pour les destinations
que pour les quantités exportées, du fait de la position géographique de la Nouvelle-
Calédonie dans le pacifique Sud.

Les exportations ont déja été¢ évoquées précédemment lors de la description
des marchés étrangers. Rappelons que les pays demandeurs de produits calédoniens
sont essentiellement le Japon, la Corée du Sud, Wallis et Futuna, la Nouvelle-
Zélande et la Polynésie Francaise.( cf. carte n°® 4).

Les plus gros clients demeurent le Japon, malgré la distance qui le sépare de
la Nouvelle-Calédonie, mais uniquement pour deux produits que sont le squash et le
litchi, et la Corée du Sud principalement pour des Iégumes et quelques litchis. L'Asie
recoit par conséquent la majorité des flux de fruits et légumes en partance de
Nouvelle-Calédonie, pour le poids et non pour la diversité des produits.

Les quantités expédiées vers différentes iles du Pacifique Sud que sont la
Nouvelle-Zélande, Wallis et Futuna et la Polynésie Frangaise, sont sensiblement
identiques. Seule la diversité des produits acheminés différent d'une ile & une autre.
La totalité des exportations a destination de la Polynésie Frangaise est composéé de
fruits divers, sans l'existence d'une émergence pour un fruit particulier. A destination
de Wallis et Futuna sont envoyés des légumes et fruits divers et plus particuliérement
des litchis. La Nouvelle-Zélande commande a la Nouvelle-Calédonie des ananas, des
litchis et des 1égumes divers.

Les flux vers les marchés étrangers se résument a ces quelques exportations,
qui pour certaines pourraient voir leur quantité augmenter d'ici quelques années.

Par contre, malgré la relative proximité de I'Australie, il n'existe aucune exportation
a destination de ce pays, qui vit certainement avec ses productions locales, et est par

ailleurs trop strict phytosanitairement parlant pour la Nouvelle-Calédonie.
3 - Hiérarchie des flux

Toute une hiérarchie des flux est amenée a se mettre en place entre les
producteurs et le marché de gros de Ducos, puis entre ce demier et les foyers de
consommation.

De toute évidence, les flux les plus importants du territoire sont ceux
alimentant le marché de gros en provenance des communes les plus productrices de
la Grande Terre., étant doniné que tous les fruits et Iégumes doivent obligatoirement
y transiter. ( cf. schéma n°12).
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Les flux principaux proviennent essentiellement des communes de la cote -
Ouest, mais ce n'est qu'au niveau de Bourail que le flux augmente. Sur la cote Est
c'est au niveau de Canala qu'il s'élargit.

Le marché de gros de Ducos est majoritairement alimenté par le flux en
provenance de La Foa qui est une importante commune productrice du Territoire,
plus que les communes de la ceinture verte de Nouméa prises séparément. Le

marché de gros est également alimenté par un flux provenant du Mont-Dore.

Schéma n°12: Les flux de fruits et légumes des exploitations

au marché de gros
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D - Schéma général de I'organisation de I'espace

L'organisation spatiale du Territoire par et pour les fruits et légumes peut se
résumer a travers un schéma. Ce demier sera un support permettant de mieux
analyser certains problémes rencontrés dans la filiére des fruits et légumes.

1 - A I'échelle territoriale

Le schéma des circuits de commercialisation nous a permis de connaitre le
fonctionnement de la filiere des fruits et légumes, depuis le producteur jusqu'au
consommateur.( cf. schéma n°ll). Mais comment se traduit dans l'espace
l'application de cette organisation, entre autre le passage obligé des fruits et Iégumes
par le marché de gros de Nouméa ?

En effet, le circuit de commercialisation peut paraitre sur le papier comme
étant un bon systéme, principalement pour le contréle des productions et des ventes,
dans le but d'ouvrir ou de fermer les importations de fruits et Ilégumes, ou d'inspecter
la qualité des produits afin d'éviter que les producteurs commercialiseént des fruits et
légumes de mauvaise qualité pouvant faire chuter les cours. ‘ ‘
Mais il n'en est pas forcément de méme dans la réalité spatiale de la Nouvelle-
Calédonie. Avec cette méthode, tous les fruits et Iégumes du Territoire, méme ceux
de l'extréme nord de lile sont automatiquement acheminés sur Nouméa, et pas
toujours dans de bonnes conditions. Apres étre passés au marché de gros de Ducos,
certains d'entre eux refont le chemin inverse vers leur commune d'origine, dans les
mémes conditions, afin d'approvisionner les magasins de la brousse. A l'aller comme
au retour les produits subissent des altérations entrainant la perte d'un certains
nombre d'entre eux. Les fruits et légumes que I'on retrouve dans les magasins de
brousse ne sont pas de trés bonne qualité et a des prix prohibitifs. Les commergants
s'en plaignent beaucoup ne pouvant proposer que des produits médiocres, alors qu'a
proximité de leur magasin se trouvent des maraichers et des arboriculteurs qui
seraient préts a leur vendre directement fruits et légumes de qualité. Mais beaucoup
ayant passé des contrats avec des grossistes, n'ont plus le droit par la suite de vendre
eux-mémes leurs récoltes.

Voila ce que le passage au marché de gros entraine comme absurdités, étant
donné la position excentrée de Nouméa. Le systeme serait moins aberrant si le

marché de gros était plus centralisé sur le Territoire.
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2 - A I'échelle régionale

L'organisation de la filiecre a I'échelle régionale est globalement plus
complexe, €tant donné que, dans un premier temps la superficie du champ d'action
de la filiére pour les exportations est immense par rapport au "caillou”; actuellement
elle couvre dans le Pacifique Sud la zone allant de la Nouvelle-Zélande au Japon et a
I'Est jusqu'en Polynésie Frangaise.

Dans un deuxiéme temps, cette organisation n'est pas uniquement fonction
des décisions des responsables du Territoire, mais surtout des décisions prises par les
pays voisins quant aux achats de fruits et l[égumes calédoniens. Méme si le systéme
ne convient pas a la Nouvelle-Calédonie, elle n'est guére en mesure d'envisager de
grandes modifications. Les moyens de transport pour acheminer dans de bonnes
conditions les fruits et légumes sont limités aux frets a€riens et maritimes. Par
contre, les néo-calédoniens auraient la capacité d'augmenter les flux d'exportations
en améliorant la qualité des produits et en réduisant les colits de productions afin
d'étre compétitifs sur le marché étranger.

Depuis quelques années, la Nouvelle-Calédonie a entrepris de réduire les
importations de fruits et légumes sur son territoire dans le but de favoriser les
productions locales. Ceci a été rendu possible, par une meilleure connaissance du
marché et une régulation de plus en plus fine.

Il est donc évident que l'organisation de I'espace régional n'est pas
exclusivement déterminée par la Nouvelle-Calédonie.

Cependant, on peut avancer que les exportations influencent, dans une
certaine mesure, l'organisation de la filiere sur le "Caillou”, et plus particulierement
la localisation des aires de productions. Les fruits et Iégumes destinés principalement
a l'exportation, n'ont pas spécialement besoin de se situer a proximité du marché
local devant étre approvisionné trés régulierement, et peuvent de ce fait étre les
spécialités de la Province Nord. Or, dans la réalit¢ on ne retrouve pas cette
organisation, les litchis se trouvant étre cultivés au Mont Dore et les Squash dans la
région de Bourail.

3 - Peut-on calquer ce schéma sur le modéle de Von Thiinen ?

Le principe du modéle de I'économiste Allemand repose sur la disposition
que pouvaient prendre les cultures autour d'un marché unique isolé dans une plaine
monotone ou on circule dans toutes les directions avec une égale facilité, ou plutét
difficulté. Ce modele ne tient pas compte de la fertilité des sols, mais uniquement de

la distance au marché et des charges de transport. Comme elles ne sont pas les
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mémes pour tous les produits, l'ordre des rapports se modifie avec la distance, -
comme il apparait sur la figure ( cf. schéma n°13). Les fruits et les légumes se
trouvent prés du marché, car ce sont des produits fragiles qui se déprécient
rapidement du fait de la détérioration et des frais de transport élevés. Ce sont des
cultures dont les rapports sont les plus intéressantes. Plus loin, on rencontre le bois,
puis les céréales, et enfin les régions vouées a I'élevage. Puisque la plaine est
uniforme dans le modéle de Von Thiinen, ce qui est vrai dans une direction, l'est
dans toutes les autres, les zones de cultures se présentent donc sous la forme

d'anneaux concentriques ordonnés autour du marché unique.

Schéma n°13: La localisation des cultures en fonction de la distance au marché :

les cercles de Von Thiinen.

Revenu
al'ha

Source : P. Claval, Eléments de géographie économique, 1976.
A : cultures maraichéres ; B : bois ; C : céréales ; D : élevage ; M : marché

Il peut paraitre surprenant de vouloir comparer le cas calédonien actuel a ce
modele ancien, puisqu'il date du début du si¢cle dernier. Ce schéma a été établi a
partir de constatations faites au X1X éme siécle, dans un contexte totalement
différent. La révolution industrielle n‘ayant pas encore eu lieur, les moyens de
communication étant quasi-inéxistants. Une question vient alors a l'esprit ; pourquoi
étudier ce modéle et surtout pourquoi en Nouvelle-Calédonie. Premieérement, il est

105



toujours bon de conserver a l'esprit de tels modéles, méme si au premier abord cela -
peut sembler dépassé. Deuxiemement, en Nouvelle-Calédonie I'état des routes est
globalement mauvais et rendant le transport des marchandises périssables
problématique. Pour ces raisons, il semble intéressant, de voir, si I'on retrouve encore
de nos jours, ce modéle sur le terrain.

Malgré le probléme du transport évoqué, on s'apergoit rapidement que le

modéle de Von Thiinen ne s'applique guére au cas néo-calédonien, et ce, pour
plusieurs raisons :
- premiérement la Grande Terre ne ressemble en rien a une plaine uniforme ou I'on
circule dans toutes les directions avec une ¢€gale facilité. La chaine centrale
représente un obstacle non négligeable pour l'acheminement des produits. Cela est
confirmé par la carte de I'enclavement des tribus, ( cf. carte n°20), les plus enclavées,
c'est-a-dire celles se trouvant a plus d'une heure du chef-lieu le plus proche, se situent
toutes dans la chaine.

- deuxiémement, les cultures maraichéres et arboricoles ne se localisent pas
exclusivement autour de Nouméa, méme si la ceinture verte réunit a elle seule 36 %
de la production territoriale. '

L'éventualité¢ d'une juxtaposition de plusieurs modéles réduits de Von Thiinen
sur l'ensemble du Territoire autour de centres secondaires, vient a I'esprit. Prenons
comme exemple les chefs-lieux ayant une importance localement : La Foa, Koumac
et Koné. La localisation des aires de production sur ces localités ne peut €tre associée
a des modéles de Von Thiinen. A La Foa et Koné les exploitations sont dispersées sur
'ensemble de la commune, par contre, a Koumac elles sont nettement plus
concentrées dans un périmetre proche du bourg. En réalité, il existe autant de cas
différents qu'il y de communes.(cf. cartes n°21). Les routes représentent un intérét
tout aussi important, si ce n'est plus, que les chefs-lieux, étant donné que ces derniers
n'ont pas comme r6le principal d'étre un "marché”, les fruits et légumes étant pour
ainsi dire entiérement acheminés sur le marché de gros. De plus, dans les communes
de brousse, principalement en Province Nord, la consommation de fruits et légumes
est trés restreinte. Les producteurs se tournent alors entierement vers la capitale,
seule possibilité d'écouler leurs productions dans leur intégralité, mais pas toujours
dans les meilleures conditions.

Le choix de l'agriculteur dépend bien entendu, de la fertilité des sols et des
charges de transport jusqu'au point de vente, mais dans bien des cas, ce demier voit
son choix se réduire comme une peau de chagrin, car se pose aussi le probléme de

trouver des terres quelle que soit leur localisation. Des producteurs se retrouvent
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alors contraints de s'installer dans des zones reculées. Les zones de cultures ne sont -
pas ordonnées en fonction de la localisation de la demande

Tout ceci’ peut expliquer en partie certaines situations peu cohérentes
relatives a l'organisation générale.

En toute logique, les prix obtenus pour la récolte d'un kilo de produits
maraichers en bord de champ, devraient diminuer au fur et 4 mesure que l'on
s'éloigne du marché unique, devant supporter des charges de transport de plus en
plus fortes, ainsi que des pertes. Si les producteurs souhaitent vendre leurs légumes,
ils devront pratiquer des prix le plus bas possible couvrant les colits de productions,
mais ne devront pas compter sur une grosse marge, afin de faire face a la
concurrence des producteurs proches du marché et dont les frais de transport sont
minimes. Il est extrémement difficile pour les maraichers de la Province Nord de
concurrencer ceux de la Province Sud, étant donné que les colits de production
doivent étre plus élevés!, du fait de la distance augmentant par exemple le prix des
intrants.

Si les colporteurs ou les grossistes prennent leur marchandise & un prix
dérisoire, ne couvrant pas leurs frais de production et de fonctionnement, qu'est-ce
qui arrive 7 Aucun cultivateur n'a intérét a fournir des fruits et légumes, la demande
est alors non satisfaite; les prix augmentent. Les producteurs peuvent alors €couler
leur production, si toutefois, il ne s'est pas €écoulé trop de temps. Par conséquent, la
distance présente un frein pour I'écoulement des produits maraichers et arboricoles
de la Province Nord.

Les chiffres obtenus concernant les prix auxquels les légumes sont achetés
par les colporteurs aux producteurs sont totalement illogiques et incompréhensibles.

D'aprés ces derniers, il serait plus intéressant pour un producteur de s'installer
a Koumac qui se trouve 4 368 km du marché de Nouméa, qu'a Bourail , voire méme
qu'au Mont Dore ou Dumbéa. Ces chiffres sont & nouveau a prendre avec beaucoup
de recul.

Il est vrai que dans I'ensemble le modéle de I'économiste Allemand ne peut
pas sappliquer a la Nouvelle-Calédonie. Mais il ne faut pas non plus rejeter
I'ensemble, en effet, la ceinture verte de Nouméa, prouve que dans cette organisation
confuse, certains producteurs ont su s'organiser, premiérement en choisissant un bon
emplacement par rapport au marché et deuxiemement en sachant tirer profit de cette

terre pas toujours généreuse.

ICe n'est qu'une supposition, étant donné qu'il a été impossible de connaitre les codits de production
d'un nombre suffisant d'exploitations, pouvant permettre d'effectuer des comparaisons.
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Cartes n°21: Koné, La Foa, Koumac : trois communes, trois cas différents
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12

Deuxi¢me partie - encadrement de la filiére

Dans un premier temps, la création de nouvelles exploitations ou
l'accroissement des surfaces existantes, induites par une augmentation de la
demande, ne sont pas suffisants pour réussir le rééquilibrage dont la Nouvelle-
Calédonie a tant besoin. D'aprés les autorités locales, ces entreprises doivent étre
€paulées par une assistance technique et financiére permettant d'assurer la viabilité
de ces exploitations, de promouvoir l'insertion des Mélanésiens dans ce secteur
dactivité et d'organiser les filieres de production et de distribution. Ces mesures
peuvent étre considérées comme partie intégrante du rééquilibrage. Les différents
organismes publics comme privés ont pris conscience de l'importance de développer
et moderniser l'agriculture, lui donner les moyens d'occuper la place qui lui revient
dans I'économie du pays, et permettre & chaque agriculteur de vivre correctement des
revenus de son travail. La filiére fruits a subi en 1992 une métamorphose, dans la
mesure ou, la maitrise d'oeuvre de l'ensemble de cette filiere était alors assurée par
un organisme territorial pour le compte des trois provinces. Depuis le ler janvier
1992, la Province Sud assure le développement de ses propres cultures fruitires au
travers de ses services techniques. En janvier 1993, ce fut le tour des deux autres
Provinces. Mais certains organismes territoriaux continuent certains suivis,
notamment financiers. Les actions au sein de chaque organisme, permettront de
déterminer si celles-ci sont égales dans les deux provinces ou si dans une certaine
mesure, elles ne renforceraient pas le déséquilibre entre la Province Nord et la

Province Sud.
A - Les différents services ou organismes publics .
1 - Au niveau Territorial

<L'Etablissement de Régulation des Prix Agricoles

Cet établissement créé en 1989, c'est-a-dire un an apreés les accords de
Matignon, s'est fixé une triple mission qui s'étend sur I'ensemble du territoire :

- assurer un revenu équitable aux producteurs

- permettre un approvisionnement satisfaisant en quantité et en qualité des

populations

- orienter les marchés agricoles

Ses premiéres actions ont porté sur la connaissance des volumes et de la
qualité des produits mis en marché ou susceptibles de I'étre, en se basant sur les

résultats des enquétes menées par leurs soins mensuellement chez 250 producteurs
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environ, répartis sur I'ensemble de la cote ouest et sur Ouegoa. L'ERPA se référe
¢galement aux transactions au marché de gros et sur une estimation de la
consommation. Afin d'avoir encore une meilleure connaissance des volumes destinés
a la vente, cet organisme tente de favoriser 'organisation des producteurs en mettant
entre autres a leur disposition plusieurs fois par semaine tous les prix des fruits et
légumes au marché de gros.

L'ERPA a également en 1989 et 1991, install€ les premiers grossistes afin de
créer un véritable marché de gros d'intérét territonal, et d'en faire une réelle place de
confrontation de l'offre et de la demande.

On a déja mentionné le fait qu'une des grandes priorités de cet établissement
consistait a favoriser la qualité des produits maraichers et arboricoles. Des opérations
publicitaires ont été lancées afin de sensibiliser les producteurs afin qu'ils ne
commercialisent que des produits de qualité.

Les années suivantes ont €té dans la méme lignée, les opérations " qualité "
ont continué, ainsi que l'aide pour le fonctionnement du marché d'intérét terntorial,
mais surtout des réglementations concernant les importations ont vu le jour en 1992,
Mais & particr de 1993, 'ERPA, a aidé des actions particuliéres telles que les
exportations de squashs ou la production locale d'oignons.

Telles sont les actions qui ont été menées par cet organisme territorial depuis

sa création, qui a encore de nombreux projets afin d'atteindre les buts fixés (cf. ).

Le territoire incite également les jeunes néo-calédoniens a suivre une
formation dans le maraichage et I'arboriculture au centre de formation des apprentis
agricoles, afin d'avoir d'ici quelques années principalement des professionnels. Cet
encouragement passe aussi par celui des maraichers et arboriculteurs afin qu'ils
emploient des apprentis. Le Territoire s'engage, entre autre, a payer les charges, et a

verser une subvention pour chaque apprenti embauché. ( cf. Annexe n° ).
2 - Au niveau provincial

L' Agence de Développement Rural et ' Aménagement Foncier

L'ADRAF, qui est le maitre d'oeuvre pour le compte des provinces, dans la
filiere des fruits et Iégumes, a pour objectifs :

- de promouvoir le développement des cultures fruitieres sur le Territoire en
vue de satisfaire et augmenter la consommation de fruits frais a partir d'une
consommation locale

- de stimuler pour quelques produits un courant d'exportation
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Les organismes changent, mais les mémes projets restent. Cependant, les moyens
mis en place afin d'atteindre les buts fixés different selon les offices. Les structures
d'intervention sont pour certains essentiellement financiéres et pour d'autres surtout
techniques. L'ADRAF se trouve dans cette derniére catégorie. Son appui technique
repose de maniere générale sur la reconnaissance des projets sur le terrain,
l'encadrement des professionnels, l'aide aux producteurs pour la maitrise de la
commercialisation des productions.

- De plus, 'ADRAF, intervient sur le marché foncier sur lequel elle a un droit de
préemption. Le conseil d'administration de cette agence prend les décisions quant
aux attributions fonciéres. En 1993, les opérations d'attributions fonciéres ont été
ralenties par le renouvellement des commissions fonci€éres communales. La
désignation des représentants coutumiers a été¢ particuliérement longue dans
certaines aires coutumieres notamment dans la Province Nord. Clest donc
essentiellement dans la Province Sud que certains dossiers engagés en 1992 ont pu
aboutir en 1993. On constate que les procédures sont extrémement longues. Depuis
1989, les attributions foncieres ont été en nette progression. »

De marniére plus particuliere, les aides transposées au sein de chaque
province divergent. En Province Sud, celles-ci sont basées sur la gestion des moyens
en matiére de fonctionnement, de recherche et d'accompagnement de jardins fruitiers
et de matériel spécifique. En Province Nord, les aides sont tournées vers la formation
de pépiniéristes, le suivi de parcelles en production, l'appui aux structures
professionnelles et aux planteurs pour la maitrise de leur approvisionnement.

Cet organisme, adapte ses aides selon les besoins et les objectifs de chacune

des Provinces en conservant quand méme ses buts généraux.
»La Direction du Développement Rural et de la Péche

Cet organisme est scindé en deux parties, une dans chaque province, afin
d'étre en mesure d'agir selon les intentions et la situation de chaque province.
En Province Nord, la DRPP est trés présente sur le terrain et encadre les producteurs.
Quelques agences se répartissent sur les communes de Pou embout, Kong, Koulak ou
encore Ouégoa. Des techniciens sillonnent I'ensemble de la Province, pour conseiller
les producteurs se trouvant face a des difficultés de choix des meilleures variétés,
mais essentiellement d'ordre phytosanitaires. Ils encouragent également les vocations
en orientant les futurs producteurs vers les produits d'avenir notamment pour
I'exportation. Ces techniciens ont un impact non négligeable sur 'augmentation des
aires de productions, les maraichers et arboriculteurs s¢ sentant épaulés craignent
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motns I'échec. Certes, les apports financiers les incitent a planter, mais ne
remplacent ni les conselils ni les encouragements.

La DDRPN, en plus de ses tournées sur le terrain, organise réguliérement des
réunions, comme ce 6 février 1995, dans les nouveaux locaux de I'hdtel de la
Province Nord a Koné, a laquelle j'ai eu la chance d'assister.

Ce tour de table fut la suite du programme mis en place afin de structurer la
filiere des fruits et [égumes en Province Nord. Les producteurs ont répondu tout de
_ suite présents d l'appel des responsables de la DDRPN. 1l est indéniable que ces
maraichers et arboriculteurs venus d'un certain nombre de communes dont
Pouembout, Koumac, Ponérihouen et d'autres encore, sont inquiets quant a leur
avenir professionnel, et souhaitent dans la mesure du possible organiser la filiére en
Province Nord, afin de faire face a la concurrence du Sud. Nous ne reviendrons pas
sur les difficultés découlement des productions du Nord qui ne se font pas toujours
aux melilleurs prix pour les producteurs, du fait de leur position par rapport au
marché qui est bien trop éloignée.

Au fil de la réunion, les langues se sont déli€es et a travers les problemes
personnels, il est aisé de reconstituer la conjoncture générale.

Toutes les personnes réunies, qu'il s'agisse des responsables de la DDRP ou
des exploitants, estiment qu'une gestion coordonnée de la filiére constitue le seul
moyen d'assurer I'écoulement de la production locale dans de bonnes conditions. Ce
projet ne peut se faire sans l'accord et la participation de tous. La DDRP, de par sa
position et son influence est en mesure d"imposer certaines dispositions. Mais en
retour, elle attend des producteurs leurs idées ainsi que leur opinion sur le sujet, de
plus, elle he pourra rien entreprendre sans étre sure que les maraichers et
arboriculteurs s'engageront de leur coté a respecter les accords qut seront pris.

Les parties prenantes ont mutuellement besoin les unes des autres afin de
mener a bien leurs projets, que nous verrons ultérieurement en détail.

La Province Sud n'est pas en reste. Sa présence sur le terrain n'a certainement
pas les mémes objectifs, étant donné que la majorit€¢ des producteurs sont des
professionnels. Par contre, elle organise €galement des assemblées, telles que les
" journées techniques du fruit " au mois de juillet 1994. Mais bien qu'organisée par la
Province Sud, étaient présents a cette réunion des représentants des deux autres
provinces et 25 professionnels. L'objectif premier était d'analyser la situation actuelle
de la filiére des fruits, afin d'étre capable de prendre les décisions adéquates, pour
dynamiser la profession, mais a I'échelle du Territoire. Ce qui prouve que la Province

Sud s'intéresse également a la filiere en Province Nord.

12



3 - Les organismes de recherche en collaboration avec le Territoire et les
Provinces

Ces organismes de recherche ne travaillent pas pour une Province en
particulier mais pour l'ensemble du Terrtoire, méme si les centres se situent en
Province Sud. Le Centre International de Recherche Agronomique pour Ie
. Développement posseéde deux stations sur la Grande Terre : une a Pocquereux sur la
commune de La Foa, et l'autre & Port Laguerre sur la commune de Paita. Les deux
stations ont des positions géographiques proches des grandes aires de production.

Leurs recherches se situent a plusieurs niveaux, depuis la s€lection variétale
jusqu'a la lutte contre les insectes qui ravagent les fruits et légumes.

La station de Pocquereux comprend 25 hectares plantés qui permettent de
faire de nombreuses expériences sur les rendements et la qualité des fruits dans le
but de sélectionner les variétés les plus adéquates pour le milieu néo-calédonien et
les plus rentables. ' .

Des expérimentations sur les fruitiers dits de diversification sont faites actuellement
dans le but d'étudier les productions et d'inciter par la suite les arboriculteurs a se
lancer dans une production sérieuse.

La volont¢ de produire des arboriculteurs n'est malheureusement pas
suffisante pour réussir, en effet, la plante est exposée 4 des maladies et des
ravageurs. La mouche des fruits par exemple, est un fléau qui touche un certain
nombre de variétés sur l'ensemble du Territoire. Ces maladies et insectes posent des
problémes, non seulement pour la commercialisation étant donné que du jour au
lendemain les exploitants peuvent perdre la totalité de leur production, mais aussi et
surtout sur le marché de l'exportation, notamment vers la Nouvelle-Zélande ou le
Japon, qui ont a ce sujet des régles strictes.

Grace aux recherches menées depuis 1990 et aux récoltes de fruits piqués,
une liste des espéces présentes en Nouvelle-Calédonie. Les techniciens des différents
organismes ou associations participent activement a ce travail en signalant tous les
cas rencontrés sur le territoire lors de leurs missions.

Les laboratoires d'entomologie et de phytopathologie du Centre ORSTOM de
Nouméa, participent activement aux recherches. Un manuel de phytopathologie a été
publié, dans lequel figure tous les types de maladies et de ravageurs se trouvant sur
le "caillou”, ainsi que les moyens de lutte existants. Cet ouvrage est une véritable
bible pour tous les professionnels du maraichage et de l'arboriculture.



Toutes ces actions se font a grande échelle dans la mesure ou ce sont de
grands organismes qui interviennent, mais des opérations sont entreprises a des

échelles peut-étre inférieures, mais dont la portée est tout aussi remarquable.
B - Associations et syndicats
1 - Arbofruits

L'Association des Arboriculteurs Fruitiers du Temrtoire de la Nouvelle-
Calédonie, dénommeée Afbofruits, a vu le jour en 1991. Son histoire a commencé
quand une cinquantaine de producteurs se sont alors regroupés, tous habités par la
méme volonté de réussir. Une convention fut signée en 1993 avec la Province Nord,
cette derniére ayant compris l'impact que pouvait avoir cette petite association au
sein de la province. Les objectifs d'Arbofruits sont de différentes natures mais
reposent sur la méme idée de base qu'est de développer et d'organiser la filiére des
fruits :

- assurer un suivi technico-commercial individualisé des producteurs ayant montré
leur capacité a produire et commercialiser en adéquation avec les besoins du marché.
Ce suivi fait l'objet d'un contrat d'appui technique entre le producteur et Arbofruits,
sous la forme de fiches de suivi individuelles qui seront des outils de vulgarisation

pour le technicien et de prise de décision pour l'arboriculteur.

- assurer un appui technico-commercial plus intensif concernant les marchés
d'exportation ou de transformation et sur les créneaux de qualité pour le marché local
( différentes opérations de promotion et de qualité des productions de la Province
Nord ont été menées pour les bananes, limes de Tahiti, mandarines, litchis. . . ).

- assurer un suivi des vergers tout au long de leur cycle de production, avec mise en

place de groupes de formation-vulgarisation.

- assurer un désenclavement pour rapprocher le producteur des fournisseurs
d'intrants, des clients en fruits et légumes et de la recherche fruitiére. Par le biais
d'une mise en place de points de vente de produits phytosanitaires a des prix
compétitifs dans chaque commune ; faciliter la mise en marché via Arbofruits vers
les grossistes et le marché de gros ; meilleure information concernant la station de

recherche fruitiere auprés des producteurs.
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Ces objectifs sont en partie réalisés par les techniciens qui sont a l'heure
actuelle deux pour couvrir la totalité de la Province Nord , ce qui est trés insuffisant,
compte tenu du nombre dexploitations a visiter. Aujourdhui le nombre de
. producteurs adhérents est passé a une centaine, mais en fait, les techniciens se
rendent sur environ 250 exploitations, ne voulant pas refuser de l'aide a certains
producteurs en difficulté. Les techniciens sillonnent constamment, pour l'un toute la
zone de Hienghéne a Canala, et pour l'autre de Pouebo a Poya. Le travail de ces
personnes est remarquable et dépasse dans bien des cas ['unique aspect technique. Le
passage régulier de ces techniciens rassure bien des producteurs, principalement les
plus isolés. A chaque visite, ils apportent des produits, du petit matériel, de
nombreux conseils, et dans bien des cas se chargent des fruits a commercialiser. Ils
représentent souvent un des seuls contacts que les producteurs aient avec la filiére,
notamment en milieu tribal. Malheureusement, cdmpte tenu du nombre de
producteurs a visiter, et des kilomeétres a parcourir, les techniciens d'Arbofruits ne
peuvent assumer la totalité des tiches qu'ils désireraient accomplir, c'est pourquoi ils
s'associent avec l'agent de terrain de la DDRP qui joue une sorte de relais dans
certaines zones. Nous avons précédemment évoqué le travail de terrain de ces
personnes qui se compléte en quelque sorte avec celui des techniciens d'Arbofruits.

Quant a la commercialisation, Arbofruits a fondé une société annexe appelée
" Socofruits ". Les producteurs ont ensuite ressenti le besoin de créer cette société
qui est basée a Sarraméa, et dont les fonctions consistent a
conditionner les fruits qui sont soit apportés par les techniciens d'Arbofruits, soit par
les producteurs eux-mémes. Le conditionnement est apparu tres rapidement aux gens
de Vlassociation comme étant un passage indispensable, s'ils voulaient
commercialiser des fruits de bonne qualité gustative et visuelle. Si le stockage est de
mauvaise qualité, les pertes seront nombreuses, et dans ce cas, soit les détaillants
achéteront les fruits aux producteurs a un prix inférieurs, soit ils les revendront plus
cher en magasin, ce qui provoquera une baisse de la demande. C'est pourquoi,
I'utilisation de cagettes en plastique se multiplie pour transporter les fruits du champ
au marché ou a Socofruits, et de 1a chez les détaillants. Les fruits une fois arrivés a la
société, sont lavés, triés cirés, calibrés et emballés. La chaine dont s'est équipée la
société, représente un investissement de plusieurs millions de francs C.F.P.
Socofruits n'a regu aucun soutien des Provinces ou de I'ERPA, et, a I'heure actuelle
est remise en question, car I'étude était basée sur 500 tonnes par an a partir de 1996,
pour étre rentable. Nous sommes en 1995, et les quantités qui passent par la société
sont loin d'atteindre un tel poids. Les producteurs ne peuvent combler le déficit. Il
faudrait trouver des producteurs intéressés par ce systéme, notamment pour les
exportations, or certains gros arboriculteurs préferent s'‘€quiper personnellement, les
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libérant ainsi de nombreuses contraintes. Le proche avenir de cette société est
incertain, ce qui est regrettable, car d'un coté des efforts sont faits pour développer la
filiere, mais d'un autre ce n'est pas suivi par l'ensemble des personnes susceptibles

d'étre intéressées.
2 - Le syndicat des producteurs du Nord-Ouest

Quelques producteurs ont formé trés récemment ce syndicat, afin de défendre

les intéréts de chacun a tous les niveaux, " notamment aupreés de I'Administration
afin qu'elle ne prenne pas de décision sans concertation " a expliqué son secrétaire
général dans la revue Tour de Cote. Le syndicat tient également & s'exprimer dans le
projet en cours sur |'accord interprofessionnel entre les colporteurs, les grossistes et
les distributeurs, étant donné que les adhérents se considérent comme partie
prenante, €tant les fournisseurs de la matiere premiére.

Actuellement il est impossible d'évaluer les actions de ce syndicat, étant

donné qu'il vient juste d'étre formé.

A en juger par toutes les actions entreprises au sein des différents organismes
Territoriaux, Provinciaux et les associations, on réalise a quel point les pouvoirs
publics de Nouvelle-Calédonie ont saisi I'impact que pouvait exercer le maraichage
et l'arboriculture sur l'économie de Iile et sur le rééquilibrage entre les deux
Provinces. En effet, la Province Nord a cofnpris que le maraichage et l'arboriculture
pouvait participer activement a I'émergence économique de la province et donc au
rééquilibrage. C'est pourquoi, I'administration encourage toutes les initiatives privées
qui vont dans le méme sens. Dans I'ensemble, les actions de toutes sortes sont plus

nombreuses en Province Nord qu'en Province Sud.
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Troisiéme Partie - Le développement de la filiére

Apres avoir pris connaissance de la situation actuelle de la filiere des fruits et
- légumes sur le territoire néo-calédonien, il est plus aisé d'étudier les projets de
développement soumis par les différents acteurs et responsables. Les projets ne font
pas défaut ce qui est un bon départ, mais malheureusement il ne suffit pas d'avoir des
idées pour que la filiere se développe, car certaines sont difficilement réalisables ou
franchement vouées a l'échec compte tenu de certains facteurs, humains ou
physiques.

A - Les discours sur le développement : réalistes ou utopiques ?
1 - De grandes idées pour I'essor de la filiére sur le Territoire

A en juger par les nombreux discours des responsables, que l'on entend de
toute part, la filiére des fruits et Iégumes se trouve a I'heure actuelle au centre des
préoccupations des dirigeants. Ces derniers estiment que la filiére est susceptible
d'étre une sorte de moteur pour le développement économique de lile, cependant
celle-ci n'est pas encore suffisamment importante et organisée pour jouer ce role, ce
qui explique les raisons pour lesquelles elle suscite tant d'intérét. Il y a quelques
années le café a occasionné autant de déploiement de force pour les fruits et les
légumes, si ce nest plus, ce qui n'a pas empéché 'opération d'étre un échec complet.
Afin d'éviter une récidive, il est indispensable d'étudier les projets pour déterminer
s'ils sont réalisables et porteurs.

a - Les projets pour augmenter la production locale

L'augmentation de la production locale, notamment des fruits, se trouve
également au coeur des discussions. Mais les discours sont assez contradictoires.
D'un c6té on entend que les producteurs doivent augmenter leurs productions en
améliorant les rendements, grice a une meilleure fertilisation des sols , une irrigation
adéquate et une lutte phytosanitaire acharnée, demandant de la part des exploitants
une bonne technicité. Les arboriculteurs sont également encouragés a planter de
nouveaux arbres, car d'ici quelques années le verger calédonien va vieillir, puis a
remplacer les vergers traditionnels par des vergers organisés. Pour la plupart des
especes fruitieres, trois années sont nécessaires pour obtenir une premiére récolte.
Les ananas, les bananiers et les fraisiers, sont productifs dés la deuxiéme année. Les
responsables encouragent de méme a produire des fruits dits de diversification. Des
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subventions sont proposés pour de petits vergers de comportement, aux
arboriculteurs volontaires. D'un autre coté, aprés avoir présenté toutes ces
possibilités pour augmenter les productions, il est dit que l'augmentation des
productions conduit a une saturation rapide du marché local pour beaucoup de
~ variétés.

b - Propositions pour I'amélioration de ['organisation de la filiére

Les premiéres orientations débattues lors de réunions, pour favoriser
I'écoulement des fruits et légumes frais sur le marché local, consistent en :
- I'amélioration de la qualité des produits présentés par une normalisation simplifiée
et par le conditionnement
- la régulation des quantités, notamment de pics de production, par le
déssaisonnement variétal ou agronomique et le stockage au froid ;
- le controle des prix de vente, par la mise en place d'une réglementation plus
réaliste.

Afin que la mise en place de ces mesures se fasse avec le consentement de
tous, la création d'un "Accord Interprofessionnel” parait comme étant la meilleure

solution. Celui-c1 représenterait une véritable structure de concertation et de

" t

communication, ainsi qu'un " code de bonne conduite " que chaque branche
professionnelle s'engagerait a respecter. Cet "Accord Interprofessionnel” a été
influencé par celui existant dans le Lot-&-Garonne. La gestion coordonnée de la
filiére consisterait dans un premier temps, de la part des producteurs, 4 présenter aux
organismes acheteurs les calendriers prévisionnels d'arrivée du produit sur le marché
en précisant les quantités, qualités et variétés. Les acteurs de la distnbution
s'attacheront a faciliter I'écoulement de la production dans le but d'adapter l'offre a la
demande et de réguler le marché, notamment en période de surproduction.

Chaque intervenant doit s'engager a respecter certains régles indispensables au bon
fonctionnement de la filiere.

- Engagements des distributeurs et des négociants

Les distributeurs ne conduiront pas - notamment en début de campagne- des
actions promotionnelles qui auraient pour effet de perturber I'équilibre du marché.

Ils s'interdiront toute revente a perte de quelque nature que ce soit. Cette
disposition ne s'applique pas au cas de produits menacés d'altération rapide. Le
vendeur s'engage, dans ce cas, a justifier le prix et la qualit¢ auprés du
consommateur.

Ils s'engageront a respecter la transparence de la tarification en faisant figurer

toutes les remises obtenues immédiates ou différées sur la facture d'achat.
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Les centrales d'achat des grandes surfaces s'interdiront d'abuser ‘de leur
puissance d'achat pour solliciter des avantages discriminatoires qui auraient pour
effet de déstabiliser le marché.

Les grossistes-distributeurs s'engageront a ne pas accorder des avantages
discriminatoires qui pourraient avoir le méme effet.

lIs s'engageront a ne pas rompre des relations commerciales avec les
producteurs qui refuseraient de livrer a des prix anormaiement bas.

IIs s'engageront a une bonne présentation des produits, notamment en

favorisant les informations nécessaires au consommateur.

- Engagements des producteurs

Ils s'engageront a ne pas mettre sur le marché des produits de qualité
meédiocre afin de ne pas gonfler les excédents.

[Is s'engageront a respecter les régles de la facturation, notamment en terme
de prix de facturation discriminatoire.

IIs s'engageront a mettre en oeuvre une politique de meilleure identification
de leurs produits. | _

Ils s'engageront a ne pas utiliser les ventes directes plus ou moins sauvages
pour €couler les produits excédentaires.

- Engagements des pouvoirs publics

Les services territoriaux s'engageront vis-a-vis des parties prenantes a veiller
a la bonne application du présent accord.

A mettre a la disposition des acteurs de la filiére les informations permettant
de suivre I'évolution du marché.

A les informer des régles juridiques applicables et des infractions observées.

A créer et a réunir un "Comité Interprofessionnel” des fruits et légumes
chaque fois qu'il sera nécessaire et notamment chaque fois que l'une des parties le

demandera.

Un nouveau schéma de commercialisation est actuellement en projet pour
I'ensemble de la Nouvelle-Calédonie.
Ce projet ne présente pas une organisation définitive et unique, mais différentes
propositions.( cf. schéma n° 18).
(1)- La mise en marché serait assurée uniquement par les colporteurs les
grossistes n'auraient plus accés directement aux producteurs, ils ne seraient plus en
mesure de passer des contrats de production et d'assurer un débouché aux

producteurs. La vente des fruits et légumes s'effectuerait exclusivement sur le
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marché de gros, mais sa frequentation par les acheteurs est modeste, et le risque de
mévente serait éleve.

Producteurs- Colporteurs- Marché de gros

(2)- Dans cette proposition, la mise en marché serait strictement assurée par les
grossistes.
Producteurs- Grossistes- Marche de gros

(3)- Dans la troisieme possibilité, les producteurs seraient libres de commercer
avec l'interlocuteur de leur choix, colporteurs et/ou grossistes. Cest la libre
concurrence et la qualité¢ du service rendu qui permettrait aux grossistes et aux
colporteurs de s'imposer aupres des producteurs. Les acteurs volontaires de la filiére
se recentrent alors sur leur vocation premiére et principale, mais en conservant la
possibilité d'exercer une activité secondaire préalablement définie.

Producteurs = Production + Commercialisation

Colporteurs = Transport + Négoce
Grossistes = Transport + Négoce

La mise en marché serait assurée par le grossiste qui €tablirait des relations
commerciales avec le producteur. Le déplacement physique de la marchandise, du
champ aux points de vente, serait, par contre confié aux colporteurs par
I'intermédiaire d'un bureau de fret

Le prix du transport serait calcul€ au kilometre en fonction du volume et de la
masse du produit. Ce prix serait discuté et négocié entre professionnels ( colporteurs
et grossistes ).

La création d'un bureau de fret, structure chargée de gérer le trafic des
marchandises, permet d'envisager la mise en place d'une aide au transport visant a
atténuer ['¢loignement géographique du marché et les surcolts induits pour les
producteurs du Nord par rapport a ceux du Sud.

Les producteurs du Nord pourraient ainsi lutter plus équitablement avec ceux
du Sud et accroitre leur part de march¢, engendrant ainsi un volume de transport plus
important au bénéfice du bureau de fret et donc des colporteurs.

C'est ainsi que les responsables envisagent la réorganisation de la fili€re au
sein du Territoire néo-calédonien. Les deux Provinces semblent tre d'accord sur les

principes.

¢ - Suggestions quant aux possibilités d'augmentation de la consommation

locale
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[l est également question dans les discours actuels, du probléme du marché
restreint. En effet, méme si les projets précédemment mentionnés voient le jour et
améliorent considérablement la filiére, les perspectives d'avenir sont prévisibles si la
demande en fruits et 1égumes n‘augmente pas relativement rapidement. Des mesures
pour écouler les produits sont envisaggées :

- l'augmentation de la consommation par l'amélioration de la qualité et par la
diminution des prix de détail.

Pour la recherche de la qualité, certains producteurs d'agrumes ont déja opté
pour une vente de fruits par catégories en tenant compte des fruits tachés et des
calibres. Les plus beaux fruits sont également lavés, cirés et individualisés par
autocollant. 1l est demandé au Terrtoire de rendre réglementaire une normalisation
des fruits, en précisant les classifications. L'amélioration de la qualité des produits
passe également par la modification du conditionnement. C'est pourquoi il est
souhaité que les distributeurs s'engagent a bien présenter les produits notamment en
favorisant les informations nécessaires aux consommateurs.

La refonte de la réglementation actuelle des prix est a I'étude. En effet,
l'analyse des différents prix de détail a montré un certain dysfonctionnemenjc du
systéme principalement sur les marges pratiquées. Les grossistes et les détaillants
devront étre sensibilisés par un systéme de marges réalistes. 11 est vrai qu'a ce niveau,
les marges sont parfois trés €levées et inégales sur un produit identique d'un mois 4

un autre, elles peuvent passer du simple au triple en quelques semaines. ( cf. annexe

).

- La promotion a destination de la clientéle touristique

Les fruits tels que les fruits de la passion ( appelés aussi pommes liane ),
caramboles, corossols etc. ont une connotation exotique aupres des touristes Japonais
et Métropolitains. Les fruits a destination des touristes, doivent &tre avant tout des
produits de qualité.

- Le lissage de la production en la déssaisonnant par des varnétés adaptées ou par
certaines techniques agronomiques. L'utilisation de variétés dont les fruits mirs
tiennent longtemps sur l'arbre en maitrisant l'irrigation. Des efforts ont déja été faits
de ce coté par les producteurs d'ananas, qui parviennent a un déssaisonnement durant
les mois de Mars, Avril et Mai. Les responsables souhaitent voir se généraliser cette

pratique, afin d'améliorer la commercialisation.

- Le décalage des ventes par le stockage au froid
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- Le décalage des ventes par le stockage au froid

Des expériences ont prouvé que cette technique n'était pas exécutable pour
toutes les variétés fruitieres. Pour les bananes, ananas, fraises et papayes, il est
- apparu que le stockage au froid ne constituait pas un vrai moyen de réguler le
marché. En etfet, les délais de stockage maxima, de l'ordre de un mois, sont trop
courts.

A la différence des fruits, les agrumes ont subi des tests concluants de
conservation frigorifique sur plusieurs mois, dans des conditions bien définies : 3°C
et 95 % d'hygrométrie. Ce procédé, permettrait notamment de conserver les oranges
tardives en l'attente des précoces.

D'apres les producteurs, il reviendrait aux pouvoirs publics de financer des

infrastructures frigorifiques, gérées ensuite par les producteurs eux-mémes.

- La transformation

les projets de transformation des fruits et légumes sont extrémement
nombreux. Quelques essais ont déja €té menés par certains producteurs, en
particulier pour-les fraises afin de valoriser les fruits de qualité inférieure en coulis et
en sirop. Une expérience va étre lancée par une entreprise artisanale de Nouméa,
avec la commercialisation d'ananas givrés. Toujours a I'échelle artisanale, 1l est
question de lancer des entreprises de surgélation et de fabrication de confitures. Des
entreprises industrielles pour la transformation des produits se trouvent aussi au
coeur des projets. Une premiére usine de jus de fruits a d'ailleurs ét¢ aménagée sur la

commune de Canala. (cf.p.36).
2 - Les fruits et légumes calédoniens au-dela de l'ile

Malgré ces nombreux efforts et projets pour dynamiser la filiére des fruits et
légumes, a travers notamment l'accroissement de la demande locale, les responsables
sont conscients que c'est une étape indispensable pour développer la profession,
mais, qu'a terme, le marché local sera a nouveau saturé. Aussi il leur apparait comme
étant évident que l'avenir de la filiere se trouve au-dela des mers. Quelques
personnes pensent que c'est aujourdhui que se décident les lendemains du
maraichage et de l'arboriculture, et tout simplement de I'économie calédonienne. Si
la Nouvelle-Calédonie ne prend pas présentement des parts dans le marché mondial
des fruits et légumes, il sera trop tard. Quelques essais ont été menés (cf.p.38), mais
malheureusement beaucoup de calédoniens ne sont pas encore préts pour se lancer
dans l'aventure de l'exportation. L'exigence des pays demandeurs, en l'occurrence le

Japon et la Nouvelle-Zélande, nécessite des modifications dans les méthodes



culturales comme dans les procédures de commercialisation. Ces pays demandent
des produits d'une qualité irréprochable et sont intransigeants quant aux produits
phytosanitaires utilis€s.

C'est dans cette optique que sont engagés des recherches pour lutter contre la
mouche des fruits avec le traitement par la chaleur des fruits, ce qui éviterait
I'utilisation de certains produits interdits pour les exportations. Les techniciens sont
chargés d'élaborer, avec les producteurs, le dossier qui devra étre présenté au congres
du Temmntoire pour le financement de l'unité de traitement par la chaleur. Un effort
doit étre également fait au niveau de certains producteurs afin qu'ils destinent leurs
productions exclusivement a I'exportation et non vers le marché local méme si

parfois c'est plus avantageux.

Schéma n°14.: Circuit de commercialisation des fruits et légumes

en projet

Producteurs

3 bureau

Colporteurs ‘ grossistes
fret

mise en marché
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B - Que deviennent ces projets face au contexte néo-calédonien ?

Le fait que le développement devienne une nécessité, ne doit pas impliquer
obligatoirement l'instauration de n'importe quelles réformes méme si théoriquement
elles semblent répondre aux attentes. Il est indispensable de les replacer dans le

contexte général.

1 - L'augmentation de la production locale : projet confronté aux problémes

fonciers, et a la faible motivation des producteurs.

Les superficies maraicheres, mais surtout arboricoles ne pourront pas
s'étendre dans des proportions importantes, tant que les problémes fonciers ne seront
pas entierement résolus.

Afin de mieux saisir les probieémes fonciers actuels faisons quelques pas dans
le passé. Pendant une premiére dizaine d'années, apres que les premiers colons se
furent installés autour des gamisons militaires, l'administration, pour favoriser de
nouvelles installations, concéda des terres aux nouveaux arrivants. Pour ce faire il
fallut décider en 1855, que toutes les terres non occupées feraient partie du domaine
de 'Etat et que les chefs kanaks ne pourraient disposer du sol que pour les membres
de leurs tribus. Cet acte est a l'origine de la gigantesque spoliation dont ont été
victimes les populations kanaks. Dés 1859, on décida la constitution des " réserves "
avec les terres reconnues nécessaires aux besoins des " indigenes ". Les Mélanésiens,
installés sur les meilleures terres de la cote Ouest, furent progressivement contraints
de se réinstaller dans les vallées de la chaine centrale et sur I'étroite cote Est, sur des
terres qui n'étaient plus les leurs. Le processus s'est étalé pendant des décennies,
refoulant toujours plus loin les Kanaks. Les premiceres années de la Ve république,
restent attachées au plan de développement économique et social a long terme. Dans
ce dernier s'exprime, pour la premiére fois, l'intention de répondre positivement a la
revendication des communautés mélanésiennes de récupérer les terres qui leur ont
été arrachées. Cest l'origine de la réforme fonciere par laquelle, des terres jadis
distribuées aux Caldoches, leur ont été achetées pour étre redistribuées aux
Mélanésiens. Au tournant socialiste en 1981, un Office Foncier d'Etat, fut chargé
d'accélérer la réforme fonciére, en y mettant plus de moyens financiers. Tant que
cette réforme, décidée par le précédent gouvernement, avait été de la responsabilité
Temntoriale et que le Territoire avait été géré par une majorité que dominait le
RPCR!, les forces conservatrices locales avaient réussi a la freiner. Or on prenait de
plus en plus clairement conscience que la spoliation fonci€re, subie par le peuple

TRassemblement Pour la Calédonie dans |la République.
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Kanak, avait été I'expression la plus forte du systeéme colonial. L'office Foncier d'Etat
a été supprimé sous les années Chirac en 1986. Cet office depuis plusieurs années,
avait effectué la mission de rachat des terres aux Caldoches ( grace auquel ils ont pu
récupérer en argent liquide un patrimoine qu'ils n'auraient pu vendre a personne
d'autre) et engagé une politique de mise en valeur et de redistribution aux
Mélanésiens, pour le transformer en Agence territoriale de Développement Rural et
d'Ameénagement Foncier ( ADRAF), (cf.105).

Rares sont les espaces plans qui ont pu €tre recupérés par les collectivités
autochtones sur le domaine d'élevage des Européens. De plus, la plupart des
agrandissements obtenus ne sont pas mitoyens des réserves initiales, et se sont
principalement cantonnés dans la chaine centrale.

Tous les problémes n'ont pas €té résolus, bien qu'un trés gros effort ait été fait
de ce coté. Lors des enquétes, quelques producteurs ont évoqué leur souhait
d'agrandir leur exploitation, mais la difficulté pour obtenir des terres les décourage.
La majorité des producteurs est réticente quant a l'éventualité d'augmenter ses
surfaces maraichéres ou arboricoles, étant donné que, pour un certain nombre
d'entre-eux la commercialisation des produits reste aléatoire. D'autre part, maints
exploitants ont connu dans ce domaine des expériences plutdt malheureuses. A
plusieurs reprises 1l a été conseillé aux arboriculteurs de planter certaines variétés
dites " d'avenir ". Les conseils trop bien suivis ont rapidement saturé le marché, et

ces variétés davenir sont devenues des variétés " problématiques” pour les
producteurs. Ce fut le cas notamment avec les bananes, il y a quelques années les
arboriculteurs ont été vivement encouragés a planter des bananiers, qui €taient il est
vrai, des arbres prometteurs. Mais malheureusement, il se trouve qu'aujourdhui les
arboriculteurs se retrouvent a certaines peériodes de l'année dans l'impossibilité
d'écouler leurs bananes, le marché local étant rapidement saturé. Marché local qui
est actuellement le seul débouché, car; comme il a déja été dit précédemment ( cf.
les exportations ), la Nouvelle-Calédonie ne peut pas rivaliser avec les grands pays
producteurs de bananes sur le marché mondial.

Aprés quelques expériences malheureuses de ce genre, il est compréhensible
que les producteurs hésitent a planter de nouvelles variétés. C'est pour ces raisons
qu'il va étre difficile de les convaincre de s'aventurer dans de nouvelles cultures,
telles que les fruits dits de diversification, malgré les encouragements des
responsables et un créneau intéressant.

Pour cette raison, les dirigeants ont pris la décision de proposer pour de petits
vergers de comportement des subventions aux arboriculteurs volontaires. C'est
certainement un bon procédé pour inciter les producteurs a planter. Néanmoins, il ne

faut pas généraliser cette fagon de procéder, si I'on ne veut pas arriver & une situation



de dépendance totale. C'est un programme qui a pour but de développer I'économie
de lile, c'est pourquoi, 1l est indispensable que les opérations entreprises soient
rentables. Il faut que les producteurs prennent conscience que le dynamisme de la
filiere commence par leur propre volonté de produire sans attendre des aides
tinancieres. Ces dernieres faussent les données.

Les aides techniques paraissent certainement moins attractives, et pourtant
elles sont essentielles. C'est gradce a une bonne maitrise des techniques culturales que

les producteurs peuvent se distinguer.

2 - Les circuits de commercialisation : trois possibilités mais combien de

réalisables ?

Bon nombre de propositions concernant I'amélioration de I'organisation de la
filiere semble apporter des solutions aux problemes qu'elle connait actuellement.
Reste a savoir si les différents acteurs sont préts a s'engager sur les divers points
évoqués précédemment. Ce qui a priori n'est pas évident, pour l'ensemble des
propositions. En effet, par exemple, il est difficile pour les producteufs de s'engager
a ne pas avoir recours aux ventes sauvages pour €couler les produits excédentaires. I
faudrait pour cela, pouvoir assurer une commercialisation sure et rentable de leurs
produits.

Que deviennent les projets de circuits de commercialisation proposés par les
responsables, face 4 la réalité spatiale et aux habitudes des Néo-Calédoniens ?

Dans la premiere proposition (1), la mise en marché serait donc
exclusivement assurée par les colporteurs. Les grossistes n'auraient plus acces
directement aux producteurs. Ce point est actuellement au coeur des conflits
opposant les colporteurs aux grossistes. Manifestement, ces derniers ne sont pas
préts a s'engager a ne plus acheter directement les fruits et légumes chez les
producteurs. La vente se ferait strictement par le marché de gros. Ce projet ne différe
guere de la situation actuelle, si ce n'est quant au role des grossistes.

Dans la deuxiéme proposition (2), la mise en marché se ferait donc seulement
par les grossistes. Ce qui signifie qu'une profession enti¢re disparaitrait. Inutile de
préciser comment les colporteurs accueilleraient un tel projet.

Dans la troisiéme proposition (3), les producteurs seraient libres de
commercer avec lintermédiaire de leur choix, colporteur et/ou grossiste. On se
trouve alors dans une situation de libre concurrence. Mais faut-il encore que les
producteurs aient le choix. Par contre, la création d'un bureau de fret, structure

chargée de gérer le trafic des marchandises, permettra d'envisager la mise en place



d'une aide au transport visant a atténuer '¢loignement géographique du marché et les
surcouts induits pour les producteurs du Nord par rapport a ceux du Sud.

Rien n'a été précisé quant a la nature de I'aide au transport, ni les bases de son
~ calcul. De plus, la localisation géographique de ce bureau de fret n'est pas stipulée
dans les discours. Or c'est un point essentiel dans l'organisation de la filiere. On
imagine aisément que, si rien n'a été spécifié sur ce point, c'est que l'emplacement
choisi se trouve étre tout naturellement Nouméa. Un tel emplacement, excentré par
rapport a l'ensemble de la Grande Terre, n'impliquera pas de grands changements
dans l'organisation spatiale de la filiere. En effet, les fruits et légumes en provenance
des régions de production, devront obligatoirement transiter par ce bureau de fret,
comme ils transitent actuellement par le marché de gros, pour ensuite approvisionner
les détaillants. A nouveau, nous nous trouverons confrontés aux mémes
incohérences, méme si certains points sont réglés grace aux actions de ce bureau de
fret.

3 - L'incitation a la consommation peut-elle fonctionner ?

Le marché local est certes restreint, mais peut malgré tout s'agrandir. Qu'est-

ce qui retient les consommateurs d'acheter davantage de fruits et légumes ?
Tout simplement que le rapport qualité prix, est loin de les satisfaire. Les fruits et
légumes sont a des prix tellement prohibitifs, que les consommateurs se restreignent.
Certains ménages aux revenus faibles choisissent méme de s'installer dans des squats
afin de pouvoir cultiver quelques fruits et légumes. 1l est certain qu'une baisse des
prix et une hausse de la qualité des fruits et légumes inciteraient davantage les
ménages a consommer. Pour ce faire, il est en effet indispensable que les pouvoirs
publics réglementent les marges de chacun des intermédiaires.

La promotion a destination de la clientéle touristique parait étre également un
créneau intéressant. Cette derniere recherche avant tout le dépaysement, et les
habitudes alimentaires y contribuent. La Nouvelle-Calédonie se reléve peu a peu de
la baisse de la fréquentation touristique consécutive aux " événements". Australiens
et Néo-Zélandais, en sympathie avec les indépendantistes, ont fortement réduit leurs
visites. Les Japonais, adeptes de voyages de noces a Noumeéa, moins sensibles
idéologiquement a la cause indépendantiste, ont été, eux aussi, quelque peu
dissuadés d'entreprendre le voyage en raison des violences.

Rares sont les touristes qui viennent de métropole, uniquement dans le
dessein de visiter I'ile. La Nouvelle-Calédonie est une destination trop éloignée et
onéreuse. Beaucoup de métropolitains viennent rendre visite a des proches. De ce



fait, 1ls sont moins enclins a fréquenter restaurants et commerces locaux.” Si petit
soit-il, ce créneau n'est pas a négliger.

Si les mesures proposées sont suivies , avec en plus une bonne campagne de
publicité, la consommation locale peut augmenter dans de grosses proportions.

La transformation des produits est une bonne ouverture pour les fruits et

légumes du Territoire. Toutefols, il faut que celle-ci utilise les produits locaux.
4 - Les Calédoniens sont-ils préts a exporter sérieusement ?

Qutre les problémes phytosanitaires qui sont en voie d'étre réglés, un autre se
pose mais cette fois-ci au niveau des producteurs. Beaucoup d'entre-eux ne sont pas
encore préts pour les exportations.

Il y a quelque temps, la société Socofruits et I'association Arbofruits avaient
lancé une opération d'exportation d'ananas vers la Nouvelle-Zélande. Tout était prét
pour acheminer les produits, depuis les emballages, jusqu'aux étiquettes a mettre sur
les ananas. Au siége de la soci€té on n'attendait plus que l'arrivée des ananas pour les
expédier. Mais-au moment venu, il n'y avait plus d'ananas a envoyer en Nouvelle-
Zélande. Les producteurs avaient préféré les vendre a la derniére minute sur le
marché local, qui était alors plus avantageux. Cet exemple vérifie le manque de
professionnalisme de certains producteurs pour I'exportation. La Nouvelle-Calédonie
se trouve présentement dans l'incapacité d'assumer des exportations régulires et a
plus grande échelle. ’

En milieu mélanésien, les maraichers et arboriculteurs se retrouvent
confrontés a une économie de marché de plus en plus exigeante, et qui ne correspond

pas particuliérement a la logique communautaire.

En considérant tous les propos et intentions des dirigeants des organismes, on
est amené a constater que la localisation géographique des différents acteurs de la
filiére , ne figure pas au coeur de leurs préoccupations. Cet aspect du probleme est
seulement évoqué, lorsqu'une aide au transport est envisagée, visant a atténuer
I'éloignement géographique du marché et les surcofits induits pour les producteurs du
Nord par rapport a ceux du Sud.

Un autre point reste obscur, il s'agit des priorités dans les actions proposées.
L'enchainement des opérations est primordial et délicat pour leur réussite. En effet,
on ne peut guére demander a des producteurs de produire davantage ou de nouvelles
especes, si en amont de la filiéere aucun changement ne se profile a I'horizon.
Cependant, il est illusoire d'inciter les Néo-Calédoniens 4 consommer plus de fruits

et 1égumes si le rapport qualité-prix n'est pas entre- temps amélior€.
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C - Quelles sont les possibilités pour améliorer la filiére ?
1 - Une meilleure localisation des productions

Il n'est pas question de démeénager les zones de cultures, ce qui serait
d'ailleurs impossible. Généralement les producteurs se sont installés la ou cela leur
était possible, s'ils ne se sont pas établis sur de meilleures terres ou plus proches de
Noumeéa, c'est qu'ils n'avaient pas le choix. Par contre, c'est au niveau du choix des
cultures, que I'on peut modifier les paysages maraichers et arboricoles. C'est-a-dire,
une meilleure affectation des produits en fonction de 1'adéquation coiit-distance.

Concretement, les produits qui sont tres fragiles et demandés
quotidiennement sur le marché, devraient étre cultivés a proximité de Nouméa. Par
contre, des cultures telles que le squash destinées principalement a l'exportation,
n'exigent pas particulierement d'étre cultivées aux alentours du marché principal.

Toujours dans le cas de l'existence d'un marché unique et du passage
obligatoire au marché de gros ou au bureau de fret qui est en projet, la spécialisation
des communes .dans certaines cultures peut étre une autre solution résolvant les
problémes des producteurs. Le dynamisme d'une région n'est pas seulement
commandé par ce qui se passe au niveau d'un ensemble , 1l résulte d'effets
d'entrainement internes a chaque unité régionale?. Sur la Grande Terre, on assiste
depuis quelques années a la spécialisation des communes pour certaines cultures.
Prenons lI'exemple de Pouébo, qui vivait autrefois du café et du coprah, deux cultures
moribondes dans cet extréme Nord-Est. Aujourd'hui Pouébo est devenu "le pays de la
banane”, la transition s'est faite au cours des dix demiéres années. Cette commune
pourrait se faire une réputation telle que les consommateurs ne demanderaient plus
que de la banane de Pouébo. Les producteurs devront alors axer tous leurs efforts sur
la qualité.

Il faut prendre conscience que de tels changements ne se font pas du jour au
lendemain. Mais le poids des habitudes peése lourd, il est difficile pour les
producteurs de changer leurs cultures, principalement pour les arboriculteurs du fait
du co(t des plants et du nombre d'années nécessaires avant d'effectuer la premicre
récolte. Ce sont des changements a long terme. De plus, les exploitants atermoient,
devant une spécialisation, craignant de "mettre tous leurs oeufs dans le méme
panier”. Il est vrai que cela peut étre fatal dans des cas de maladies ou de chute des

prix.

2 Claval Paul, "Initiation a la Géographie régionale”, Paris, Nathan Université, 1993, p.112.
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2 - Une meilleure localisation du marché de gros ou du bureau de fret

L'utilité du marché de gros ou du bureau de fret qui est en projet se comprend
aisément. Il est indispensable, particuli¢érement dans les premiers temps, de contrdler
la qualité et les quantités produites et vendues. Une bonne connaissance des produits,
du marché et de la demande, est en effet, essentielle pour I'amélioration de la filiére.

C'est au niveau de leur situation géographique que des problémes se posent. 11
a été mis en évidence lors de la description des circuits de commercialisation que la
localisation géographique du marché de gros engendre des incohérences. Les
produits de la Province Nord passent obligatoirement par ce marcheé de gros a Ducos,
et une partie repart en sens inverse pour approvisionner les détaillants, restaurateurs
- et collectivités. On imagine aisément les coits et les pertes que ce genre
d'organisation occasionnent. Une solution vient a l'esprit, 1l s'agit, de la création d'une
annexe du marché de gros, localisée en Province Nord. Cela permettrait de controler
les produits et d'éviter des voyages inutiles. Seuls les fruits et légumes non vendus
localement, iraient ensuite au marché de gros principal a Nouméa.

Le méme principe devrait €tre suivi dans le cas de la création d'un bureau de
fret.

3 - Conséquences des processus envisagés sur l'organisation de 1'espace néo-
calédonien.

L'ensemble des projets de réorganisation de la filiére implique inévitablement
des modifications de l'organisation de l'espace, a plus ou moins grande échelle.

Pour ce qui est des conséquences du changement de localisation des
productions, sur l'organisation de l'espace de la Grande Terre, celles-ci seront
relativement minimes. Il n'y aura pas de trés grands changements, du fait que ce n'est
pas la localisation géographique des parcelles qui varie, mais l'affectation des
produits sur ces demiéres. La spécialisation des régions par culture, peut engendrer
des modifications dans la taille moyenne des parcelles par commune, étant donné
que certaines cultures exigent davantage d'espace que d'autres.

Par contre, les changements seront nettement plus importants dans
l'organisation de l'espace, dans le cas de la création d'une annexe du marché de gros
ou d'un bureau de fret, en Province Nord. Dans un premier temps, les flux de
marchandises seront profondément modifiés. Dans un deuxieéme temps, cela pourra
attirer de nouvelles cultures a proximité de ce marché de gros, soit exploitées par de
nouveaux producteurs, soit par des anciens choisissant, dans la mesure du possible,
de s'en rapprocher.
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Quant aux futures exigences sur la qualité¢ des produits, elles engendreront,
elles aussi, des modifications dans les paysages maraichers et arboricoles. En effet;
certains petits producteurs ne pourront pas, ou ne voudront pas suivre ces mesures. Il
- en résultera donc, a plus ou moins long terme, la disparition d'un certain nombre de
petits maraichers ou arboriculteurs, au profit des grands, c'est-a-dire des
professionnels. Par conséquent, une accentuation des différences entre le Nord et le

Sud se fera sentir, la majorité des professionnels se situant en Province Sud.

Beaucoup de projets créeront inévitablement des transformations dans
l'organisation de l'espace, mais qui ne correspondront pas obligatoirement aux

aspirations des responsables.



Conclusion : bilan et perspectives

Maraichage et arboriculture, deux activités difficiles a saisir et dont les
conséquences économico-spatiales sont délicates a évaluer. Cette complexité
provient certainement du fait qu'elles se situent actuellement au carrefour de divers
enjeux.

La fonction premiere du maraichage et de l'arboriculture, est de subvenir aux
besoins alimentaires des habitants. Or cet objectif, est actuellement loin d'étre
atteint. La Nouvelle-Calédonie, se retrouve dans l'obligation d'importer des fruits et
légumes d'Australie, de Nouvelle-Zélande, voire méme de la Métropole. Une telle
situation peut surprendre, étant donné que la Nouvelle-Calédonie est non seulement,
une terre sous-peuplée, mais avec de bons potentiels agricoles.

Les facteurs limitants sont essentiellement d'ordre humain. En fait, il existe
peu de producteurs qui travaillent en professionnels. En fait, professionnalisme rime
avec prodution de fruits et légumes de qualité, avec persévérance, volonté, mais
malheureusement ne rime guére avec Nouvelle-Calédonie. Pourquoi les Calédoniens
boudent-ils le maraichage et l'arboriculture ? En réalité, ces deux activités ne
correspondent aucunement a l'image classique de l'agriculteur calédonien qui, a vrai
dire, est de plus en plus floue. Les kanaks sont principalement tournés vers les
cultures dites vivriéres qui sont le symbole de leur identité. Les cultures introduites
par les Européens, représentent peu de chose pour eux. Cela se vérifie encore de nos
jours, car peu de jeunes kanaks entreprennent de telles cultures, surtout le
maraichage. Le maraichage et I'arboriculture sont essentiellement le domaine des
Européens et des Asiatiques (surtout pour le maraichage). Cela se confirme non
seulement, par le nombre dEuropéens et d'Asiatiques que l'on rencontre chez les
producteurs, mais ¢€galement par les techniques et méthodes de production
employées selon les ethnies rencontrées. Il est possible que cette situation se trouve
modifiée d'ici quelques années, étant donné qu'une formation de maraichage et
d'arboriculture est proposée au lycée agricole de Pouembout, et qu'elle est suivie par
quelques Mélanésiens. L'enseignement apporté, leur inculquera non seulement les
techniques culturales nécessaires, mais également les lois du marché. Actuellement,
de nombreux producteurs mélanésiens ignorent totalement quels sont leurs coiits de
production, et de ce fait, vendent certainement dans bien des cas a perte. De telles
attitudes peuvent surprendre, mais il ne faut pas perdre de vue que les kanaks, n'ont
pas les mémes rapports avec l'argent que les Européens ou les Asiatiques.

Le manque de motivation d'un certain nombre de producteurs vient

également, du découragement causé par l'absence d'une organisation cohérente et



fiable de la filiere, principalement au niveau des circuits de distribution. Tout au
long de cette étude, il apparait clairement, que le deuxieéme facteur limitant de ces
activités, se trouve €tre une mauvaise répartition spatiale des différents acteurs, sur
I'lle. Les parcelles maraicheres et arboricoles sont €parpillées sur I'ensemble de la
Grande Terre Calédonienne. Cela provoque inéluctablement des incohérences et des
problémes d'approvisionnement en fruits et légumes, qui nécessitent au contraire
beaucoup de soins et un acheminement dans les meilleures conditions qui soient. Les
producteurs situés dans les tribus reculées, sont encore plus désavantagés sur ce
point que ceux localisés a proximité d'une route principale. Le manque de motivation
résulte donc, dans bien des cas, d'une mauvaise intégration dans les circuits
commerciaux, et a 1'enclavement.

Quant aux exportations, la Nouvelle-Calédonie n'est pas préte. Les méthodes
de travail, les mentalités, ne sont pas tournées vers le monde exterieur, ou plus
exactement, ce sont les autres pays qui sont trés peu tourn€s vers les produits néo-
calédoniens. Quelques opérations ont ét€¢ menées dans ce domaine, mais qui restent,
malgré de nombreux efforts, minimes, mais surtout inintéressantes d'un point de vue
financier. | '

Le maraichage et l'arboriculture connaissent actuellement de grosses
difficultés, et de ce fait se trouvent sous les projecteurs du développement. Mais
celui-ci ne doit pas se faire en dépit du bon sens, au risque d'occasionner plus d'effets
négatifs que positifs, et 3 plus long terme d'aboutir @ un échec. En effet, le
développement doit principalement étre- axé sur une aide technique, sur un
encadrement et une assistance aux producteurs et non sur un assistanat financier. I
est néfaste d'accoutumer les producteurs a recevoir des subventions pour les inciter a
travailler. 11 est préférable d'avoir recours a une incitation davantage basée sur la
mise en confiance, que sur les subventions. Ce genre d'aide est & double tranchant,
dans un premier temps en effet, cela motivera les exploitants, mais ensuite ils ne
voudront travailler qu'a cette condition, ce qui est humain. Or, il est impossible de
verser de l'argent indéfimiment. Prenons par exemple l'opération squash, beaucoup
d'argent y a été versé, pour ouvrir la Nouvelle-Calédonie a I'exportation. Mais cette
opération n'est pas particuliérement bien suivie par les maraichers; il en résulte donc
un déficit énorme comblé sans cesse par des apports de Métropole. Le Territoire de
Nouvelle-Calédonie, pourtant considéré comme autonome, est traversé par des flux
financiers, qui servent entre autre a faire fonctionner quelques activités productives
comme le maraichage et l'arboriculture. 1l ne faut pas se leurrer, sans l'intervention
massive des finances publiques de I'Etat frangais, la fagade économique
s'effondrerait tel un chateau de cartes. Mais de telles situations n'ont qu'un temps, et



si les Calédoniens choisissent en 1998, de devenir indépendants, il sera alors
nécessaire qu'ils revoient leurs fagons de procéder.

Considérons, dans un deuxiéme temps, le maraichage et l'arboriculture, non
plus en tant qu'activité et filiere, mais en tant qu'indicateur et acteur de la politique
de rééquilibrage économique et spatial du Territoire.

Le succes de la politique de rééquilibrage devrait se traduire par un
accroissement des flux économiques générés dans la Province Nord. Processus qui
devrait s'accompagner d'une croissance de la consommation de fruits et légumes
résultant d'un accroissement global de la population. En toute logique cette
croissance de la consommation de fruits et légumes en Province Nord devrait se
traduire par une augmentation des surfaces consacrées a ces productions dans la
province. Dans la réalité, on ne retrouve pas ce schéma 1déal pour rééquilibrer les
deux provinces. La Province Nord a bien connu depuis 1988, une augmentation de sa
population, qui a certainement augmente la consommation de fruits et iégumes, mais
beaucoup de familles vivent encore principalement des produits vivriers de la triby,
ou des produits du jardin familial pour les non-mélanésiens. De ce fait, une part
importante de la production du Nord est écoulée a Nouméa. A travers ces
indicateurs, que sont le maraichage et l'arboriculture, le rééquilibrage semble étre,
pour linstant, plus un échec qu'une réussite. Mais il est indéniable que des efforts
sont faits dans ce sens. 1l est également possible que ces deux activités ne soient pas
non plus de trés bons révélateurs de la situation générale, du fait de la mauvaise
organisation de la filiére. Il est malaisé, a la finale, de faire la part de ce qui est
consommé en Province Nord et de ce qui I'est en Province Sud.

[l a été évoqué dans la problématique, que le maraichage et l'arboriculture
pouvaient étre eux-mémes, des produits du rééquilibrage. Cest-a-dire les résultats
directs et non indirects, de cette politique. A la vue des nombreuses actions
entrepn'ses‘ par les responsables, il est incontestable que ces deux activités se
trouvent au coeur du rééquilibrage. La plupart des opérations sont d'ailleurs, axées
sur la Province Nord, afin que les producteurs de cette province, soient en mesure de
concurrencer les producteurs du Sud. Cette volonté d'améliorer la filiére dans le
Nord, ainsi que toutes les actions mises en oeuvre, peuvent étre considérées comme
faisant partie intégrante du rééquilibrage. Néanmoins, on ressent a travers les
interventions des responsables, que c'est principalement le rééqilibrage économique
qui est au centre des préoccupations, au détriment du rééquilibrage spatial.

[l est évident qu'en cas de réussite, le maraichage et I'arboriculture,
deviendront des objets de rééquilibrage, c'est-a-dire qu'ils généreront et influenceront
les flux et 'occupation de l'espace, s'inscrivant dans la logique du rééquilibrage ou

allant a son encontre. A I'heure actuelle, ils n'ont pas atteint ce stade, il faudra encore



attendre quelques annees, si toutetois le rééquilibrage se trouve encore au centre des
préoccupations.

Derriére cette volonté de rééquilibrer I'économie et l'espace entre les
provinces, se dissimule un désir beaucoup plus fort qu'est de "rééquilibrer" les
~ éthnies dominantes entre elles. Rééquilibrer leur place dans dans la vie économique
et sociale, au sein d'un méme espace qu'est la Grande Terre Calédonienne.

Cela fait déja sept ans que les accords de Matignon faisaient du rééquilibrage
la priorité des politiques. Or aujourd'hui, les traductions spatiales et humaines sont
encore discrétes. Il est nécessaire, que cela ne soit plus les préoccupations de
quelques personnes dispersees, ou des dirigeants, mais de la totalité des Calédoniens,
si l'on veut espérer arriver a un résultat concluant. De nombreux efforts sont encore

nécessaires pour parvenir a un véritable équilibrage économique, spatial et humain.
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NOUVELLE - CALEDONIE

Assembléa de ia
PROVINCE Nord
DIRECTION DU DEVELOPPEMENTT
RURAL ET DE LA PECHE

Service de I Agriculiure
etde la Forét

ANTENNE NORD - OUEST

BP 104 KCUMAC

Koumac, le ]3 MARS 1385

Tel 356271
NCI4L% - / Ant NORD-OUEST
s e A
Monsieur DU CLARY David
Ingénieur Agronome
Secteur OUEGOA - POUEBO
a Mademoiselle Emilie MIRAULT

ORSTOM

Mademoiselle,

Vous avez participé a la réunion du groupe de travail
des producteurs agricoles du Nord qui s'est tenue a KONE le
10.02.1995.

Au cours de cette reéeunion nous avons principalement
déebattu des questions liées a l'organisation de la filiere
fruits et légumes en Nouvelle-Calédonie. Pour aboutir finalement
a la redaction de propositions pour la mise en place d'un ATP
liant les différents acteurs de la filiére.

J'ai le plaisir de vous adresser ci-joint une copie du
compte-rendu de ces débats.

Je vous prie d'agréer, Mademoiselle, 1l'expression de
mes sincéres salutations.

¥ Accord Interprofessionnel




COMPTE-RENDU de la REUNION du
GROUPE de TRAVAIL des AGRICULTEURS
‘ le 10 FEVRiER 1885 &4 POUEMBOUT

Etaient Présents :

MM. Jean-Pierre GILLES Pouembout Maraichage, Président du SPANO
Patrick ORCAN * Maraicher et entrepreneur
Roger LEVEQUE Touho Prod. bananes et commercant
Ruffin BOEHE Mar. + Vivrier et entrepreneur
Irénée POEDA Ponérihouen Prod. vivrier
Eugéne PORIN-POREA Poya Vivrier + fruits
Urbain WALOUA Pouebo Mar.+ vivrier + bananes
Wenceslas IEBEMOI “ Mar + bananes
Méthode POUMALIS “ Bananes et ambulancier
[éon MARTIN Guegoa Mar + bananes et colporteur
Olivier BOURDON Koumac Mar + bananes

Mile Emilie MIRAULT " ORSTOM

MM. CARLIEZ Denis  Directeur de Ja DDRP
AURIAC Yves DDRP
ESCOT Fabien DDRP
CASES Pierre DDRP
DU CLARY David DDRP

Elait excusé :

M. Gustave PEBOU-YANHI Guegoa Fruits

j{ Discours du Directeur de la DDRP :

e A mesure que la Province Sud augmente sa production, la Province Nord perd des parts

\. i de marché qu’il sera tres difficile de reconquérir. Outre les handicaps objectifs dont soufrent les

T producteurs du nord, il y a deux points importants sur lesquels la DDRP essaie de les
' sensibiliser.

D’une part 'urgence d’élaborer un discours commun des producteurs du nord auquel le
nombre apportera son poids et que les représentants de la profession pourront faire entendre.

D’ autre part la nécessité d’améliorer I'information des producteurs sur la situation de la

ﬁhere (comment s’établissent les prix, quels handicaps peésent sur les agriculteurs du nord, quels

- avantages pourraient leur étre consentis mais leur échappent encore...) afin d’alimenter le débat
etla réflexion qu'il ménent a ce sujet.



Dans les deux cas la représentation des producteurs du nord des les réunions,
comumissions ct conseils d’administration auxqucls sont convies des profcssionnels est un
passage obligeé pour s’exprimer et s’informer.

Aujourd hui la DDRP anime cetle premicre réunion du groupe de travail, niais cela ne
doit pas vous faire perdre de vue qu'il est essentie! que vous parliez en votre nom au lieu de
comptler pour cela sur adniinisiratdon ou les Eius. Aujourd nui, ¢'est 4 vous de prendre
I’initiative.

Le Syndicat des Producteurs et Agriculteurs du Nord-Ouest (le S.PA.N.O.).

M. J.-P. GILLES, Président du Syndicat insisic sur lc besoin de crecr une solidariteé
entre producteurs du nord, a I'image de leurs collegues du sud. Cette solidarité n’exclut pas de
conserver au niveau individuel, 'autonomie et la concurrence nécessaires.

Le SPANO a été crée parce que la Chambre d'Agriculture a explicitement exprimé le
souhait de n’avoir comme interlocuteurs que des représentants d'associatons de producteurs
représentatives.

Actuellement le SPANO compte 15 membres et “couvre” la zone qui s’étend de Poya a
Voh. La participation d’autres agriculteurs originaires du reste de la Province Nord est souhaitée
par les adhérents actuels.

Deux cas de figure sont envisageables en matiére d’organisation de la profession. Soit un
syndicat unique, intéressant toutes la province et accueillant des producteurs de toutes les
communes. Soit plusieurs syndicats ou associations régionaux regroupés au sein d’une
Fédération syndicale provinciale. Cette derniére solution aurait 1'avantage d’une certaine
souplesse et de diminuer les problémes logistiques liés au déplacement d’un grand nombre
d’adhérents lors de réunions qui se déroulent loin de leur deomicile. Ce dernier point améliorerait
probablement la participation effective des producteurs aux réunions et donnerait a chacun la
possibilité de s’exprimer.

ORDRE DU JOUR.
Trois points sont soumis au débat des personnes présentes :
' + 1 e projet d’ Accord Interprofessionnel,
+ La rédaction de propositions relatives a ce projet,

+ [’élection des représentants qui participeront aux réunions de travail le
concernant qui auront lieu a Nouméa.

LE.DEBAT SUR L’ACCORD INTERPROFESSIONNEL.

Quelques remarques générales :

Ce document vise dans I’ensemble a instaurer la plus grande transparence possible dans
le fonctionnement de la filiere ce qui est perqu comme le moyen d’asseoir des relations de
confiance garantes de la bonne marche du systéme.

On souligne I'importance des déclarations de mise en culture et de production qui doivent
€tre aussi exactes que possible. Cela évitera que les importations ne viennent concurrencer une



production locale qui aurait eté sous-estimée faute de déclarations correctes. Il faut jouer le jeu en
fournissant une information fiabic ct en assurant sa mobilit¢ dans les deux sens de la {ilierc : des
producteurs (offre de produits) aux détaillants (demande en produits) et vice-versa.

Cetle information pernict seule a la CFC d améliorer la gestions des importatons. Ce
travail exige une reelle transparence de la filiere, la sincerit¢ des déclarations et la consultation de
tous les acteurs de cetic filicre du producteur au comumnergutit.

A ce sujet on remarquera gue le projet actuel ne rait aucune place aux colporteurs. Cela
s explique parce qu'il s'inspire de textes de Métropole qui ou les colporteurs n'existent pas. Le
Groupe prend note de iz nécessite de les associer aux discussions concernant cet accord.

Fixation des prix d’achat - information des producteurs.

La plupart des interventions a porté sur la question des prix. Ce sont d’abord les
pratiques des grandes centrales d’achat qui ont été attaquées. En particulier les rabais qu’elles
imposent a leurs fournisseurs en s’appuyant sur les volumes importants qu’elles sont seules
capables d’acheter. La position des fournisseurs qui consentent de telles remises est contestée
aussi dans la mesure ou elles sont fatalement répercutées sur les producteurs.

On évoque aussi les actions promotionnelles qui prennent place lors de la production des
primeurs. Elles ont pour effet - moyennant I’abandon momentané par le détaillant d’une partie de
sa marge - de diminuer artificiellement les prix des primeurs et de maintenir tout au long de la
campagne les prix plus bas qu'ils ne I'auraient ét¢. Cependant les producteurs semblent satisfaits
du prix des primeurs qui intéressants et toujours supérieurs aux prix de saison.

Se pose aussi le probléme des prix tres bas atteints par certains produits au cours de
I’année. La menace de la rupture des relations commerciales de la part des acheteurs pese
toujours sur le producteur qui refuscrait de livrer sa marchandise a un prix trés bas ou qui ne
produirait pas pendant ces périodes. Cependant il est illusoire de demander 2 un grossiste cu un
détaillant de suspendre ses approvisionnements pendant des périodes qui peuvent durer plusieurs
mois chaque année. La solution parait résider dans le calcul, pour chaque culture, d'un prix
minimum de transaction. On pourrait se baser sur le coit de production pour établir ce prix
plancher. Reste a s’entendre sur qui calculera ces prix et sur la fagon de prendre en compte la
grande diversité de situations des producteurs et donc des colts de production.

Les producteurs refuseraient de vendre leurs marchandises & un prix inférieur au
plancher. Ceci vaut particuliérement pour ceux dont la capacité financieére pourrait permettre de
créer a terme un quasi monopole qui leur serait favorable.

Dans le méme esprit tous les intermeédiaires s’interdisent de revendre a perte.Sauf dans le
cas de produits périssables menacés d’altération irréversible a court terme qui pourraient étre
revendu a bas prix moyennant |'information des consommateurs et la séparation physique de ces
produits dans des étalages distincts.

L’analyse de courbes d’évolution des prix de gros et de détail révele quelques éléments
intéressants qui sont ensuite débattus.

D’une part les variations de prix au marché de gros sont globalement répercutées au
niveau du détail. Ceci contirme la capacité du marché de gros a jouer son rdle de référence de
prix.

D’autre part les marges entre le marché de gros et les prix de détail sont tres élevées et
dépassent presque toujours les limites légales en la matiere. De plus elles varient - en
pourcentage - d’un mois sur I’autre de fagon a compenser les périodes ou les prix de gros sont
bas et donc les marges moins rémunératrices.

Enfin certaines cultures montrent des variations de prix considérables et trés brutales au
cours de I’année. L’anticipation de ces variations pose de nombreux problémes : en général les
baisses sont anticipées par les acheteurs mais il en va autrement des tendances a la hausse.



Ainsi les grossistes entretiennent une certaine opacité¢ de leur fonctionnement en ne
transmettant aux producteurs les bordereaux du marché de gros qu'apres un délai assez long.
Cela interdit a ces derniers de vérifier si leur production a ét¢ vendue au prix qui correspond a la
date de livraison, ou de le faire a temps pour “réclamer” aupres de leurs clients.

Il est donc nécessaire que les acheteurs (grossistes et colporteurs) et les producteurs se
mettent d’accord clairement sur le choix d’une mercuriale de rétérence pour le calcul du prix de
vente. Le mieux serait de choisir la mercuriale qui precéde la livraison atin que le prix soit connu
du producteur avant la vente. I est évident que cette référcnce doit rester la méme tout au long de
I’année et étre la méme pour tout les producteurs qui livrent a un méme acheteur.

Pour permettre au producteur de conwdler les factures, le bordereau du marche de gros
devrait lui étre transmis sitét la revente effectuée.

D’autres systémes de fixation des prix sont discutés :

11 devrait étre possible de proposer au producteur un prix plancher, que le transport soit
payé un prix fixe - et non sous la forme d’une marge en pourcentage - et qu’une fois la vente au
detaillant réalisée le bénéfice soit partagé entre les intervenants sous la forme d’une ristourne au
producteur et au transporteur.

Cette solution pose le probléme du partage du benéfice et de son contrdle. S’il est
raisonnable de I’envisager dans le cas de groupements de producteurs assurant le transport et la
commercialisation des productions de leurs adhérents, la chose se complique singuliérement des
qu'il est question de colporteurs et de grossistes privés, indépendants du producteurs qui
chercheront a maximiser leur profit.

Une autre solution serait de recourir a une centrale d’achat qui achéterait la production a
un prix garant, et procéderait a une péréquation des prix a la maniere de 'OCEF sur la viande. 11
serait difficile d’empécher la surproduction - et donc la faillite de la centrale d’achat -
qu’encouragerait un tel systeme. A moins de recourir a un systéme de quotas. Dans la mesure ou
I’on ne voit pas trés bien comment les agriculteurs du nord pourraient imposer un systeme de
quotas qui ne leur soit pas défavorable il vaut mieux ignorer cette solution.

Le partage des risques de la mise en marché.

Actuellement prévaut la pratique qui consiste a répercuter sur le producteur les invendus
et pertes de stockage ou de transport. Soit en ne lui payant que la partie de sa production qui a pu
étre commercialisée, soit en exigeant de lui un rabais sur ses futures livraisons. Ainsi la
producteur supporte seul les risques de toute la filiére.

Cette situation est d’autant plus déplorable qu’il paye non seulement les conséquences
inévitables du transport a grande distance et de 1’étroitesse du marché, mais aussi celles de
I’équipement inadapté des intermédiaires, ou pire, de leur gestion approximative ou de leurs
tentatives de spéculation. Toutes choses pour lesquelles ils ne pergoivent aucune contrepartie.

11 parait donc capital de régler les quatre points suivants. Les transporteurs de quelque
nature que ce soit devraient se doter d’un matériel qui garantisse la conservation de la qualité tout
au long des opérations de mise en marché (camions frigo, cageots, chambres froides...).

La marchandise une fois chargée passe sous la responsabilité du transporteur et aucun
retour ne peut étre fait au producteur. Il en va de méme pour les grossistes livrés directement.

Le chauffeur qui assure le transport doit étre en mesure de juger la qualité de la
marchandise du producteur et de la refuser si elle ne lui parait pas conforme aux attentes de la
clientéle.



Un bordereau de prise en charge valant décharge de la responsabilité du producteur doit
étre signc a la livraison et lui étre romis.

La normalisation des produits.

Dans la mesure ou lz prise en charge de la marchandise deguge la responsabilité du
productleur et ou un contrdic de contormit¢ ¢cst demandeé a ce stade de la mise en marché, i
devient nécessaire de s’entendre sur une detinition claire de ce que doit étre chaque produit.

Il s’agit de travaiiler a I'¢laberation d'une norme produit par produit qui débouchera
eventuellement sur la définition de plusieurs catégories de qualite qui pourront étre distinguées
par des différences de prix tout au long de la filiere. Cetle normalisation poursuit des buts
multples.

En période de pénurie elle assure un différentel de prix li¢ a la qualité qui rémunére les
efforts techniques (production de contre-saison) ou commerciaux (uri et calibrage) des
producteurs.

En période de saturation d’'un produit, elle permet d’éliminer du circuit les catégories
inférieures afin de ne pas submerger le marché avec des produits médiocres et donc de tenir les
prix. Ceci suppose que les plus belles qualités seront sans doute vendues a ce moment moins
cher que le bas de gamme ne le serait en pénurie. Le but n’est plus de vendre plus cher un beau
produit mais de parvenir tout simplement a le vendre.

Elle facilite les transactons en permettant aux acteurs de la filiere de s'entendre sur ce
qu'un produit devrait étre pour étre commercialisé dans de bonnes conditions. Cela prend toute
son importance dans le cadre de la proposition de bureau de fret ou 1'acheteur ne voit pas la
marchandise qu’il achete.

Cettc normalisaticnn devra porter non seulement sur des critéres d’aspect extérieur du
produit, mais aussi sur le respecte de la réglementation en matiére phytosanitaire. Ainsi
I'innocuité des produits sera garantie en méme temps que leur qualité.

Bien entendu les producteurs seront les premiers contraints par cette normalisation. Mais
il faudra aussi que les autres acteurs de la filiere jouent le jeu. Il sera donc nécessaire d'organiser
le wransport de fagon a ce qu’'un producteur ne voit pas sa production déclassée parce que
colporteurs ou grossistes n'auront pas €té capables d'en prendre livraison a temps. De méme il
faudra que les détaillants jouent le jeu a leur tour et la répercutent aupres des consommateurs en
différenciant les étalages, les prix et assurant l'information de leur clientele.

L’organisation du transport.

Plusieurs personnes ont insisté sur la spécificité de la fonction de colporteur qui apporte a
ses fournisseurs un service qui dépasse celui d’un grossiste (approvisionnement en matériaux,
en épicerie, desserte des zones éloignées et difficiles d’acces...). Elles font la distinction entre
ces colporteurs et les “transporteurs” qui travaillent parfois - mais pas toujours - pour des
grossistes. Ces derniers les utilisent en effet pour pénétrer les zones reculées et y collecter pour
leur compte des marchandises, faisant ainsi concurrence aux colporteurs traditionnels.

Cette différence et la concurrence qui en découle profitent aux producteurs qui
manifestent leur attachement au systéme actuel, dont ils apprécient aussi la souplesse; s se
déclarent modérément séduits par les propositions de bureau de fret émanant des grossistes.

Cette proposition organise schématiquement la filiere de la fagon suivante : les
producteurs et les grossistes passent des contrats de production et les colporteurs se chargent
exclusivement du transport comme prestataires de service. Certains colporteurs sont intéressés
~ par ce systéme et un tarif de I’ordre de 20 francs cfp par kg a été évoqué entre Bourail et

Nouméa. Le critere distance influera notablement sur les tarifs définitifs.



Cette proposition repose sur }’idée que chacun se recentre sur son activité premiére : les
producteurs sur la producton, les colporteurs sur Ie transport et les grossistes sur le négoce. Elle
a |’avantage de permettre une connaissance précise du cout de transport zone par zone et de
pcrmettre d’envisager unc interventon en faveur des zones les plus éloignees qui mettrait les
producteurs du nord et ceux de la ceinture verte sur un pied d’egalité en la matiére.

I est peu probabic que les grossisies perdent peu a peu le contact avec les producteurs du
nord et se concenure sur ceux de la ceinture verte ne serait-ce que parce que ces derniers sont
leurs principaux concurrents (ils leur ont enlevé [5 a 20% du marché en quelques années).
L'intérét des grossistes est donc de conserver un “conire-pouvoir” pour tenir téte aux
producteurs de la ceinture verte.

Les moyens de contrdle.

Dans la mesure ou les signataires de I’ Accord Interprofessionnel auront librement accepté
les contraintes auxquelles il les soumettra il est permis de croire qu’ils accepteront aussi de se
soumettre au minimum de controle qui en garantira le respect.

Un cadre juridique définissant les moyens de ce controle peut aisément étre mis en place
dés lors que I’ Accord Interprofessionnel est accepté. Chacun gardera & I’esprit qu’il s’agira d’un
garde-fou destiné a éviter des dérapages trop importants et non d’un outil visant 4 permettre une
quelconque répression.

PROPOSITIONS POUR L’ACCORD INTERPROFESSIONNEL.

Il ressort des débats exposés ci-dessus un ensemble de propositions concernant les
différents acteurs de la filiere.

Propositions d’ordre général.

+ Associer les colporteurs aux debats et réunions de travail sur le futur texte définitif de
I"Accord Interprofessionnel.

+ Réflechir a la mise en place de moyens de contrdle du respect de cet accord.

+ Définir une normalisation par produit en catégories de qualité et un baréme de prix pour
chaque catégorie.

+ Définir par produit un prix minimum en dega duquel les producteurs s’interdisent la
vente.

+ Avancer dans le travail du bureau de fret, particulierement sur la grille des tarifs en
fonction de la distance.

+ Elaborer une réglementation en matiére d’utilisation des produits phytosanitaires.



Engagements des producteurs.

4

+

-+

Respecier la normalisation des produits ct tricr leur producton de lagon a metre cn
vente chaque catégorie distinctement.

En période de saturation du marché - chronique ou passagére - sur un plusicurs
produits. ne mettre en vente que la meilleure qualité. éliminer les qualités inférieures.

S'interdire, quelle que soit la situation du marche de mettre en vente un produit a un prix
inférieur au prix minimum {ixé par I’ Accord Interprofessionnel.

Respecter la reglementation en matiére d’utlisation de produits phytosanitaires.

Engagements des colporteurs ct grossistes.

+

Assumer dés la prise en charge de la marchandise la responsabilité de son transport e/ou
de sa mise en marché, en supporter les risques sans les répercuter sur les producteurs.

Former les chauffeurs afin qu’ils soient capables de porter un jugement critique sur la
marchandise livrée, de manicre a dégager la responsabilite du producteur une fois la
marchandise chargée.

Délivrer au producteur un bordereau de prise en charge valant décharge de sa
responsabilité.

Se doter d’équipements adaptés & la conservation de la qualité tout au long des €tapes de
la mise en marche.

Fixer et faire connaitre la référence servant au calcul du prix proposé au producleur.
Utiliser cette retférence tout au long de I’année et utiliser la méme rétérence pour tous les
clients d'un méme acheteur. B

Si la référence est une mercuriale du marché de gros, préférer celle qui précéde le jour de
la livraison.

Transmettre au producteur un exemplaire du bordereau du marché de gros dans un délai
suffisamment court pour lui permettre de veérifier le respect de la référence (une semaine?
deux semaines?...).

Ne pas consentir de remises anormales et plus ou moins occultes aux détaillants et ne
pas les répercuter sur les producteurs.

Marquer les différences de qualités entre catégories de triage par une différence de prix.

Engagements des détaillants.

+

+

Respecter le prix des primeurs en renongant aux actions de promotions sur ces produits.

Ne pas abuser de leur puissance d’achat pour imposer des remise anormales et plus ou
moins occultes a leurs fournisseurs.

Respecter la transparence de la tarification (toute remise apparaissant sur les factures).

Répercuter les différences de prix liées aux catégories de qualité jusqu’au
consommateur. Présenter les différentes catégories séparément et informer les
consommateur a leur sujet.

Ne jamais vendre a perte, sauf pour des produits périssables menacés d’altération
irréversible a court terme. Dans ce cas présenter ces produits a4 part et informer
clairement les consommateurs des raisons qui motivent les écarts de prix.



CHOIX DES DELEGUES.

Les personnes presentent designent sept d’enue elles pour participer aux reunions de
travail a Noumeéa sur |’organisation de la iiliere fruits et legumes.

Ces délégués sont MM. Jean-Pierre GILLES. Irenée POEDA. Léon MARTIN.
Urbain WALOUA el Olivier BOURDON, éventuellement assistes de MM. Pauick ORCAN
et Ruffin BOEHE.
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DDR/PVE/Filiére Fruits

| QUELQUES DENSITES USUELLES EN CULTURES FRUITIERES

NOMBRE
ESPECES ECARTEMENTS DE PLANTS

PAR HA
ORANGERS 7mx 6m 238
MANDARINIERS 6mx S5Sm 333
LIMETTIERS T7mx O6m 238
POMELOS 8mx 6m 208
LITCHIS O9mx 65m / 10mx 8m 170 / 125
AVOCATIERS 9mx 65m / 10mx 8m 170 / 125
MANGUIERS 9mx 6,5m / 10mx 8m 170 / 125
PECHERS 5mx 4m /" Smx Sm 500 / 400
ANANAS 9WOmx 40mx 25m / 90Omx 45mx 30m| 61000 / 49000
BANANIERS 4mx 1 8mx 17m/ 4mx 2mx 19m 2000 / 1800
GRENADILLES 5mx  2m /" 5Smx 1,5m 1000 /- 1300
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Jamais I'Apprentissage
n'a eté aussi attractif.

AGRICULTEURS
MARAICHERS
ARBORICULTEURS

ENGAGEZ UN APPRENTI
UN BON INVESTISSEMENT !




Salaire d'un Apprenti :
Un Salaire progressif
valorisant I'anciennete ....

P
) ) Apprenti Apprenti Apprenti
Ancienneté dans |de 16 2 18 ans || de 18 2 21 ans |de 21 a 25 ans
I'Entreprise
Les 6 30 % du SMG || 45 % du SMG (| 60 % du SMG

NB:

* Ce tableau indique uniquement le salaire minimun a verser a un apprenti selon la

premiers mois

Les 6 mois
suivants

Les®b
premiers mois
de la 2eme
année

Les 6 derniers
mois de la
2éme année

N

21818 F

45 % du SMG
32726 F

60 % du SMG
43635 F

75 % du SMG
54 544 F

32726 F

60 % du SMG
43635 F

75 % du SMG
54544 F

90 % du SMG
65453 F

43635 F

75 % du SMG
54544 F

90 % du SMG
65453 F

100 % du SMG
72725 F

Vous pouvez embaucher un jeune age de w6 a 25 ans,
motive, qui peut étre votre fils, comme apprenti ; ceci
vous permet de bénéficier des mesures incitatives du

Territoire:

- Vous ne payez pas les Charges CAFAT

Le Territoire les paie pour vous !

- Vous bénéficiez exceptionnellement
d'une Subvention de 180 000 F pour
I'embauche du premier Apprenti.

Le Territoire attribue une subvention de 180 000F pour
I'embauche du 1er Apprenti, 100 000F pour le 2 éme
Apprenti et 100 000 F pour I'embauche du 3 éme Apprenti.

- Un salaire evolutif

ioi , rien n'empéche I'employeur de payer plus son apprenti !

* Dans le cas ou 'apprenti est employé par un ascendant (pere elc ..) le salaire

3 verser doit étre au minimum de 25% des montants calculés dans le tableau.

\ — J

L' apprenti va suivre des cours au Centre de
Formation des Apprentis Agricoles une semaine
par mois, et travaille chez vous tout le reste du
mois. ’

En tant que Maitre d'Apprentissage vous formez
un jeune comme vous le souhaitez, il acquiert ainsi
un savoir-faire indispensable.

Le Contrat d'Apprentissage vous lie vous et
I'Apprenti pour 2 ans avec une période d'essai de 2
mois. L'apprenti prépare un CAP Agricole en
Cultures Légumiéres ou en Arboriculture qu'il
passe a la fin des 2 ans.

Si vous souhaitez plus d'informations, contactez le
Centre de Formation des Apprentis Agricoles a la
Chambre d'Agriculture au 27.20.56.





