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AVANT—-PROPOS

La présente étude se propose d’apporter une contribution en matiére d’analyse et de plani-
fication régionale.

A - L’analyse régionale consiste tout d’abord & mettre en évidence les interdépendances et &
comptabiliser les flux & I'intérieur d’une région donnée et entre cette région et 'extérieur.

Cette démarche nécessite :

- un inventaire et une identification des flux afin de montrer comment s’organise la vie
économique sur le plan régional et comment I’ensemble régional s’insére dans I’espace
national ;

- une présentation dans des cadres comptables cohérents susceptibles d’étre raccordés &
la comptabilité nationale des informations statistiques concernant les différents secteurs
d’activités.

Ces deux premiéres phases du travail doivent aboutir dans une étape ultérieure 4 I’élabo-

ration d’un tableau des relations entre les diverses activités a I’échelle régionale.

B - Ce premier document de synthése qui est soumis & la critique des praticiens semble devoir
satisfaire trois besoins de la planification régionale :

- il permet tout d’abord de formuler un diagnostic sur les caractéristiques de structure et
de fonctionnement de I’économie en mettant Paccent sur le degré d’autonomie et le niveau
d’intégration des activités de Ia région ;

- il rend possible des projections concernant les effets de la localisation de projets ou des
modifications de la demande finale (consommation, investissement, exportations) sur le
niveau d’activité des secteurs ;

- il doit permettre une localisation plus judicieuse des activités et, de ce fait, faciliter I’éla-
boration d’une programmation régionale et la recherche d’un optimum inter-régional.
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INTRODUCTION

LE CADRE REGIONAL D’ANALYSE ET LA DELIMITATION DE LA ZONE RURALE

Dans un pays ou I'organisation traditionnelle de I'espace connait un profond remodelage en
fonction du nouveau découpage administratif, de la création ou de 'amélioration de Iinfrastructure
routiére, de I'équipement des villes, de la promotion des bourgs ruraux, du lancement de vastes opé-
rations de développement en matisre agricole, de la localisation des activités industrielles, ’économiste
de méme que le géographe éprouvent des difficultés a utiliser les critéres habituels pour cerner les
contours de la région. Ceci ne doit pas amener a conclure qu’il est impossible de procéder 4 1’analyse
de I'organisation et du fonctionnement des flux & I'intérieur.d’un espace plus ou moins polarisé bien
qu’il y ait encore un effort de réflexion considérable a réaliser pour pouvoir définir des méthodes
d’investigation adaptées & la réalité que I'on désire observer dans les pays en voie de développement.

I- LA DEMARCHE SUIVIE POUR LA DELIMITATION DE LA REGION DE BOUAKE

La définition du cadre d’analyse a nécessité le choix d’une série de critéres qui ont semblé les
plus significatifs pour préciser le contenu de I'espace régional et le fonctionnement de son économie.

L'aire d’influence de la ville de Bouaké recouvre un périmétre qui varie en fonction du secteur
d’activité retenu.

On analysera successivement :

- Bouaké comme pole industriel,

- I'aire du commerce des produits importés,
- ’espace desservi par les transports,

- I'aire du commerce de traite,

- l'aire d’achat des produits locaux.

A - Bouaké, pole industriel

Limplantation & Bouaké de certaines usines de transformation de produits agricoles : industrie
textile de Gonfreville, ficelleries de Bouaké, Manufacture des Tabacs de Cote d’lvoire donnent a I'éco-
nomie de la ville une dimension internationale : mais & ce niveau son poids. sur le marché environnant
reste limité et n’entre pas dans le cadre de notre analyse.

Lapprovisionnement en maticres premiéres de ces usines dépend pour une part de la production
agricole nationale par I'intermédiaire de la CFDT ct de la CAITA ; cette aire d’approvisionnement ne
peut, cependant, vu la faible intensité des flux, constituer une base de départ pour une délimitation de
la région. :
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B - L’aire du commerce des produits importés

Pour des raisons historiques et géographiques, Bouaké est devenu un centre commercial impor-
tant en raison de sa localisation au centre du pays, au carrefour des grands axes routiers N-S et E-W en
direction des pays limitrophes. La voie ferrée Abidjan-Niger I’a atteint dés 1913. Elle a eu un rdle pri-
mordial sur le développement de la ville.

Trés tot, les succursales des maisons de commerce européennes s’y sont installées, prolongées
‘par un réseau de commergants ivoiriens, libanais, maliens, voltaiques, guinéens et ghanéens. A partir de
ces points de vente deés circuits de redistribution se sont établis. lls différent selon les produits, biens
de consommation courante, produits pétroliers, poisson du Mali et viande de boucherie par exemple.

Cependant, au cours des derniéres années, cette aire commerciale s’est modifiée sous I'influence
de divers facteurs :

- ’amélioration du réseau routier dans le sens N-S qui a drainé une grande partie du trafic directement
vers Abidjan ;

- la transformation des relations avec les pays voisins depuis 'indépendance ;

- la croissance rapide d’Abidjan avec I'installation d’industries de transformation qui a modifié certains
courants commerciaux traditionnels, en particulier celui du poisson ;

- la politique de certaines sociétés commerciales qui préférent que leurs clients s’approvisionnent direc-
tement & Abidjan afin de réduire leurs frais de manutention ;

- la concurrence exercée par le développement commercial de certaines villes : Korhogo dans le nord,
Daloa et Gagnoa dans le centre-ouest, Yamoussokro au sud du département du centre.

On peut distinguer, selon 'intensité des relations commerciales, trois niveaux (Figure 1) :
. une aire limitée dont I'approvisionnement se fait 4 Bouaké jusqu’a concurrence de 60% des achats.
Elle regroupe une population de 480000 h, y compris Bouaké ;
. une aire plus large qui englobe les sous-préfectures dont 30 & 60% des achats se font & Bouaké ;
. une aire d’extension maximum qui regroupe toutes les sous-préfectures ou I'influence du commerce
de Bouaksé se fait sentir.

Aire commerciale de Bouaké

Pourcentage des achats
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Cette classification montre que les relations commerciales s’effectuent dans un rayon supérieur a
100 km.

Cette fonction de Bouaké dépasse d’ailleurs largement les frontiéres nationales puisqu’elle s’étend
aux pays voisins, en particulier au Mali et 4 la Haute-Volta.

C - L’espace desservi par les transports

Parallélement 4 I'implantation commerciale, le parc des véhicules de transport de voyageurs et de
marchandises s'est développé 4 Bouaké. L’espace intéressé recouvre I'aire commerciale d’extension maximum
et la dépasse en ce qui concerne le transport des voyageurs en direction d’Abidjan, Gagnoa, Daloa et Man.

D - L’aire du commerce de traite (Figure 2)

Bouaké étant situé dans une zone de savane n’avait pas de vocation naturelle & devenir un centre
de traite du café et du cacao. Cependant, 'installation de sociétés commerciales, 'importance du parc de
véhicules lourds et I'orientation des axes routiers avaient favorisé le développement de cette activité.

Cette aire de traite est moins étendue que celle du commerce. Depuis quelques années elle s’ame-
nuise sous l'influence des facteurs suivants :

- la réglementation de la Caisse de Stabilisation des Produits Agricoles actuellement en vigueur : a partir
de Bouaké le tarif des transports des produits de la traite est le méme par la route que par le rail. 1l est
nettement supérieur a celui qui est pratiqué dans les autres points de collecte. Les traitants ont donc
tendance & évacuer les produits sans passer par Bouaké ;

- Pactivité de transport des centres semi-urbains de la région a connu une relative croissance ces derniéres
années. Les transporteurs commergants préférent généralement livrer les produits & Abidjan pour profi-
ter des tarifs routiers et pour s’approvisionner ; '

- la part croissante prise par les véhicules de gros tonnage en provenance d’Abidjan.

Aire du commerce de traite de Bouaké

Fraction de la récolte

R " supérieurc 2 60% entre 60 et 30% inférieure a4 30%
vendue 2 Bouaké
Botro Sakasso Didiévi
Diabo Béoumi Kouassi-Kouassikro
Sous-préfectures Bouaké Mankono M’Bahiakro
Katiola Gouitafla Tiébissou
Dabakala Tiéningbé Séguéla

lé - L’aire d’achat des produits locaux (Figure 3)

Entre Bouaké et I'espace rural environnant un réseau de relations s’est tissé dont la fonction essen-
tielle est 'approvisionnement de la ville en produits vivriers. L’espace concerné est nettement défini par les
grands marchés sur lesquels s’effectuent la majeure partie des achats par I'intermédiaire d’une classe com-
mergante dioula et baoulé qui réside & Bouaké ou dans les centres semi-urbains. Il s’étend sur un rayon de
soixante kilométres environ et regroupe les sous-préfectures suivantes :

-aunord : Katiola

-al'ouest : Béoumi, Botro, Diabo

- au sud : Sakasso, Tiébissou, Didiévi
- a Iest : Brobo.
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Dans chaque Sous-Préfecture fonctionnent un ou deux grands marchés dont certains jouent un
rdle de trait d’'union ou de relais remarquable.

Cette aire d’achats des produits focaux ne recouvre qu'une partie de la petite aire du commerce
des produits importés.

F - Définition de la région et délimitation de son espace rural (Figure 4)

Cette rapide analyse montre que les critéres retenus délimitent des espaces de dimensions diffé-
rentes qui ne se recouvrent que partiellement.

A Tintérieur de ces espaces peuvent étre distingués divers types de flux réels et de flux moné-
taires, univoques ou réciproques.

L’identification et la mesure de ces flux peuvent étre facilitées par le découpage de Pespace en
zones plus restreintes, recouvrant a priori les limites des sous-préfectures.

La région retenue comme cadre d’analyse au terme de I'étude est définie comme I'ensemble des
zones a partir desquelles les flux réciproques avec Bouaké représentent au moins la moitié des flux d’en-
trée et de sortie enregistrés au niveau de chacune d’elles.

Son espace rural regroupe les sous-préfectures de Katiola, Béoumi, Botro, Diabo, Didiévi,
Tiébissou, Sakasso et Brobo.

Il - CARACTERISTIQUES DE L'ESPACE RURAL

L’espace rural présente deux traits essentiels :

— il est trés diversifié ;
— il est fortement dépendant de ’extérieur.

A - Les facteurs de diversification de I’espace rural

En se fondant sur les facteurs naturels, démographiques et ethniques, sur les structures de pro-
duction et le développement urbain, on s’apergoit que I'espace rural environnant Bouaké est trés diversifé :

- entre le Bassin du Bandama et celui du N’Zi le milieu naturel est dominé par les savanes arborées ou
arbustives sur les versants et les brousses forestiéres sur les plateaux. Suivant la situation géographique
du terroir ou le degré de démantélement de la vieille surface, ce sont les uns ou les autres qui 'em-
portent. Notons que dans le nord-ouest vers Sakasso et Tiébissou, les influences équatoriales sont plus
nettes et la végétation revét un caractére forestier plus marqué particuli¢rement favorable & la culture
du café et du cacao ;

- cette grande diversité du milieu naturel explique I’hétérogénéité des structures de production et les
écarts enregistrés dans les niveaux de revenus ; :

- la densité de population varie entre 5 et 50 habitants au kilométre carré. On observe, cependant, que
toute la région est fortement affectée par les mouvements migratoires dont les causes sont a la fois
d’ordre sociologique, économique et psychologique ;

- la majeure partie de la population appartient 4 I'ethnie baoulé répartie entre plusieurs groupes nette-
ment individualisés. Le nord est occupé par les Tagouana et quelques villages du nord de Béoumi par
les Ouan.

- cet espace rural s’organise autour de centres semi-urbains ou de bourgs ruraux qui exercent une influence
plus ou moins grande sur la nature des relations avec Bouaké selon leur niveau d’équipement et leur
environnement économique.

18



Limite de région d’étude

Limite des zones rurales

Centre semi-urbain

Bourg- rural

ABIDJAN
|

VENTES OU ACHATS A BOQUAKE
P 05 el V20 K5 e
be 305800 u " imporiés Mains de 3090 " Imporiis
m?zedggcg:k pr?-d Uit?r::)‘gri?eriz Moins de 30% produits importés

Figure 4 - Aire de commercialisation des produits importés et des produits vivriers entre les zones rurales et Bouakeé.
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B - L’effet de domination du sud sur I’espace rural

En raison de la faible productivité de I'agriculture ¢t de la forte densité de population dans une

orande nartie de la région. d’imnortants mouvements de nonulation eo cont dévelonnde dant Rouakd n’a

grande partie de la région, d’importants mouvement s de population se sont développés, dont Bouaké n'a
les milicux rural et urbain du sud.

que trés peu bénéficié, et qui se sont essenticllement oricntés vers
Ces flux migratoires ont été 4 ’origine de flux réels et de flux monétaires dan
pensable pour la compréhension du fonctionnement de I'économie régionale.

t la connaissance est indis-
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PREMIERE PARTIE

IDENTIFICATION DES FLUX
REGIONAUX ET EXTRA REGIONAUX

Dans I’étude de Vorganisation et du fonctionnement de la région, trois types
de liaisons doivent étre privilégiées :
1 - les relations intra-zonales : la zone étant définie comme I’espace environnant un

centre semi-urbain ou un gros bourg rural érigé en sous-préfecture ;

2 - les relations intra-régionales, c’est-a-dire les relations existant entre les différents
espaces organisés autour des centres semi-urbains et des bourgs ruraux (relations

inter-zonales) et entre ces espaces et Bouaké ;

3 - les relatiors avec le milieu urbain ou rural extérieur & la région, c’est-a-dire non
dominé par la ville de Bouaké.

Entre ces différents milieux le contenu et lc mécanisme des flux peuvent varjer.
On peut, en effet, distinguer :

d’une part, dés flux univoques et des flux réciproques ;

d’autre part, des flux réels, monétaires et humains.
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LES FLUX INTRA-ZONAUX

La région regroupe des ensembles non homogénes organisés autour de centres semi-urbains et de
bourgs ruraux qui correspondent approximativement aux limites-des sous-préfectures dominées par la ville
de Bouaké.

. Entre les zones rurales, les centres semi-urbains ou les bourgs ruraux se sont tissées des relations
par intermédiaire des marchés ol Seffectuent les achats et les ventes de produits locaux et
importés, et & 'occasion de la traite du café et du cacao.

. Ony distingue habituellement une partie pauvre et une partie riche différenciées par les revenus
tirés du café. Ces disparités de niveaux de vie sont & I'origine de flux migratoires et monétaires
plus ou moins réguliers.

. Le degré d’équipement et le dynamisme des centres semi-urbains provoquent aussi des mouve-
ments migratoires en provenance des zones rurales.

I - LE ROLE DES MARCHES RURAUX

Leur nombre et leur importance différent selon les zones. C’est par leur truchement que
s'établissent, d’une part, les intercommunications entre les cellules de production de la zone rurale ;
d’autre part, la majeure partie des liaisons avec le centre.

Pour bien déterminer le place que ces marchés occupent dans I'organisation et le fonction-
nement de la zone rurale, il convient de recourir & une typologie plus fine et de distinguer :

— les marchés intra-zonaux qui intéressent un groupe limité de villages et qui attirent environ
500 personnes ;

— les marchés intra-zonaux et & vocation régionale qui ont un pouvoir d’attraction plus grand et sur
lesquels les transactions sont plus intenses. Ce sont généralement des lieux d’échanges entre les
commergants ambulants et les villageois mais aussi des points de collecte de produits vivriers pour
la consommation urbaine.
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Il - LA TRAITE DU CAFE ET DU CACAO

Cest une période durant laquelle les relations entre la zone et le centre atteignent leur plus haut
niveau. La commercialisation du café et du cacao a un effet bénéfique sur le transport et le commerce des
centres par les flux de revenu qu’elle entraine en faveur du milieu semi-urbain dont les principaux béné-
ficiaires sont :

— d’une part, les traitants-commergants qui achétent le café ou le cacao et vendent conjointement les
produits importés qu’ils raménent d’Abidjan ou de Bouaké. Sur ces derniers, ils ne supportent qu’une
partie des frais de transport compte tenu de la"participation de la Caisse de stabilisation & I’achemine-
ment des produits de traite vers Abidjan ;

— d’autre part, le secteur des transports qui jouit pendant cette période d’une demande accrue per-
mettant en particulier un amortissement plus rapide du matériel.

La conjonction de ces divers facteurs ajoutés a 'équipement administratif expliquerait la croissance
rapide d’un centre comme Sakasso au cours des derniéres années contrairement & Brobo, Didiévi, Botro et
Diabo.

I - LES MOUVEMENTS MIGRATOIRES INTRA-ZONAUX LIES AUX ACTIVITES
AGRICOLES

Ces mouvements migratoires résultent de I'inégale répartition des sols propices a la culture du
café & Pintérieur des espaces concernés. Ils sont orientés du nord vers le sud, c’est-a-dire de la savane
arbustive ou arborée vers la forét. Une fraction des jeunes des villages & prédominance vivriére partent
annuellement pour une période de six mois environ louer leur force travail dans les secteurs caféiers et
cacaoyers des sous-préfectures.

L’ampleur de ce phénoméne varie avec I'importance des surfaces occupées par le café. Cette
tendance n’est vraiment perceptible qu’a Sakasso, Tiébissou et Béoumi ; elle est, en fait, assez limitée
car elle ne concerne que 8 & 11% des migrants saisonniers.

Sous-préfectures Migrants saisonniers Migrations Revenus monétaires procurés par
totaux intra-zonales les migrations intra-zonales
VA %
Sakasso 2710 309 11,4 5716 500
Tiébissou 2397 273 11,4 5050500
Béoumi 2755 209 7,9 3866 500

La faiblesse de ces chiffres s’explique essentiellement par le fait que les possibilités d’emploi
sont trés réduites :

— les exploitants des gros villages caféiers préférent employer les Baoulé appartenant & une tribu diffé-
rente de la leur, ou des étrangers ;

— les Baoulé répugnent & travailler en tant que salariés. Quand ils acceptent cette condition, ils préférent
s'éloigner le plus possible de leur groupe d’origine ;
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les migrations saisonniéres ayant la plupart du temps comme objectif I'exploration

.

u terrain en vue
de la création d’une plantation, le déplacement intra-zonal ne présente aucun intérét dans la
ou les rares terres propices 2 la cuiture du café sont déja appropriées.

Ces flux migratoires sont 4 I'origine de flux monétaires de la partie riche vers la partie pauvre.
Le salaire moyen par migrant étant de 'ordre de 18 500 FCFA, on obtient ainsi un volume de transfert
de 14633000 F., soit I’équivalent de la production de 437 ha de coton (1).

IV - LES MOUVEMENTS MIGRATOIRES INTRA-ZONAUX LIES AU DEGRE
D’EQUIPEMENT DES CENTRES ET A LEUR NIVEAU DE DEVELOPPEMENT

A - LES MOUVEMENTS MIGRATOIRES DURABLES VERS LES CENTRES

A coté des migrations qui s’effectuent d’un point de la zone rurale a un autre, on observe un
faible mouvement de population & destination du centre semi-urbain ou du bourg rural. Il ressort de la
plupart des enquétes effectuées que les centres semi-urbains et les bourgs ruraux arrétent entre 1 et 5%
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En se fondant sur ce critére, on peut distinguer trois types de centres :

— le premier serait représenté par Katiola, Béoumi et Tiébissou qui sont des centres anciens dotés d’un
niveau d’équipement relativement élevé. Les activités liées au commerce, au transport et ’artisanat
offrent quelques possibilités d’emploi. En raison de facteurs historiques et de leur localisation sur les
axes importants, ces centres exerceni un pouvoir d’attraction sur les migrants, en particulier les an-
ciens éléves. En fait, ils ne sont qu’un relais provisoire entre la zone rurale et I'extérieur;

— le second correspond 4 Sakasso. La mise en place de I'infrastructure administrative de la sous-préfecture
a favorisé dans une premiére étape la création d’emplois et la venue de migrants. Ceci explique la
structure socio-professionnelle actuelle du centre qui risque d’étre remise en cause sous I'influence de
accroissement démographique si les autres activités ne progressent pas (2).

— le troisiéme type est constitué par des centres comme Botro, Diabo, Brobo, Didiévi o les équipements
ne sont pas encore développés et qui ne fixent pas les migrants, n’ayant aucun moyen de les retenir. .
La fonction publique constitue le seul débouché mais sa capacité d’accueil est limitée.

Ces mouvements migratoires entrainent des flux de services réciproques. Il apparait, en effet,
que les titulaires d’un emploi dans le milieu semi-urbain accueillent habituellement des membres de leur
famille. Il s’agit surtout d’éléves ou de jeunes parents. En contre partie, ils recoivent du village des pro-
duits vivriers et bénéficient d'une contribution appréciable pour les travaux domestiques.

B - LES MOUVEMENTS PERIODIQUES VERS LES CENTRES

11 faut, enfin, mettre 'accent sur les migrations saisonniéres a destination du centre. C’est essen-
tiellement le fait des éléves des écoles primaires et des colléges. L’intensité de ces mouvements migratoires
varie avec le degré d’équipement du centre. Les équipements a caractére collectif (écoles, hdpitaux) sont
généralement implantés au chef-lieu de la sous-préfecture ; leur role est primordial dans les relations du
centre avec sa zone rurale, de méme que I'existence ou non d’un marché quotidien.

(1) Sur Phypothése optimiste de 1000 kg & 'ha et avec un prix d’achat de 33,5 FCFA/Kg
(2) Cf. 2éme partie, chapitre 1, paragraphe 2.
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a - L'impact de linfrastructure scolaire

Pendant la période scolaire le centre se gonfle d’une forte proportion d’éléves venant de la zone
rurale ainsi que de la population des enseignants ; Béoumi et Katiola sont les plus favorisés, les éléves de
la zone représentant alors 18% de la population résidant 4 Béoumi et 10% a Katiola contre seulement
6% a Diabo.

En effet, les éléves de la zone qui résident ou se rendent quotidiennement dans les centres uti-
lisent la majeure partie de leur revenu (bourses ou transferts familiaux) 4 des achats dans le centre.
A titre indicatif, les éléves de la zone fréquentant les écoles primaires du centre de Béoumi dépensent
annuellement environ 7 millions pour I'alimentation et les produits courants.

b - L'impact de l'infrastructure administrative et sanitaire

Par ailleurs, les villageois sont appelés a se rendre au centre pour des raisons administratives,
judiciaires et sanitaires. Ces déplacements s’effectuent la plupart du temps le jour de marché. Leur
durée est extrémement variable.

La présence de cette population temporaire exerce une grande influence sur les diverses acti-
vités du centre, en particulier sur le transport, le commerce et les services.

¢ - La fréquence des marchés

Les relations entre la zone et le centre dépendent du caractére quotidien ou hebdomadaire du
marché.

- Dans le premier cas, elles sont intensifiées mais elles n’intéressent que les villageois résidant
dans un rayon de 10 km environ qui peuvent s’y rendre & pied pour commercialiser leurs produits.
Les marchés de Katiola, Béoumi et Tiébissou font partie de cette catégorie. Cette couronne s’agrardit
une ou deux fois par semaine a I'occasion des grands marchés.

- Dans le second cas, la majeure partie des échanges entre le centre et la zone se réalisent lors
du grand marché hebdomadaire. Toutefois, un embryon de marché quotidien apparait dans quelques-
uns de ces centres en voie d’équipement, en particulier 2 Sakasso.

V - LES FLUX DE BIENS ET SERVICES ENTRE CENTRE ET ZONE

A - LES FLUX DE PRODUITS VIVRIERS DE LA ZONE VERS LE CENTRE

Les achats du centre a la zone sont limités pour deux raisons :

- la proportion d’agriculteurs résidant dans le centre est élevée. Elle atteint environ 66% des
actifs dans un bourg rural tel que Brobo, elle est comprise entre 34 et 60% dans les centres
semi-urbains ;

- la différenciation socio-professionnelle n’est pas encore trés nette, beaucoup d’artisans sont
aussi agriculteurs ; certains commergants et fonctionnaires ont un champ de vivriers. lls sont
parfois méme offreurs.

Une étude des paniers des consommateurs & la sortie des marchés a néanmoins permis d’établir
un budget type des urbains dont la profession principale n’est pas Pagriculture.
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Répartition de la consommation finale moyenne des urbains
(par personne et par an)

Produits Valeur (F.CFA) %

1 - Alimentation .
................ 10 300 325

produits locaux
2 - Alimentation importée
POISSONS . ... ... 1800 5,7
volailleviande . .. .............. 900 2,8
3 1600 51
pain .. L e e 1800 5,7
huile ... ... e 900 2,8
T { 1200 3,8
1) 200 0,6
farine .. ......... . ..c0u.enn. 200 0,6
lait ... . . e 200 0,6
divers ., .. ... e 200 _06
Total alimentation importée 9000 28,4
3 - Boissons importées
VI e e e 1000 3,2
divers ... ... i e 800 25
1 800 5,7
4 - Autres produits consommation courante
pétrole L L ... e 1200 3,8
cigarettes, allumettes ., .., .......... 900 2,8
savom, produits . ... ... ... ..., .. 1150 3,6
vétements, chaussures . .. ......... 4 500 14,2
articlesménagers . . ... ... .00 0., 1500 4,7
articles scolaires . . ... ... .. ... .. 300 1,0
pharmacie ................... 1000 32
10 550 333
TOTAL produits importés : 9000+ 1800 + 10550 = 21 350 67.4
TOTAL GENERAL : 21350+ 10 300 = 31 650 100

L’achat moyen annuel de produits locaux par urbain s’éléve a environ 10300 F.CFA, soit 32%
de leur consommation finale.

Selon I'importance relative des agriculteurs du centre, les achats & la zone sont plus ou moins
élevés :
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- 38% des achats du centre a Katiola et a2 Botro ;

- 82% des achats du centre 2 Réo

11
82% des achats du centre u
entre 70 et 75% 2 Sakasso, Brobo et Diabo.

Origine des achats de produits ruraux par les centres*
(en millions de F.CFA)

Achat total

Centre du centre Achat au centre Achat 3 la zone Achat a 'extérieur
Katiola 71,0 28,0 27.0 16.0
Béoumi 55,0 10,0 45.0 -
Tiébissou 33,0 6,0 27.0 -
Sakasso 20,5 5.0 15.5 -
Botro 8,0 5,0 3.0 -
Brobo 7.5 3,0 4.5 -~
Diabo 7.5 3,0 4.5 -
Didiévi 6,5 2,0 4.5 -

TOTAL........ 209,0 62,0 131.0 16.0
Do oo 100 29,7 62.7 7.6

* non compris les achats pour revente.

B - LES RELATIONS LIEES AU RO
E

DES BESOINS DE LEUR ZON
Elles sont dépendantes de la dimension du centre et de son équipement, de son poids démo-
graphique et du niveau de revenu de la zone rurale, de la localisation par rapport a Bouaké ou a d'autres

centres plus développés.

a - Les flux commerciaux de produits importés

Béoumi, Katiola, Tiébissou, Sakasso tiennent une place importante dans la redistribution des
produ1ts importés, les commercants de ces centres fournissent la majorité des marchandises aux bouti-
tiers et tabliers des villages et leur chiffre d’affaires relativement élevé leur permet de faire du commerce

de demi-gros.

Les magasins des centres offrent une variété de produits suffisamment grande par rapport aux
besoins des ruraux pour satisfaire directement 80% de la demande.

Les bourgs ruraux n’ont pas la méme capacité commerciale a cause de la faiblesse de la demande
qui résulte de leur caractére agricole plus prononcé. Ils ne font face qu’a 50% de la consommation des
ruraux de Brobo, Diabo et Didiévi. Ce taux tombe & 25% & Botro qui subit la concurrence de Béoumi,
Katiola et Bouaké.
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b - Les flux de transport

Contrairement aux bourgs ruraux, les centres semi-urbains répondent en grande partie a

la demande de la zone. La présence de nombreux marchés ol sont collectés les produits destinés a
I'approvisionnement urbain assure aux transporteurs un niveau d’activité régulier.

¢ - Les flux de produits artisanaux et de services

En plus des achats effectués au niveau des villages, une partic de la demande rurale Soriente
vers 'artisanat moderne (boulangers, tailleurs, réparateurs de cycles, cordonniers, photographes) et
I'artisanat du batiment, installés dans les centres semi-urbains.

Ce secteur satisfait une grande partie des besoins des ruraux & Béoumi, Katiola et Tiébissou.
En revanche, il couvre moins de 50% de la consommation dans les autres centres.

Quant aux services, ils ne font Pobjet que d'une demande trés Faible de la part de la zone.
Celle-ci porte principalement sur les restaurants, les bars et les loisirs.
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LES FLUX INTRA—-REGIONAUX

Entre les zones rurales organisées autour des centres semi-urbains ou des bourgs ruraux en voie
d’équipement s’est constitué un réseau de flux résultant d’activités diverses qui ne se recouvrent pas
obligatoirement. Quatre sphéres d’activités doivent &tre prises en considération :

— celles qui sont le fait de la puissance publique et qui intéressent plusieurs zones : écoles, hopitaux, etc.;

— celles qui sont lides & la production caféiére : migrations saisonniéres ;
— celles qui sont dépendantes de la commercialisation des produits locaux et importés, de I'artisanat, des
services et du transport ;

celles qui sont directement commandées par la ville de Bouaké.

I- LES FLUX INTER-ZONAUX

A - LE ROLE DES EQUIPEMENTS COLLECTIFS

Une partie importante des flux intra-régionaux est liée & I'implantation de certains services
collectifs :

les hopitaux ont une zone d’influence qui dépasse le cadre de la seule sous-préfecture
d’installation.

Dans ce domaine, les anciens chefs-lieux administratifs, Katiola, Béoumi, Tiébissou, bénéfjicient
tous d’une infrastructure répondant en partie aux besoins. En revanche, parmi les nouvelles sous-
préfectures, seule Sakasso est dotée d’un hopital. Les malades des centres défavorisés sont contraints a
des déplacements temporaires qui sont a I'origine de dépenses en dehors de leur zone de résidence.

les écoles secondaires ont une capacité d’accueil spérieure 2 une seule sous-préfecture,
La majorité des éléves proviennent des zones limitrophes.

Ce sont les anciens chefs-lieux administratifs, Béoumi, Katiola et Tiébissou qui ont tiré profit
de ces investissements au cours des derniéres années.

les autres investissements collectifs - P.T.T., perceptions, services de développement
rural - jouent le méme role mais & un degré moindre.
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Tous ces flux intra-régionaux ont un pouvoir d’induction limité sur les installations durables de
population dans le centre. Seuls 1,2% de la population de Béoumi, par exemple, a déclaré comme motif
d’installation, I'école, et 1,5%, la maladie. Par ailleurs, les observations faites sur la population scolaire
montrent que celle-ci soriente de plus en plus vers Bouaké ou Abidjan, en particulier a cause de la fai-
blesse de 'environnement socio-culturel et de I’absence d’emplois autres qu’agricoles.

Néanmoins, les flux monétaires liés & ces mouvements de population ne sont pas négligeables.
A Katiola, Béoumi et Tiébissou, les éléves, dont les parents ne résident pas dans la sous-préfecture,
recoivent environ 12 millions par an, bourses non comprises.

Au cours des derniéres années, la réorganisation administrative a eu pour principal effet de
modifier fortement ces relations intra-régionales. Les ventes directes des anciens centres aux zones qui
leur étaient rattachées ont subi une baisse relative 3 Béoumi, Tiébissou et Katiola. La concurrence
commerciale dans ces derniers centres a eu pour conséquence le développement du commerce ambulant
et Pouverture de boutiques dans les nouveaux centres par les gros commergants des anciennes
circonscriptions.

B - LES RELATIONS INTER-REGIONALES LIEES AUX ACTIVITES AGRICOLES

u - Les mouvements migratoires intra-régionaux

Ils se font essentiellement en direction des zones caféiéres du sud de la région. Il s’agit de
migrations saisonniéres dont Uintensité est fonction des perspectives de la production caféiére dans
le milieu d’accueil.

— Ces flux migratoires sont aussi importants que ceux qui intéressent la zone. Ils représentent entre
5 et 10% de Yeffectif total des migrants. Les zones d’accueil privilégiées sont le sud de Béoumi, le
nord de Tiébissou, une étroite bande au nord de Botro.

— Les migrants viennent généralement des secteurs défavorisés du nord-ouest et du nord-est de la
région. Néanmoins, on observe un échange de main-d’ceuvre entre les zones caféiéres ellesmémes,
ce qui montre que les migrations ne sont pas seulement motivées par I'absence du café.

— La faiblesse des migrations intra-régionales ne s’explique qu’en partie par la faible capacité d’accueil
des zones prospéres (dont la production est trés fluctuante). Un autre élément doit étre pris en
considération pour éclairer ce phénoméne. Il s’agit, comme nous I'avons déja signalé lors de I’analyse
des flux intra-zonaux, du désir des jeunes d’aller créer des plantations & 'extérieur, étant donné la
saturation des terres a café dans le périmétre concerné.

b - En retour ces flux migratoires donnent lieu a des flux monétaires dont I'impact au niveau des
zones bénéficiaires n’est pas identique

— Dans le cas de Botro, Diabo, Brobo, Didiévi et Katiola, on enregistre un accroissement du revenu net.

— En ce qui concerne Sakasso, Tiébissou et, & un moindre degré, Béoumi, les rentrées et les sorties
monétaires provenant des migrations intra-régionales se compensent largement.

C - LES RELATIONS LIEES A LA COMMERCIALISATION DES PRODUITS LOCAUX
Les zones rurales concernées ne vivent pas en vase clos. Il existe entre elles des intercommuni-

cations par P'intermédiaire des marchés. A cet effet, il convient de bien discerner la place tenue par les
marchés des centres semi-urbains et celle qu’occupent les marchés de contact.
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a - Le marché du centre semi-urbain 2xerce sur les zones avoisinantes une attraction plus ou moins
grande. Celle-ci est fonction de divers facteurs :

- la dimension démographique du centre et son dynamisme commercial

- la localisation par rapport aux axes routiers ;

- la fréquence du marché quotidien ou hebdomadaire ;

- la demande de produits vivriers et. . particulier, d’igname dans la zone ol se trouve le siége

du marché.

Mais les véritables contacts, c’est-a-dire ceux qui donnent lieu & un échange effectif, se produisent
généralement pendant la période du buttage de I’igname, soit entre les mois d’avril et juin ; Iigname est,
en effet, le seul produit qui rapproche les zones rurales. En dehors de la traite, c’est 'époque ou la cir-
culation monétaire atteint son plus haut niveau. C’est aussi celle ol les dépenses par téte pour les produits
vivriers sont les plus élevées.

Ce sont les zones dépourvues de café qui bénéficient de ce cycle de I'igname.

- celui des offreurs : Katiola, Botro, Diabo, Brobro, Didiévi ;
- celui des demandeurs : Sakasso, Béoumi, Tiébissou.

Cette classification exprime une tendance, plus ou moins accusée en raison des conditions clima-
tiques, a favoriser les cultures vivriéres ou 4 mettre "accent sur le café.

Les achats effectués par le groupe des demandeurs auprés de celui des offreurs ont été estimés
4 18 millions de F.CFA en 1968, ce qui peut étre considéré comme une année moyenne pour le café

et les vivriers.

b - En dehors de la commercialisation de I'igname, les échanges entre les zones rurales s'effectuent
par les marchés de contact qui jouent un rdle de trait d’union indiscutable :

- Diébonoua entre Tiébissou-Sakasso-Bouaké ;
- Raviart entre Tiébissou-Didiévi ;
- Abolikro entre Béoumi-Diabo-Botro-Sakasso.
Bien que ces marchés soient surtout des centres de collecte des produits a destination de Bouaks,
ils donnent lieu & un échange entre les villageois des zones intéressées, ce dernier flux ne porte que sur
de faibles quantités et n’a que peu d’incidence sur les rentrées monétaires.

¢ - Les relations liées & I'existence d’une classe marchande dynamique. Elles sont, en majeure
partie, le fait des femmes d’origine dioula et baoulé qui vont collecter des produits vivriers en dehors de
leur zone de résidence afin de les revendre dans le centre semi—urbain, a Bouaké ou a Abidjan.

........................................

D - LES FLUX LIES AUX ACTIVITES ECONOMIQUES DES CENTRES

a - Les flux commerciaux de produits importés

Seul le commerce des trois centres urbains les plus développés, Katiola, Béoumi et Tiébissou
exerce un pouvoir d’attraction sur les habitants des zones limitrophes. On peut estimer ces ventes

intra-régionales a :

akasso, Botro, Gouitafla et Mankono ;

halkala .
vdrdid, Nlakalalunuduugnb' et Bv{nu N

millions de Tiébissou & Didiévi principalement, et 4 Sakasso.
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Ces achats ont lieu :
— soit directement au centre 4 'occasion du grand jour de marché. La concurrence des magasins iradi-
tionnels et des «Chaine Avion» permet de mettre & la disposition des villageois une gamme assez
variée de produits a des prix intéressants ;

— soit par les achats faits aux commergants ambulants : colporteurs tabliers ou voitures commerciales
en provenance du centre semi-urbain ;

— soit par I'installation de succursales dans les nouveaux centres.

b - Les flux de transport
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¢ - Les flux de produits artisanaux et de services

Lartisanat et les services de ces centres ne sont pas suffisamment équipés pour pouv01r dépasser
cadre de leurs zomnes respectives. Dans ce domaine, les flux sont épisodigues ; toutefois, la rapxde

olutlon de la consommatlon de pain a entrainé I'installation d’une boulangerie a2 Béoumi qui est
Qe
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IT - LES FLUX ENTRE BOUAKE ET LE RESTE DE LA REGION

Bouaké domine indiscutablement I’ensemble des zones rurales. Elle absorbe la majeure partie
de I'offre de produits locaux et elle détient un quasi monopole en ce qui concerne le commerce des
produits importés. _

Cependant, toutes ces relations se situent & des niveaux différents qui sont fonction du degré
d’équipement des centres et de leur localisation par rapport & Bouaké, de leur spécialisation et de
Torganisation de la commercialisation.

A - APPROVISIONNEMENT DE BOUAKE EN PRODUITS LOCAUX (Figure 5)

1l s’effectue a travers trois circuits :

a - une partie des achats se réalise directement sur les marchés par I'intermédiaire de commergantes
dioula et baoulé qui résident 4 Bouaké ou dans les centres semi-urbains. Celles-ci sont moins d’une
centaine environ qui se partagent les principaux marchés de la région.

En ce qui concerne les produits vivriers, il existe une spécialisation des zones assez prononcée :

Sakasso  banane, arachide, manioc, fruits.

Botro : mais, igname, fruits.

Diabo : mals, igname, fruits, condiments, bois.
Brobo : bois, poulets, igname, fruits.

Tiébissou : banane, arachide, ouré-ouré, fruits.
Katiola : poulets, mais, igname.

Didiévi : igname, fruits.
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Figure 5 - Principaux flux de produits vivriers.
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b - dans certains centres, en particulier Béoumi et Katiola, on trouve un groupe de commercants
qui achétent directement les produits dans les villages et qui revendent une partie a8 Bouaké. Leur pré-
sence constitue un véritable barrage pour les collecteurs résidant & Bouaké.

¢ - le troisiéme circuit est constitué par les commercants de Bouaké qui font la tournée des villages
de la région & certaines périodes de I'année.

Vente totale Ventes a Rapport’ % par rapport a
Sous-Préfectures a I'extérieur (1) Bouaké (2) (1) et (2) 'ensemble des ventes

. en millions de F.CFA -en millions de F.CI'A en pourcentage i Bouaké
Sakasso 32,0 25.0 78.1 15,0
Béoumi 27,0 15,0 55.5 9.0
Tiébissou 27,0 16.0 59,2 9.6
Katiola 18,0 12,0 66.6 7.2
Didiévi 40,0 29,0 62,5 14,9
Botro 67,0 45,0 67.1 26.9
Diabo 16,0 16.0 100,0 9.6
Brobo 13,0 13,0 100.,0 7.8

TOTAL............ 240,0 167.0 69,6 100,0

Les relations entre Bouaké et la zone rurale, en ce qui concerne la commercialisation des produits
locaux, appellent un certain nombre de remarques :

- le montant total des achats atteint environ 170 millions de F.CFA qui sont inégalement répartis
entre les sous-préfectures de la zone ;
- le coefficient de dépendance est supérieur & 90% 4 Diabo et 4 Botro. Cela s’explique par le fait
que les deux sous-préfectures sont situées dans un rayon de moins de 20 km par rapport a Bouaké;
- Sakasso constitue un groupe intermédiaire. Il a un coefficient de dépendance de 78%. Ce taux
élevé trouve sa justification dans le fait que ces marchés sont situés en dehors des grands axes
routiers et que la zone a une importante production bananiére pour laquelle Bouaké constitue
un intéressant débouché. Notons qu’Asrikro, le second marché de la sous-préfecture, n’est guére
plus éloigné de la ville que celui de Diabo.
- le troisiéme groupe a un coefficient de dépendance compris entre 50 et 70%. Il est trés hétérogéne.
Il est nécessaire de mettre I'accent :
. d’une part, sur les zones disposant de marchés situés sur les grands axes routiers ou & proxi-
mité de la voie ferrée comme Tiébissou, Katiola et Didiévi ;
. d’autre part, sur les zones comme Béoumi et Katiola ol la dépendance & I'égard de Bouaké
est moins forte & cause de la présence d’une classe commergante qui préfére vendre une
partie des produits collectés & Abidjan ot la marge bénéficiaire est plus élevée.

Notons enfin que le coefficient de dépendance varie avec le degré de spécialisation de la zone et
des possibilités offertes par Bouaké. On pourrait, par exemple, citer le cas de la vente des poulets &
Katiola qui dépasse le cadre régional. '
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Origine des vendeurs et des passagers sur cing principaux marchés de 1a zone dense

Nbre Nbre
de de
Vendeurs d’igname (en %) Vendeurs de banane (en %)  Vendeurs de paddy (en %) Vendeurs d’arachide (en %) Passagers (en %) voi- passa-
tures gers
S/préfectures
d’origine ° g8 4 - 5
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Marchés 2 8 &2 &8 4 B B & A& % [-O- 2 R A &8 8 & &2 A 5 g 8 &8 & & & & 2 2 &
Béoumi 83 13 1 3 100 92 7 1 100 94 6 100 100 100 74 7 3 5 9 2 100 5 90
Sakasso 3 2 1 90 4 100 100 100 100 100 100 100 6 1 45 34 14 100 38 430
Botro 1 81 18 100 93 7 100 85 15 100 85 15 100 1 42 8 32 1 100 30 300
Diabo 6 94 100 3 17 79 1 100 3 97 100 1 6 50 43 100 20 220
Aboliko (Diabo) 7 23 65 5 100 25 19 46 i0 100 1 14 78 7 100 1 1 97 1 100 19 2 32 4 43 100 15 164




B - LES FLUX MIGRATOIRES A DESTINATION DE BOUAKE

L’attraction de Bouaké sur sa zone rurale est indéniable. Elle résulte de ses différentes fonctions
administratives, commerciales et culturelles.

Deux flux migratoires semblent revétir une importance particuliére :

a - les déplacements temporaires des résidents de la zone qui répondent a des motifs variés : ventes
de produits, démarches administratives, visites, loisirs (cinéma, sport, danse).

b - les déplacements au titre de la scolarisation qui ont été considérablement freinés depuis la
création des colléges d’enseignement général a Katiola, Béoumi et Tiébissou. Néanmoins, au-dela du
premier cycle les éléves sont contraints de quitter la zone s’ils veulent poursuivre leurs études. Par ailleurs,
de nombreux villageois envoient leurs enfants dans les écoles de Bouaké, la garde de ceux-ci étant confiée
a un proche parent ou 4 un tuteur.

Sur I'ensemble des migrants qui quittent la zone, environ 15% s’installent 4 Bouaké d’une ma-
niére durable. Ils sont employés dans la fonction publique, le commerce, les services et I'artisanat. Cette
répartition est surtout valable pour les hommes. Les femmes se livrent & un commerce épisodique aussi
varié que diffus. Un faible pourcentage s'adonne & une activité permanente.

Répartition socio-professionnelle des migrants
de sexe masculin de la zone 4 Bouaké

Commerce Artisanat

et services de production Agriculture Sans profession TOTAL

Fonction publique

26,6 26,6 23,8 .53 17,7 100

Il apparait donc que Bouaké ne retient qu’une faible partie de la population de sa zone en
raison des faibles possibilités d’emplois et de I'absence de qualification de la population migrante qui
ne peut s’orienter que vers le petit commerce de détail déja hypertrophié et peu lucratif.

C - LES FLUX COMMERCIAUX DE PRODUITS IMPORTES ENTRE BOUAKE ET SA REGION
(Figure 6)

IIs présentent trois formes différentes :

- achats de gros et de demi-gros a Bouaké ;
- ventes de Bouaké directement & la zone ;
- achats au détail & Bouaké par les résidents de la zone.

a - Les achats de marchandises en gros et demi-gros
Bouaké est le principal lieu d’approvisionnement en produits importés des commergants de Ia
région, mis a part ceux de Tiébissou en raison de la localisation de ce centre.

En période de traite cependant les commergants transporteurs de Béoumi et Sakasso (a fortiori
ceux de Tiébissou) effectuent la majorité de leurs achats & Abidjan.

Par contre, les centres situés au nord de Bouaké s'approvisionnent presque totalement dans cette
ville ; la faiblesse de la traite et des transports consolide cette dépendance.
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Figure 6 - Circuit du commerce des produits importés.
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b - Les ventes directes de Bouaké a la zone

<

Certains commergants de Bouaké se déplacent vers le consommateur rural :

- des camions de Bouaké circulent dans la région pour vendre des produits importés ; mais
ce type de commerce ambulant est de moins en moins rentable a cause du développement des centres
semi-urbains et de la baisse des marges. Il a donc tendance & diminuer ;

- des colporteurs de Bouaké se rendent dans la zone rurale. Ayant le privilége de résider & un
grand carrefeur ol les moyens de communications sont nombreux, ils font le tour des principaux mar-
chés. Ils réalisent une part meortante de leurs ventes d s les centres de Botro, Didiévi, Diabo, Brobo
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Les ruraux se déplacent rarement 3 Bouaké pour y faire des achats ; cependant, pour certains
produits au coit élevé — décortiqueurs, bicyclettes, vélomoteurs, radios, etc. — ils préférent souvent se
rendre & Bouaké, soit parce qu’ils ne trouvent pas ce bien dans les bourgs ruraux, soit parce qu’ils
espérent trouver & Bouaké un plus grand choix et de meilleurs prix.

D - LES INTERCOMMUNICATIONS LIEES AU TRANSPORT, A L’ARTISANAT
SERVICES ~

a - Les flux de transport

Au cours des derniéres années, le développement des transports & Béoumi, Sakasso et Katiola

A1-2

a diminué Uinfluence de Bouaké dans la reg1 1.

Les autres zones continuent & dépendre fortement de Bouaké.

b - Les flux artisanaux

— Par suite du manque d’équipement et d’ouvriers spécialisés dans les centres, la plupart des
réparations de véhicules, des travaux de menuiserie, d’ébénisterie et de plomberie sont effectués a Bouaké.

— En dehors de Béoumi, qui a sa boulangerie, et de Tiébissou qui est ravitaillée par
Yamoussoukro, la majeure partie du pain vendu dans la zone provient de Bouaké. Il faut mentionner les

ventes de poteries de Ka’uola Bouake.

T %ndlomnannd | ruraux And
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Bouaksé, soit 4 des artisans ambulants de cette ville

o
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¢ - Les flux de services

Bouaké polarise sa région pour certains services dont il détient le monopole :

- Assurances
- Banques
- Cinémas
L'utilisation de ces services augmente avec le développement des activités urbaines. Leur instal:
lation dans les centres ne semble pas se justifier dans le contexte actuel.
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LES FLUX EXTRA—REGIONAUX

Entre la région de Bouaké et I'extérieur s'est constitué un réseau’ de flux dont la nature et
Iintensité sont fonction de divers facteurs. .

Deux types de flux doivent étre pris en considération :

— ceux qui ont trait 4 la périphérie immédiate de la région ;
— ceux qui s’établissent avec I'extérieur.

I — LES RELATIONS DE LA REGION AVEC LA PERIPHERIE IMMEDIATE

A - ROLE DES MARCHES DE CONTACT

Tout autour de la région se trouve un périmétre assez vaste avec lequel les zones rurales entre-
tiennent des rapports plus ou moins étroits. Ceux-ci ont lieu par I'intermédiaire des marchés de contact
en ce qui concerne la commercialisation des produits vivriers :

- le nord de Béoumi avec Tiénighé, Mankono, Gouitafla ;
- .le nord de Botro avec Tiénighé ;

- Didiévi avec Dimbokro et Bocanda ;

Brobo avec M’Bahiakro et Satama-Sokoura

- Katiola avec Dabakala et Niakaramandougou ;

- Sakasso avec Bouaflé ;

- Tiébissou avec Yamoussoukro.

Le role tenu par la classe commergante résidant dans les centres semi-urbains est ici trés important.
Il est courant de rencontrer des collecteurs de Dimbokro & Didiévi, de M’Bahiakro 4 Brobo, de Béoumi 4
Gouitafla et de Katiola & Niakaramandougou et Dabakala.

+

Notons qu’il arrive, en période de haute conjoncture, que des villageois quittent la zone rurale
pour commercialiser leur igname sur les marchés extérieurs. Par exemple, ceux de Didiévi vont vendre
leur igname & M’Batto, Ouéllé, Dimbokro, Bongouanou, Daoukro et Bocanda.
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B - ROLE DES CENTRES SEMI-URBAINS DYNAMIQUES

L’approvisionnement en produits importés d’une partie de cette zone périphérique se fait par
lintermédiaire des commergants de certains centres semi-urbains.

La ou les centres semi-urbains disposent d’un secteur commercial déja fortement développé, la
périphérie est généralement plus ou moins dominée. Ce phénoméne se vérifie dans le cas de Katiola sur
Niakaramandougou et Dabakala, Béoumi sur Mankono et Gouitafla. Néanmoins, il faut signaler le cas de
Tiébissou qui achéte 13% de ses produits importés & Yamoussoukro.

Par contre, la oll les centres ne sont pas trés équipés, on observe le phénoméne inverse : Didiévi
s'approvisionne en partie 4 Dimbokro et Yamoussoukro. Le commerce ambulant de M’Bahiakro réalise
une partie de ses ventes & Brobo. L’artisanat ou les services des centres dynamiques situés a la périphérie
se substituent parfois & Pinitiative locale. I’exemple du pain de Yamoussoukro qui est vendu & Tiébissou,
Sakasso en est une excellente illustration.

Toutes ces activités sont a I'origine de flux de transport qui profitent a la région ou a l'exté-
rieur selon le degré de développement de ce secteur dans les centres.

C - MOUVEMENTS MIGRATOIRES SAISONNIERS ET FLUX MONETAIRES INDUITS
ET DURABLES

Entre les zones rurales et la périphérie, les mouvements migratoires saisonniers s’effectuent surtout
en direction des zones caféiéres : Bouaflé, Yamoussoukro, M’'Bahiakro, Dimbokro, Zuénoula. Ces sous-
préfectures recoivent plus de 30% des migrants saisonniers de la région.

La périphérie retient environ 15% des migrants définitifs.

Importance et répartition socio-professionnelle
des migrants définitifs dans la zone périphérique

S/préfecture %de '’ensemble Fonction Commerce et  Artisanat Sans

d’arrivée des migrants  publique services de production Agriculture profession TOTAL
Dimbokro 2,0 6,7 13,2 20,0 53,4 6,7 100
Bouaflé 2,0 - 8,6 5,7 80,0 5,7 100
M’Bahiakro 2,0 2,4 - 2,4 95,2 - 100
Yamoussoukro 5 2,7 6,7 9,4 69,0 12,2 100
Zuénoula 2 - R - 95,4 4,6 100

En dehors de Dimbokro et de Yamoussoukro, I’agriculture semble étre le principal milieu d’accueil
vers lequel s’orientent les migrants.

On peut estimer a prés de 60 millions de francs les salaires qui sont rapatriés de la périphérie dans
la zone par les saisonniers. Il s’agit de rentrées nettes car les dépenses effectuées a Iextérieur ou 3 Bouaké
ont été décomptées. Les transferts en provenance des migrants définitifs ou des plantations représentent
prés de 80 millions.
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II — LES RELATIONS AVEC LES ZONES SITUEES AU-DELA DE LA PERIPHERIE

Elles revétent trois formes essentielles :

- celles qui ont lieu directement entre la zone et le milieu rural et urbain extérieur ;
- celles qui sont-liées & la traite, & la commercialisation des produits importés et des vivriers ;
- celles qui sont le fait de la puissance publique.

A - LES RELATIONS ENTRE LA ZONE ET LE MILIEU RURAL OU URBAIN EXTERIEUR LIEES
A L’ECONOMIE DE PLANTATION ET A L’ATTRACTION DES GRANDES VILLES

Elles s’établissent 4 J’occasion des migrations saisonniéres et durables. Jusqu’a ces derniéres an-
nées les départs se faisaient principalement & destination du milieu rural. Aujourd’hui, cette orientation
est de moins en moins nette en raison de 'amenuisement des terres disponibles dans les zones d’accueil
traditionnelles, de I'attraction des villes et du développement de la scolarisation.

a - Les migrations saisonniéres vers le sud, l'est et le centre-ouest sont trés importantes. Selon les
rendements de la production caféiére elles portent annuellement sur 10 & 15000 individus. Lors du dé-
part, ces saisonniers sont & Porigine d’un flux de sortie monétaire représenté par les frais de transport et
quelques.dépenses entre la zone de départ et le milieu d’accueil. Ils raménent en retour dans la zone
environ 130 millions de francs ; 40 & 50 % des revenus pergus sont dépensés avant le retour dans les
centres semi-urbains situés hors de la région ou 4 Bouaké.

b - Les migrations durables se font a destination du milieu rural ou urbain. On estime & prés de
50000 la population actuellement installée & I'extérieur, soit environ 15% des résidents.

Une étude réalisée dans la zone dense & Pouest de la région de Bouaké a permis de procéder 2
une répartition géographique des migrants. Le sud accueille 48,3%, le centre 29,1%, le centre-ouest 15,7%,
Pest 4,9% et le nord 1,4% (1).

Jusqu’a ces dernires années, les migrants s’orientaient principalement vers le milieu rural.
Aujourd’hui les villes exercent un pouvoir d’attraction sans cesse croissant sur la jeunesse aussi bien
masculine que féminine. La scolarisation est venue amplifier ce processus.

Bien que les départ vers le milieu rural soient encore en proportion plus importants que les
autres, on ne saurait trop insister sur les migrations urbaines et, en particulier, sur celles qui se font &
destination d’Abidjan, dont le caractére féminin est de plus en plus marqué.

Abidjan regoit plus de 15% des migrants de la région, soit environ 60% des arrivants dans le
département du sud. Sur cet effectif les hommes représentent 65% et les femmes 35%.

Le probléme de I'emploi des hommes dans les villes est moins délicat & résoudre que celui
des femmes dont seulement 3% exercent un métier déclaré.

Il apparait que méme dans les zones qui ont atteint un certain niveau de développement, la
ville offre peu de débouchés puisqu’en dehors d’Abidjan, plus de 75% des migrants s’installent dans le
milieu rural.

(1) On trouve aussi quelques migrants dans les autres pays africains et en Europe. Leur nombre n’est pas trés élevé.
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Répartition socio-professionnelle des migrants
de sexe masculin et taux d’accueil des zones

% par rapport

Zone d'arrivée  [OPCHON  Commerce  Artisanat de Agriculture Sans TOTAL a Pensemble

publique et services production profession des migrants
Abidjan 30,8 12,7 34,2 2,4 18,9 100 25,0
Abengourou 6,3 1‘1,5 - 70,0 22,2 100 5.0
Aboisso .28 - 5.6 86,5 5.6 100 5,0
Daloa 1,3 3,7 - 11,3 73,7 10,0 100 5,0
Gagnoa 5,1 — 10,3 74,3 10,3 100 4,0
Divo - 1,6 3,7 86,2 8,5 100 14,0

Les migrants qui ont créé des plantations & I'extérieur ou qui vivent dans les villes contribuent par
leurs transferts & la formation des revenus au niveau de la région. Chaque année, la zone rurale de Bouaké
regoit environ 500 millions de la Bassé-Cote y compris le rapport des plantations appartenant a des villageois
qui ne résident pas a I'extérieur. )

Ces transferts Teprésentent 25% des revenus dans les zones les plus riches et peuvent atteindre 50%
dans les secteurs les plus pauvres. :

L’existence de familles ayant une résidence bipolaire provoque des sorties et des entrées de fonds
a Poccasion des voyages, des constructions, des funérailles, des fétes, de la compensation matrimoniale ou
des sacrifices qui continuent 4 se faire, dans certains cas, dans le milieu d’origine.

B - LES RELATIONS AVEC L’EXTERIEUR LIEES A LA TRAITE ET A LA COMMERCIALISATION
DES PRODUITS IMPORTES OU VIVRIERS

a - La majeure partie de la commercialisation du café et du cacao de la zone rurale échappe &
Bouaké pour des raisons qui ont déja été évoquées. Béoumi livre directement 90% de sa production
a Abidjan, Sakasso 65%, Tiébissou 98%.

Les commergants étant a la fois traitants et transporteurs profitent de la période de traite pour
acheter leurs produits importés a°Abidjan et bénéficier de prix plus intéressants ; Katiola achéte 13% des
produits importés a Abidjan, Béoumi 23%, Sakasso 27%, Tiébissou 52%.

b - Les relations liées a la commercialisation des vivriers. 11 s’agit de contacts épisodiques qui ont
lieu surtout 3 I'époque de la soudure. Ceux-ci intéressent principalement la partie caféiére de la région
et un produit, 'igname.

Trois circuits ont été mis en évidence :

- 'un venant de Korhogo, Dabakala et Niakaramandougou, Satama-Sokoura ;

- un autre issu du sud (Divo, Tiassalé) : ¢’est généralement lc fait de ressortissants de la zone installés &
‘Textérieur qui expédient ou raménent de I'igname dans la zonc aprés la traitc du café ou du cacao en
Basse-Cote.
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- un troisiéme .qui est formé des collecteurs qui viennent de Pextérieur dans la partie productrice de la

zone rurale, en particulier, & Brobo, Diabo, Botro, Didiévi et Katiola.

C - LES RELATIONS AVEC L’EXTERIEUR LIEES A L’INTERVENTION ETATIQUE

On distinguera les flux d’entrée et les flux de sortie :

a - Les premiers sont fonction de 'importance des services publics et de I'effort consenti par
I’Etat en faveur des sous-préfectures. Ils comprennent les salaires, les dépenses de fonctionnement et
d’équipement, les bourses allouées aux éléves 14 ol sont installés les colléges d’enseignement général,
les pensions et retraites. Ces flux atteignent un montant de 620 millions de francs environ, soit 16%

du revenu global de la zone. Ce taux dissimule de fortes disparités entre les zones caféiéres et les
autres.

b - Les flux de sortie au bénéfice de I'Etat sont représentés par les taxes et cotisations diverses.

Leur montant est de I'ordre de 134 millions.
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DEUXIEME PARTIE

LES DYNAMISMES
ET LES FREINS AU DEVELOPPEMENT

Au terme de I'analyse des flux réalisée dans la premiére partie, il convient de
mettre 'accent sur quelques caractéristiques de structure et de fonctionnement de la

région de Bouaké.

Cette démarche doit permettre de dégager les dynamismes et les freins actuels
au développement. Elle se limitera & la formulation de quelques problémes fondamen-

taux qui seront réunis autour des thémes suivants :
1 - La croissance des centres et leur contexte ;
2 - La transformation des structures de production ;

3 - L’utilisation des revenus et ['orientation actuelle de la consommation.
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LES PROBLEMES POSES PAR LA CROISSANCE DES CENTRES

Si on prend comme critére de différenciation entre les centres semi-urbains et les bourgs ruraux
I’existence d’une population urbaine supérieure a 4 000 habitants, on peut classer Katiola, Béoumi et
Tiébissou dans le premier groupe ; Sakasso, Didiévi, Botro et Diabo dans le second. Toutefois, des distinc-
tions devront étre faites a I'intérieur de cette classification.

I — LE DEVELOPPEMENT DES CENTRES ET LEUR CONTEXTE

A - LES FACTEURS EXPLICATIFS DU NIVEAU DE DEVELOPPEMENT DES CENTRES
SEMI-URBAINS

e - Ils présentent un certain nombre de points communs :

- ancienneté de la fonction administrative.
Jusqu’en 1961, Katiola était le chef-lieu d’un cercle doté d’une forte structure administra-
tive ainsi que les subdivisions de Béoumi et de Tiébissou ;

- expansion de la fonction scolaire. :
Des écoles secondaires y ont été créées ces derniéres années entrainant un afflux de popu-
lation et de revenus dans les centres ;

- présence d’un marché quotidien ;

- localisation sur des axes routiers & grande circulation.
Katiola bénéficie en plus d’une gare ferroviaire ;

- existence de routes secondaires qui les relient & des bourgs ruraux :
. Katiola & Niakaramandougou, Dabakala et Botro ;
. Béoumi a Gouitafla, Mankono, Tiénigbé, Botro, Diabo ;
. Tiébissou a Didiévi.

- éloignement relatif de Bouaké qui limite la concurrence de cette ville.
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b - Cepéndant, ces centres se différencient par :

- Le revenu monétaire de leur zone rurale.
Il est de 11 000 F.CFA par téte a Tiébissou, 10500 F.CFA & Béoumi et 7600 F.CFA
seulement a4 Katiola.

- La population de leur zone rurale : sous-préfecture de Béoumi 49 000 résidents ruraux,
Tiébissou 45000, Katiola 26 000.

- Les investissements dans I'habitat : Tiébissou a été en grande partie reconstruit en habitat

moderne de 1964 4 1969. La construction enregistre actuellement un essor rapide &
Katiola et a Béoumi.

B - LES FACTEURS EXPLICATIFS DE LA TRANSFORMATION DES BOURGS RURAUX

Il semble nécessaire de distinguer :

a - Les bourgs ruraux en voie d’urbanisation

Un centre mérite d’étre classé ici : Sakasso. En effet, c’est un bourg rural qui a connu une
croissance trés forte du point de vue démographique et économique depuis 1962, sa population ur-
baine n’est que de 3 000 h, mais certaines de ses fonctions sont souvent comparables a celles des
centres semi-urbains.

Les causes de son développement semblent avoir été les suivantes :

— c’est un nouveau chef-lieu administratif depuis 1961. Son équipement collectif a connu une plus
forte croissance que celui des autres bourgs. C’est le seul a disposer d’un hopital et d'un centre
antituberculeux, d’un service de postes et télécommunications et de I’électrification de jour et
de nuit ;

— le revenu monétaire de la zone rurale est nettement supérieur a celui des autres bourgs ruraux.
Il atteint 11 000 F.CFA par téte. C’est un des plus élevés de la région ;

— la population de sa zone rurale est de 46 000 h, soit autant qu’a Tiébissou ;

les dépenses dans la construction ont été relativement élevées ces derniéres années.

La croissance de Sakasso est toutefois limitée par le fait :

qu’il n’est pas situé & un carrefour ou sur un axe routier important ;
— qu’il est relativement proche de Bouaké, 40 km.

b - Les bourgs ruraux sans vocation urbaine

IIs ont une population inférieure & 3 000 h. Bien qu’ils aient été érigés en chef-lieu de sous-
préfecture en méme temps que Sakasso, leur croissance a été nettement moins rapide.

Leur situation actuelle s’explique par les faits suivants :

— ils ont bénéficié d’équipements collectifs moins importants que ceux des autres centres ;

— le revenu monétaire de leur zone rurale n’est pas trés élevé : 5000 F.CFA environ a Brobo, Diabo
et Didiévi ;

— ils sont trop proches de Bouaké, 20 & 40 km, excepté Didiévi (74 km) ; l'insuffisance du réseau
routier de ce dernier lui fait perdre les avantages de cette position;

— aucun de ces centres n’est situé a un carrefour important;

— ils sont localisés en dehors des grands axes routiers, excepté Brobo. Dans ce cas précis, la proximité

de Bouaké élimine les effets bénéfiques de cette position.
les dépenses dans la construction ont été trés faibles.
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II - LA STRUCTURE SOCIO-PROFESSIONNELLE ET LES REVENUS MONETAIRES

Le contexte du développement ainsi défini explique la répartition socio-professionnelle et
permet de mieux comprendre le mécanisme de la formation des revenus dans les centres semi-urbains
et les bourgs ruraux.

A - REPARTITION SOCIO-PROFESSIONNELLE

La répartition socio-professionnelle des actifs dans les centres a été établie d’aprés les résultats
des enquétes démographiques et économiques.

Répartition et structure socio-professionnelle des actifs
dans les centres (activité principale)

Services Commerce . . .
publics traite Transport Services Artisanat  Agriculture TOTAL
@ (2) 3) 4) (5) 6)

VA % VA % VA % VA % VA % VA % VA %

Katiola 395 13 179 6 60 2 80 3 483 17 1707 59 2904 100
Béoumi 220 15 241 19 105 7 ‘ 80 5 218 15 554 39 1418 100
Tiébissou 164 17 237 25 40 4 52 6 136 14 328 34 957 100
Sakasso 103 15 90 13 60 9 35 5 106 16 281 42 675 100

Brobo 40 11 20 5 1 3 .8 2 46 13 228 66 343 100

(1) Tous les employés des services publics et para-publics (y compris les manceuvres), CFDT, enseignement privé, EECL

(2) Commergants indépendants, salariés, aides familiaux, y compris les 40 revendeuses de produits vivriers résidant 2 Béoumi.
(3) Transporteurs, chauffeurs, apprentis.

(4) Employés de maison, gardiens, culte, hotels, restaurants, bars, musiciens.

(5) Y compris les 200 potiéres & Katiola.

(6) Planteurs, cultivateurs, ouvriers agricoles, éleveurs, aides familiaux.

D’apreés le tableau ci-dessus, on observe que :

- le poids des salariés des services publics est assez voisin quel que soit le niveau de développement du centre,
13% a Katiola contre 11% & Brobo. Ce pourcentage atteint cependant 15% a Sakasso ;

- le commerce, la traite et les services emploient relativement un plus grand nombre d’actifs dans les centres
situés en zone caféiére. L’agricultare aurait donc un rdle déterminant sur ces activités ;

- Partisanat occupe 17% des actifs & Katiola 4 cause du développement de la poterie traditionnelle
(200 potiéres). L’artisanat moderne de Katiola et des bourgs ruraux a un poids inférieur a celui qu’il
occupe dans les centres de traite ;

- Pagriculture occupe 66% des actifs & Brobo et environ 40% a4 Béoumi, Tiébissou et Sakasso. A Katiola,
59% de la population urbaine exerce une activité agricole.
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B - REVENU BRUT SELON LES CATEGORIES SOCIO-PROFESSIONNELLES

L’analyse du revenu brut selon les catégories socio-professionnelles montre que :

- les salaires versés par le secteur public représentent plus de 50% des revenus dans les bourgs ruraux de
savane et encore 39% des revenus & Katiola. Ils ont une importance bien moindre dans les centres de

traite, Béoumi, Tiébissou et Sakasso ou ils tombent au-dessous de 30% ;

- les revenus du commerce et du transport sont naturellement plus élevés dans les centres de traite que
dans les bourgs ruraux et 4 Katiola ot il y a trés peu de café et de cacao.

- Yartisanat, les services et les loyers n’ont encore qu’une faible incidence quel que soit le groupe aunquel
appartient le centre ;

- lagriculture a un poids relativement plus grand & Katiola et dans les bourgs ruraux qu’a Tiébissou,
Béoumi et Sakasso.

Revenu brut selon les catégories socio-professionnelles (en millions de F.CFA)

Katiola

Béoumi

Tiébissou

Sakasso

Botro

Brobo

Didiévi

Diabo

Employés

Commerce

Scrvices

services publics traite Transport loyers Artisanat Agriculture TOTAL
1) (2) (2) (2) (2) (2)

VA % VA % VA %6 VA %6 VA % VA % VA T

165 39,1 77 18,3 47 11,1 19 4,5 71 16,8 43 10,2 422 100

120 30,3 111 28,1 74 18,7 22,5 5,7 47 11,9 21 53 3955 100
81 31,3 89 344 34 13,1 11 4,2 30 11,6 14 54 259 100
54 24,8 69 31,6 60 27,5 7 3,2 18 8,3 10 4.6 218 100
42 47,7 16 18,2 3 34 5 5,7 13 14,8 9 10,2 88 100
28 584 7 14,6 2,5 5,2 2,5 5,2 4 8,3 4 8,3 48 100
41 683 8 133 1,5 2,5 2,5 4.2 4 6.7 3 5,0 60 100
28 63,6 5,5 125 — ~ 2,5 5,7 4 9,1 4 9,1 44 100

(1) Tous les revenus distribués par administration, y compris les bourses des éléves, les allocations familiales et les
salaires des fonctionnaires résidant dans les villages, non compris lés fournitures liées aux dépenses de fonction-
nement et d’investissements

(2) Production réalisée par les différentes activités, non compris les transferts.

Il — ESSAI D’APPRECIATION DE L’EVOLUTION SECTORIELLE DES REVENUS

DANS LES CENTRES SEMIURBAINS ET LES BOURGS RURAUX

D’apreés les renseignements rétrospectifs obtenus, une estimation des taux de croissance des

revenus par secteur d’activité a ét€ tentée.

49



Quatre facteurs ont eu un role déterminant dans la croissance des revenus des centres semi-
urbains et des bourgs ruraux :

— Paction étatique ;

— lincidence des revenus et de la structure des dépenses des ruraux ;

— les transferts privés ;

— Pintensification des échanges inter-régionaux.

A - LE ROLE DE L’ETAT

Le nouveau découpage administratif n’a eu jusqu’ici qu'un effet limité sur les activités des
bourgs ruraux sauf sur le commerce. En effet, & Botro, Diabo, Brobo et Didiévi, le transport, I'artisanat
et les services ne contribuent que faiblement a la formation des revenus locaux. En revanche, le
commerce a connu une croissance annuelle de 10%.

Toutefois, l'ouverture des sous-préfectures n’a pas empéché les anciens chefs-lieux administratifs
d’enregistrer une croissance rapide de I'ensemble de leurs revenus excepté celui de la traite qui a subi
la- concurrence de Sakasso et de Botro.

B - L'INCIDENCE DES REVENUS ET DE LA STRUCTURE DES DEPENSES DES RURAUX SUR
L’ECONOMIE DES CENTRES '

On a observé que le chiffre d’affaires du commerce et des transports a augmenté plus rapidement
dans les centres situés en zone caféiére ou la traite a favorisé 'équipement de ces secteurs. Sakasso
constitue 'exemple le plus probant.

L’artisanat moderne et le batiment n’ont bénéficié que partiellement de P'accroissement de la
demande des ruraux, leur développement étant surtout dépendant de 1'urbanisation.

C - LIMPACT DES TRANSFERTS PRIVES

Les migrations ont un effet d’autant plus important sur le centre que la zone rurale est plus
pauvre. Le transfert d’'un migrant est équivalent au revenu d’un rural résidant & Béoumi, Tiébissou ou
Sakasso, mais il est supérieur dans les autres zones. C’est principalement le commerce qui a bénéficié
de ces flux de transferts dans les centres semi-urbains. Notons que les principaux achats intéressent trois
produits : les cycles, les vétements et les postes de radio que les migrants effectuent en partie 4 I'exté-
rieur. Leurs effets dépendent de la capacité du secteur commercial 4 répondre & la demande.

D - LINTENSIFICATION DES ECHANGES INTER-REGIONAUX

L’accroissement rapide de la circulation routiére liée au développement des échanges s’est tra-
duite, pour les centres situés sur les axes routiers :

— en premier lieu, par 'augmentation du chiffre d’affaires
. du secteur pétrolier,
. des services (bars-cafés, restaurants),
. des réparateurs de véhicules,
. du commerce (piéces détachées) ;
— en second lieu, par P'extension du marché pour les activités de transport.
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Cette demande globale de ’extérieur représente entre 12 et 18% de la production semi-urbaine
a Béoumi, Katiola et Tiébissou.

1V — LES PERSPECTIVES RELATIVES A LA CROISSANCE DES CENTRES
Elles sont différentes selon qu’il 'agit des centres semi-urbains ou des bourgs ruraux.

A - LE CAS DES CENTRES SEMI-URBAINS
Les principaux secteurs d’activités seront examinés successivement :

@ - Le commerce

- Les centres semi-urbains parviennent déja a satisfaire pluS de 90% de la demande rurale.
Seuls, quelques produits spécialisés sont achetés & Bouaks.

- L’approvisionnement des centres a I'extérieur est relativement plus important. L’admi-
nistration y effectue la majorité de ses dépenses d’équipement. Les grosses dépenses des urbains n’ont
pas encore atteint un niveau susceptible de rentabiliser une offre locale intéressante. De ce fait, les
achats de véhicules, frigidaires, radio, télévision, etc. ont lieu a Bouaké le plus souvent. Par ailleurs,
leur niveau de revenu et leur position sociale les conduisent & se déplacer plus fréquemment que les
ruraux.

- Les ventes de ces centres dans les sous-préfectures limitrophes représentent environ 10% du
chiffre d’affaires du commerce a Tiébissou et & Béoumi, 25% a Katiola.

" - Le développement actuel des bourgs ruraux risque de se traduire par un ralentissement des
ventes des produits de consommation courante des centres semi-urbains, d’autant plus que ces derniers
ne disposent d’aucune possibilité susceptible dans 'immédiat d’assurer le relais.

11 apparait donc que le commerce continuera a se développer a condition que :

- P'administration accroisse son effort ; or, mis & part Katiola qui doit &tre érigé en préfecture et las
centres dont les zones rurales sont concernées par le barrage de Kossou, il est peu probable que les
dépenses de fonctionnement et d’équipement de 'administration progressent beaucoup dans les pro-
chaines années ;

- la production agricole commercialisée augmente ; or, seule, la production de coton semble suivre cette
évolution et il n’est pas évident que les revenus supplémentaires soient entiérement consaceés a la
consommation ;

- Ia thésaurisation diminue, il semble que son taux soit extrémement élevé dans la zone rurale de la
région de Bouaké.

b - Les transports

En dehors de Tiébissou,qui subit I'influence de I'axe nord-sud, les transports des centres dépas-
sent déja largement les limites de leur circonscription. Aprés la traite, une part importante des
véhicules est sous-utilisée.

Les gros commergants assurent en général leur propre transport de marchandises.
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¢ - L artisanat
H
La production des centres satisfait la majeure partie de la demande des ruraux, mis & part la
panification & Tiébissou. La demande urbaine n’est pas totalement satisfaite pour les répartitions de
véhicules et Ia menuiserie. Cela est surtout imputabie au manque de compétence et d’équipement.

L)

Les ruraux utilisent peu les services de I'extérieur si ce n’est & I'occasion de leurs voyages.

Les urbains s’adressent & I'extérieur pour les opérations bancaires et les assurances. Les nom-
breux déplacements & Bouaké de leurs utilisateurs rendent précaire I'implantation de ces services dans
les centres. Par ailleurs, les cultwateurs semblent hostlles au placement de leur epargne dans les banques
et les caisses d’épargue si I'on en jug i
et les banques.

B - LE CAS

Dans ce groupe, Sakasso constitue un modéle de développement particulier pour les raisons
qui ont déja été exposées.

En ce qui concerne les autres bourgs ruraux, ies perspectives de développement ne semblent
guére favorables & moins que ne soient lancées des opérations de développement importantes.

a - Le commerce

Moins de 25% des achats de produits importés des ruraux de Sakasso sont effectués a I'exté-
rieur contre 30% a Brobo, 50% a Diabo, 60% a Didiévi et 70% a Botro. En ce qui concerne ces deux
derniers centres leur éloignement par rapport a Bouaké €t I'importance numérique de leur population
rurale devraient permettre & leur commerce d’enregistrer une croissance beaucoup plus forte. En revanche,
ceux de Brobo et de Diabo semblent voués & rester sous la dépendance de Bouaké pour des raisons
inverses.

b - Le transport

Le marché du secteur des transports de Sakasso déborde le cadre de la sous-préfecture. De méme
que pour les centres semi-urbains situés en zone caféiére, le parc de véhicules n’est utilisé pleinement
que pendant la traite.

Rotro et Dididvi ont une demande relativement élevée de tra
botro ¢ ievi ont de rejativement eievee tra

il el uLdiiadl VOIIATLiL

snort nresaue mfpm’alpmpnf
port presque integralement

satisfaite par I'extérieur. Seule, 'urbanisation de ces centres pourrait régulariser la demande et favoriser
le développement des transports.

clOPPEIIeniL Uey

Ces conditions favorables pourront difficilement étre réunies & Brobo et & Diabo a cause de
leur proximité de Bouaké et de I'étroitesse de leur marché.

¢ - Lartisanar et les services

Les activités urbaines étant faibles dans ces zones, I'artisanat et les services ne trouvent pas
encore le support susceptible d’assurer leur deéveloppement.
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LES PROBLEMES POSES PAR LES TRANSFORMATIONS DES STRUCTURES
DE PRODUCTION DE LA ZONE RURALE

L’étude de l'organisation et du fonctionnement des zones rurales de la région de Bouaké a
permis de mettre en évidence un certain nombre de phénoménes importants dont la connaissance est
indispensable 4 la définition et & I'élaboration de foute politique d’aménagement.

I — L’IMPORTANCE DU ROLE JOUE PAR L’EXTERIEUR DANS LE FONCTIONNEMENT
DE L’ECONOMIE REGIONALE

Flle s’explique par la faible productivité des exploitations traditionnelles qui pousse une grande
partie de la population active vers les zones caféiéres et le milieu urbain de la Basse-Cote. Cependant, on
ne saurait trop insister sur les formes et les mobiles actuels des migrations. En effet, une vision super-
ficielle consisterait & sous-estimer dans cette région, non seulement ’hétérogénéité des structures, mais
surtout celle des motivations et des comportements. On aboutirait, semble-t-il, & de sérieux déboires lors
des projets d’aménagement si I'on espérait pouvoir composer avec la réalité a 1’aide du seul revenu
monétaire.

On observe, en effet, que le développement de la scolarisation au cours des derniéres années
a contribué a intensifier le rythme des départs. Ces derniers se font principalement & destination du
milieu urbain. Les jeunes manifestent une désaffection de plus en plus grande pour Pagriculture et pour
certains métiers manuels dés lors qu’ils ont eu la chance de transiter par I'école primaire.

Ils subissent, en outre, I'attraction des villes d’autant plus que les villages et les centres semi-
urbains avoisinants sont trés peu équipés et n’offrent aucune possibilité d’emploi dans I'immédiat.

Cette forme de migration Sest développée avec une grande rapidité dans le milieu féminin au
cours des derniéres années. Elle a provoqué de nouveaux départs parmi les jeunes analphabétes dans la
mesure oll ceux-ci éprouvent de plus en plus de difficultés & trouver une épouse qui accepte de rester
au village afin de se livrer aux activités agricoles et domestiques.
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Ces observations montrent que le développement de I'économic de savane dépasse largement
la simple définition de programmes d’action en matiére agricole et ne doit pas étre seulement analysé
en termes de revenus. C’est en effet tout le probleme de I'aménagement rural qui cst ici posé en fonc-
tion des données nouvelles et du niveau d’aspiration des intéressés.

Il — L'IMPACT DES OPERATIONS SECTORIELLES DE DEVELOPPEMENT

Si I'on analyse I'impact des opérations sectorielles de développement entreprises au cours des
dix derniéres années, on constate que celui de la CFDT a été le plus spectaculaire puisqu’il a2 provoqué
un flux de recettes supplémentaires de 140 millions environ dans les sous-préfectures concernées :
Béoumi, Botro, Brobo et Katiola. Les surfaces cultivées sont trés faibles dans les zones caféiéres de la
région, en particulier, & Tiébissou et & Sakasso. A Diabo, les services de vulgarisation tentent progres-
sivement de faire adopter cette culture qui se heurte 4 I"opposition des forces traditionnelles.

1l faut toutefois observer que :

— la culture du coton se fait généralement en marge de I’exploitation traditionnelle et les surfaces
moyennes cultivées par groupe sont comprises entre 25 et 38 ares ;

— cette activité n’est pas encore totalement adopiée par les paysans. Selon les rendements, le nombre
de cultivateurs peut varier considérablement d’une année a I'autre. Autour d’un noyau plus ou moins
permanent, il existe une masse d’adhérents occasmnnels dont P'importance dépend des rendements
escomptés de la production caféiére ;

— dans certains secteurs, essentiellement & Diabo et chez les Satikran de Botro, les autorités tradition-
nelles S'opposent plus ou moins & la pratique de cette culture. Elles considérent que cette activité
contrarie les génies de la terre. Il semble difficile de faire la part du poids de la société traditionnelle
et celle d’'un passé encore vivace ol la culture du coton était imposée par I'administration coloniale.
Pour s’y soustraire, la société a sécrété certains mythes tels que les effets néfastes du coton sur les
pluies ou ceux des produits de traitement et de certains déchets imperceptibles sur la santé des
paysans et, en particulier, sur leurs yeux.

L’action de la CAITA a une moins grande enverguré. La région compte moins de 1 000 planteurs
de tabac encadrés par cet organisme et les revenus tirés de cette culture ne dépassaient pas 7 millions de
F.CFA en 1969. Ceci s'explique par les faits suivants :

— le tabac exige deux fois plus de travail que le coton pour un revenu a peu prés égal ;
— la commercialisation fondee sur un controdle trés strict de la qualité du produit n’est pas favorable
au paysan ;

— {a CAITA ne dispose que de moyens limités et ne contrdle pas la production de tabac local.

En ce qui concerne le riz, les résultats obtenus par la SATMACI sont encore limités. Son action
dans la région au niveau de la production n’a commencé véritablement qu’au cours de la campagne
1968-1969.

1l n’y a pas, semble-t-il, d’opposition des paysans a la culture du riz. Néanmoins, il semble que
ceux-ci seraient plus favorables au riz pluvial qu’au riz irrigué bien que dans certains secteurs Gnamien
et Kouadiokro & Diabo, Menankro et Koubobodan & Béoumi, par exemple, ce dernier soit récolté dans
les bas-fonds.



Il faudrait aussi signaler 'extension de la culture du riz irrigué autour des centres semi-urbains
lorsque les conditions le permettent: C’est généralement le fait de cultivateurs Dioula bénéficiant de
Passistance technique des Formosans & Béoumi, Sakasso, Tiébissou.

Il semble que cette culture pourrait s'inscrire dans un assolement triennal aprés I'igname et le
coton dans la mesure ou elle fait-déja partie de la pratique locale, en particulier a4 Botro, Diabo et
Katiola.

IIl — L’EXPERIENCE DE DEVELOPPEMENT INTEGRE : LES SECTEURS PILOTES

Ces différentes opérations de développement se réalisent dans un cadre sectoriel et sont la
plupart du temps juxtaposées aux activités traditionnelles. Elles n’ont pas réussi, jusqu’a présent, a
dynamiser les structures de production. La seule tentative d’un développement intégré est actuelle-
ment réalisée par les secteurs pilotes dont I"objectif est la définition de nouvelles structures d’exploi-
tation adaptées 2 la savane et susceptibles d’assurer assez rapidement un accroissement du revenu des
paysans.

Au terme de huit années d’expérimentation, le revenu monétaire tiré des cultures dans les
secteurs pilotes a été multiplié par sept. Il se situe autour de 60000 F.CFA dans le village de
Bokakouamékro qui est le centre d’expérimentation le plus ancien. Les exploitations mises en place
assurent un revenu correspondant 4 celui d’un manceuvre en ville, soit 210 F.CFA par jour.

Il est évident que, malgré I'importance des résultats obtenus tant sur le plan qualitatif que
quantitatif par rapport & la base de départ, le revenu escompté est encore trop faible au regard de
Peffort exigé pour espérer contrebalancer I'effet d’attraction qu’exercent sur les ruraux les planta-
tions de la Basse-Cote et le milieu urbain.

1l y a donc encore une tiche importante & accomplir pour définir et expérimenter de nou-
veaux modeles d’exploitations adaptés a la savane capables d’assurer une rémungration équivalente a
celle qu'un certifié ou un breveté peut espérer en ville. Ceci reléve essentiellement du domaine de
la recherche et dépasse le cadre de la prévulgarisation que se sont fixés les secteurs pilotes.

IV — LES FREINS SOCIOLOGIQUES AU DEVELOPPEMENT

®

A coté de ces facteurs d’ordre technique qui freinent le développement de la zone rurale,
il faut tenir compte de la résistance de la société traditionnelle & toute transformation du statut des
terres cultivées et a la politique de regroupement des cultures ainsi que de tous les problémes posés
par les interdictions afférentes au travail et aux cultures..

Des solutions qui seront apportées a ces différentes questions dépendra la réussite des pro-
grammes de développement qui seront préconisés.

Jusqu’a présent, la zone rurale avait réussi a trouver un équilibre en associant aux cultures
vivriéres quelques ares de café ou en rejetant vers les régions plus prospéres une partie de sa population
active qui, en retour, assurait un flux compensatoire dc recettes aux résidents. Il semble que I'on
s'engage actuellement vers la rupture de cet équilibre sous la pression des mouvements migratoires

55



qui sont commandés par de nouvelles motivations ct dont I'orientation urbaine devient prédominante.
Il n’est guére possible d’espérer une aide de jeunes gens qui réussissent difficilement a trouver un emploi
dans le milieu urbain et qui consomment souvent I'intégralité de leur revenu.

Sur place ou ailleurs, pour les éléments les phis dynamiques, il convient de choisir rapidement
entre I'amélioration des schémas traditionnels cxistants et la définition de structures de production
assurant une meilleure valorisation du travail ct des débouchés rémunérateurs. Le barrage de Kossou
qui occupera une grande partic de la zone devrait étre 'occasion de réaliser les mutations qui s'imposent
pour dynamiser cette société rurale.
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Vi

L'UTILISATION DES REVENUS ET L'ORIENTATION ACTUELLE
DE LA CONSOMMATION

Cet aspect de I'analyse ne fait qu’indirectement partie de notre recherche ; il a toutefois paru
nécessaire de poser un certain nombre de problémes et d’orienter la réflexion.

Il ressort, en effet, dé I’étude :

~ que la seule optique du revenu n’est pas suffisante pour asseoir une politique de développement adaptée
a la zone concernée ;

~ que, par ailleurs, la mesure des élasticités de consommation doit &tre conduite avec une extréme prudence
et étayée par une connaissance concréte des comportements et motivations qui ne se préte pas toujours
a une quantification rigoureuse ;

Deux questions doivent étre abordées :
— existe-t-i une liaison étroite entre 'accroissement des revenus et le niveau de consommation ?

— les différentes opérations de développement et la plus grande ouverture de ces zones sur I'extérieur
ont-elles entrainé une modification des structures de consommation et une orientation des dépenses
vers des secteurs susceptibles d’avoir un effet d’induction sur les activités régionales ?

I — LES RELATIONS ENTRE LE NIVEAU DE CONSOMMATION ET L’ACCROISSEMENT
DES REVENUS DANS LA ZONE RURALE

Une étude comparative des trois sous-zones considérées semblerait confirmer la liaison entre le
montant des dépenses annuelles par téte et le niveau du revenu.

Dépense  Revenu

Sakasso, Tiébissou, BEOUM ..ccoovenrereiieieiee v 9630 11 100
Botro et Katiold ...o.ooveieieeecce oo 6 440 17550
Brobo, Diabo, Didievi ......cocovrceieiiiiie i, 4810 4980
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QOutre qu’il s'agit ici d’une «série» spatiale et non d’une série temporelle, cette premiére approche
dissimule en fait des problémes importants au niveau des comportements :

a - En ce qui concerne les produits alimentaires importés, 'augmentation des revenus se traduit au
niveau de la consommation par un accroissement des achats de poisson, de viande, de volaille, de riz et
d’huile.

Toutefois, si ce phénoméne est évident dans le cas du poisson (1), il n’en est pas de méme pour
les moutons et la volaille, dont la consommation répond a un ensemble d’obligations culturelles ; de ce
fait, ces deux derniers postes peuvent croitre pour des motifs totalement opposés :

— une mauvaise récolte entraine une augmentation des sacrifices, malgré la baisse des revenus, afin de
préparer des jours meilleurs ;

— une récolte abondante n’entraine pas nécessairement un accroissement important de la consommation
de viande & moins que des obligations sociales différées telles que les funérailles ne I'imposent.

En fin de compte, I'inélasticité de la consommation de viande traduit la prédominance des
obligations culturelles sur la consommation simplement alimentaire ; la méme élasticité apparaitrait sur
le poste «volaille» si la production locale, c’est-a-dire 'autoconsommation, non prise en compte dans
notre analyse, n’introduisait des distorsions entre les zones (Katiola et dans une moindre mesure, Brobo
disposent d’un élevage de volaille non négligeable).

La demande de sel, d’huile et de sucre est assez faiblement élastique. Néanmoins, dans les
zones ol la consommation de pain augmente, on note une évolution paraliéle de celle du sucre ; les
deux produits sont méme souvent associés lors de la vente.

Les achats de riz importé sont trés élastiques dans les zones caféiéres. En effet, quand la pro-
duction caféiére est bonne, la culture de I'igname est relativement délaissée et on enregistre une élasticité
de substitution assez forte. Par contre, dans les zones & prédominance vivriére, la demande de riz est
relativement faible et assez stable dans la mesure ot la production d’igname est suffisante et ot il existe
une forte autoconsommation de riz local.

b - Parmi les produits locaux, seule Pigname présente une forte élasticité en zone caféiére, tant
pour 'alimentation que pour les essences ; les raisons en sont les mémes que celles déja évoquées pour
le riz importé. En dehors de quelques mauvaises années, la demande est faible et trés peu sensible dans

les zones & prédominance vivriere.

¢ - Les achats de boissons intéressent surtout le vin d’importation, le vin de palme et la biére de
mil. IIs croissent avec 'augmentation des revenus. Toutefois, il convient de signaler que les obligations
sociales jouent ici aussi un role déterminant. En ce qui concerne le vin de palme, sa consommation est
également fonction de la soudure ; en effet, durant cette période, les hommes en font une grande utili-
sation pour pallier la pénurie d’igname.

d - Parmi les autres produits de consommation courante, il est nécessaire de distinguer :

— le pétrole, dont la demande n’est pas fonction du revenu. Il est essentiellement utilisé pour I'éclai-
rage durant une faible partie de la nuit. En revanche, le savon, les produits de beauté, les cigarettes
suivent une évolution parallele & celle des revenus ; ‘

(1) Le poisson n’est jamais utilisé dans le cadre d’obligations culturelles mais fait I'objet d’une consommation quotidienne
purement alimentaire et sert de contrepartie lors des travaux collectifs dans le cadre familial.
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— Les dépenses vestimentaires sont trés sensibles aux variations de revenus. Notons que leur élasticité est
plus faible que celle des boissons et, qu’en valeur relative, elles représentent une plus faible partie du reve-
nu. Les achats d’articles ménagers suivent la méme tendance mais dans des proportions moindres.

e - Les ressources consacrées a la médecine moderne sont fonction du revenu mais le degré d’équi-
pement des centres en matiére sanitaire exerce une influence considérable sur ce type de consommation ;.
les sommes consacrées 4 la médecine traditionnelle sont, au contraire, trés stables quel que soit le montant
des revenus.

f - Les différences qui apparaissent dans le niveau de la consommation intermédiaire dépendent de
la nature des exploitations et des rendements de la production (achat de semences d’igname quand la
production en a été insuffisante ; dépenses de carburant pour décortiqueurs quand les rendements du
café sont satisfaisants) ; il en est de méme pour certains types d’équipements (outils, machines, moyens
de transport).

g - Les investissements dans la construction sont beaucoup plus importants dans les zones riches
qu’ailleurs, bien qu’ils y aient connu un ralentissement dans tout le secteur intéressé par le barrage de
Kossou. Cette activité a un effet d’entrainement limité sur P'artisanat & cause de la forte utilisation de
la main-d’ceuvre familiale.

Il — LES ORIENTATIONS ACTUELLES DE L’UTILISATION DES REVENUS DANS
LA ZONE RURALE

Les structures de consommation ont subi certaines modifications au cours des derniéres années.
Ces modifications ont porté sur les postes suivants :

Evolution

Secteurs Biens et Services
Alimentation Pain, riz et sucre Forte augmentation dans les zones caféiéres
Boissons Jus de fruits, alcools divers, vin Augmentation moyenne

Autres produits de
consommation courante

Santé

Consommation intermédiaire

Autres services

Lquipement

Vétements, chaussures, articles
ménagers, produits d’hygiéne
et de beauté

Achats de produits pharmaceutiques

Engrais, grillage

Transport

Scolarisation

Construction

Forte augmentation (consommation ostentatoire)

Forte augmentation

Forte augmentation lice a la production
cotonnicre et rizicole

Forte augmentation duc a lintensification des
migrations, & I'attraction des villes et au déve-

loppement de fa scolarisation

T'res forte croissance qui est conditionnée par

le degré d’équipement des sous-préfectures

Faible croissance qui semble s’expliguer par le
projet du barrage de Kossou dans la zone catéicre
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— Ces dépenses intéressent surtout des produits de la consommation finale qui n’ont qu'un faible effet
d’induction sur les activités régionales puisqu’elles se traduisent surtout par des importations.

— Malgré I'accroissement des dépenses dans certains secteurs, il semble que la thésaurisation demeure
encore élevée puisqu’elie est en moyenne de 15% dans la zone. La plupart des déficits budgétaires
enregistrés ont pour origine des causes exceptionnelles (funérailles, maladie, adultére, réglement de
dettes différées) ; ils sont comblés par la déthésaurisation des fonds mis en réserve au cours des an-
nées précédentes. Cette observation permet de mettre I'accent sur certains phénoménes qui mériteraient
de retenir 'attention : il existe, en effet, d’étroites relations entre les mouvements de thésaurisation-
déthésaurisation et les fluctuations importantes de la production caféiére, que I'épargne dégagée sert

- en partie a atténuer ; le niveau d’épargne réellement disponible est de ce fait trés inférieur au niveau
apparent d’épargne moyenne.

Il ressort de cette analyse que les fluctuations de la consommation sont moins importantes que
celles de la production a cause :

— de I'existence d’un niveau de consommation incompressible et de certaines dépenses (achats de se-
mences, frais de scolarisation) auxquelles les groupes de production sont contraints de faire face ;

— des obligations culturelles qui sont de véritables variables autonomes et pour lesquelles les groupes
de production déthésaurisent ou empruntent.

III — QUELQUES OBSERVATIONS SUR LES STRUCTURES DE CONSOMMATION
DANS LES CENTRES

Dans les centres, les formes et le niveau de la consommation différent considérablement selon
les groupes sociaux. Il convient, en effet, de distinguer :

— d’une part, la population agricole des centres semi-urbains et des bourgs ruraux ;
— d’autre part, la population urbaine non agricole.

a - Dans le premier groupe, les problémes posés par les structures de consommation et leur
évolution sont & peu prés identiques & ceux évoqués a propos de la zone rurale. Toutefois, la consom-
mation de certains produits est plus importante ; il en est ainsi pour le pétrole, ’éclairage dans les
centres étant permanent pendant la nuit. On note aussi qu'une part sensiblement plus grande des
revenus est consacrée aux plats préparés et a certaines formes de loisirs. Enfin, les mesures d’assainis-
sement urbain ont été 4 'origine d’une forte déthésaurisation au profit de I'habitat en dur ; ce dernier
a indirectement suscité un accroissement des achats & I'artisanat, en particulier pour ’ameublement.

b - Dans le second groupe, I'importance des revenus et ’hétérogénéité de la population concer-
née conferent une autre dimension a I'analyse des structures de consommation.

Au cours de ces derniéres années, on a observé un accroissement général du niveau de consom-
mation des urbains non agricoles qui s’est porté plus particuliérement sur les postes suivants :
- le riz, le pain, I'huile et les conserves ;
- les boissons : alcools divers et jus de fruits ;
- les vétements, les chaussures. .

Quatre autres catégories de dépenses ont augmenté a un rythme trés rapide :

— les dépenses consacrées & 'éclairage par suite de 'électrification des centres et de certains bourgs
ruraux ;
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— les investissements dans la construction, qui ont entrainé une croissance des achats d’équipement mobilier,
dont la majeure partie s’effectue & 'extérieur ;

— les achats de moyens de transport :vélomoteurs, voitures ;

IV — EFFETS DE 1A CONSOMMA

a - La croissance des revenus et de la consommation des urbains n’a eu que peu d'effets sur la
zone rurale :

. la faible dimension démographique des centres et Pimportance de leur population agricole en
font des marchés trés étroits pour la production rurale :

. la substitution de certains produits d’importation aux produits locaux réduit encore les dé-
bouchés de ia zone ruraie en milieu urbain.

selon les secteurs d’activité :
. tout d’abord, les achats de produits manufacturés ont connu une trés forte expansion qui a
surtout profité au commerce moderne et dont I'impact sur I'emploi a été trés falble

lag dé danc 1 an otion et la ddvels t+ de 1a atinn de
. 185 GEpenses aans ia construction ¢t le ue"exuyy\auenl. Ge 1a eonsommanon ac cer

(en particulier, le pain, les vétements, les chaussures, les achats de radios. de montres e

cyclomoteurs) ont quelque peu favorisé la naissance d’un noyau d’artisanat moderne.

On note que la construction et les activités annexes sont & |'origine d'une grande partie
des emplois créés dans les centres semi-urbains et a Sakasso. Cependant. la croissance de ce
secteur a considérablement diminué & Tiébissou aprés une phase de haute conjoncture entre
1964 et 1967 et n’a eu qu’un faible pouvoir d’induction sur la vie économique du centre.

. en ce qui concerne les services, aucune inciderce particuliére n’a été enregistrée, d’autant plus
que leur implantation est extrémement difficile & cause de 'étroitesse de la demande et de
la proximité de Bouaké.

. la consommation des administrations de méme que leurs dépenses d'équipement ne sont pas trés
élevées dans les centres et leur action sur le développement des activités locales se trouve encore
réduite du fait que la plupart de leurs achats se font a 'extérieur et. en particulier. & Bouaké.

V — UTILISATION DE L'’EPARGNE EN MILIEU URBAIN .

Les problémes posés par l'utilisation de I’épargne de la populatlon agricole des centre

la Cony de 1
€. LeUX Ge |

11 nrés semblables & ceux qui ont été abordés a nrovnos de la zone rura
pres s¢ 20 naras

moid A {ul Vit /RUULIULS o pPiupyus ub aa

pe

urbame non agricole sont plus complexes. Il convient, en effet, de distinguer :

— Pépargne des fonctionnaires, entiérement transférée a I’extérieur mise 4 part celle de quelques em-
ployés originaires de la zone ;

— les commercants et transporteurs qui réinvestissent trés peu dans les centres : étant souvent étrangers
a la zone, ils ont tendance & transférer leur épargne & lextérieur ;

— les artisans et les ‘pt“,utb COMIMergants, bien que uiSpOS&m d’'une cpargne moins i
relativement plus dans les centres ; la construction est le principal secteur bénéficiair
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CONCLUSION

Les remarques et les critiques qui se dégagent de ’'examen du présent travail doivent permettre
dans une étape ultérieure :

— la définition d’une méthodologie d’analyse régionale légére utilisant au maximum les matériaux
disponibles :

— la mise en place d’un cadre d’analyse dynamique directement utilisable aux divers stades de la
planification régionale :
. diagnostic et choix des objectifs,
. programmation,
. mesure des effets et controle de I'exécution

— il faut enfin souligner que le domaine d’investigation recouvre les quatre sous-préfectures les plus
directement concernées par le barrage de Kossou dont les modifications structurelles au cours des
prochaines années constitueront un champ d’expérience privilégié.
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STRUCTURE DES REVENUS DES RURAUX PAR ZONE HOMOGENE
(autoconsommation non comprise)

Zone homogéne : les sous-préfectures ont été regroupées en trois ensembles a l'intérieur desquels les
structures de production et le revenu monétaire des ruraux sont voisins. La popu-

lation agricole des centres est exclue :
1. Béoumi, Sakasso, Tiébissou
2. Katiola, Botro
3. Didiévi, Brobo, Diabo.

Autres tubercules et féculents : banane plantain, manioc, taro.
Boissons locales : vin de palme, biére de mil et de majs.

Commerce : valeur ajoutée par les boutiquiers et les tabliers installés dans les villages.

Les données relatives 2 Tiébissou, Katiola et Didiévi ont été extrapolées & partir des enquétes
effectuées sur des zones voisines et 'semblables ; certaines pondérations ont cependant été effectuées pour

tenir compte des spécialisations de certaines zones :

i

— artisanat a Tiébissou ;
— élevage a Katiola.
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l Sakasso; Béoumi, Tiébisso Botro , Katiola Diabo, Brobo, Didiévi 1 Ensemble
\ SOUS PREFECTURE : (140 000 h) (1) ? (75 700 h.) (2) Y (s 000 h.) (3) ' ( 303.000 habitants) :
1 lvaleurs ' ‘Aevenu lvaleurs irevenu lvaleurs rrevenu lvaleurs | Irevenus!
1 ORIGINE t en ! % lpar ti%2! en ! % tpar t8te! en ! % Ipar t8te! en ! % Ipar t8td
! Imillions! ten frs, Imillions! len frs. !millions! ten frs, !millions! ten frs.!
! 5 1 t -+ ! : ; ! ; — 1 + 1 !
! A 1 Cafs { 610,0t 39,2 | 43s5,0 ! 140,0 ! 19,4 t 4465,0 ! 47,0 ! 40,7 ! 535,00 76€7,0 ! 30,0 12530,0 !
! 3 ! cacao ! 76,0 ! 4,9 ! 540,0 ! 2,0 ! 0,4 ! 25,0 ! 12,0 ! 2,8 t 135,0 ! 90,0 ! 3,5 ! 300,0 !
! 8% ! coton \ ss,0! 3,6 ! 4D0,0 ! 66,0 ! 11,6 ! esp,0 ! 46,0 ! 3,7 ! 18B5,0 ! 138,0 ! 5,4 ! 455,0 1!
1 2% ! tabac ! 5,0 ! 0,3 ! 35,0 ! 1,0 ! 0,2 ! 15,0 ! 1,0 ! 0.2 ! 10,0 ! 7,0 ! 0,3 1 25,01
1230 + + " t t ; t 1 : t t + 1
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1 w 1 ] T ! 1 ! ! 1 1 ! 1 1 [ !
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1 g § | autres tuberculés ot féculents | 26,0 1 1,7 1 18501 12,0+ 2,0 1 16001 9,0 1 2,0 ¢ 1050 1 47,0y 1,8 | 155,0
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1t o> 1 ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
box b ons, ' 2p,0!' 1,3 ' 40,0 9,0 ' 1,6 ' 4120,0' 7,0 ' 1,6 ' so,o0! 3s,0! 1,4 ! 120,0 !
1,8 17 1 t ! ! ! ! ! 1 1 ! ! 1 1
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ANNEXE Il STRUCTURE DES DEPENSES PAR ZONE HOMOGENE
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=i===================;—_=========.—_'=======:-l=======;=====-—:==‘.-._=.==========“:_'=z========== Nubiuiaduiuininkls haiutaluinininte - ettt tninisinaiainl I e Sk 1
™~ , . Sakasso,BGoumdi, Tilbhissou Betro , bl Bruba, Dianbo, Didisvi . Ensemble
-\\\\<\\33“5"Pr6f°°t”r‘ 1 (140 000 hsbitants) ! { 75.000 habitants) ! { 88 000 habitants) I ( 303 000 habitants)!
—
\\\\ fValeur | { Dépensed Valour | IDépunses tValuur IDupenscsiValeur i{Dépensed
\\\. jen mile | A (PaT b8t on % ,par tctel en . % par t8tec en | % par tet?
Crigine \\_. lions en frs, millions ‘en frs. ‘millions en frs, wmillions en frs,
- t —t= H + -+~ t + 1 -t 1 t t !
i
1 Produits alimentsires importés 1 : \ 1 ' 1 ) v 1 1 1 ) t
{ -~ poisson , 76,8 , 5,6 , 540,0 , 350 | 7,2 , 465,0 , 28,0 | 6,6 , 320,0 139,08 , 6,2 | 460,08,
- viande 43,0 3,6 350,0 26,0 5,4 345,0 29,0 6,8 330,0 104,0 4,6 345,0
1 - volaille 1 3s,0 ! 2,6 ! 250,01 41,0 ! 2,3 ! 45,0 ! 13,0 ! 3t ! qso0,0 ! 59,0 ! 2,6 ! 49s5,0!
| - =iz . , 23,0 4,7 65,0 3,0 0,6 40,0 , 3,0 |, 0,7 | 350, 29,0 1,3 ;  .95,0,
— Pain 11,0 0,8 80,0 4,0 ' 0,8 ° 55,0 ° 3,0 0,7 35,0 18,0 ° 0,8 60,0
1 ~ huile { 8,0 t 0,6 ! S501 2,0 t O,4 . 2501 4,0 | 0,2 1 10,0 1t 14,0t 0,5 |  35,0!
;- sel , 40 , 0,3 30,0, 20 , 0,4 , 250 6 20 , 0,5 , 20,0 8,0 , 0,4 | 25,0,
~ sucre 4,0 6,3 36,0 ° 1,0 ° 0,2 15,0 © 1,0 0,2 ° 40,0 6,0 0,3 20,0
! - divers ! 42,0 ! 0,9, v 850! 4,0 1 0,2 ! 15,00 2,0 t 0,5 ! 20,0 ! 15,01 0,7 !  45,0!
| ] ] ! ! ] ] ] !
l TOTAL 222,0 16,5 1585,0 85,0 17,6 1130,0 82,0 - 19,4 930,0 s89,0 ' 17,3 ! 1250,0‘
w = ) 1 % t + 1 -+ £ 3 Ly !
! Produits locaux ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
r e .
{ - tubercules, féculents { 55,0 1 4,1 { 390,00t 9,0 t 1,9 t 120,00 ¢ 9,0 t 2,4 t 100,0 ¢ 73,01 3,2 | 240,0!¢
< ! - =iz ! 43,0 ! 1,0 1 950! 2,0 ! D,4 1 25,0t 2,0 ! @,5 Y 20,01 47,01 0,8 1 55,0!
! - autres céréales, oléaginevx ! 4,0 ! 0,3 ! 30,0! 5, t 1,06 ! 650! 5,0 ! 4,2 t 60,0 ! 414,01 Q0,6 1 45,01
! - condiments t 4,0 ! 0,3 ¢ 3pg,0! 1,0 t 0,2 t 15,0t 1,0 ' Dp,2 t 10,0 ! 6,0t 0,3 1 20,01
= ¢ . plats préparés (Rest, bar) ! 28,0 1 2,1 ! 200,00t 12,0 !} 2,5 1 160,01 12,0 ! 2,8 ! 4{40,0 ! 52,81 2,3 ! 170,01
! -~ produits du palmier ! 4,0 1 0,3 ! 36,0 ! 2,0 1 0,4 ! 25,0 ! 2,0 ! 0,5 1 20,0 1! 8,0 ! 0,4 ! 25,01
- ~ fruits t 1,0 1 0,1 1 s,0t 2,0 t 0,4 1t 2501 2,0 ! 0,5 1| 20,0} 5,01 0,2 I 15,01
t - divers (f®@tes, ciné. bal) 1 5,0 ! 0,4 35,0 ! 1,0 1 0,2 1 15,0 ! 1,0 1 0,2 ! 10,0 1 7,0 1 0,3 1 25,01
[P - ! . ! ! ! ! ! ! ! ! } ! ! !
: - ! ! ! ! ! 1 H ! ! ! ! H !
H ! ! ! ! H ! ! !
: TOTaAL , 14,0 | 8,5 | 8150 | 34,0 | 7,0 | 4550 | 34,0 , 8,0 : 385,0 : 182,0 : 8,1 : 6DD,Di
1 ! ! ! ! t ! ! 1 t ! ! ! 1
E Boissons impoxtées ! 1 ! ! ! ! ! t ! ! ! i !
! ! ! 1 { ! ! ! 1 H 1 { ! !
z -~ vin ! 84,0 ! 6,2 ! 60G,0 ! ,0 1 5,0 1 320,01 23,0 | 5,4 1 260,06t 131,0-! 5,8 | 430,0!
1 - autres v 26,0 1 2,1 { 200,0! 41,0 ! 2,3 Y 145,0} 8,0 t 1,9 1t 90,0 ! 47,01 2,1 1 155,01
o | ! ! ! ! i I 1 | ! ! t ! !
! ] ! I 1 ) 1 1 1 1 t t
- 1 T0OTAL t 112,0 1 8,3 ' 6800,0 Y 35,0 ) 7,3 ) 465,0 ) 31,0 1 7,3 ) 3so,o 1 178,0 : 7,9 !l 585,0;
! . t ! ! ! ! :
_ | Beissans locales [ 67,0 | 5,0 | 280,0 | 19,0 P39 1 2s5,0 : 19,0 | 3,1 f 150,0 } 99,0 | 4,4 : 330,05
!l Produits importés { : i : : : z ; 1] } : : :
<<
1
: - pétrole : 15,0 : 1,1 ; 105, 0 ; 8,0 | 1,7 : 105,0 ; 9,0 f 2,1 ; 100,0 | 3z,0! 1,4 ; 105,0;
= -~ savon, beauté y 13,0 , 10 | 950 40 . 0,8 | 550, 4,0 | 0,9 , 45,0 , " 21,0 | 0,9 | 70,0
, - cigarettes, allumettes ; 140 , 1,0 M00,0 , 60 | 1,2 80,0 50 , 1,2 60,0 250, 1,1 850
z ! ! ! { ! ! ! ! ! ] ! 1 ! !
{ f { { { f
! TOTAL 42,0 Lot ] oa00,0 | 18,0 | 3,7 : 240,0 { 18,0 : 4,2 : 205,0 : 78,0 i 3,4 ; 260,0{
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ANNEXE 1

TABLEAUX D’ECHANGE REDUIT INTRA-ZONAL

Ce tableau regroupe par zone et pour 'ensemble des zones, en les ventilant entre les différents
secteurs d’activité : ’ .

— d’une part : - laproduction rurale commercialisée par les ruraux et les urbains ;
- la production semi-urbaine, ¢’est-a-dire le chiffre d’affaires réalisé par les différents
secteurs d’activité ;
- les importations.

— d’autre part : - les consommations intermédiaires et finales ;
- ’équipement rural et semi-urbain ;
- les achats de 'administration (fonctionnement et équipement) ;
- les exportations.

Il présente également les revenus constitués par les transferts en provenance de I'extérieur, 4 savoir :

— les transferts dus'a Padministration, c’est-a-dire ’ensemble des dépenses d’équipement et de fonction-
nement (salaires, matériel ou fournitures) ainsi que les bourses des éléves ;

— les transferts des milieux urbain et rural qui regroupent les transferts privés en provenance des villes
et les revenus des plantations extérieures ; s’y ajoute la part des salaires amenée par les saisonniers ;

!

les pensions et retraites.
~

Les transferts effectués par les parents au profit des éléves sont pour I'essentiel des flux intra-zonaux
et n’ont pas été pris en compte ici.
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IITq - TABLEAU D'ECHANGE REDUIT INTRA-ZONAT POUR KATIOLA.(Valeur en millions de francs)

.. | :
: {ProducProduc, 1 CONSOHlA, RURALE !consomm. SENI-URBAL,, ADMINIS’J.‘RATIO.; :
. SECTEURS jrurale,semi~ ,Import.,Inter-] JBquipt 11nter=] T t 1 Fonc— ! % Export., '
: :dlapon{urbalné :medl l.:F:Lnale Equlp.: . l'Flnale.Equlp t.hqulp : TOTAL i
1 1] 1] ! [} 1 I 1]
{Oultures industrielles ;| 55,01 15,0, - | = § = | ~ { - .- | - | - © o | 70,0, 70,0,
] [] 1 1 1 ] 1) T 1 1 ] !
iProduits locaux , 62,0, 28;0; 16,0, 3,5, 13,5, = i 4,0, 65,0, - , 2,0, = , 18,0; 106,0;
1 T T T T T T T T T T T !
g TOTAL ; 117,0) 43,0; 16,0, 3,5, 13,5, ~ , 4,0, 65,0! -y 2,0, -~ , 88,0, 176,0,
1 . 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 Y 1 1 1
jArtisanat i 5,0, T1,0; 5,0, 1,5} 5,5, 4,0 5 o; 23,0; 12,0 = | =~ ; 30,0} 81,0}
! T T T T T T T T T T T T '
{Transport 1~ 1 47,0, 15,0; 1,0; 10,0, =- ;,15,0; 27,0, ~ , =~ ; =~ ! 9,0, 62,0,
T T T T T T T T T T T T
|Commerce i 3,0, 65,0, 352,0, 5,5, 87,5, 8,0; 27,0; 111,0; 23,0; 24,0; 14,0 120,0; 420,0;
1 T T T T T T T T T T T ] ] !
iTraite T - 1 2,0i - . - v - - . - p - 7 - [ 1 2,0! 2,0!
T T T T T T T T T T n) Y t
{Commerce local b~ 1 10,00 = ;= | = | = | - [ - | - | - 1 - 1100 10,0
1 1 1 T T T T T ] T 1 T T 1 !
Services ~ 4,0, 12,0, 8,0i - 7 45 - ; 8,0, 8,5! = 4 = 4 =~ 1 3,0, 24,0
- ] T ] 7 T T T T T j T T T !
1Loyers i L M Bt R R B A WS et N L
T T T T T T T T 7 1 T !
; PODAL | 129,0, 257,0; 396,0; 11,5, 121,0; 12,0, 61,0, 237,5, 35,0, 26,0; 14,0{ 264,0; 782,0;
T ' ! ' ' ' ! ! ! ! ! ! ! ! 1
i 5 {Administretion | - | 2050} i ! , ! ! ! ! ! ! ! !
! & 15 lTeux urbain~ ! ; T ! ! ! ! r ! T r : :
| B rarer sassonsiers | 67101 19,0 ! ! ! ! ! ! : ( ! ! !
t % tFensi trai- | ! 1 T 1 T 1 | I 1 1 1 T !
| E 1tes dloves o 1 1,0; 10,0, ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
= T ] ] T ] T ] 1 T T T T T 1
! TOTAL 1 97,0, 491,0, ! : ! ! ! ! ! t ! ! !
IITp~ TABLEAU D'ECHANGE RFDUIT INTRA-ZONAL POUR BEQUMI. (Valeur en millions de francs)
1 1] 1
i _— iProduc Produc, |_CONSOIIA, FURALE __!|CONSOKMA. SELI-URBAT| ADmINISTRATIO' i :
L SECTEURS 'ggzgigliggglnéImport'Inter— ! t!Inter-! ! 1 ! t'Export'TOTAL'
i : } . 'medla;.Flnale'Lqulp.!medla;'Flnale'Equlp.! Fonct'Equlp.. ! !
! ! ! ' ' ! ! ! i ! ! !
! , - T T T ] T T T T T T T ] !
!Cultures 1ndustr1e11es! 220,0! 11,0! - - - - P - 7 - . 7 - 7 - ! 231, O 231,0
! , T T T T T T T
jProduits loocaux | 141,0, 10,0, 6,0, 21,0, 54,0, - | 5,0] 48, 0 = ; 2,0, - | 27,0 1570,
! T T T T T T T T T 7 7 T
i, TOTAL 1 361,0, 21,0, 6,0; 21,0; 54,0; - ; 5,0] 48,0] - | 2,00 - } 258,0; 388p|
o ! ! T ! ! ! ! ! ! ! ' ] ! !
jArtisanat | 5,0, 47,0, 9,0, 3,0; 13,0; 4,0, 6,0, 20,0, 9,0 1,0f - | 5,0 ¢ip}
! 7 T T 7 T 7 7 7 T T T T T !
{Transport L = i T40; 15,0, 2,0, 26,0, = | 26,5, 20,0, = | - | - | 14,0, 83,
! ; T T T 7 T T T 7 T ,
|Commeroe 16,0, 74,0y 422,0; 12,0; 192,0; 32,0, 40,0, 90,0; 29,0, 13,0; 14,0; 80,0} 502D
— 7 7 ] T ] 7 T T T T T T T !
Traite T B0y = v - vt vt vty ==y = 35,00 25,
1
yCommerce local : - ; 12,0§ - : - § - : - § - i - : - i - § - { 12,05 125{
] 1 1 ] 1 1 ] 1 I 1 1 ¥ Y 1] T
{Services i TSy 22,5, 11,0, = | 12,5, - | 11,0, 14,0, = | - | - | 3,5, 430,
! T T T T 7 T T T T T T T T !
(Loyers y =y 6,0, =, - 17 1 T 1 2,00 3,00 = = - ! 1,0, 60,
! T 7 T T T 7 T T T j T !
i, TOTAL | 379,5, 281,5; 463,0; 38,0, 297,5; 36 ,0; 90,5, 195,0; 38,0, 16,0, 14,0, 399,0,1324p}
| S 1 1 | 1 1 1
1§ jAdministration , =~ ; 151,0] , : i ; ; : : ; : ! !
! A& 1FiTieux wrbains I 7 T 7 T T T T ] T T 7 T !
! = !rural saisonnierg! 129, 0y 13 ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
! = 1pensions retrai~ T j T T T T T T T T z ; !
LB Ben Bbves T 1,01 10,0 ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
! T T T 7 ] T ] T T T T T T T
i TOTAL 1 509,5; 449,0, , ; ; : ; ; ; ; ; ; :
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III3 ~ TABLHAU D'ECHANGE REDUIT INTRA-ZONAL POUR TIEBISSOU. (Valeur en millions de francs)

! TProduc IProduc! TCONSOFMNATION RURALE 'consou ATTON SELI- TA]II-;II\.Lb_LRRIIONT T !
s 'tion !semi- !Impor-! ! URBAINE {Expor-! !
! - fruralelurbaine Inter-! tEquipe!Inter-! 'Lqulpe'Fonc— 'Lqulpe'taxlon !
! SECTEURS tdispo-! 'tatlon'medlal'Flnale'ment 'medlal'Flnale'ment !tionne!ment ! TOTALy
! Inible ! ! 1 re! ! ire ! ! Iment ! ! ! !
! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
! 1 1 T
jCultures industrielles; 246,0; 8,0; = § = | = | = | —= { = 1 = 1 = 1 = 1 254,0] 254,0]
! T T T T ] T ] T T T ] T
!Prodults locaux 1 119,0! 6,0! 6,0 1 20,0 1 51,0, = 1 1,5! 30,0, - 1 1,5! - 1 27,0! 131,0,
! T T T ] T T T i T
: TOTAL | 365,0; 14,0, 6,0 ; 20,0 ; 51,0; = ; 1,5, 30,0; = , 1,5, = ; 281,0] 385,0;
" ] ! 1 ! ! ! ! ! !
jArtisenat i 14,0f 30,0f 12,5 | 2,5} 10,0} 4,00 3,0{ 13,5} 10,0} 0,5] - | 13,0} 56,5]
1 1 1 1 T 1 T 1 1 Y [ 1
jTransport 1 - 34,0{ 26,0, 2,0 22,0, - , 23,0; 11,0, = | - , = | 2,0, 60,0,
! T T ] T T T T T T T T ] T
;Comnerce i 6,0, 62,0;330,0 ; 11,0 ; 180,0, 33,0; 19,0; 50,0; 27,0, 11,0, 5,0; 62,0, 398,0;
5 T T T ] T ] T f T ] T ; ] !
jTraite 1T 3 20y =y =y =y m =y =y =y =y =y 27,0, 27,0,
! ] ] T T ] T T ] 7 T T T ) !
jCommerce local T B N R N R Rt Salit St et R Nt
e T ] T T T T T ] T T T T T 1
Services y 7,0, 11,0, 6,0, -~ , 10,0, - 6,0) 4,0, - , - , - , 4 Ol 24,0,
1 [] 1 1 1 1 1 1 T 1 T [] [ 1
iLoyers R L el Rt Nt N 200 Mie- L N M e - 0] 6,0,
' T T T T T T T T T T T~ !
' TOTATL i 392,0, 184,0i 380,5i 35,5; 273 0, 37,0, '54,5i 11,5, 37,0! 13,0! 5y 0 390, 0 955,5!
! T - ! ! ! ! ! 1 ! ! ! ! ! ! z !
1§ jAdministration , -  100,0, 1 1 1 1 o 1 ] 1 1 N '
! 5 1FiTfeux urbain ! T T T ] T T T T T T T T ]
! 5 trurel saisomniem! 118,0, 3,0, ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
1A T ] ¥ ] T T T T T ] T T !
1 & {Eldves, pensions, , o, 3,0! ! ! ! ! ! ! ' ' ! ! !
i & |retraites ! ! T ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
! ¥ T ¥ T T T T T T T ] T T T
! TOTAL 1 512,04 290,0, ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
T "II14 _ TABLEAU D'ECHANGE REDUIT INTRA- ZONAL POUR SAKASSO. (Valeur en millions de framcs)e
! e iP : . ! CONSOIB.ATION SERI- ADLINISTRA- | ' '
! yProduc Produc, !CONSOMLATION RURALE ! ; hI=  (ADLIN = 1Expor-
\ SECTEURS jtion ysemi- 1 Impor—, \ URBAINL _ TION —ltation!TOTAL !
1 jrurale; urbalnetatlo ,Inter !Flnale Equipe!Inter-T Tpinale’ TEquipe!Fone- TEquipe! ! !
! ,dlspo-' T médiai, ment  médiai, jment  ,tionne,ment ' 1
1 ,nlble 1 i ,re , ! !re ' ' iment i 1 1 1
T T T T ; ] T i T T T T T ¥ !
jCultures industrielles, 260,0, 5,0y = 4 -~ 4 = 4 =4 = 4 = 3y = - 4 -y 265,0, 265,04
T T T T T T T T T T 1 T T .- 1
iProduits locaux } 112,0; 5,0, 6,0; 20,0, 51,0, - ; 2,0, 17,5; = ; 1,0, - , 31,5, 123,0,
1 T T T T T T i T T 1 T T T 1
i TOTAL | 372,0; 10,0, 6,0; 20,0; 51,0; = ; 2,0, 17,5; - ; 1,0, - | 296,5, 388,0,
! ! ! ! ! ! ! ! 1 ! !
!Artisanat 5,00 18,00 15,00 2,5! 10,00 3,5} 6,00 9,0 6,0, = ; = ; 1,0, 38,0
it } T T T T T T T T 7 i T T ]
{Transport 1 = ; 60,0; 14,0, 2,0, 24,0, =- | 21,0] 13,0; - | = ; =  14,0; 74,0
T T T 1 1 T T T T T T T !
!Commerce I 6,07 38,0, 276,0, 11,0, 188,0; 30,0; 21,0, 36,0; 22,0; 5,0; 2,0, 5,0; 320,0,
T T T T T T T T T T T ] ] ]
'traite L= 1 31,0, = 4 o= 4= 4= 4 o= o= o= { =y = | 31,0, 31,0
1 T T T ] T T T T T 1 T T !
¢Commerce local R T e i Bl R i D i R M AR A
T T T T T T ) T T T ] T !
sServices % 7’0i 7902 9'°i - 1 11'Oi - 1 9:0! 210! - 1 - 1 - 1 1,0! 2310!
] T T T T T T ] ] : T T T
iToyers R L T M et M B WL M Mt Mt M
! T T T T T T T T — T T T T
i TOTAL ; 390,0; 166,0y 320,0, 35,5, 284,0, 33,5, 60,0, 78,0, 28,0; 6,0, 2,0, 348,5, 876,0,
! T j T T T T T T T T T ] T !
1 miAdministration v -y 62,0, 1 1 1 ' 1 1 y 1 1 1 !
1R T T T T T T T T T T j T T !
| HpEilieux urbain | 45 01 2 5y ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! '
{ gifurel saisomniers | ', ' ' ' : : : : : : : : !
! i ! ] ! ] t ! ] ] 1 ! ! ! ] '
! Es%ﬁfgéspensmm ! 0’5! ! ' ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
! T T T T ] 1 T T T T T T !
' TOTAL ! 511,5 230,5. ! ! 1 1 1 ' 1 1 1 ! ]
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IIlg = TABLEAU D'ECHANGE REDUIT INTRA-ZONAL POUR BOTRO. (Valeur en millions de francs

T T T T T T T T '
' !P:F‘oduc!}?:g‘oduc! 1CONSOLEATION RURALE ,CONSOI......ATION SELT- 1 ADLINISTRA-~ ! 1 1
1 (bion (Hion g URBAILE TION
SECTEURS ‘rurale'semi- |ImPor-! - ! tExpor-lnompy, !
! !dispo-!urbain('étatlon'Inter 'Finale! bqu:.pe'Inter- 'Pinale! Equipe!Fonc— 'Equlpe'tatlon' !
! e bl ! tnédiait? 'ment !médiail 'ment tionne!ment ! ! !
! ypbie ! Ire ! ! tre ! iment ! ! ! !
! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
! ! ! 1 ] ! TS 1 ! ! ]
jCultures 1ndustr1e11es, 104 O, 4,0, = o= o= g == F =, =y 108,0 108,0,
! ! ! ! ! ! ! T r T f T T
!Prodults locaux 1 100,0! 5,0! - 1 6 5 23,5! - | 0,5! 7,02 - ' 0,5! - ! 67,0! 105,0!
1 ! N ! ! ! ! r 1 T ! 1 1 1 !
;] TOTAL j 204,0;  9,0{- = 5,5! 23,5, = ; 0,5, 7,0, - | 0,5, ~ , 175,0, 213,0,
P ! 1 ! ! ! 1 ! ! ! ! ! ! ! !
jArtisanat i 5,0, 13,0, 12,0, 2,5; 10,0, 3,0; 0,5, 9,0, 2,0, - ; - , 3,0, 30,0,
! ! ! ! ! ! ! r ! ! ! T 1 ! AT
!‘l‘ransport 7 - ! 3,0! 32,0! 2,0! 20,0! - 1 5,0! 7,0! - N i 1 1,0! 35,0!
! ! T 1 ! ! T T T T ! ] 1 [ !
{Commerce i 5,0, 12,0; 211,5; 10,0; 164,0; 14,0, 4,0, 16,0, 4,0; 3,5; 8,0, 5,0, 228,5,
! . T T ! T 1 ! T -1 ! ! T ! H !
jTraite Lm 4 40, 6,00 -y =y =y =y =y =y =y =y 10,0, 10,0,
! 1 T T T T T ] T T T T T !
!Commerce local T - ¢ - ¢ - T - - 7 - y - ¢ - e T - . - T - T - \
! X T ! ! ! ! T T T H ! T T !
{Services L T,0p 4,0{ 2,0, = , 9,5, = ; 1,0, 2,0, = = , = | 0,5 13,0,
T T T T T T ] T T T T T T !
(Loyers Ty 1101 S e B R i R R M LI 1,0,
! f ! T r T 1 ! 3 T !
y TOTAL ; 221,0; "46 o, 263,5, 21,0; 228,0;, 17,0, 11,0, 41,0, 6,0, 4,0, 8 o‘ 194,5, 530,5,
! ! . . ! ! ! 1 ! 1 ! ! ! ! ! ! !
{ 1B (Administragion | - 1 54,0! ) 1 1 | 1 S 1 1 1 1
15 Nits o 1 1 T 1 T T T T T T T T ! T
4, wlllieux urbain 1.0t t 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1
3 *71 frurgl saisonniers! 128’05 4’0 ‘ ' ; ' ' ' : ; : ; '
! E {Elgves, Penslons, ) 5! ' ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
! & 1Retraites Py T ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
| E— o' 10000 ] T 1 T T T T T Y T !
p toTAt ! 3*9’5 10440, ! ! ! ' ! ! ! ! ! ! !
III6 — TABLEAU D'ECHANGE REDUIT INTRA-ZONAL POUR BROBO. (Valeur en millions de francs).
! T T T T , T — T 1
' !P:f‘oduc!P:g‘oduc! VCONSOLLATION RURALE ,CONSOMMATION SERI- 1 ADMINISTRA~ 1~ 1 h
1 ytion tion 'Impor-‘ URBAINE L TION {Expor-1 ¢
! SECTEURS ,rurale semi- ltation!Inter~: 'L‘qulpe'Inter— Equlpe'Fonc- 'Equlpe'tatlon'TOTAL !
! d:.spo—,urba:.n¢ ‘médiai 'l‘lnale'r'ent tmédiai 'Flnale'ment ttionnelnent ! 1
' vnlble ' ! tre ! ! ire ! ! Iment ! ! ! ]
! 4 : ; h L + ' H + : s L !
!Cultures industrielles! 23,0! 1,0! - 1 - ! - 1 « I = 1 = I = t = 't ~ 1 24,0! 24,0!
! . : . . . : ! : + + : : L !
{Produits locaux ! 27,00 3,00 - ' 1,5¢ 8,00 - 1 0,5 7,00 - ¢ - t = 1t 13,00 30,0!
! 1 ! i 1 ! 1 ! 1 - : : L 1 !
! TOTAL ! 50,0! 4,00 -~ ! 1,51 8,0l - ! 0,5! 7,00 = ! - ! = 1 37,00 54,0!
! . 1 : 1 : } : ! : : R + !
|Artisanat . 1,5, 4,0, 5,0, 0,5, 3,0, 1,0, 0,5, 3,5, 1,0, = , = , 1,0, 10,5,
! T 1 1 T ] T ] T i T 1 1 1 !
jIrnasport b= 1 2,5, 95, 1,00 7,0, = | 1,50 2,00 = | = ; = ; 0,5, 12,0y
1 [ T T T 1 T 1 T 1 1 1 1 1
;Commerce i 1,0, 7,0, 60,5, 2,0, 40,5; 3,0, 1,0; 10,0, 2,0, 3,0, 2,0, 5,0; 68,0,
] T T T T T T T T T T T T T !
jTraite S R T i it il i Mt Mt D S Mt B
! ! ! ! ! T ! T i T T T T T T
!Commerce local ;- 7 - 7 - S I y - 7 - R P - S ;- ;- P ;
t T T T T T T T T T T T T T ]
iServices i 2,5; 1,5i 0)55 - ‘; 3,0'; - i 0,5! 075! - ! - 1 - ! 075! 415!
T ! T T T ! T ! T ! T ! T !
iLoyers S B M i BNLEA! et M S MaU M Mt M S
T T T T 1 T T [ T T T !
: TOTAL 1 55,05 20,05 71,5, 5,0, 62,5, 4,0, 4,0, 23,0, 3,0, 3,0, 2,0, 46,0, 152,5,
! T : ! T ] T T T T T T T T T T !
{ @ Administration , - ; 33,0, f 1 1 1 ! ! ! ! ! ! !
! m LI 5 1 T 1 T T 1 1 T T T T T T !
N ﬁ,_‘ ' iilieux urbain 1 1 1 t Y 1 1 1 ] ] ! 1 1 1
i @ rural saisonniers, 45 ’Og 3 ’Oi y ! L 1 1 1 - ! 1 L 1
! S'Lleves, Penswns, ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
! B lRetraites I ! ! ! ! ! ! ! { ! ! ! !
! T T ] T T T T T T T ] T T !
y TOTAL ; 100,0, 56,0, ! ' ' ! ! ' ! ! ! ! ]
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II'.I'.7 — TABLEAU D'ECHANGE REDUIT INTRA- ZONAL FPOUR DIABO. (Valeur en millions de francs).

[ 1 ] ]
'Produc ;Produc. !CONSOMNATION SELI~ ADMINISTRA- |, :
ion ltion . Lmpor=iCONSOMNATION RURKLE ! UREAINE Lrron :Eggﬁ'
SECTEURS vé’;’-gggf_:sﬁ'@;;né :Inger-'Flnale'Equtpe:]ﬁn‘ger—'F ale'Equtpe:i‘onc— :Equ%pe: ITOTAT
H medlal en medral men ionnenen . H
jnible 1 1 1 ! 1 ! Iment ! 1 !
' ! ! . i i ! —_ ! !
ICultures industrielles! 16,00 1,0! = ! = ! = 1 = 1 = 1 o I - 't = 1 = 1 17,00 17,0
! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! 1 !
tProduits locaux ! 32,00 3,00 -~ ! 2,00 9,5t - !t 0,5t 7,00l = t - 1 - 1 16,00 35,0
! ! L ! ! _ ! ! ! ! ! ! 1 '
1 TOTAL 1 48,01 4,01 - ! 2,00 9,51 - 1 0,5t 7,00 - t - -t - 1 33,01 52,0
! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ,
lArtisanat ! 1,50 4,001 5,00 0,51 3,00 1,00 0,51 3,5! 1,00 - ! - 1 1,00 10,5
ITransport t = © = 1 11,5! 1,01 7,5t = 1 1,00 2,01 = ! = ! w t = 1 11,51
! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! 1 1 :
 Commerce ! 1,00 5,51 65,00 1,50 49pi 4,01 1,00 8,00 1,00 3,00 2,00 2,00 71,5
iCommerce local ' - ' - ' - ‘ - ' - ' - ' - ‘ - ‘ - ' - ' - ' - ‘ - !
! ! ! ! ! ! ! ! ! 1 ! ! ! 1o :
IServices 3,00 1,51 0,51 - 1 3,51 = 1 0,51 0,50 - 1t - 1 - 1 0,5 5,0
! ! ! ! ! ! ! L L : ! ' ! ! i
1Loyers om0t 1,00 =t = 1 - 1 = 1 =1 1,00 = ! = 1t o~ 1 ~ ! 1,0
! ! ' ! t t 1 1 Y ! ! ! ! ! :
; TOTAL ; 53,5! 16,05 83,5; 5,05 72,5: 5,05 3, 5: 22,0; 2,05 3,03 2,05 38,0!' 153.05
! lAdministration ! - ! 33,0! ' ! ' ! ! ! ! ' ! !
1 p! ! : ! ! 1 ! ! ! ! ! ! ! ! i
! EMilieux urbsin 1 ., o o! t ' 1 1 1 ! ! ! ! !
! #iryral saisonniers ! 21001 30 ! ! ' ! ! ! ! ' ' ! i
1 B! ! 1 —1 ! ! ! 1 ! ! ! 1 ! ! i
! Z1El¥ves, Pengions, ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
| ElRetaites ! I ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
! : 1 ! ! ! 1 ! ! ! ! ! ! ! !
! TOTAL 1 104,51 ! ! ! ! ' ! '
! § 10%5] 52,00 1 i i i i i i i i i i
IITg - TABLEAU D'ECHANGE REDUIT INTRA-ZONAL POUR DIDIEVI. (Valeur en millions de francs).
1 T T - T T 1
! ‘Produc ;Produc; }CONSOMLATTON §EiI- | ADKINISTRA- | ; '
1 1 -t I -
! ion ltion 'iggzn'comsom ATION RURALE URBAIND ! :fgign' !
N yrurale,semi-~ , ' _ _ _ oy
B R e I
! mible | ! tre ! ! tpe ! ! ! ment ! ! ! 1
! : ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
'Cultures industrielles' 34,0! 1,00 = ! - ! - ! ! - ! = = !t - ' - ! 35,00 35,0!
[l [ [ T 1 T T T T ] T T T T T
jProduits locaux i 65,0; 2,0, = | 3,5 17,0, = ; 0,5, 6,0, = ; = | = | 40,0; 67,0
T T i T ] ¥ T T T T T T T T
i TOTAL 99,0, 3,0{ = | 3,5 17,0; = { 0,5, 6,0, = ; = | = ; 7T5,0; 102,0
o T T T ] 1 I ) T T T T T T 1
| tisanat 1 7,0! 4,0! 6,0! 1,5! 7,0! 2,5! 0,5! 3,5! 1,0! - T - N 1,0! 17,0!
1 T T T 7 T T T T T T T T T !
!Tra.nSPOrt ; - i 1’5!. 22,0§ 2’Oi 17’0!' - i 2)5! 210! - i ~ 1 - ] - ] 23 y5!
1) T 1 t T T T 1 1
| Commerce T 3,07 8,0, 117,0; 3,5; 100,0; 8,0, 1,5; 8,0; 2,0; 3,0, 2,0; - ; 128,0;
! ] T T T T T T T T T T i ¥ !
;Iraite T - 7 - 1 3,0, - s 1 - [ T - I B [ y 3,0y 3,0,
! T ] ] ] T ] j T T T j T T !
yCommerce local I B e e T e A e Rt R AN SRR TN
j T ] T 1 T ] T T T T T T !
§Servicea, T 5,07 1,50 1,0; =  6,0; = { 05, 0,5; = , = ; = ; 05, 17,5
T T ] T T T T ¥ T T T T T
Hoyers o] 1,00 = =y 1,00 = o= o= = =y = = 1,0
! ' 1 1 i , ) ) Iy ) ] !
i TOTAL T114,0; 19,0, 149,0; 10,5, 148,0; 10,5, 5,5, 20,0, 3,0, 3,0, 2,0; 79,5, 282,0,
T T T ] T 1 T ] T T T T T ] !
; " ;Administration ' - i 46,0! ' 1 ' t 1 1 1 t ! 1
- K e —— T T T T T T T T T T T T ! !
L B e e emners 1t 10,0y 1,0, ! ' t ! ] ' ' ' : ! '
! T v T T T T ] T i T T T T !
: E ‘Eldves, Pengions °~ 4 ,0, = . ' . '
! & !Retraites ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
T T T T T T ] T T T T T T T 1
i TOTAL ; 225,0, 66,0, ! ; ; ; i ; i ' H i i
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1119

- TABLE,U D'ECHANGE REDUIT INTRA-ZONAL POUR L 'ENSELBLE DES ZORES.* (Valeur en milliong de francs).

Produc PrOduc'Impor—'CONSOKmATION RURALE ,CONSOM%%%ION SENI-

T T
; ADHINISTRA= jp oo

!
]

1

] . T

! :;ggle't:g? ttation! AINE 110K ttation!

! SECTEURS 'd 18 b n' 1Inter-! 'Eaulpe'Inter-. !Equipe!Fonc=- !Eguipe! !TOTAL !
! ! 1:{0-!ur ai ¢ . 'médlal'Flnale'ment lmédlal'Flnale'ment Itionne!ment ! ! !
! jnible ! Ire ! ire © ! ! Iment ! ! ! 1
! 1 ¢ ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
!Gultures'industrielles! 958,0! 46,01 - ! - ! - ! - ! - ! - ! - ! - ! - '1004 011004,0!
!Produits locaux ! 658,0t 62,0! 34,01 178,0! 227,5! - ! 14,5! 187,5! = t 7,01 = ! 239,5! 754,0!
! TOTAL 11616,0! 108,0! 34,0! 78,0 227,51 = ! 14,51 187,5! = ! 7,0 = 11243,511758,0!
!

'Artisanat ! 44,0 191,0! 69,5! 14,5! 61,5t 23,0 22,0! 85,01 42,0! 1,5 = 1 55,01 304,5!
!

!Trangport t - 1 222,0! 145,01 13,0! 133,5! = ! 95,5t 84,0! - ! - 1 - ! 41,0! 367,0!
1

!Commerce ! 31,0! 271,5!1834,0! 56,5!1001,0! 132,0! 114,5! 329,0! 110,0t 65,5t 49,01 279,012136,5!
!

Traite ! - !t 89,0! 12,5! - ! - ! - ! - R ! - ! - - ! 101,5! 101,5!
1 . -

!Commerce local ! - 1 22,00 - 1 - ' - ! - ! - 1 - ! - ! - I - r 22,0t 22,0!
!

!Services ! 43,0! 61,01 38,0t - ! 60,01 - ' 36,5! 32,0! = !« ! - 1 .13,5! 142,0!
1

Loyers ! - t 25,00 -~ - ! 3,0t - ! 7,0 11,0! - t - ! - ! 4,0! 25,0!
! .

; TOTAL 11734,01 989,512133,0! 162,0!1486,5! 155,0! 290,0! 728,5! 152,0! 74,0! 49,0!1759,514856,5!
!

!, 'Administration ! - ! 684,0!

1 Bt ! (*)

! ﬁ Iilieux urbain 6 0 42 O! - Sont prises en compte dans ce tableau comme les tableaux

! Boirural salsonnlers' 769, 1 élémentaires :

! -E 'Eleves, Pen51ons, 6 0‘ 2 0! - les importations et exportations de chacune des zones

t = 'Retraites [ 3, ! verg l'extérieur de la région.

f TOTATL ,2509,031738,55 - les importations ét exportations d'une zone & 1l'autre

III{0 - TABLEAU D'ECHANGE REDUIT INTRA-ZONAL POUR I 'ENSEMBLE DES- ZONES,

et vers Bouaké.,

(Valeur en millions de francs).

Produc Produc,
,tlon
(rurale,semi

T

’tlon

' Impor~!1CONSOLEATION RURALE !
!

T

T
CONSOIIATION SEiI- | ADMINISTRAT :

ttation!
1

! 1Expor-!
URBAINE j_TION 'tagion!

1
!
!
%TOTAL i
1
1

]
!
!
! SECTEURS ! - 1Inter-! {Equipe!Inter-! !Equipe !Fonc—~ !Equipe!
3 ﬁiggg !urbaln? 'medzal‘Flnale'ment 'medlal'Flnale'ment 'tlonne'm%ntp !
! ! ! ! ! ! ! 1 ! ! ! ! !
! ! ! ! !re ! ! !re ! ! !ment ! ! ! !
§Cu1tures industrielles! 958,0! 46,0 = { - ! - [ ! - LI ! - ! - I - 11004,011004,0!
iProduits locaux ! 658,0! 62,0! 10,0! 178,0! 227,5! - ! 14,5! 187,5' - 7,00 - ! 215,5! 730,05
E TOTAL 11616,0! 108,0t 10,0! 178,0! 227,5! = ! 14,5! 187,5! - ! 7,0! «~ !1219,5!1734,05
sArtisanat ! 44,0! 191,01 62,5! 14,5! 61,5! 23,0! 22,0! 85,0! 42,00 1,5! = ! 48,01 297,5i
sTransport ! - t 222,0!' 131,0t 13,0! 133,51 - ! 95,5! 84,0! - ! - ! - t 27,0! 353,0!
;Commerce ! 31,0t 271,511662,01 56,511001,0t 132,01 114,51 329,01 110,01 65,5t 49,0t 107,011964,51
:Tralte ! - ! 89,0! 12,51 - ! - t - ! - ! - ! - ! - !~ 1101,5! 101,5!
gcommerce local ! - 1 22;0! - ! - ! - ! - ! - LI ! - ! - ! - t 22,0! 2z,0!
sServicee ! 43,0! 61,0! 35,51 - ' 60,0 ! = ' 36,5! 32,0 - ! - ! -« 1 11,0! 139,5!
5Loyers ! = 1 25,00 - 1 - ! 3,01 = ! 7,00 11,0f = ! < ' o 1 4,01 25,0!
} TOTAL '1734,0! 989,5!1913,5! 162,011486,5! 155,0! 290f! 728,5! 152,0! 74,0! 49,0!1540,014637,0!
: @ !Administration ! - ! 684,0! -

1

. ) R : N ] )
% g :Milleux grbalp ! 769,03 42’03 (%*) - Les importations et exportations d'une zone de la
: n ‘rural salsonnlersz : ! région & 1'autre ne sont pas prises er compte dans ce
: E "Eldves, Pensions,’  o° 53 4’ tableau,
I__E IRetraites 1 5,0, 23,0,
1
f TOoTAL 12509,011738,5 |
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TABLEAU N° IV,

ANNEXE IV

FORMATION ET UTILISATION DES REVENUS

SOUS-PREFECTURE DE KATIOLA

FORLATION DES REVINUS

) 1 i
hilieu lilieu!
yRural ,Urbain,

UTILISATION DES REVENUS

[ 1
'Milieu Milieu|Adminid
(Rural ,Urbain,tration

VALEUR AJOUTE

- ImpSts et taxes

! ! 1
1_117,5,_196,0,

1 1
1 8,0y 11,0,
1]

CONSOFNATION FINALE
TRANSFERTS

! ! T
1 121,0; 237,5;

! ! !
g__gl.zé.! '_ig.é!

= bem em oen vmm u

~ Salaires 6,5! 12,0! - externesésalaires 5,5! 1,5!

! ! ! voyages ! 8,0t 27,0!

- revenu brut d'exploitation 103,0 173,0 —internes 8,0 14,0
TRANSFERTS PUBLICS ! 1,0 2050} THPOTS EY TAXES ! 8,0! 11,0! !

H

TRANSFERTS PRIVES ' 75,0 43,0) FONCTIONNEMENT ' ' ! o26,0!
- externes ! 67,01 19,0} EQUIPELENT ' 12,00 35,00 14,0

1
- éléves : : 10,05 : : 1 :
.- internes(coupens.matrimoniales | 7,0} 3,5! TOTAL ! 162,5! 326,0] 40,0}
salaires versés & des - ' 1 ' ' ' '
résidents 1 1,0; 10,5; EPARGNE ;31,0 78,0, ;
1= 1 ] 1 1 ! 1
TOTAL i 193,5, 444,0, TOTAL ; 193,5; 404,0; 46,0,

et vem Gbem sew G bat tm smw v see som G S Smb bum srw S bim

TAUX D'EPARGNE

T
y — milieu rural
1 = milieu urbain

16,0 %
17 ’O Fa

TABLEAU N° IVp

N st Gm s aem s e m am b e 4w P8 te8 VHrEes AnE S8 Smp ek Smt 4=t % omw tum s tew o=v vms &

SOUS~PREFECTURE DE BEOUKI

FORWATION DES REVENUS

1 [ 1
dedlieun liilien,
(Bural Urbain,

UTILISATION DES ‘REVENUS

! 1 ! 1
(Hilieu hilieu,Adminig
yRural |Urbain,tratiox

VALEUR AJOUTEE

- impdts et taxes

1341,5; 191,0
! ! 1
1 15,0, 10;5!

CONSOMIMATION FINALE

! PRANSFERTS

1 !
297,5;_195,0;

1 1
68,0, 36,0y

'

!

!

! ! ! : 1 ! ! !

- salaires 7 37,0, 13,5, = extemes%salalres 1 31,0, 1 1
' 1 1 voyages 1 16,0, 20,0, 1

. 1 ] 1 H

- reveru brut d'exploitation ' 289,§i 167 ,Oi = internes 1 21,0, 16,0, 1
1 1 1 1

TRANSFERTS PUBLICS t__1,0} 151,0! nMPoTS BT maXES 1_15,0] 10,5, :
- 1 1 ]

TRANSFERTS PRIVES ! 150,0!_32,5! PoNCTIONNENMENT ; ', 1—16,0;
1 1 ! 1 1

- externes : 129,0, 6,5!! EQUIPELENT 136,0, 38,0, 14,0
1 ! ! ! 1 ] 1

- éléves 1 1 10,04 ' ! 1 !
’ 1 ! 1 ! !

~ internes(compens.matrimoniales : 15,05 2,5, TOTAL 1 416,5; 279,5, 30,0,
(salaires versés & ' \ ' 1 ] 1 1

(des résidents i 6,0, 13,5, EPARGNE 1 76,0, 65,0, '

! ! ! 1 !

TOTAL | 492,5, 374,5, TOTAL | 492,5; 344,5, 30,0

i 1

, ; - milieu rural : 15 % 1

TAUX D'EPARGNE : -~ milieu urbain : 17 % 1
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TABLEAU Ne° IV3

S0US - PREFECTURE DE TIEBISSOU

FORIATION DES REVENUS

| P | N H
(Milieuliiliew; ypprrgarToN DES REVENUS

{Rural Urbain,

o 'o . o

,hllleu Wilieu! Adm1n1$
(Rural ,Urbaln trationy

VALEUR AJOUTEE

356,5' 129,5; CONSOLBATION FINALE

] [
273,0, 111,5;

.

! i !

1 1 ! ]

- imp8ts et taxes ! ‘]A.Q' 8.‘;! TRANSFERTS ! 73.0 25.0 g

impldts taxes i A | i | i S !

t t ! ' 1 1

- galaires . 43,0, 9,0, - externesésalaires y 34,0, '

1 ' 1 voyages y 15,0, 15,0, 1

! 1 1 1 1 1 1

- revenu brut d'exploitation i 299,5, 112,0; - internes ¢ 24,00 10,0, 1

! 1 ! 1 1 1

TRARSFERTS PUBLICS i 2,05 100,0§ ILPOTS ET TAXES i 14,0i 8,5i i

1 1 1 1 1 ! t

TRANSFERTS PRIVES 1 142,0§ 16,0; FONCTIONKEMERT i i i 13,0i

- externes {118,0; 3,0, EQUIPE.ENT 1 37,0, 37,0, 5,0,

- éléves ! t o 3,0! ! ! ! !

. ! ! ! ! ! ! !

. 5 1 1 ! 1 1 1 1

- internes compens.matrlmorlales v 15,04 1,0, TOTAL 1 397,04 182,0! 18,0!

salaires versés & des ' ' Y ! N ' 1

{résidents ' 5,0, 9,9! EPARGNE ' 103,5i 45,5! 1

1 T ! ! ) T !

TOTAL ; 500,5, 245,5, TOTAL ; 500,5, 227,5, 18,0,

- miliew rural : 20 % !

TAUX D'EPARGNE s ~ milieu urbain 18 % i

TABLEAU N°© IV4

SOUS-PREFECTURE DE SAKASSO

FORMATION DES REVENUS

.
!

(Jeilieu, m;;leu,
(Rural ,Urbaln,
T

UTILISATION DES REVENNS

| R NN D |
(hilieu liilieu, Adminig
jRural ,Urbain,tration

O SuB tam Gt Cbetm s fms Pebaime um G Sub Son B Ve S Gk wod Ao SB Gom Gan St Gt o bea @

VALEUR AJOUTEE }_354,5, 1_0_6_,_(1' CONSOKLATION FINALE 1_284,0, 78,5, :
- impSts et taxes ! 14,0} 5,5} TRANSFERTS \_15,0)_19,0! :
- salaires : 44,05 6,05 - externeszsalaires 1 34,05 i :
1 1 1 voyages y 16,0, 12,0, -

- revenu brut d'exploitetion | 296,5) 94,5, - internes i 25,0, 1,0 '
TRANSFERTS PUBLICS |__0,5] 62,0 INPOTS ET TAXES 14,0} 5,5} ;
TRANSFERTS PRIVES ! 146,0) 9,5 FONCTIONNEWENT , ; | _6,0]
- externes i 121,00 2,5% BQUIPE.ENT i_33,5' 28,0' 20!
~ internes(compens.matrimonizles g 15,03 1,03 TOTAL : 406,55 131,05 8,05
sglaires versés & 1 ' ' ' ' H N

{des résidents : 10,0§ 6,0§ EPARGNE ' 94,5i 38,5§ '

TOTAL 1 501,0, 77,5, TOTAL } 501,0, 169,5; 8,0

TAUX DYERARGNE D mie el B é
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TABLEAU N°© IV5

SOUS— PREFECTURE DE BOTRO

; PORIATION DES REVENUS Egﬁ;guslézl‘;:‘l‘é UTILISATION DES REVENUS Eﬁ;‘fﬁ%ﬁ;jﬁ;ﬁﬁﬁi
{ VALEUR AJOUTEE 1_200,0; 35,0, CONSOLMATION FINALE 1228,0/ 41,0, |
| T impBts et taxes { 15,0, 1,5, TRANSFERTS 136,00 9,5 :
'; — salaires : 12,03 1,05 - externes ésalaires : 10,05 : :
' ! ! ] voyages 1 13,0, 7,5, !
; - revenu brut d'exploitation ,' 173,0i 32,55 - internes : 13,.O§ 2,0§ :
| TRANSTLRTS PUBLICS i__0,5. 54,0 IiPOTS ET TAXES 150! 1,5! :
| TRANSFERTS PRIVES 1_141,0' 6,0} FONCTIONNEMENT : : | 4,0}
; -~ externes : 1"‘,0;‘ 4,0; E UIPE. ENT : 17,0!! 6,0: 8,0!!
i - internes(compens. natrimoniales | 11,0} 0,5! TOTAL ! 296,0} 58,0! 12,0!
. (salaires versés 2 . M ' ' ' : '
% (des résidents : 2,03 1,5§ EPARGNE : 45,51; 25.05 !
; TOTAL | 341,5, 95,0, TOTAL ; 341,5; 83,0, 12,0,
X DR AROND g omHmree sy

TABLEAU KO IVg

SO0US-PREFECTURE DE BROBO

i ) bitiewindilien! . . ‘Miliew'Milieu!Adminid
! FORLATIOL DES REVELUS Rural ‘Urbain, UTTDISATION DES REVENUS Ipoot®l,fntietiod
! ! ! ! ; ! ! ;
" VALEUR AJOUTEE | 50,0, 16,0; CONSOLLATION FINALE 1. 62,5, 23,0, ;
1 ' RN 1 ! ! ' !
' . imp8ts et taxes i 4,0; 1,0, TRANSFERTS I 11,5{__ 5,5, ;
! ’ 1 ! ! . PR to, Nl ! 1
L laires M j 45 ~ externes{salaires ] 19Yy 1 1
!, satay !! ’ !, !. zvoyages v 5,07 5,0y '
1 " 1 1 1 1
5 ~ revenu brut d'exploitation : 44;5: 15,0; - internes : 5,51 0,5, O
! ! ! ! - ! ! ! '
! TRALSFERTS PUBLICS ; i 33,0, ILPOTS ET TAXES 1 4,0; 1,0, ;
' 1 1 1 _— 1 ! ! - !
! DRANSPURTS PRIVES 1_50,5, _ 3,5, FONCTTONNELENT | ; 3,0,
! ! ! ! . ! ! ! !
! - externes | 45,0{ 3,0, EQUIPE.&T | _4,0; _3,0; 2,0
! - internes(compens.matrimoniales ! 5,0! ! TOTAL 't 82,01 32,5! 5,01
! salaires versés & ! ! ! ! ! ! !
! (des résidents ! 0,5! 0,5! EPARGNE t 18,5! 15,0! !
; Ao panend e Ty Rayeaps s
: TOTAL ; 100,5} 52,5, T A ; 51 47,5, 10,
: : — !
' 5 a y = milieu rural : 18 % '
f TAUX D'_}"' PARGNE : - milieu urbain : 28 % ,
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TABLEAU

IV7

S0US PREFECTURE DE DIABO

FORLATION DES REVENUS

I 1 H
'Milieu'Milieu|
yRUral |Urbain,

UTILISATION DES REVENUS

‘MilieulWilieu adminid
(Rural (Urbgin,tration

VALEUR AJOUTLE

T T T
14823, 12,5,

CONSOFMATION FINALE

Y 1
!

T T
72,5, 22,0,

b S tva tmm v 6w Snm em e o Ame 4ie ame b e sh Sre bt S Gcw em diw b 4t s bt eim @

1

1 1 1
- impbts et taxes i 4,5, 0,5, TRANSFERTS 113,51 5,5 :
1
- salaires ' o1,50 0,50 - externesésalaires bo1,0) : :
1 ' ' voyages 7 6,0y 5,0, '
! ' 1 1 1 1
- revenu brut d'exploitation ' 42,55 11,5, = internes 1 6,5i 0,5, 1
! 1 ] 1] 1
TRANSFERTS PUBLICS ! ! 33,0 THPOTS ET TAXuS 8,5, _ 0,5, :
1 1 1 ]
TRANSFERTS PRIVES |_57,5;___3,5) PONCTIONNELERT ' i i__3,0!
1 1 1 1
- externes ! 51,0f 3,0} EQuIPEMENT I 5,0;__2,0, 2,0
1 1 1 1
- internes(compens.matrinoniales 3 6,05 E TOTAL ¢ 95,5, 30,0, 5,0,
salaires versés & ' ' ' ' ' H '
résidents i 0,5, 0,5 EPaRGNE 110,57 14,0, ;
T 1 1
TOTAL Y 106,0; 49,0, TOTAL | 106,0; 44,0, 5,0
1 1
.y — milieu rural : 10 % '
TAUX D'EPARGIE '~ milieu urbain : 28 % :

TABLEAU N° IV8 .

SOUS PREFECTURE DE DIDIEVI

FORLATION DES REVENUS

H 1 1
T lilieugkilieun,

(Rural ,Urbain;

UTILISATION DES REVENUS

'hiliew Wilieu)Admini§
(Rural ,Urbain,tration

!

VALLUR AJOUTED ' 103,5! 13,5! CONSOLKATION FINALE ' 148,00 200! '

3 3 } " Fonctionnaires 3 } E E

' ' 1 résidents hors C, ' - =249 '

1 1 1 1

- iupbts et taxes i 14,0] 0,5 TRANSFERTS 25,0l 1,5! ;

‘ 1 1 1

- salaires 5 3,05 O,Si - externesésalaires E 2,0, 1 '

' 1 1 voyages y 11,04 7,0, :

1 1 1] 1 1

- revenu brut d'exploitation ' 86,5 12,5) = internes 112,00 0,51 ;

TRANSFERTS PUBLICS ' 1,0' 46,0} THPOTS ET TAXDS 14,0 0,5} !

1 1 1 1 1 ! ]

TRANSFERTS PRIVES i 122,01 1,5} FONCTIONNELENT : ; 13,0 ;
1 H 1

- externes | 110,0} 1,0} EQUIPENENT 10,5, _3,0i 2,0}

1 1 1 1 1

- internes(compens. matrimoniales . 11,0, ! TOTAL ' 197,5 36,0! 5,0}

salaires versés & 1 ' 1 1 ' ' '

des résidents v 1,0, 0,5, EPARGNE 1 29,0, 20,0, 1

1 1 1 1 1

TOTAL | 226,5; 61,0 TOTAL | 226,5; 56,0] 5,0 |

] ]

— y= miliew rural : 13 % '

TAUX D'EPARGNE E-milieu urbain 3 33 % : 1
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TABLEAU N°¢  IVq

Récapitulation Générale

1 H i 1 ' 1 1 I
' . 3 Jiilieu,Milieu, o : yNilieu,MilieujAdminig
i PORMATION DES REVENUS hras ifbasn! UPTLISATION DES REVENUS  iniftipoifieiiiiod
' VALEUR AJOUTEE 11572,0;_699,5; CONSOMLATION FINALE 11486,5, 728,5; ;
! - imp8ts et taxes ' 88,5! 39,0 (1)Ponctionnaires  + . ' '
1 . ' H ' régidents hors C., , 5.0y '
L]

! - selaires ! 148,5' 42,5 TRANSFERTS ' _323,5' 150,5! ,
! ! ! ! - externes(salaires Y 118,50 1,5% !
' ! ! ' (voyages 1 90,0, 98,5, !
: 1 1 1 1
! = revenu brut d'exploitation 11335,0, 618,0; - internes }115,0; 50,5} '
! TRANSFERTS PUBLICS I__6,0! 84,0 TiPOTS ED MAXES 1_88,5! 39,0 !
! DRANSFERTS PRIVES ! 884,0} 115,5] PONCTIONNEWENT : ' |_74,0]
| - externes ! 769,0} 42,0} EQUIPEMENT ! 155,01 152,0! 49,0!
' ! ' ' ! ' ! !
g - €léves 1 1 23,0, ! ! ! !
5 - internes(compens.matrimoniales : 85 ,05 8,55 TOTAL 32053,531075,05 123,05
1 salaires versés & des \ H 1 ' ' 1 1
' résidents ! 30,0} 42,0} EPARGNE NETTE | 408,5] 301,0; !
! bt i i ' ' '
. [ 1

! TOTAL 12462,011499,0; TOTAL 12462,0}1376,0; 123,0,

(19 Pour Didiévi seulement, leur consommation a été agrégée 3 la consommation finale du milieu
urbain pour les autres zones.,
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